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Sigmaline - la solucion completa
para la produccion de libros digital.

La tendencia en el mercado de los libros
se inclina claramente hacia las tiradas
pequenas. En este sentido, la impresion
digital ofrece las condiciones ideales
para la produccién de tiradas pequenas.
La SigmalLine permite conectar, junto a
la impresion digital, todos los procesos
parciales para el procesamiento posteri-
or en un Unico sistema integral.

Muller Martini Ibérica S.A.U.
T. 934808800, www.mullermartini.com/es

De este modo, la producciéon puede
ejecutarse de forma completamente
automatica desde la bobina hasta el libro
terminado. Como solucion global para
la produccion digital de libros, permite
realizar tiradas peq uenas de forma
significativamente rapida y econémica.
Crecer con Sigmaline.

Grow with us.

MULLER MARTINI F'
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construccions mecanigues

“Hasta ahora, nunca el converting fué tan facil”

Modelo CRAG
Modelo CRS-900 1200/1600

Maiquina indicada para cortar papel de fax, rollos calculadora, bEaui ki
rollos de caja registradora y otros tipos de papel. Aquing £o ora
il 4 i rebobinadora adhesivadora
de gomaespuma, caucho, etc.
con variedad de espesores.

Modelo JCRPL-1300

Miquina cortadora rebobinadora preparada
para cortar papel entre 35 gramos y 100 gramos.

Modelo RSM-500

Maquina resmadora
rotativa ancheo Gatil 500 mm,
especialmente indicada para el

corte de etiquetas y sleeve. Desbobinador
motorizado, alineador de banda,
longitudinal y transversal, cintas, salida
material y mesa apiladora.

Modelo CTM-1600/2500

Maquina cortadora de mandriles de cartén manual.



ANGULAICONTRARIO

La nube mancha el
cielo, la mancha
mancha el mar

Ibon Linacisoro
ilinacisoro@interempresas.net

Nos hemos reunido hoy, queridos amigos, para hablar de
manchas. Hace algin tiempo, en este lugar, lo que ocurriera
en lugares remotos nos importaba poco. Porque somos soli-
darios solo mientras dura el flashazo de la tragedia en nues-
tros televisores y otros medios de comunicacién. Pero pro-
ducese el caso del volcan cuyos efectos no conocen fronte-
rasy cuyas cenizas se erigen en adalides de la libertad para
emprender el vuelo hacia tierras remotas y empezamos a
conocer Islandia. Es una isla bastante al norte donde hace
mucho frio, cuyas entrafas ocultan una actividad mas pro-
pia del calentdn latino que de la indolencia nérdica. Y cuando
algo te quema por dentro, acaba saliendo fuera. Y se lia.
Cuando creiamos haberlo visto todo, una sociedad azuzada
por una crisis galopante se ve en la situacion de no poder
enviar a sus obreros avolar. Antes volaban unos pocos, pero
hoy en dia vuela todo el mundo y, con unos dias de aero-
puertos cerrados por una libre y voluntariosa nube de ceni-
zas,vemos por primeravez qué ocurre en Europa cuando no
se puede volar. Seguro que muchos negocios, ademas de los
de las propias companias aéreas, se han visto truncados o
muy dificultados por laimposibilidad de volar. Aveces parece
que nuestro modo de vida es un castillo de naipes que se
puede derrumbar en cuanto una de las variables que estan
en juego, y con la que no contdbamos, se tambalea.

Lo bueno de volar es que aprendes geografia, y lo bueno
de la geografia es que se puede aprender sin necesidad de
volar, simplemente siguiendo el curso de los desastresy tra-
gedias. El Golfo de México, queridos amigos, no es un per-
sonaje originario de México cuyas escapadas nocturnas le
han hecho famoso, sino un lugar afectado por otra gran man-
cha. La provocada por BP. ; Pero estas plataformas no eran
mas seguras? Otra carta de la base de nuestro castillo de
naipes que se tambalea. Ahora mismo lo estan sufriendo
Luisianay los estados adyacentes pero los expertos temen
que la mancha se enganche a la corriente del Golfo y viaje
por al Atlantico acercandose mas a nosotros.

iNo les suena? Una nube de cenizas con origen en Islan-
dia rompe la norma tacita de que un desastre debe afectar
solo a la zona desastrada. Es una norma con la que todos
contdbamos en el silldén de nuestros salones. Ahora, la man-
cha de fuel busca aliarse con corrientes maritimas para
emprender un viaje trasatlantico. Tiene gracia. La corriente
del Golfo desplaza agua desde el Golfo de México hacia el
Atlantico Norte y alguna de sus ramificaciones afectan a
Islandia. La nube de ceniza provocada porelvolcanislandés
practicamente no perjudico a Islandia, porque viajé con el
viento. Ahora, otra catastrofe a miles de kildmetros, le puede
llegar a Islandia.

Esto de la globalizacidn es un desastre. Te lo pone todo
perdido.

Si desea realizar comentarios o ver mas articulos del autor:

www.interempresas.net/angulocontrario
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Ponga un Ipex
en su vida

Cuando uno viaja a una ciudad como Birming-
ham, espera que la experiencia de asistir a Ipex
2010, la feria de habla inglesa de artes graficas
mas importante de Europavalga la pena. Que un
viaje a un pais extranjero tenga sus frutos, sea
provechoso y rentable y que nos dé a conocer
como empresa. Espera que nuestros productos
se vendan, se conozcan, sean acogidos por el
publico en generaly por unos target concretos
que acepten el tratoy nos compren la moto.

Pero cuando asistes a un escenario como este,
que las cosas vayan mal es muy dificil. Interem-
presas.netviajé alpex con el objetivo de analizar
el estado de un sector que Ultimamente ha sufrido
un gran terremoto, el de los cambios. La crisis
econdmica no solo ha adelantado algunos, sino
que ha provocado que la competencia se dispare.
Elformato digital, que contaba hace dos anos con
el 1% del mercado de impresién, no solo ha remon-
tado puestos, sino que se ve en estos momentos
como el modelo ideal de un futuro que ya casi
podemos tocar con las yemas de los dedos.

Portanto, siqueremos lo que quieren todas las
empresas (ser lideres, ser excelentes, ser sos-
tenibles y, sobre todo, ser un negocio rentable)
debemos aprovechar todos los escenarios que
el mercado nos ofrece, no abusar del mensaje
marketingiano de nula originalidad y tratar a los
clientesy a los medios como adultos. Porque la
gente no es tonta, sabe distinguir perfectamente
cuando un producto es realmente bueno, le es
Util para su negocio, o cuando se ha exagerado
un folleto promocional con ‘liderajes’, ‘compe-
titividades’, 'diferenciaciones’y la lista habitual
de adjetivos que todas las compafiias emplean.
Todas. Que todos usen las mismas palabras para
calificarse, quiza no sea la mejor forma de dife-
renciarse, ;no?

En estas mismas paginas podemos leer entre-
vistas a cinco directivos y responsables de empre-
sas espanolas en Ipex 2010, que han considerado
la experiencia como muy buenay que, a pesar de
los trasiegos por los que pasa el sector, posi-
blemente repetiran en un espacio como este. No
parece una casualidad.
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Albert Esteves
aesteves@interempresas.net

Senores, basta ya de tanta frase hecha, de tanto
eslogan y de tanta receta de manual para politi-
cos indocumentados. Basta ya de llenarse la boca
con lo del cambio de modelo productivo, de sec-
tores emergentesy de economia del conocimiento.
Estd muy bien lo del I+D+i, lo de las TIC y lo de la
nanotecnologia. Pero sefiores, hablemos claro,
los que nos van a sacar de la crisis son los sec-
tores tradicionales. O dicho de otra manera, sin
la recuperacion de los sectores tradicionales no
saldremos de la crisis.

O sea que menos hablar despectivamente de la
“economia del tocho” para referirse al sector de
la construccién, menos equiparar la actividad
inmobiliaria a la mera especulacién improduc-
tivay al pelotazo. Porque sila construccién no se
levanta, aqui no se levanta ni Dios. Y otro tanto
vale para el sector de la tuerca, el del chorizo, el
del taburete, el de la probetay el de la alpargata
y el calcetin. Es decir, sin el sector metallrgicoy
la automocidn, sin los fabricantes de muebles,
sin las empresas que manufacturan productos
alimentariosy bebidas, sin el textily el sector del
zapato y sin la industria quimica, por citar sé6lo
algunos, nos vamos todos al garete. Estos son,
hoy por hoy, los sectores industriales capaces de
crear empleo directoy los que, junto con el turismo,
generan mayor actividad indirecta en el sector
servicios. Y estos son los que debieran recibir el
maximo apoyo y la mayor atencion por parte de
las instituciones publicas. Pero no sélo de ellas,
también de muchos medios de comunicaciény
economistas al uso para los cuales hablar de las
artes graficas o de la industria ferretera, por poner
dos ejemplos, les parece casi una ordinariez pro-

\_

La tuerca
y el tocho

pia del siglo pasado. Ahora lo que mola es el sin-
crotrén, las técnicas medioambientales, la bioe-
nergia, la biomedicinay en general todo lo que
empieza por bio o por eco.

Seamos honestos. Un cambio real de modelo
productivo no se produce en dos anos ni puede
ser producto de la decisidn caprichosa de un
gobierno o de unos cuantos intelectuales. La base
seguira estando donde estaba. En la construc-
cionyen los demas sectores tradicionales. Cier-
tamente las empresas industriales deberan ir
adaptédndose de forma paulatina a los cambios
tecnoldgicos, a los nuevos modelos de gestion, a
la globalizacién y a las nuevas tendencias de los
mercados. Como siempre han hecho, por otra
parte, las que han llegado hasta aqui. Porque las
que no lo han hecho se han ido quedando por el
camino. Es desde la economia tradicional desde
donde van a gestarse la mayor parte de los avan-
ces que nos permitiradn ir modulando la estruc-
turaindustrial de nuestra economia, desplazando
las actividades menos competitivas hacia otras
con mayor aporte tecnoldgico o con un mejor ajuste
alas oportunidades de los nuevos mercados. Sera
el sector de la automociény sus subcontratadas
el que impulsara el coche eléctrico, la biotecno-
logia se desarrollara desde el sector agroali-
mentario, y sera el propio sector de la construc-
cién el queird decantando parte de sus recursos
desde la obra nueva hacia la rehabilitacion.

Hay que centrar todos los esfuerzos en refor-
zar los sectores tradicionales de nuestra econo-
mia. De ellos depende la salida de la crisis y la
creacion de empleo. Y de su fortaleza dependera
el tan manido cambio del modelo productivo.

Si desea realizar comentarios o ver mas articulos del autor: www.interempresas.net/puntodelai
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PANORAMA

La AEAGG premia la experiencia de cinco
de sus empresas

La Asociacién de Empresarios de Artes Gréaficas de Galicia (AEAGG) celebrd el
dia 8 de mayo en Padrén, la XIX edicion de la festividad de San Juan Ante Por-
tam Latinam, patron de las artes graficas. Ademas, por quinto afo consecutivo,
la AEAGG otorgd un especial protagonismo a cinco de sus empresas asociadas,
a las que ofrecié una distincion por su dilatada experiencia en el sector. Las
empresas galardonadas fueron: Gréficas Roel, Imprenta Vilafer Paula, Impren-
ta Sanmartin, Imprenta Ribalde y Graficolor Minerva.

En esta fiesta se dieron cita cerca de un centenar de asistentes entre empresa-
rios graficos, proveedores
del sector, representantes
del gobierno municipal y
de otros sectores profesio-
nales gallegos para vivir
una jornada emotiva dis-
frutando del ambiente
lGdico que caracteriza a
este dia.

Al acto asistieron un
centenar personas.

Atef organiza la Il Jornada Técnica
Nacional de Flexografia

El pasado 22 de abril se celebré en la escuela de formacién profesional Anto-
ni Alguerd la Il Jornada Técnica Nacional de Flexografia, organizada por Atef,
en colaboracién con Comexi, DuPont Ibérica, EskoArtwork, Windmoller & Hols-
cher/Praxair y Mediaflex/Pixel. Se traté de una jornada técnica de una mafana,
seguida de un cocktail, con una gran participacién de empresas del sector. La
jornada estuvo moderada por Javier Boadas de Rossini Spain.

Los temas de las ponencias fueron ‘Necesidades del Packaging y la Solucién
Flexogréfica'y 'La flexografia del futuro: Automatizacién y Alta Calidad’, en las
que también se hablé de cdmo reducir costes y diferenciarse de la competen-
cia. Otras dos ponencias fueron 'Los nuevos grabados de rodillos Anilox" y
‘Ajuste eficaz de las tintas en la maquina impresora: modulo Easy-Col'. El Pre-
sidente de Atef, Josep Alguerd, declaré que estaba satisfecho por varios moti-
vos. "En primer lugar por la magnifica respuesta del sector ante esta convoca-
toria, en plena crisis, donde el tiempo y el dinero son dos recursos que se ana-
lizan mucho antes de invertirlos en cual-
quier actividad. En segundo lugar por el
contenido de las ponencias que nos
parecié muy equilibrado, respecto a
todas las fases del proceso de la impre-
sion flexografica y ademas marcando
claramente cudles van a ser las tenden-
cias de los nuevos desarrollos en esta
tecnologia”, aclard.

Las jornadas técnicas de Flexografia,
el pasado 22 de abril.

Manuel Gomez,
gerente de
Procograf,

se jubila

Hace unos meses, en una entrevista
con Interempresas, Manuel Gomez
se referia a Procograf como “una
empresa de consultoria, a secas”.
Con ello queria resaltar la diferencia
entre su compafia y otras iniciativas
empresariales que se dedican tam-
bién a estos menesteres, “pero liga-
dos, siempre o casi siempre, a la
venta de sus propios productos”.
Eso, afirmaba entonces Gdémez,
“condiciona la libertad para ayudar
al empresario que demanda los ser-
vicios de Procograf”.

Ahora, a diez afos de la fundacién
de esta consultoria, en la que han
confiado ya mas de cien empresas,
Manuel Gémez se retira y nombra a
su hija Amaya Gémez Crespo direc-
tora técnica de la empresa. En un
comunicado, el hasta ahora gerente
de Procograf explica que con este
nombramiento pretende “incorporar
a gente joven, con una fuerte forma-
cién en los campos de la ingenieria,
papel, medio ambiente y certifica-
ciones”.

Licenciada en Ingenieria Quimica
por la Universidad Complutense de
Madrid y MEng Environmental
Management por la Universidad de
Bath, Reino Unido, Amaya Gémez
dispone de varios masters en Ges-
tion  Medioambiental, Energias
Renovables y Prevencién de Riesgos
Laborales. Aunque sus primeros
pasos los dio en la planta papelera
de Anjalankosky [(Finlandia), la
mayor parte de su carrera profesio-
nal se ha desarrollado en Sabic
Innovative Plastics, en la que ha
desempenado los puestos de res-
ponsable de Medio Ambiente y res-
ponsable del Servicio de Prevencion.
Recientemente, ha obtenido la cua-
lificaciéon como Partner Fogra para
la certificacion de procesos Offset de
acuerdo a la norma ISO12647.



PANORAMA

La industria papelera se enfrenta
al reto de aumentar los residuos
destinados al reciclaje

La Federacién Espariola de Centros Tecnolégicos (Fedit) ha presentado en el
Ministerio de Industria, Turismo y Comercio el trabajo que ha realizado den-
tro del marco del Observatorio Industrial del Sector Papelero y titulado "Es-
tudio de Prospectiva sobre Nuevos Desarrollos Energéticos basados en Bio-
masa y Residuos Industriales de los Procesos de Fabricacion’. En él se estu-
dia el reto al que se enfrenta la industria papelera de aumentar los residuos
destinados a valorizacidn energética, con el objetivo de minimizar la cantidad
de desechos que terminan en el vertedero.

Para el tratamiento de estos residuos existen diferentes alternativas: Uso
directo en agricultura, reciclado en la industria cerdmica, compostaje, reci-
clado en industria cementera, materia prima para otras industrias, valoriza-
cion energética en la propia fabrica y vertedero.

En 2008 el sector utilizd un 23% de combustible procedente de biomasa.
Para rentabilizar toda la biomasa derivada de los procesos de la industria
papelera es necesario utilizar otras fuentes de biomasa. ELl Unico inconve-
niente para el acopio de biomasa puede venir derivado del elevado coste de la
maquinaria, para lo que el trabajo de Fedit propone tres soluciones: Compra
de biomasa externa a productores locales, subcontratacion de todo el acopio
de biomasa y delegar en la propia empresa de transporte o adquirir todos los
medios necesarios para el acopio y transporte de la biomasa exterior.

Cientificos del Inia
consiguen elaborar
un papel mas blanco

gracias al uso
de enzimas

Cientificos del laboratorio de Celulosa
y Papel del Centro de Investigacion
Forestal (Cifor) del Inia han desarro-
lado un método de blanqueo de pas-
tas con un reactivo natural no conta-
minante, como son las enzimas. Las
enzimas utilizadas, denominadas
lacasas fungicas, proceden del hongo
Pycnoporus sanguineus y acttan eli-
minando la lignina, una sustancia que
le da el color parduzco a la madera,
sin alterar otros componentes benefi-
ciosos como la celulosa, responsable
de la resistencia del papel.
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Ferag Ibérica S.A.
Avenida Quitapesares, 31, nave 4
Pol. Ind. Villapark
ES-28670 Villaviciosa
de Odon/Madrid
Teléfono +34 91 601 40 86
Fax +34 91 601 40 88
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LA OPINION DE SECTOR: LA DESLOCALIZACION DE LA IMPRESION

El sector de las artes grdficas es analizado con detalle en los
momentos de inestabilidad economica mds grave de los tltimos afios

Luces y sombras en el
sector grafico espanol

La deslocalizacién de la produccién es una prdctica empresarial que afecta a prdcticamente todos
los sectores industriales. Las artes grdficas, sector que emplea a mds de 143 mil personas en
nuestro pais, no escapan de este fenémeno nacido de la globalizacién. Sin embargo, no parece éste
el principal problema de un sector que afronta con esperanza su futuro. Roberto Gomez, de Prelum,
nos habla de este y otros temas en el siguiente articulo.

Fuente: Roberto Gomez (Prelum)

La globalizacion econémica es la causante de un feno-
meno que presenta pros y contras para nuestros merca-
dos. La deslocalizacion u offshoring, consiste en la
fabricacion fuera de las fronteras nacionales de cual-
quier tipo de producto para, generalmente, abaratar
costes. Son varias las razones que pueden llevar a una
empresa a realizar esta ya habitual practica.

La situacion laboral de paises emergentes favorece
enormemente a las grandes empresas. Implantando alli
sus factorias, pueden beneficiarse de los bajos salarios
de sus trabajadores, de leyes medioambientales mas
permisivas asi como de facilidades fiscales. Por su
parte, los paises en desarrollo se benefician de la crea-
cién de puestos de trabajo asi como de la creacion de
empresas satélites nacionales para satisfacer la deman-
da de estas empresas.
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“Muchos trabajadores han
petdido sus puestos al
trasladar su sede de trabajo
a otros paises”

Existe un amplio debate sobre las repercusiones en
nuestro pais. Por un lado, el traslado de factorias aten-
ta directamente contra el empleo nacional. Muchos tra-
bajadores han perdido sus puestos al trasladar su sede
de trabajo a otros paises. Sin embargo, esta medida ha
conseguido sin duda congelar, e incluso abaratar nume-
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rosos productos de consumo habitual, lo que favorece
el consumo interno en sectores como el turismo o los
servicios. La deslocalizacion es sin duda un escabroso
tema que parece no contentar del todo a nadie excepto
a los grandes productores.

La deslocalizacion de la impresion

El sector de las artes graficas emplea en nuestro pais a
mas de 143 mil personas. Representa el 5,6 % de la pro-
duccién industrial y tiene mds de 13 mil empresas. Es
sin duda un sector “sometido a las presiones mas con-
tundentes de los efectos de la globalizacién” como
sefald Joan Clos durante su etapa como Ministro de
Industria, Comercio y Turismo. Tiene competencia
directa de Asia —China e India sobre todo-, Europa del
Este y América Latina.

Sin embargo, las circunstancias de su produccién hacen
que el tema de la deslocalizacién no sea de especial pre-
ocupacién aunque si esté afectando. “Sabemos que son
muy pocos los productos graficos que se verdn afecta-
dos por la deslocalizacién”, nos comenta Jests Alarcon,
Secretario General de la Asociacion de Empresarios de
Artes Grificas de Madrid (AGM). Esto es debido a fac-
tores como la inmediatez o el tamafio de la tirada.
Muchos de los trabajos que las gréficas realizan, requie-
ren de una velocidad de entrega que dificilmente se
puede cumplir imprimiendo en el extranjero. Publica-
ciones periddicas como diarios o revistas no pueden
depender de un impresor que trabaje a mucha distan-
cia, y esto beneficia al sector. Ademas, los enormes
costes de traslado hacen que dependiendo del volumen
de la tirada, el transporte no rentabilice el menor pre-
cio de impresion. “No obstante, nuestras cifras de
exportaciéon se han visto afectadas cayendo un 51 %
desde 2001 hasta 31 de diciembre de 2009” recalca
Alarcon.

Atendiendo a estos pardmetros de velocidad de entrega y
volumen de tirada, el producto que mas se estd produ-
ciendo en otros paises es, sin duda, el libro. Asi lo apun-
ta Secretario General de la AGM: "Excluyendo el sector
de manipulado de papel y carton, el sector grafico se esta
viendo afectado por la deslocalizacién principalmente en
la produccién de libros” En cuanto a los motivos, pare-
cen obvios: “La competencia por precio hace que otros
paises, no solo de Asia sino incluso de Europa, produz-
can a precios inferiores a nosotros” En grandes tiradas,
los precios del transporte se amortizan ampliamente por
la gran reduccion del precio de impresion.

“El principal enemigo que
tenemos para la mayoria de
productos grdficos es nuestro
propio exceso de capacidad
productiva”

v-Bacciottini’
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Los salones de artes grdficas retinen a las mejores marcas y profesionales del mercado.

Sin embargo, Espafia cuenta con empresas lideres en el
sector de la impresién de productos como los directo-
rios telefonicos. Es el caso de Einsa, lider en producciéon
de directorios para Europa, Africa y América con un
ratio que supera los 25 paises.

Para Jestus Alarcon “es poco probable que la produccion
publicitaria, que representa el 58 por ciento de nuestro
sector, se vea afectada por la deslocalizacién en mayor
medida de lo que se podia ver antes de producirse este
fenémeno”. Las artes grificas de Espafia siempre han
sido una potencia mundial en la producciéon grifica de
calidad “y esa ha de ser la apuesta”. Para este represen-
tante de la AGM, “el principal enemigo que tenemos
para la mayoria de productos graficos es nuestro propio
exceso de capacidad productiva".

Esperanza para el préoximo congreso nacional
del sector

El pasado 27 de enero la Federacion Empresarial de
Industrias Graficas de Espafia (Feigraf) celebré por pri-
mera vez su Asamblea General Ordinaria y Extraordi-
naria en Santiago de Compostela. Segiin los datos de la
Gltima Encuesta Industrial editada por el Instituto
Nacional de Estadistica (INE), el sector gréafico es el pri-
mer sector industrial en cuanto a mano de obra emple-
ada. A pesar de estas cifras, este sector atraviesa una
dura situacion. El presidente de la Feigraf, Millan Gar-
cia, apunt6: “nos encontramos ante una profunda crisis
econdmica y social que en nuestro caso ademds de ser
coyuntural y estructural es también tecnologica. Es el
momento de poner todo nuestro saber y conocimiento
como empresarios de la industria grafica y tomar las
medidas oportunas para afrontar la situacién econémi-
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ca” El afio pasado el sector grifico sufrié6 una caida
media de la facturacién de un 30%.

Para Jacobo Bermejo, vicepresidente tercero de Feigraf,
“el congreso tiene el lema de: camino de futuro. Este
evento, va a ser de reafirmacion grafica. Somos cons-
cientes de que si que va a haber futuro del producto
impreso. El Congreso nos ayudara a redefinir cudl es el
futuro del sector”. El Congreso Nacional de Artes Gra-
ficas, que espera reunir a mias de 300 participantes en
Compostela, tratard temas tales como: la comunicacién
en la era digital, el papel tiene futuro, razones para la
colaboracién empresarial y una ponencia titulada: el
problema es humano, la solucién también.

Libros a la carta

Quizis recuperar el mercado de la impresion de libros
no sea la solucion para el sector. Si bien se trata de un
suculento bocado, el futuro del libro, aunque no inme-
diato, pasa por dos productos: el e-book y el libro a la
carta. El libro electréonico parece que de momento no le
plantard demasiada cara al libro convencional. El papel,
cargado de simbolismo parace que siempre tendrd un
lugar en nuestros hogares y corazones. Pero sin duda,
hari dano al sector de las artes graficas.

Por otro lado, el libro a la carta. Mediante equipos de
impresion situados en las propias librerias, cualquier
persona puede tener el libro que desee al momento.
Esto reducird seguro las grandes tiradas de libros. El
acuerdo establecido entre dos gigantes como Google
Book Search y la empresa On Demand Books para
imprimir a medida en tiendas de todo el mundo, y en
tan solo cuatro minutos, hacen presagiar un futuro
incierto para la industria editorial y grafica.l
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La feria britdnica de artes grdficas reunioé a las marcas mds

importantes del sector

Ipex 2010 marca las nuevas
tendencias del mercado

Birmingham se ha convertido, entre el 18 el 25 de mayo, en la capital europea de las artes grdficas.
Las empresas punteras del sector han participado en una feria que ha sorprendido por su éxito de
convocatoria. Interempresas.net visito los stands de varias compaiiias presentes y pudo conversar
sobre el sector, la crisis o la sostenibilidad con sus portavoces.

El NEC de Birmingham, lo que podriamos calificar
como el Ifema britdnico, ha sido escenario de una nueva
edicion Ipex, que como cada afio ha reunido a lo mejor-
cito de las artes graficas del continente. Presentaciones,
novedades y aspectos marketinianos aparte, Ipex 2010
ha servido para constatar el gran avance que ha experi-
mentado la impresion digital en los dltimos afios. A
pesar de ser ain una tecnologia inviable para grandes
tiradas, estd progresando mais que adecuadamente en
aspectos como la personalizacion o la edicion de publi-

El stand de Duplo en la edicién 2010 de la feria Ipex.
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caciones de pocos ejemplares.

Uno de los puntos fuertes del salon fue la presenta-
cion de la nueva Bizhub Press C8ooo de Konica
Minolta, que fue calificada por Akio Kitani, presi-
dente de Konica Minolta Business Tecnologies, como
"el buque insignia en impresion comercial" de la
empresa en la presente edicion de Ipex. Ello quedo
demostrado cuando, visitando su stand, pudimos
darnos cuenta del lugar destacado que dicho modelo
ocupaba.




¢Como lo ve el sector?

Las empresas con representacion espafiola en Ipex han
dejado clara la importancia de participar en una feria
como esta, que retine a los principales productores y
distribuidores, ademis de a una amplia gama de profe-
sionales del sector, dvidos de ver las novedades que el
mercado ofrece. Estos profesionales han podido obser-
var que la feria ha sido un éxito de convocatoria y la
calidad de algunos de los productos expuestos.

Entre los expositores, y pesar de la crisis econémica, se
deja ver todavia un poco de optimismo. Maria José
Alcaraz, del departamento de publicidad y comunica-
cion de Xerox, y Ignacio Lopez, jefe de producto, nos
describieron en esta entrevista lo que supone para su
compafiia estar presentes en una feria como Ipex: “Ipex
—afirmaba Alcaraz— es un magnifico marco para que
todos nuestros clientes puedan venir a comprobar qué
tipo de negocio queremos que desarrollen con noso-
tros. Es un escaparate magnifico para que vean en vivo
v en directo las aplicaciones reales que estamos produ-
ciendo con clientes reales que estan sacando beneficios
reales”

Ipex 2010 ha servido para
constatar el gran avance que
ha experimentado la
impresion digital en los
tiltimos aiios

Francesc Navarro de OPQ Systems, empresa distribui-
dora de los productos Horizon en Espafia, analizaba en
esta entrevista el sector de las artes graficas: “Bajo mi
punto de vista nos encontramos en dos situaciones
concretas en el sector de artes grificas en Espafia. El
primero es la crisis y, ademads, eso se ha juntado con un
cambio tecnoldgico”

“No se trata de hacer solo una demo con los clientes
—prosiguié Ignacio Lopez— sino de que ellos vean los
beneficios que pueden obtener trabajando con nosotros
y, por nuestra parte, vender imagen de marca, desarro-
llar el negocio y preocuparnos de que la maquina de un
cliente le da el maximo beneficio”.

Navarro aclaraba que dicho cambio tecnologico se ha
dado por la situacién actual del mercado y por la crisis
econémica, ademds de anadir que “los editores que
hacian tiradas largas de 20.000 libros o catilogos han
tenido que reciclarse porque estos pedidos de gran
tamafio estidn desapareciendo, principalmente por la
crisis” También ha afectado, segiin nos comento, la
nueva tecnologia digital, que ayuda a editar ediciones
cortas a un precio razonable. “Ahora hay una tecnologia
—nos comentaba Navarro— que permite editar 5.000
libros 0 1.000, o un solo libro, y por otra parte, los
clientes ya no hacen grandes pedidos, sino que prefie-
ren pedir 1.000 ahora y 1.000 mds cuando los necesi-
tan, porque es econémicamente viable”

Una de las mdquinas encuadernadoras presentadas en Ipex 2010.

La teoria del céntimo

Por su parte, Michel Madoz, responsable de la divisién
de Consumibles de OMC, empresa distribuidora de
productos de marcas como Komori, Duplo y MGI, se
quejaba de que el mercado ha sufrido un descenso sus-
tancial por la crisis y por esa razén en OMC decidieron
buscar alternativas. Con un punto de vista algo maés
negativo (o realista) que otros entrevistados, diagnosti-
caba diciendo que “en los dos Gltimos afios el sector se
ha complicado de una forma evidente. Nosotros lo
notamos desde septiembre de 2008”.

"La incertidumbre econémica y social —explicé Madoz—
ha restringido el consumo y nuestro sector va estrecha-
mente ligado a la salud de la actividad econémica. Para-
lelamente, la apariciéon de nuevos canales de comunica-
cién (marketing online, redes sociales, e-mailing...) en
las estrategias de marketing de las empresas obliga a
adaptar la comunicacion grafica a piezas mas persona-
lizadas, exclusivas, unicas y diferenciadas". Madoz
concluy6 diciendo que “la comunicacion grafica debera
aprender a convivir (y complementar) con los nuevos
canales de comunicacién, online en su mayoria, y ello
obligard a que sea mas directa, personal y diferenciada”
Otros, como Juan Carlos Montesinos, de Per-f-off-set
Plus, son algo méas optimistas y creen que la recupe-
racion del sector estd cercana porque "este afo estd
comenzando a remontar un poco y el aflo que viene
va a ser un poco mejor", aunque admitia también que
es una persona optimista. De todas formas, en cuan-
to a nuevas tendencias, afirmaba que la impresion
digital "va a tardar muchos afios en abarcar el merca-
do completo, porque el off-set sigue siendo muy
importante".l
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IPEX 2010

Entrevista a Michel Madoz, director de Marketing de OMC

El mercado no debe
esperar recuperar el
hivel de negocio de 2008
en poco tiempo

El sector de las artes grdficas estd sufriendo una transformacion profunda. Las razones las aporta
nuestro entrevistado, Michel Madoz, director de Marketing y responsable de la Division de Consumibles
de OMC, una compaiiia que distribuye la maquinaria y consumibles de compaiiias como Duplo, MGI,
Rollin 0 Komori, con quien pudimos hablar en la edicion 2010 de la feria Ipex de Birmingham.

¢Con qué objetivo ha ido OMC a la feria Ipex 2010?

El objetivo principal ha sido dar soporte a nuestros prin-
cipales proveedores asi como conocer y buscar posibles
novedades e innovaciones mads relevantes. Dada la actual
situacion y la proximidad a Graphispag 2011, no espera-
bamos gran afluencia de impresores espafioles. Obvia-
mente, cada fabricante que representamos ha presentado
sus principales novedades en un punto de partida tan
interesante como Ipex y era necesario estar presente y
darles nuestro mayor soporte comercial posible.

De las empresas que usted representa, écudl es el pro-
ducto que més promocionan en Ipex?

La actualidad manda y la actualidad se llama digital. El
mercado de impresion comercial ha cambiado dristica y
rdpidamente condicionado por la crisis y las nuevas nece-
sidades derivadas de ella: tiradas muy cortas, plazos de
entrega muy reducidos, personalizaciéon maxima... Por
ello, debo centrarme, principalmente, en MGI, fabricante
de soluciones de impresion y acabado digital. Hasta hace
un afilo, OMC no representaba a ninguna fabricante de
impresion digital y, con esta nueva adquisicion, Ipex
supone la presentacion oficial de sus buques insignia:
Meteor DP 60 Pro, maquina de impresion digital multi-
soporte; y JetVarnish, barnizadora UV con reserva tecno-
logia inkjet, de su seccion de equipos de acabado. Cabe
destacar que MGI es el tnico fabricante de soluciones
digitales que cierran el circulo, de la impresion al acabado.

¢Qué diagnoéstico pueden hacernos del sector de las artes
graficas?

Ante esta pregunta, los entrevistados suelen suavizar sus
respuestas, pero la verdad es que en los dos tltimos afios
el sector se ha complicado de una forma evidente. Noso-

Redaccion Interempresas
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Michel Madoz, en
el stand de MGI de
Ipex 2010.

tros lo notamos desde septiembre de 2008. La actividad
de impresion offset, ya sea hoja, rotativa comercial como
rotativa prensa ha descendido sustancialmente, bajando
proporcionalmente el nivel de ventas tanto en maquina-
ria como consumibles. La incertidumbre econémica y
social ha restringido el consumo y nuestro sector va
estrechamente ligado a la salud de la actividad econémi-
ca. Paralelamente, la apariciéon de nuevos canales de
comunicaciéon (marketing online, redes sociales, e-mai-
ling...) en las estrategias de marketing de las empresas
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obliga a adaptar la comunicacién grifica a piezas mais
personalizadas, exclusivas, tnicas y diferenciadas. Aqui
es donde la impresion digital puede ayudar y comple-
mentar el servicio de impresion offset. Por esa razon,
OMC decidi6 buscar alternativas y apostar por la impre-
sion digital.

Menudo panorama...

Bueno, es ser consciente que el mercado es dindmico y
cambiante y que en esta tltima época lo ha sido con una
mayor velocidad y virulencia. Que el mercado (y la socie-
dad), quizds por la crisis, estd experimentando un cam-
bio profundo y debemos adaptarnos a él porque, desgra-
ciadamente, él no se adaptard a nosotros. Adaptarse
implica emprender y asumir nuevos retos. Si el mercado
cambia, nosotros tenemos que intentar hacerlo, al
menos, a la misma velocidad. Como anécdota, Google se
ha convertido en la empresa con mayor reputacién en
2010 siendo las empresas de nuevas tecnologias las que
constituyen el grueso de las empresas mundiales con
mejor reputacién. Significativo, ¢no?

¢La solucién es apostar por el I+D+i?

Clara y rotundamente, si. La innovacion tecnologica es la
Unica de diferenciacion posible. Finalmente, es la que va
a permitir a tu empresa competir en costes y/o diferen-

ciar tu propuesta. Son aquellas empresas que apuestan
por productos innovadores, que aportan algo mis y que
suponen una inversion mas alta, pero justificada. Pero en
realidad, todo proyecto empresarial debe sopesar el
correcto equilibrio entre ambas variables (costes y dife-
renciacion) para dotar a su propuesta de solidez y viabi-
lidad a medio y largo plazo.

¢Creen que puede producirse una pronta recuperacién
del mercado?

No lo creo. En ya casi dos afios hemos caido brusca y rapi-
damente y todos queremos recuperar lo perdido con la
misma velocidad y eso me parece utopico incluso. Des-
graciadamente, construir lleva mucho mas tiempo que
destruir. El mercado no debe esperar recuperar el nivel de
negocio de 2008 en los proximos afios. Los tiempos de
crisis son periodos de actividad comercial mucho mas
duros en los cuales las empresas se muestran mucho mas
agresivas en cada uno de sus movimientos. Algo que evi-
dentemente nos obliga a mantener un nivel alto de com-
petitividad para salir airosos 0 mantener nuestra estabili-
dad empresarial en este dificil periodo. Para llegar a los
niveles a los que estibamos acostumbrados alld
2007/2008 tendremos que trabajar mucho y adecuar
nuestras empresas a la nueva realidad. Y, eso, llevara tiem-
po v buen hacer. Y el buen hacer exige paciencia.

La impresora digital Meteor DP 60 de MGI, expuesta en su stand de Ipex 2010.
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¢Cuéles son las nuevas tendencias en el mercado de
artes graficas?

La comunicacion grafica deberd aprender a convivir (y
complementar) con los nuevos canales de comunica-
cion, online en su mayoria, y ello obligard a que sea mas
directa, personal y diferenciada. Teniendo en cuenta
que recibimos méas de 3.000 impactos publicitarios
diarios, creatividad y personalizacién serdn sus armas.
Aplicado a nuestro sector, creo que ello implicard
menor produccién pero mds diferenciada y de valor
anadido. Esa situacion es lo que potencia el mercado del
digital. El mercado de impresion offset ya ha bajado,
excepto en Asia, y el digital experimenta un crecimien-
to sostenido. Tirajes cortos, rapidez de servicio y per-
sonalizaciéon fomentardn esta tendencia. Hasta hace
poco tiempo no se tenia en cuenta al digital porque no
daba la misma calidad que el offset y eran producciones
mas masivas, pero ahora que se piden tiradas mas cor-
tas y personalizadas, mas selectas e innovadoras, se
apuesta mais por el digital.

¢En qué aspectos puede mejorar OMC?

En muchos. Como se dice, la necesidad agudiza el inge-
nio y a la imaginacién la debemos acompafiar de accién
para que no quede en mera fantasia. Mejorar nuestras
estrategias de marketing y comunicacién, disminuir gas-
tos, ofrecer ventajas diferenciadoras a nuestros clientes;
potenciar nuestra marca, ser innovadores, crear un gran y
optimista espiritu comercial... son algunas de las claves
para apilar esta crisis.

Igualmente, trabajar unas marcas de prestigio y recono-
cidas en nuestro sector, nos exige mejorar nuestro servi-
cio mejor servicio y ofrecer una atencién mas personali-
zada continuamente. Ello nos permite ofrecerles mayor
seguridad y tranquilidad en épocas inciertas como las
que vivimos. Un buen servicio es una de las principales
herramientas de fidelizacién con las que cuenta una
empresa comercial como OMC.

¢Qué papel juega la sostenibilidad en una empresa como
OMC y los productos que ofrecer a sus clientes?
Durante los 2 ultimos afios hemos estado colaborando
con AccioNatura (ONG medioambiental dedicada
exclusivamente a la conservacion del patrimonio natural
y la biodiversidad) con un proyecto comun llamado 'Los
Cuatro Elementos de la Naturaleza' en un claro compro-
miso de potenciar aquellos productos o equipos, que
comercializamos, respetuosos con el medioambiente.
Todavia nos queda mucho camino por recorrer. Sosteni-
bilidad, respeto al medio ambiente... exigen conciencia-
cién y compromiso. Salvar el mundo, probablemente, no
esté en nuestras manos pero ayudar a respetarlo y con-
servarlo si.

Por tanto ¢Es un plus a la hora de vender, mis que una
demanda en si?

Ahora mismo quizds si. Principalmente, porque es una
cuestion de concienciacion real y esto lleva su tiempo.
Entre todos hemos de conseguir que no sea “solo” una
moda y comprender la relevancia que puede tener en un
futuro no muy lejano. De todas formas, el camino se
hace andando y hemos de empezar a caminar con paso
firme. Hemos de pasar del decir, al decir haciendo.l
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Entrevista a Francesc Navarro, director comercial de OPQ Systems

El mercado tiende a
tiradas pequenas a
causa de lacrisis y el
cambio tecnologico

Francesc Navatro es director comercial de OPQ Systems, compaiiia distribuidora en Espaiia de
primeras marcas en el mercado mundial como Horizon, Scheider, Vacuumatic, Komfi y Kas. En la
feria Ipex 2010 tuvimos la oportunidad de conversar con él sobre el sector, la crisis y la propia
feria britdnica de artes grdficas celebrada en Birmingham.

¢Con qué objetivo han ido OPQ Systems y Horizon a la
feria Ipex 2010?

Nuestro objetivo principal en esta feria es promocionar
los nuevos equipos de Horizon, asi como los de las
demads representadas, y atender a aquellos clientes que
estén interesados o en proceso de decision, mostrarles
los equipos y ayudarles a tomar una decision adecuada.

¢A qué producto ha dado mayor importancia promocio-
nal la marca Horizon, en esta feria Ipex 2010?
Podriamos destacar la nueva guillotina trilateral HT'8o,
los equipos de plegado de prospectos, la nueva encuader-
nadora PUR de una mordaza BQ-160. Los nuevos equi-
pos alimentados a bobina, asi como el nuevo sistema de
encuadernacion automatico CABS-6000, capaz de hacer
6.000 libros/hora con cambios de formato en menos de
5 minutos. En cada gama de producto, Horizon posee
uno o dos productos estrella, que esperamos que se ven-
dan bien en Ipex y después en el mercado. A pesar de la
situaciéon econémica, ya hemos llegado a acuerdos con
clientes en diferentes puntos de la geografia espafiola.

¢Qué diagnéstico puede hacernos del sector de las artes
graficas?

Mi punto de vista es que estamos atravesando dos situa-
ciones clave en el mercado de artes graficas en Espana.
Primero la situacion econémica y segundo, un cambio
tecnoldgico. Aunque este Gltimo, también estd condicio-
nado por la crisis. Las grandes tiradas estidn viéndose
reducidas paulatinamente. Cada vez es mads frecuente
que los clientes encarguen a las imprentas y talleres digi-
tales, la cantidad justa de material impreso, con objeto de
reducir costes. Con la tecnologia actual de impresion y
acabados es posible satisfacer las necesidades de los
clientes, imprimiendo y manipulando justo la cantidad
de ejemplares solicitados.
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Francesc Navarro, director comercial de OPQ Systems, en el
stand de Horizon.

Entonces se producen cambios en el mercado por la cri-
sis y el cambio tecnolégico ¢verdad?

Exacto. Los impresores estian abriendo una seccién de
impresion digital para asi poder competir en el mercado
de produccién bajo demanda. Horizon, consciente de
este cambio, ha disefiado sus equipos tanto para las gran-
des tiradas como para las pequefias. Todo ello gracias a la
tecnologia japonesa con cambios rapidisimos asi como la
facilidad de operacion.

¢Cuales son las nuevas tendencias en el mercado de artes
graficas?

Nosotros estamos observando la tendencia de las
imprentas y talleres digitales a realizar todo el proceso en
sus talleres, sobre todo en las pequefias y medias tiradas.



En este sentido, Horizon ofrece a nuestros clientes una
ventaja importante, al fabricar diferentes equipos como
plegadoras, encuadernadoras, trenes de revistas, guilloti-
nas, hendidoras, etc.

¢En qué aspectos puede mejorar OPQ y Horizon?
Nosotros tenemos la solucién para el nuevo mercado,
porque disponemos de equipos que son facilmente ajus-
tables. Lo que el mercado demanda es que puedas impri-
mir un libro en pocos segundos y que salga bien a la pri-
mera, porque lo contrario te cuesta dinero. Por eso creo
que Horizon dispone de la tecnologia japonesa para hacer
estos cambios de formato inmediatos. Ademas, hemos
eliminado la figura del oficial de primera en el taller.
Antes para usar una plegadora convencional, era necesa-
rio un operador preparado, con experiencia, pero con
nuestras maquinas lo hacemos en cuestion de minutos y
con un operario que no es necesariamente de primera.

¢Qué papel juega la sostenibilidad en una empresa como Confeccionadora de revistas Stitch Liner con grapado a
Horizon y los productos que ofrece a sus clientes? caballete y guillotina trilatera.

Tenemos la ISO 14001, basada en criterios medioam-

bientales. Todos los productos que producimos estin

basados en criterios medioambientales. Ademis, los rato sin trabajar se quedan en stand by y la temperatura
productos fabricados por Horizon en su fabrica de Japén de la maquina también se mantiene a niveles adecua-
tienen caracteristicas de eficiencia. Cuando llevan un dos, para conseguir un bajo consumo eléctrico.l

Nuestro compromiso: mejorar o’
los resultados de su empresa  ocog s

Procograf es una empresa de reingenieria de procesos en el sector de las artes
grdficas, incluidas papeleras, editoriales y periddicos.

Nos encargamos de: Evaluaciin
Inicial

e Analizar la situacién de partida, tanto desde un punto de vista tecnoldgico
como econdmico.

* Proponer e implantar procesos que permitan aumentar la productividad y
. . piEfgre ge Propuesta de
mejorar la calidad:del producto. mejoras

e Asistir en el desarrollo/ iy certificacién segin estdndares internacionales:
1ISO14001:2004, EMAS, FSC y OHSAS 18001.

* La certificacion FOGRA de los procesés de produccién OFFSET de acuerdo
a la norma ISO 12647-2.

* Facilitar la adquisicién de instrumentos de medicién y control del proceso, asi
como de software de gestién que permitelrmahorro significativo de tiempo.

* Desarrollar médulos de formacién personalizada y facilitar el cambio de
mentalidad para el manejo de las nuevas tecnologias.

Nuestros clientes:
;. Con Procograf hemos logrado aumentar la productividad en un 20%”
Angel Polo, Gréficas Ruiz Polo, Guadalajara.

..." La certtificacién de FOGRA nos ha abierto la puerta a mercados mds exigentes”
David Ezquerro, Grdficas Ezquerro, Navarra.

. Contacto:
PL\; Teléfono: 91 8867159
C\ Email:procograf@procograf.com
e www.procograf.com
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Tras el fin de la "joint venture' entre IBM y Ricoh, Infoprint se
convertird en una unidad de negocio integrada globalmente

Cuando Infoprint se
convirtio en Ricoh

El mercado estd revolucionado. Fusiones, adquisiciones, joint ventures... InfoPrint no ha sido una
excepcion, ya que, como se anuncié en una rueda de prensa virtual con periodistas de toda Europa,
la marca pasard a ser una subsidiaria de la compaiiia Ricoh Ltd. La nueva identidad corporativa,
que refleja la posicion de la compaiiia, combinard fuerza de la marca InfoPrint con el
posicionamiento global de Ricoh. En la rueda de prensa virtual participaron Benoit Chatelard,
vicepresidente senior y director general en Emea, Mike Herold, director de producto de InfoPrint
5000, Sandra Zoratti, vicepresidenta de soluciones de marketing, y Miranda Reeves, directora

senior de producto.

Ipex 2010, uno de los mayores eventos europeos de
impresion digital v artes graficas, fue le marco escogido
para presentar la nueva identidad y logotipo de la com-
pafiia. la nueva imagen de marca se insertard en todos los
productos fabricados a partir del 14 de mayo, mientras
que los productos presentes en el mercado con anterio-
ridad mantendran el logotipo tradicional. El nuevo logo
aparecera en todos los materiales corporativos y la pgi-
na oficial de InfoPrint Solutions, que ya se ha renovado
con la insercién de la nueva identidad de marca.

“El nuevo logotipo ilustra la evolucién estratégica de
nuestra marca’, manifiest6 Peter Lazaroff, vicepresidente
de Comunicacién y Marketing de InfoPrint Solutions.
“Se trata de una progresion logica desde el logo emplea-
do durante la joint venture” hasta el nuevo, que incluye
algunos elementos ya familiares. De esta manera, segui-
mos hablando de un progreso de InfoPrint Solutions”
Ademais del debut de su nuevo logo, InfoPrint Solu-
tions realizd otros importantes anuncios en cuanto a
soluciones tecnologicas en la feria Ipex de Birmingham,
como la presentacion de sus equipos InfoPrint 5000
(multifuncional) MP, un nuevo software de workflow y
modelos adicionales en la familia InfoPrint 4100. Asi-
mismo, la compafiia exhibird en el evento sus solucio-
nes mas estratégicas, referentes a marketing de preci-
sion y workflow, que estuvieron respaldadas por
demostraciones reales en aplicaciones de clientes.

Nuevas soluciones en flujo de trabajo

También en Ipex, InfoPrint present6 la tltima version
de su galardonado software de flujo de trabajo InfoPrint
ProcessDirector. Esta es una ampliacién considerable
de las prestaciones del producto, con mayor compatibi-
lidad con las plataformas Windows y Linux. Ademads,
también posee una nueva funcién de centro de coman-
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La InfoPrint5000, que fue expuesta en Ipex 2010.

dos que permite la gestion centralizada de multiples
sistemas InfoPrint ProcessDirector y ofrece nuevas
prestaciones de uso adicionales. Segiin fuentes de Info-
Print “estas mejoras permitirdn a mas compaiiias sacar
provecho de la solucién InfoPrint ProcessDirector para
impulsar el ahorro de costes y la productividad de sus
inversiones™

InfoPrint ProcessDirector es una plataforma de flujo de
trabajo flexible que proporciona a los usuarios la base
necesaria para desarrollar soluciones personalizadas,
tales como la fabricacién de documentos automatizada
(Automated Document Factory, ADF), la impresién bajo
demanda (Print-On-Demand, POD) y el marketing de
precision. Afladiendo funciones y extensiones opcio-
nales, InfoPrint ProcessDirector puede ampliarse para
satisfacer los requisitos del cumplimiento de normati-
vas, proporcionar continuidad a la actividad y reducir
costes en las dreas postal y laboral.



M

Infoprint present6 algunos de sus
productos en Ipex, como la IP4100.

Miranda Reeves, directora de producto de InfoPrint Solutions afir-
moé que “InfoPrint ProcessDirector es un componente clave de
nuestra cartera de soluciones, ya que une hardware, software y ser-
vicios en un Gnico punto de control automatizado. Estas recientes
mejoras son muestra de nuestro compromiso continuado con los
clientes para ampliar nuestra funcionalidad y cumplir sus requisi-
tos especificos” También recordd que “seguimos trabajando con
nuestros clientes para reforzar sus sistemas y escalarlos de modo
que respondan a sus necesidades. Y nuestra estrategia es trabajar:
durante los tltimos dos afios hemos aumentado de forma conside-
rable la base de clientes de InfoPrint ProcessDirector gracias en
gran medida a nuestra capacidad de respuesta a la demanda de los
clientes de soluciones de flujo de trabajo que reduzcan costes y
gestionen el cumplimiento de normativas”.

Entre los usuarios de InfoPrint que estidn sacando partido de la
potencia de InfoPrint ProcessDirector destacan Merrill Corpora-
tion, el Departamento de Agua y Electricidad de Los Angeles
(LADWP) o Servex, en Espafia. Segin una reciente encuesta de
IDC, el 68% de los encuestados obtienen sus soluciones ADF de
InfoPrint. ADF y otras soluciones como TransPromo y POD se
asientan en la base de InfoPrint ProcessDirector.l

La nueva version de InfoPrint
ProcessDirector incorpora las
siguientes funciones:

e Un sistema escalable para la gestion del
flujo de trabajo de impresién con un motor
de proceso dirigido por bases de datos y un
nucleo modular que proporcionan a los
usuarios la capacidad de desarrollar solu-
ciones personalizadas para satisfacer sus
necesidades especificas.

e Compatibilidad con mas sistemas operati-
vos, como Windows, Red Hat Enterprise
Linux, SUSE Linux y AIX.

e Interfaces de programacion de aplicacio-
nes (API) que pueden automatizar el flujo
de trabajo interactuando con paquetes de
software existentes, por ejemplo: compo-
sicion de documentos y transformaciones.

e Interfaz de usuario basada en navegadory
un Unico punto de control; esto permite lle-
var a cabo la supervision desde una ubica-
cion centralizada, lo que garantiza el
aumento de la productividad y la automati-
zacion.

e Funciones de reimpresiéon basadas en
visor que ofrecen a los usuarios un proce-
so de impresion racionalizado, ya que
estos pueden seleccionar trabajos para un
correcto posicionamiento y la reimpresion.

e Capacidad de expansion para llevar a cabo
reimpresiones automatizadas de bucle
cerrado, clasificacion y automatizacion
postal, gestion de impresion de la empre-
say mas.

e En esta dltima version de InfoPrint Pro-
cessDirector la funcidon de centro de
comandos permite la gestion centralizada
de multiples sistemas InfoPrint ProcessDi-
rector en toda la empresa para el maximo
control en entornos de varios emplaza-
mientos.
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La compaiiia japonesa también presento los modelos Pro C6500 y

Pro Cé6501

Konica Minolta

presenta su nueva
Bizhub Press C8000

Con el lema "Expect impact’ (espera un impacto), Konica Minolta ha presentado sus nuevos
productos en la feria de habla inglesa mds importante de Europa, Ipex 2010. La nueva marca
Bizhub Press es el nuevo buque insignia para impresion comercial de la compaiiia japonesa, que
espera conseguir un gran éxito con los servicios que esta puede ofrecer.

TTONIW VDINO>I

Olaf Lorenz, en el atril, junto a Akio Kitani y Junichi Arai,
sentados.

Konica Minolta sigue dando pasos en el buen camino,
presentando nuevos productos e innovando en sus pro-
cesos de produccion. El altimo gran paso lo ha dado con
la presentacién de la nueva Bizhub Press C8000, un
modelo de impresion comercial que serd, en palabras de
Akio Kitani, presidente de Konica Minolta Business
Tecnologies, “el buque insignia” de la empresa en la pre-
sente edicion de Ipex. Junto a €él, estuvieron presentes
en la rueda de prensa Junichi Arai, general manager Pro-
duction Printing Marketing Division, Olaf Lorenz, gene-
ral manager International Marketing Division, y Jos
Nelly, director de operaciones de Negocio Estratégico de
Reino Unido.

El propio Kitani afiadié sobre la nueva marca Bizhub Press
que “proporciona un nuevo reto en la industria de la
impresion” Ademads dejo claro que la inversion realizada
en el color y la impresién comercial “es la llave para hacer
que nuestro negocio prospere” A continuacién Junichi
Arai se encarg6 de desgranar la estrategia implementacion
de los productos Konica Minolta en el mercado.
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Akio Kitani: “La nueva
Bizhub Press proporciona
un nuevo reto en la industria
de la impresion”

Tecnologia punta en sus productos

Arai se mostré satisfecho de poder anunciar que antes
del final del pasado afio, la marca japonesa habia vendido
mas de 25.000 unidades de sus productos. Ademas, afir-
mo que “creemos fervientemente que podemos crear un
nuevo negocio con el nuevo bishub de color”. También
anunci6 con orgullo la presentaciéon de la nueva Bishub
Press C8000, que definié como el “bishub comercial de
color definitivo”

Detalle de la nueva Bizhub Press C8000 de Konica Minolta.



Esta es la primera vez que este modelo ha sido presenta-
do en Europa y por esta razon consideraron, segin afir-
mo, que el mejor escenario para hacerlo era la feria Ipex
2010. Arai también se refiri6 a las tecnologias SEAD 11 y
Simitri HD+. De la primera describié como una forma de
optimizar las caracteristicas de los sistemas de impresion
digital como la Bizhub Press C8000. Destac6 que propor-
ciona una “excelente reproduccién a color con controles
de exposicién por laser, una mejor expresion de imagen y
un procesamiento de impresién 6ptimo”.

Por otra parte, el directivo japonés coment6 sobre el Simi-
tri HD+ que es “la nueva generacion de toner de Konica
Minolta” Sus beneficios, segin explico, en cuanto a al
C8000 son, entre otros, un brillo cercano al que se consi-
gue con el offset, un proceso de impresiéon mas rapido o
un nuevo método de transferencia, con menores tempe-
raturas de fusion.

“Konica Minolta va a
cambiar el mercado en el
verano de 2010, como ya lo
hizo en 2004 y 2006”
Olaf Lorenz

A la espera de un gran impacto

El siguiente en participar fue Olaf Lorenz, quien desgra-
né el concepto 'Expect Impact', eslogan de Konica
Minolta para la edicion de este afio de Ipex. “Lo que que-
remos expresar con este eslogan es que nos gustaria dejar
una impresion en nuestros clientes como una buena
marca, Como una compafiia, con nuestros productos y
nuestra tecnologia” Anadié también que “un cliente que
venga con nosotros, que utilice nuestra tecnologia, nues-
tras soluciones para impresion en color, puede esperar un
gran impacto con los resultados que obtendri”

Lorenz afirmé con rotunidad que “Konica Minolta va a
cambiar el mercado en el verano de 2010” Esta afirma-
cion tan valiente fue acogida con atencion y algo de estu-
por entre los presentes, pero el directivo aleman record6
que ya en 2004 y en 2006, el mercado de la impresion
dio dos grandes saltos de calidad, coincidiendo, afirmaba

Version completa de la Bizhub Press
C8000 de Konica Minolta.

EXRECT
IMPACT |

Colour

bizhub PRESS C8000

Una cuenta atrds marca el tiempo restante para un nuevo
impacto de Konica Minolta en su stand de Ipex 2010.

Lorenz, con la presentacion en esas fechas de nuevos
productos de Konica Minolta. Este 2010, la compaiiia
japonesa espera tener el mismo éxito en el mercado y, si
es posible, ponerse en cabeza de un mercado de impre-
sién que esta fuertemente disputado.

Olaf Lorenz también destacd que en 2008, la impresion
digital suponia solamente el 1% del mercado de impre-
sion, mientras el offset ocupaba el 99% restante. Estas
cifras se han reducido con el paso de los meses y con la
ayuda de la crisis y la evolucion de la impresion digital,
que va ganando terreno de forma progresiva. Sin prisa,
pero sin pausa, como suele decirse. “Nuestros productos
—coment6 Lorenz— pueden complementarse con la
impresion en offset”.

El Gltimo en comparecer fue Jos Kelly, quien se centrd en
la situacién de la compafiia en el mercado britanico y
desgrand lo que considerd que eran los puntos fuertes en
este concreto mercado de las islas. El acto concluy6 con
una visita al stand de Konica Minolta en Ipex, de 100 m2
y con 30 puntos de interés, entre los que encontramos
sistemas de impresiéon en blanco y negro, en color y una
zona de aplicaciones varias como sistemas de manage-
ment de informacion, impresiéon de foto-libros, Work-
flow management o Multi Punching.l
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Entrevista a Francisco José Gil, Production Printing Solutions Product Manager de

Konica Minolta

La bizhub Press es un
huevo producto
desarrollado segun las
nhecesidades del sector

La feria de artes grdficas de Birmingham, Ipex 2010, ha sido

escenario este aiio de la presentacion de muchos productos de
distintas marcas. Entre ellos ha destacado la nueva bizhub Press
C8000 de Konica Minolta, que se presenté el pasado 20 de mayo
junto a otras novedades de la marca. Para hablarnos de ellas,
Interempresas.net ha conversado con Francisco José Gil,
Production Printing Solutions Product Manager de la conocida

empresa japonesa.

¢Cuales han sido sus objetivos en Ipex?

El objetivo principal ha sido reafirmar la imagen de
Konica Minolta en el entorno de la produccién digital y
mostrar la siguiente generacién de nuestros productos
destinados en exclusiva a este sector, lo que supone un
paso adelante en este entorno tan profesionalizado.

¢Se han cumplido?

En esta edicion hemos cumplido todos nuestros objeti-
vos. Ademds de un éxito sin precedentes de visitantes
en nuestro stand, estos han demostrado un gran interés
por todas las novedades presentadas. Se han mostrado
en exclusiva en esta feria soluciones tanto de hardware
como de software, que completan nuestro portafolio de
productos en este afo, ampliando asi nuestra gama de
productos y soluciones de produccién hacia nuevos
mercados, como por ejemplo la impresion en gran for-
mato profesional, con un nuevo producto Plotter que
imprime con téner a gran velocidad y con bajo coste y
que nos lleva a estar en lo mas alto del sector.

¢Qué balance hace de la feria?

Hemos tenido una gran aceptacion por parte de los visi-
tantes de toda Europa de la nueva gama de soluciones de
producciéon de Konica Minolta, viendo todos ellos la gran
progresion de la compania y la apuesta por el entorno de
producciéon hacia la impresion digital. Tanto los fabri-
cantes, como los profesionales de las imprentas comer-

Ricard Aris

Francisco José Gil, Production
Printing Solutions Product
Manager de Konica Minolta.

ciales que buscan sistemas digitales para realizar sus
impresiones bajo demanda y para tiradas cortas, han
quedado gratamente sorprendidos por la nueva serie de
productos que lanzamos en breve al mercado.

¢Qué tiene la nueva bizhub press C8000,
presentada en Ipex, que no tengan sus
competidoras del mercado?

La bizhub Press C8000 es un nuevo producto desarro-
llado fijaindose en las necesidades del sector. La gran
mayoria de las imprentas trabajan con gramajes de
papel muy altos, sobre todo en 300 gr y 350 gr, y nece-
sitan que los registros a doble cara sean los mds preci-
sos posible. También necesitan una gran velocidad para
poder cumplir los tiempos de respuesta que sus clien-
tes les exigen. La calidad debe de ser la mas alta, para
poder ofrecer productos con el mismo aspecto que los
realizados con sus maquinas de offset. Adicionalmente
estos equipos deben de ser muy robustos para aguantar
la carga de trabajo y tener las minimas paradas impre-
vistas. Y sobre todo que sea un equipo asequible para
poder ajustarse a su presupuesto.
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Una union de varios conceptos importantes...
La bizhub Press C8000 es la tinica miquina del merca-
do que cumple todas estas caracteristicas, trabajando
con papeles de hasta 350 gramos. Imprime a 8o ppm,
pudiendo imprimir a una velocidad de 70 paginas por
minuto en papeles de hasta 300 gramos incluso a doble
cara automatica con un registro milimétrico. La resolu-
cién de impresion es de hasta 1200 x 1200 dpi con 8 bit
de profundidad, la mds alta del mercado, pudiendo
hacer hasta cinco tramas diferentes, incluyendo la
trama estocdstica. El volumen maximo mensual que se
puede realizar en ella es de hasta 500.000 impresiones.
Y es un sistema que tiene un precio muy ajustado para
los momentos dificiles que vive el sector.

¢Qué diagnostico puede hacernos del
mercado actual?

Las artes gréficas estin sufriendo una metamorfosis,
pasando de la imprenta tradicional a la nueva impresién
digital, debido fundamentalmente a la impresién bajo
demanda (PoD) que implica tiradas mdis cortas, dato
variable en la impresion, etc., todo ello impensable en
la imprenta tradicional, por lo que la impresién digital
estd entrando en las imprentas, debido ademas a las
grandes mejoras en calidad, velocidad y versatilidad de
los sistemas digitales.

¢Cree que puede darse una pronta
recuperacion del mercado?

Si, a corto/medio plazo. Actualmente hay una débil
recuperacion, y esperamos que en breve el sector
remonte.

¢Por qué?

Porque ya existen nuevas soluciones para adecuarse a
las nuevas exigencias del mercado, pudiendo atender
trabajos de tiradas muy cortas o personalizadas y
hacerlo de forma automatica a través de flujos de traba-
jo digitales, todo ello con unos niveles de inversién
muy moderados, con costes mds bajos y con servicios
més llamativos, como por ejemplo, la impresiéon en
color sobre un espacio SRGB como las que puede rea-
lizar la Konica Minolta bizhub PRO C65hc, imprimien-
do colores mas vividos, ofreciendo de esta manera ima-
genes mucho mas luminosas y de mejor calidad. Otro
punto fuerte, que para eso los sistemas digitales son
idoneos, es poder imprimir campanas de marketing
directo con imigenes y contenido variable, ajustado a
los clientes destinatarios.

¢Cual cree que es el futuro de las artes
graficas?

El futuro de las artes gréficas pasa por la migracion al
digital, manteniendo la imprenta tradicional para los
trabajos que se requiera y combinandola con todas las
ventajas de digital. La idea no es s6lo manchar papel,
sino que lo que se estd imprimiendo tenga una infor-
macién coherente.

¢Cuales son las nuevas tendencias?

En Konica Minolta sobre todo apostamos por aprove-
charnos de las bases de datos, es decir, poder realizar
campafias de marketing personalizado al mas alto
nivel, haciendo impresiones publicitarias lo mas per-
sonalizadas posible al destinatario que las reciba. Esta

El stand de Konica Minolta en la edicién 2010 de Ipex.
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claro, que el nicho de mercado mas grande para los
impresores es el drea de marketing /publicidad, por
lo tanto ofrecer a las empresas publicitarias pro-
ductos de este calibre, conseguird un retorno de
interés mucho mas alto.

“El futuro de las artes
grdficas pasa por la
migracion al digital,

manteniendo la imprenta
tradicional para los
trabajos que se requiera”

¢En qué aspectos puede mejorar Konica
Minolta como empresa y como pueden
hacerlo sus propios productos?

Ya he comentado antes que los sistemas de Koni-
ca Minolta y sobre todo la bizhub Press C8o00
estan desarrollados para ajustarse a las necesida-
des del sector, pero es verdad, que en este entor-
no no solo hay que tener buenos equipos, sino
que también el factor humano de nuestros traba-
jadores es de vital importancia. Konica Minolta
trabaja dia a dia para que sus empleados sean los
mas profesionales del sector, y de este modo,
podamos ofrecer a nuestros clientes y potenciales
clientes servicios que les puedan ayudar a mejo-
rar sus procesos y sobre todo, su nivel de factura-
cién, como pueden ser los servicios Web To Print
y de impresion de datos variables, e incluso ser-
vicios de consultoria de color para orientar a los
operarios de las maquinas en cémo sacar el maxi-
mo rendimiento y calidad de los sistemas.

¢Qué importancia tiene la sostenibilidad
para Konica Minolta a la hora de disefiar

sus productos u ofrecer servicios?

Es nuestra meta clave, la de ofrecer productos y
servicios que se ajusten a las necesidades de cada
sector, pero sin olvidar la situacién econémica
que vivimos. De esta manera nuestros productos
tienen una relacién calidad/precio que se sitda
por encima de cualquiera de nuestros competi-
dores.

¢Qué objetivos tiene Konica Minolta
para los proximos afios?

Mantenerse como marca puntera en el sector y
que los grandes profesionales de este entorno
piensen en Konica Minolta como uno de sus prin-
cipales socios a la hora de desarrollar su transfor-
macién a un entorno digital.l

www.duploiberica.com

Duplo ULTRA 205A

Barnizadora Duplo Ultra 205A

Formato Max. 520 mm x 710 mm

Acabados de brillo, mate y satin

Pantalla tactil de control con 50 programas de memoria
(pelicula de barniz, velocidad, temporizado de la cuchilla del
aire, potencia de secado UV)

Velocidad hasta 40 metros/minuto

Cuchilla de aire para ayudar con el despegue de soportes
finos del rodillo de aplicacion

Auto-limpieza con programacion de limpieza rapida o total

Pre-calentador de infrarrojo

(T
ori |§E from print to documents

Para cuglguier consulta comercial, téonica o postventa (asistencia téonica, recambios
originales...), no duden en contactar con nostros en nuestro numero de Atencion al
Cliente 902 906 980 o en info@omcsae.com
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IPEX 2010

La marca ofrecié una amplia gama de productos en la feria de

artes grdficas de Birmingham

Muller Martini, conla
eficiencia y la innovacion

Una marca de la importancia de Miiller Martini debe estar siempre al pie del caiion y eso es lo que hizo
en la pasada edicion de Ipex 2010. Entre otros, presenté productos como la embuchadora-cosedora
Primera 160, la Presto 90, la Bolero B9 o la nueva herramienta de enlace directo Remote, que permite,
entre otras cosas, reducir el periodo en el que las mdquinas estdn paradas hasta en un 50%.

Redaccion Interempresas

Una encuadernadora de altima generacion
La Bolero B9 es mds rapida, flexible y funcional que
sus antecesoras. Ha experimentado un aumento de la
cantidad de ciclos en un 13%, posee una nueva boqui-
1la de encolado lateral PUR SPN vy fijacién electrosta-
tica de suplementos en la nueva alzadora de pliegos
3694. El aumento de rendimiento de 8.000 a 9.000
ciclos por hora hace que resulte atin més atractiva
para realizar revistas y catdlogos de tirada media.

La nueva alzadora de pliegos 3694 presentada junto a
la Bolero en Ipex 2010 por Miiller Martini se ha adap-
tado a este desarrollo en diversos aspectos. Para ela-
borar y procesar con flexibilidad una gran gama de
pliegos, permite la alimentacién desde ambos lados y
se puede preparar con gran rapidez. Como novedad,
permite la fijacion electrostatica de tarjetas, evitando
asi un proceso de encarte adicional.

Una nueva familia de embuchadoras

La Presto A9o es muy econdmica y produce a 9000
ciclos/hora. Imprentas y empresas de manipulacién
posterior sacan provecho de esta profesional y extra-
ordinariamente econdémica solucién. Para alcanzar
una alta calidad de los productos, la Presto Ago esta
equipada con control de grosor en el lomo, medicién
lateral del grosor Semko y el control de grapa. El con-
trol de pliego longitudinal comprueba si todos los
pliegos estdn bien alineados. Gracias al tipo de cons-
truccion acreditado y robusto, las empresas disponen
de un medio de produccién fiable.
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Un ejemplo de la nueva Primera 160 de Miiller Martini.

Una familia de Primera

La Primera 110 ofrece como novedad un mayor grado
de automatizaciéon y un concepto de manejo mais
desarrollado y ergonémico. Produce a 11.000 ciclos
por hora y ofrece la mejor relacién precio/rendimien-
to de su segmento. También manipula una amplia
gama de formatos y productos en los formatos desde
A7 hasta A3, siendo también posible la triple produc-

La nueva herramienta Services proporciona una gran
variedad de opciones de trabajo.



Herramientas de trabajo
imprescindibles

Miiller Martini estandariza sus prestaciones

de servicio hechas a medida con la nueva

herramienta Services compuesta por siete

modulos

e Startup: Se ocupa de una puesta en marcha
rapida y de garantizar el funcionamiento de
las instalaciones desde el primer momento.
Repair: Herramienta que proporciona con-
tacto con técnicos cualificados para una
reparacion rapida y competente, tanto por
teléfono, como con el servicio Remote o in
situ. Los repuestos originales permiten una
produccion continua y de alto nivel.
Remote: Los clientes pueden elegir entre
tres modulos para estar en contacto con
Miiller Martini, configurables segln sus
necesidades particulares: MMHelp (servicio
técnico 24/7), MMRemote Access (analisis en
linea, servicio técnico 24/7), MMRemote
Online (conferencias telefénicas, videocon-
ferencias, analisis en linea, servicio técnico
24/7).
Uptodate: Actualizaciones regulares que
alargan el ciclo de vida de las maquinas y
permiten que sigan teniendo un alto rendi-
miento durante muchos anos.
Inspect: El servicio de inspeccion preventiva
de Miiller Martini mantiene las instalaciones
a punto y se asegura de que los procesos de
produccion sean continuos, reduciendo de
forma simultanea los costes habituales.
Improve: Valor ahadido mediante la forma-
cion profesional y continua. Expertos de
Miiller Martini ofrecen al personal una for-
macion solida,ademas de gran cantidad de
consejos y trucos.
Select: Con un contrato de servicios basado
en costes calculables mediante la fijacion
anual de los precios, los clientes se benefi-
cian sin demoras del completo y competente
programa de servicios mantenimiento conti-
nuo y supervision de la maquinaria de Miiller
Martini.

cion. Como novedad, estd equipada con un asistente
para ajustes intuitivo y cuenta con equipos de mando
locales HMI, que estdn instalados adicionalmente en
cada marcador, se encargan de agilizar el manejo.

La Primera 160 consigue 16.000 ciclos por hora y
convence por la supervision global del proceso y por
su seguridad de produccion. Gracias a un disefio ergo-
némico y un moderno concepto de mando es muy
facil de manejar y se ajusta ripidamente. Para intentar
alcanzar altos rendimientos netos, la Primera 160 esta
equipada con una supervision global del proceso.l

arnstintas

Juan Luis es nuestro director técnico. Si alguien
tiene dudas de cudl es su gran pasion no tiene
mds que echar un vistazo a la fotografia:
la musica. Rodeado de sintetizadores arios
ochenta que busca en cualquier parte del
mundo, de mesas de mezclas y de su inseparable
guilarra, se siente como pez en el agua. Pero
desde hace muy poco otra gran pasion ha
pasado a primer termino: su hijo.

©PFrALMART
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IPEX 2010

Entrevista a Juan Carlos Montesinos, Gerente de
Per-F-off-set Plus

El sector precisa de
productos y sistemas
que permitan ser cada
vez mas competitivos

Ipex 2010 es un gran escenario donde las grandes y
pequeiias marcas se reiinen cada aiio para presentar sus
mejores galas. En el caso de Per-F-off-set Plus S.L.,
presentan la version Plus de su conocida marca, que ha
tenido un gran éxito entre los que visitaron el pequeiio
pero acogedor stand de esta compaiiia. Interempresas.net
pudo mantener una conversacion con Juan Carlos
Montesinos, administrador de la empresa.

Ricard Aris

¢Con qué objetivo han venido a la feria Ipex 2010?

El objetivo principal es dar a conocer el sistema de acabado en linea
Per-F-off-set Plus al maximo de impresores en offset posibles. Este
hecho nos ayuda al mismo tiempo a captar distribuidores en todo el
mundo ya que cuando un impresor conoce este sistema quiere dispo-
ner de él ripidamente solicitindolo a su distribuidor de confianza y asi,
podemos llegar a todo el mundo.

¢Qué producto han venido a promocionar en Ipex?

Principalmente nuestro sistema de Hendido en linea Per-F-off-set
Plus. En el mercado hay diferentes sistemas para realizar perforados y
cortes en linea pero nuestro Hendido Plus supera todas las expectati-
vas. La calidad del producto final es increible, cuando los impresores
ven salir de una prensa offset un pliego impreso con un hendido de cali-
dad troquelada y todo ello en una sola pasada a velocidad de impresion,
rapidamente quieren probarlo. Otra gran ventaja que tiene es que este
modelo permite la colocacién automadtica y que puedes imprimir en el
mismo cuerpo que realizas el acabado. Hay otros productos que estro-
pean el caucho, pero este no. Es un sistema que, una vez terminado, lo
retiras de la miquina y puedes imprimir cualquier otro tipo de trabajo.

Parece muy completo...

Disponemos de dos lineas de producto, Per-F-off-set y Per-F-off-set
Juan Carlos Montesinos, en el stand de Plus. La primera se present6 hace ya afios, con el posicionamiento en
Per-F-off-set de Ipex 2010. maquina automatico. Es exacto, preciso y rapido. La segunda linea es el
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J——
Algunos de los
productos que la
Per-F-off-set Plus es
capaz de producir.

sistema es Per-F-off-set Plus, que ademds de los file-
tes de perforar, cortar o hender, lleva un segundo pro-
ducto, la contrapartida, que te permite imprimir, no
dafiar el caucho y perforar, cortar y hender el producto
simultdneamente.

¢Y se esta vendiendo bien?

Si, aqui en Ipex tenemos un pequefio stock y tiene
mucha aceptacion. Cuando el cliente ve lo ficil que se
coloca en maquina, la precisién de registro y la calidad
del producto acabado se quedan encantados. Algunos
va se han llevado producto para trabajar en casa.

“Con Per-F-off-set Plus
ahorramos energéticamente,
haciendo el trabajo en la
mitad de tiempo y con la
mitad de gasto energético”

¢Qué diagnéstico puede hacernos del mercado actual?
El mercado espafiol ha caido bastante por la crisis. Creo
que este afio estd comenzando a remontar un poco, y
que el afio que viene serd un poco mejor, aunque es
posible que esté siendo demasiado optimista. Al mar-
gen de esto, el sector grifico estd en constante evolu-
cién y en estos momentos el mercado precisa de pro-
ductos y sistemas que permitan ser cada vez mis com-
petitivo. Toda crisis agudiza el ingenio para poder
superarla y esto hard que al salir de ella seamos mucho
mas fuertes.

¢Cuales son las nuevas tendencias en el mercado de
artes graficas?

El digital cada vez estd mis presente. Aln va a tardar
muchos afios en abarcar una cuota significativa del
mercado, porque el off-set sigue siendo muy importan-

te. Creo que deberdn pasar todavia un par de décadas
para posicionarse al mismo nivel del off-set, si es que
lo hace. Eso es porque en grandes tiradas sigue siendo
mads rentable que el offset.

¢En qué aspectos puede mejorar Per-F-off-set Plus?
Podemos mejorar en muchas cosas, pero ahora acaba-
mos de lanzar un nuevo producto, muy perfeccionado,
del que no hemos tenido ni una sola reclamacién de
ningidn cliente. A pesar de ello, creo que hay cosas por
evolucionar, tenemos que ir en el mismo sentido que el
mercado y estar preparados para lo que demande.

¢Qué papel juega la sostenibilidad en una empresa
como Per-F-off-set Plus S.L.?

Una gran ventaja que tiene nuestro sistema es que pue-
des acabar el trabajo al mismo tiempo que lo estids
imprimiendo. Eso significa que si una empresa emplea
10 horas imprimiendo, con otra mdaquina deberia
emplear 10 mas para realizar los acabados. Con el siste-
ma Per-F-off-set Plus, se hace todo al mismo tiempo,
por lo que ahorramos energéticamente, haciendo el tra-
bajo en la mitad de tiempo y con la mitad de gasto
energético.l

o
™
-

Per-F-off-set Plus se adapta al 99% de mdquinas Offset.
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La marca fue premiada con el galardon de la prensa digital
europea por una de sus impresordas monocromo

Satisfaccion en Oce
tras su participacion
en Ipex 2010

Océ tampoco faltoé a la cita y tras una intensa semana, ha mostrado su satisfaccion con los
resultados obtenidos en la feria. Se realizaron algunos anuncios interesantes, entre los que
destacan la ampliacion de la iniciativa sostenible Carbon Positive Plus+.

Redaccion Interempresas

Premio para la Océ VarioPrint 6320 Ultra

Pero ese no fue el Gnico punto destacado de la partici-
paciéon de Océ en Ipex, ya que también recibi6 el Pre-
mio de la Prensa Digital Europea (EDP) a la mejor
impresora monocromo de hoja suelta para entornos de
produccion, la Océ VarioPrint 6320 Ultra. Océ presen-
16, ademas, el libro impreso con tecnologia digital, con
las herramientas claves para los directores de la Federa-
cion Britdnica de Industrias de Impresion.

Asimismo, Océ anuncié la ampliacion de su iniciativa
sostenible Carbon Positive Plus+ de cara a que sus
clientes disfruten de los beneficios que aporta. Para
ello, trabajard con su partner estratégico Shining Earth,
cuya tecnologia

lograrad que el producto estrella de la compania, la Océ
VarioPrint 6250, trabaje de un modo mucho més ecoe-
fectivo, rebajando hasta un 200% las emisiones de CO2
v el consumo de energia en su utilizacion.

El stand de Océ en la feria Ipex 2010.

Océ ha culminado su presencia en Ipex firmando |L'.,Il|l_r-.||-_||
numerosas operaciones comerciales y obteniendo in printing |
mayor afluencia de pablico frente a ediciones anterio- '
res. Durante este evento, ademds de poder disfrutar en
primera persona de la Gltima tecnologia en impresion y
gestion documental, los asistentes pudieron participar
en una serie de debates conducidos por la locutora de la
BBC Katy Haswell que tocaban diversos aspectos del
negocio de la impresién en la Océ TV.

En estas entrevistas publicadas en el portal Youtube
aparecen los principales lideres de la industria, clientes,
periodistas y analistas, asi como expertos de Océ. Se
pueden consultar también a través del enlace directo en Algunos de los mejores productos de Océ se presentaron
la pagina web corporativa. en la feria.
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Lanzamientos y noticias destacadas
Precisamente, Tony Chard, director general de
MPG Books, con sede en Reino Unido, expresd
al respecto que “la razén por la que elegimos Océ
es porque es el claro lider del mercado, ofrece la
mads alta calidad y los sistemas mas productivos
para la impresion digital de libros, asi como el
mejor coste total de propiedad. Ademads, tendre-
mos una reduccién de hasta un 40% en nuestros
costes de electricidad debido a los beneficios
medioambientales que incluyen niveles de tem-
peratura ambiental mas bajos".

Clientes y periodistas pudieron conversar con los
técnicos de Océ sobre sus productos.

Por su parte, Bron Curley, director general de Océ
Reino Unido, coment6 que “Ipex fue un gran éxito
para Océ. Ha habido mads interés por parte de
clientes y prospectos que en los Gltimos dos afos,
ademas se han firmado importantes operaciones.
La integracion con Canon, que dard lugar a la
empresa lider en la industria de la impresion,
también estd abriendo nuevas oportunidades de
venta, ya que tenemos productos y tecnologias
muy complementarios”

Los sistemas de impresién presentes en el stand
fueron los siguientes: Canon imagePRESS
C7000VP, Océ Arizona 550 GT, Océ ColorStream
10000 Flex, Océ ColorWave 600, Océ JetStream
1000 y Océ VarioPrint 6320 Ultra. Entre los
acuerdos comerciales firmados durante la feria,
cabe destacar los realizados con: el Woods Group
(Océ VarioStream 7650), el grupo MPG Books
(dos Océ VarioPrint 6320s), Business Continuity
(dos Océ ColorStream 10000 Flex), The Open
University (Océ VarioPrint 6000), Mask Docu-
ments (Océ VarioPrint 6000), OTM (Océ ColorS-
tream 10000 Flex) y TJ International (software
Automatic Book Factory).ll
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KSL-435

Hendedora Perforadora

KL50V - KL70V
Perforadoras — Hendedoras

S340A

Perforadora - Hendedora

S340B
Perforadora - Hendedora y
Encuadernadora de wire

FABRICACION Y REPARACION DE PEINES

MAG - BIELOMATIK — LHERMITE — KUGLER

Peine que realiza el hendido y
2 ufieros de una sola vez para
grapar carpetas

MAQUINARIA AUXILIAR GRAFICA

C/. PUIG-GUARDIAL, 102

08560 MANLLEU — BARCELONA (ESPANA)

TEL. 0034 938 517 429 mag@mag-web.es
FAX. 0034 938 514 960 www.mag-web.es

137



IPEX 2010

Entrevista a M José Alcaraz, del departamento de Publicidad y
Comunicacion, e Ignacio Lopez, jefe de producto de Xerox

La crisis es una epoca
de oportunidades
para los que buscan
nuevas metas

Xerox es una de las compaiiias que mds apuesta por la innovacion en el sector de las artes grdficas
y por esta razon su presencia en Ipex era poco menos que imprescindible. M? José Alcaraz, del
departamento de Publicidad y Comunicacion, e Ignacio Lopez, jefe de producto, respondieron

algunas preguntas para Interempresas.net en la feria.

¢Con qué objetivo ha ido Xerox a la feria Ipex 2010?
M2 José Alcaraz (MA): Lo que pretendemos desde
Xerox es, con nuestra mejor tecnologia y el flujo de tra-
bajo apropiados, ofrecer a unos clientes el modelo de
negocio adecuado que les permita crecer en sus nego-
cios de impresion digital y que, ademés, lo hagan de
forma sostenible. Y, en este sentido, Ipex es un gran
escaparate para poder demostrarlo.

¢Cudl es el producto que més estidn promocionando en
Ipex?

Ignacio Lopez (IL): Este afio una de las principales
novedades que mostramos en Ipex es la Xerox Colour
1000 Press, que aflade un quinto color, con el téner
transparente, que permite que tanto las imigenes como
el texto o las marcas de agua se destaquen para conse-
guir un mayor impacto visual, mejores efectos artisti-
cos o de seguridad. Este equipo hace posible personali-
zar ain mas la aplicacién del brillo en funcién de los
requisitos de los clientes, por lo que los proveedores de
servicios de impresiéon que pretenden ampliar sus
negocios digitales disponen una excelente opcién para
producir sofisticadas piezas de marketing directo,
publicidad de ventas a todo color y productos de publi-
cacion de fotos: las prensas Xerox Colour 800/1000.

¢Qué diagnostico pueden hacer del sector de las artes
graficas?

IL: Cualquier época de crisis es también una época de
oportunidades. El que hacia siempre lo mismo va a
obtener el mismo resultado, pero hoy el sector de las
artes gréficas se estd redefiniendo y es el momento de
encontrar nuevos caminos, nuevas aplicaciones, para
seguir desarrollando los negocios existentes pero, a la
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Ricard Aris
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Ignacio Lopez y M@ José Alcaraz, en el stand de Xerox de la
feria Ipex 2010.

vez, abrir nuevas vias de generacién de negocio. Es real-
mente una época de oportunidades.

¢Como ven la actual crisis econémica? ¢Creen que puede
producirse una pronta recuperacioén del mercado?

IL: Como te decia antes, pensar que si hacemos lo
mismo tendremos mejores resultados es un error. La
explosion del mundo de la fotografia en la impresién de
color ya no se limita a imprimir, también podemos
comunicar mediante la fotografia, realizar estrategias
de transpromo, comunicaciéon mediante teléfono, etc.
Los usuarios de nuestra tecnologia, software y servicios
saben que el futuro pasa por ser capaces de ofrecer la
impresion bajo demanda, el 'one-to-one', una comuni-
cacion mas personalizada con sus clientes de las cosas



que le interesan. Y eso lo pueden hacer solo con prove-
edores de contrastada experiencia como Xerox.

¢Se puede aplicar esto también a libros y manuales?
IL: Exactamente igual, las tiradas cada vez bajan mas
porque el editor quiere producir solamente lo que
vende, por lo que es una gran oportunidad de creci-
miento para el mercado de impresion digital.

¢Qué puede aportar una feria como Ipex 2010 a una
empresa como Xerox?

MA: Ipex es un magnifico marco para que, tanto nues-
tros actuales clientes como los potenciales, puedan
comprobar ellos mismos lo que estamos haciendo, qué
tipo de negocio pueden desarrollar con nosotros. Es un
escaparate para que puedan ver en vivo y en directo
todas las aplicaciones reales que estamos produciendo,
con clientes reales que estin obteniendo beneficios
reales. Estamos mostrando lo que ellos podrian tam-
bién hacer.

IL: No se trata de hacer una demo de una miquina, pre-
tendemos que el cliente disponga, a través de la tecno-
logia y de un flujo de trabajo correcto, un mundo de
aplicaciones que pueden ser muy beneficiosas para su
negocio. Con su base de datos puede realizar una
comunicacién personalizada para sus clientes, crecer
con las nuevas aplicaciones que Xerox ofrece. Para
nosotros supone también imagen de marca, que tene-
mos la tecnologia adecuada y soluciones para negocios
de nuestros clientes y nos preocupamos porque las
maquinas que vendemos den el miximo rendimiento a
nuestros clientes.

¢Cuiles son las nuevas tendencias en el mercado de
artes graficas?

MA: Xerox apuesta siempre muy fuerte por las nuevas
tecnologias, somos un fabricante reconocido por la inno-
vacion que aportamos al mercado. De hecho, la empresa
invierte anualmente el 6% de la facturacién en I+D y eso
se traduce en que somos un fabricante lider en patentes,
como el téner transparente o la tinta sélida.

IL: La principal tendencia que observamos es la perso-

El stand de Xerox en Ipex 2010.

nalizacién y la adaptacion a las necesidades del cliente.
Se da en todas las dreas pero un ejemplo claro son las
aplicaciones emergentes de Xerox en fotografia y pac-
kaging, ahora la gente imprime solo lo que vende. Si te
piden diez cajas, imprimes diez cajas en el idioma que
te demande el cliente.

¢En qué aspectos puede mejorar Xerox como empresa?
MA: Somos una empresa para la que el cliente es una
obsesién y lo que pretendemos es que nuestros clien-
tes obtengan los mejores resultados. Si el cliente gana,
nosotros ganamos. Es lo que siempre buscamos y este
no es un corto recorrido, sino que nos obliga a estar en
constante evolucién, ya que sus necesidades cambian y
tenemos que estar siempre atentos para poder ofrecer
las respuestas adecuadas.

IL: Efectivamente, tenemos que evolucionar con las
necesidades del cliente. En el futuro demandardn mayor
formato, mayor velocidad, etc. y, por esa razon. procura-
mos estar siempre con ellos y satisfacerles al maximo.H

Planchas CTP

LITHOPLATE

PLANCHAS ¥ FPRODUCTOS PARA OFFSET

www.lithoplate.com

info@lithoplate.com

139




LA EXTERNALIZACION DE LA IMPRESION

El gasto anual en impresion y consumibles en Espaiia es de casi
13.000 millones de euros, de los cuales un 31,6% corresponden a

impresion externalizada

Externalizar la
Impresion, ;0 ho?

Externalizar la impresion le cuesta a las empresas hasta 4.103 millones de euros al aiio. Las
empresas espaiiolas podrian ahorrarse hasta 1.177 millones de euros, segiin un estudio encargado
por Oki Printing Solutions a la consultora independiente Centre for Economics and Business
Research (CEBR por sus siglas en inglés), que lo ha elaborado analizando los gastos y métodos de
impresion de las empresas y utilizando datos oficiales del INE.

Oki Printing Solutions sostiene que las empresas que
no aplican la dltima tecnologia de impresion profesio-
nal, y todavia no gestionan sus recursos de impresion
de una forma adecuada, gastan hasta 4.103 millones de
euros al ano, ademas de los 8.896 millones de euros que
les cuesta la impresion de materiales internamente. El
mismo estudio revela que las empresas espafiolas pue-
den llegar a ahorrar hasta 1.177 millones de euros al afio
internalizando més tareas de impresion.

Gestion mas inteligente

Segan las conclusiones del estudio, que tiene por titu-
lo ‘Gestién mas inteligente de la impresion; control de
costes e impacto medioambiental; el total del gasto
anual en impresion y consumibles en Espafia asciende
a casi 13.000 millones de euros, de los cuales un 31,6%
corresponden a impresiéon externalizada.

La impresion de grandes voliimenes y de material de calidad,
a pesar de poder realizarse internamente, se continiia
externalizando.
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Oki Printing Solutions

Asi, en Espafia, y seglin la segmentacion del estudio por
tipo de empresa, resulta que los sectores con mayor
potencial de ahorro por medio de una impresién mads
eficiente son: la Administracion Pablica y Defensa (153
millones de euros), educacién (123 millones de euros) y
las empresas de arquitectura y consultoria técnica (99
millones de euros).

Adoptando la tiltima
tecnologia y mejorando los
hdbitos de impresion
internos, las compaiiias
espaiiolas se podrian ahorrar
anualmente hasta 857
millones de euros

Costes comparados

Segun revela el estudio encargado por OKki, la externali-
zaciéon de la impresion profesional es algo muy arraiga-
do en las empresas, que todavia perciben la impresiéon
interna como algo esencialmente 1til para pequefios
procesos y para documentos cotidianos.

En cambio, la impresién de grandes volimenes y de
material de calidad, como catdlogos o papel membrete,
a pesar de poder realizarse internamente, se continta
externalizando.

Contratar materiales a imprentas o empresas externas
especializadas cuesta a las empresas 4.103 millones al
ano. Las cifras oficiales captan esto, y revelan que se
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podrian reducir los gastos de las compaiiias en muchos
millones al afio con una mejor gestiéon de la impresion.
Por otro lado, los costes de las actividades de impresion
interna de las empresas cuestan un total de 8.896 millo-
nes de euros al afio.

Ahorros posibles

El estudio de CEBR seiiala que adoptando la dltima tecno-
logia y mejorando los hibitos de impresion internos, las
compaiiias espaiiolas se podrian ahorrar anualmente hasta
857 millones de euros.

Si a esto le sumamos el ahorro potencial de 320 millones de
euros por la internalizacion de parte de las labores de
impresion que actualmente son subcontratadas, la cifra
total ascenderia a 1.177 millones de euros. Cambiando las
politicas de impresion no sélo se ahorra dinero.

Segun el estudio encargado por Oki, controlando e impri-
miendo sélo lo necesario, se podrian reducir 83.000 tone-
ladas de emisiones de dioxido de carbono al afio y 36.000
toneladas de combustible de carbono al afio, el equivalente
a eliminar 20.000 coches de las calles.

Aplicar la tecnologia

Aplicando las Gltimas novedades en tecnologias de impre-
sién y copiado, muchas tareas tradicionalmente externali-
zadas ahora pueden ser asumidas internamente por las
compafias a un bajo precio y sin comprometer la calidad
de impresion.

Ademas, reducir la externalizacion de la impresién contri-
buye a establecer normas y controles en cuanto a los equi-
pos de impresion, los consumibles y las aplicaciones de
gestion. Imprimir documentos s6lo dénde resulta necesa-
rio y cuando es necesario, no s6lo ahorra tiempo, también
aumenta la eficiencia del trabajo.l

Conclusiones

“Los altimos avances en tecnologia de impresion inter-
na permiten a las empresas imprimir bajo demanda,
en el momento mas apropiado y solo el volumen
requerido”, destaca Juan Pedro Pérez, director de
Marketing de Oki. “Esto proporciona un acercamiento a
la impresion mas rapido, con un coste mas efectivo y
respetando el medioambiente”.
“Como concluye el estudio, la impresion es una funcion
esencial para todas las empresas y ha cambiado rapi-
damente”, confirma Pérez. “Estos cambios tecnologi-
cos han creado una oportunidad real para una impre-
sion mas inteligente, lo que permite
mejorar de forma siginifictiva la pro-
ductividad y la competitividad de las
empresas. Oki Printing Solutions ofrece
tanto la tecnologia, como el conocimien-
to necesarios para ayudar a las empre-
sas a gestionar su impresion interna de
forma mas efectiva y econémica”.

Juan Pedro Pérez, director de
Marketing de OFi.
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LA ENCUADERNACION Y LOS ACABADOS

Equipos y soluciones Horizon

Nuevas tendencias en el
plegado de prospectos
y microplegados

Horizon Internacional, empresa representada en Espaiia por OPQ Systems, cuenta con una extensa

gama de equipos y soluciones para el plegado de prospectos y microplegados. Entre ellos, destaca la
plegadora AF-406, la cuchilla mévil MKU-4o0 y la prensa PR-4o0.

Hasta ahora, para el plegado de prospectos con punto
de cola era necesario el empleo de baterias de rodillos
segmentados o bien solo ranurados. Esto era asi debido
a que las pistolas de cola se suelen instalar a la entrada
de las baterias de rodillos. Para que el punto de cola
aplicado en el papel no se adhiera a los rodillos, es
necesario que los rodillos tengan un rebaje de como
minimo el ancho del punto de cola. Como normalmen-
te se realizan diferentes trabajos con diferentes anchos,
lo mejor es el empleo de una bateria de rodillos total o
parcialmente segmentada. De esta manera, desplazando
los rodillos segmentados se crea el rebaje necesario para
que la gota de cola no se adhiera a los rodillos.

Horizon Internacional, empresa representada en Espa-
fla por OPQ Systems, ha desarrollado un nuevo con-
cepto de cuchilla movil, que permite aplicar los puntos
de cola justo antes de la cuchilla. De esta manera, en la
mayoria de los casos, ya no es necesario ranurar la bate-
ria de rodillos o el uso de baterias segmentadas. Esta
cuchilla mévil llamada Horizon MKU-40 permite ple-
gar tanto perpendicularmente (sistema convencional)

b Cuchilla mévil
< Horizon MKU-4o.

Fuente: OPQ Systems

como en paralelo. Esto proporciona un importante aho-
rro en el equipo plegador, ademads de evitar las costosas
modificaciones para modificar las plegadoras. También
simplifica enormemente los ajustes en las plegadoras
incrementando la productividad.

Horizon desarrolla una
cuchilla con la que, en la
mayoria de los casos, ya no es
necesario ranurar la bateria
de rodillos o el uso de
baterias segmentadas

El MKU-40 también dispone de una bolsa auxiliar,
localizada bajo la cuchilla, la cual permite realizar una
gran variedad de plegados. La MKU, también estd equi-
pada con un apilador para plegados micro, con separador
de lotes. Esta salida para microplegados, puede ser incli-
nada para apilar prospectos estrechos verticalmente.

Caracteristicas técnicas de la
cuchilla movil MKU-40

Para el plegado paralelo, antes del plegado de

la cuchilla: por el lado ancho de 40 a 150 mm, y
por el lado largo de 40 a 100 mm. Para el plega-
do en cruz o perpendicular, el ancho es de 50 a
400 mm y el largo de 40 a 100 mm.




Una plegadora para cada aplicacion

Horizon Internacional fabrica plegadoras destinadas a
todos los segmentos de produccién. El modelo espe-
cialmente disefado para el plegado de prospectos o
microplegado es la plegadora AF-406. La configura-
cion basica de este equipo es de 6 bolsas ampliables a
otras 6 maés, ya sean en plegado paralelo o bien en
perpendicular. Todos los ajustes son automaticos: el
operador sélo necesita seleccionar en la pantalla tac-
til el patrén de plegado e introducir las medidas del

papel.

Plegadora Horizon AF-406.

Las bolsas y las guias se ajustan automditicamente v,
tras esta operacion, aparece un pantalla que informa del
namero de hojas de papel a introducir en los ajustes de
la bateria de rodillos para galgarla en funcion del patréon
de plegado. Esta plegadora también puede realizar hen-
didos, corte, asi como doble produccion.

Y para aplicar la cola...

Tanto la cuchilla mdvil MKU-40 como toda la
gama de plegadoras Horizon usan los equipos
de aplicacion de cola de la prestigiosa empresa
alemana HSS. Estos equipos ofrecen la posibili-
dad de aplicar todo tipo de colas, una para cada
tipo de aplicacion. HSS fabrica equipos de enco-
lado para cola fria, que permiten aplicar la cola
en puntos, filas o bien el encolado de una
superficie. Estos modernos equipos estan dise-
nados para trabajar con colas calientes, frias o
rehumectables, y permiten una aplicacion pre-
cisay homogénea a cualquier velocidad, gracias
a su modulo de control. El sistema es muy facil
de operar y se integra perfectamente en los
equipos de plegado.
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La compaiiia también cuenta
con otros accesorios pata el
plegado de prospectos, como
la bolsa de ventana GFB-4o0,
ajustable desde la pantalla
tdctil de la plegadora
Horizon AF-406

Otros accesorios

Horizon también dispone de otros accesorios para el
plegado de prospectos, como por ejemplo, la bolsa de
ventana GFB-40, la cual se ajusta desde la pantalla tic-
til de la plegadora Horizon AF-406. Con esta bolsa se
pueden realizar plegados en ventana de solo 25 mm y
entregarlos perfectamente al apilador de formatos
micro. También, como opcién, Horizon fabrica el con-
trolador de integridad BVS, que permite leer practica-
mente cualquier codigo impreso en los prospectos, asi
como rechazar los prospectos en blanco o con errores
de impresion. Con el BVS, el plegador puede estar
seguro de que todos los prospectos pertenecen al
mismo lote o producto sin que se puedan producir cru-
zamientos de productos, tema de vital importancia en
la industria farmacéutica, asi como en cosmética y
otras aplicaciones comerciales.

Prensa Horizon PR-4o0.

Por tultimo, Horizon cuenta con la prensa PR-40, que
puede prensar los prospectos para que estos queden
mds planos, con objeto de facilitar su inserciéon por
mdquinas automadticas en las cajas de los medicamen-
tos o productos similares. Esta prensa también permi-
te realizar un ahorro en el transporte de los prospectos
debido a que estos ocupan menos espacio.ll
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RESALE 2010

La feria Resale pone de manifiesto un incremento en el impulso

de los negocios

La demanda de
magquinaria usada

Se recupera

A finales de abril se clausuré la iiltima edicion de Resale en Karlsruhe. Expusieron en estd
localidad 470 empresas en una edicién marcada por la suspension del trifico aéreo debido a la
nube provocada por el volcdn islandés y que perjudicé la afluencia desde el extranjero. Acudieron a

la cita 6.223 visitantes de unos 100 paises.

Aunque sobre esto ya han corrido rios de tinta, al
menos en Espaiia, y es muy opinable, se puede afir-
mar que la economia mundial se estd recuperando y
que la actividad industrial va lentamente sujeta a
ese carro, aunque con el freno echado. Tras la cele-
bracion de la feria Resale (21 a 24 de abril, Karls-
ruhe) se ha puesto de manifiesto que el mercado de

la maquinaria de segunda mano también se aprove-
cha de esta tendencia. Ese fue el espiritu que rein6
entre los 470 expositores y 6.223 visitantes en la
dltima edicién de la feria de maquinaria de segun-

da mano Resale en Karlsruhe. “Se podria superar la
crisis financiera y econdémica mas rdpido de lo
esperado”, afirma Jens Nagel. “Desde principios de
ano se ha vuelto registrar una subida notable”,
apunta el gerente de la Asociacién Alemana de
Comercio Exterior (BDEx), con sede en Berlin. Se
refiere con esto a la creciente recepciéon de pedidos

en el sector proveniente del extranjero. Con respec-

to al mismo periodo de 2009, en enero y febrero de este
afo los pedidos aumentaron un 30%. “En el caso del
comercio, se puede hablar de un ritmo de crecimiento
similar”, valora Nagel. “La demanda de maquinaria de
segunda mano viene a reflejar la demanda de maquina-
ria nueva”.

Alivio en la coyuntura econémica

La Asociaciéon de Mayoristas de Maquinas y Herra-
mientas (FDM), con sede en Bonn, también percibe
sefiales positivas. “Creemos que la coyuntura econémi-
ca se aliviard a medio plazo”, pronostica Kurt Raderma-
cher. “En estos tiempos recientes se ha vuelto a incre-
mentar el impulso de los negocios”, describe la tenden-
cia ascendente el gerente de la FDM. “También duran-
te la feria de Karlsruhe han acudido a los stands clien-
tes de gran valor desde el punto de vista cualitativo” El
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Muchos expositores destacaron la calidad de los visitantes.

presidente de la FDM, Willi Schneegafd, afiade que los
expositores de la FDM han realizado diversas ventas
directamente en la propia feria. Por su parte, la Asocia-
cion Europea de Comerciantes de Maquinas-Herra-
mienta (EAMTM), con sede en Bruselas, también ha
cerrado tratos. Se presento en la feria con 65 exposito-
res procedentes de doce paises. “La calidad de los visi-
tantes fue muy buena”, destaca Jan-Reint Voortman.
“Nuestros afiliados han hecho buenos negocios”, resu-
me el presidente de la EAMTM.

El comerciante de maquinaria holandés Voortman
cerrd en su propio stand una operaciéon muy especial.
“He vendido una prensa hidraulica... precisamente para
Holanda” No conocia de antes a su compatriota: “La
operacion se produjo de forma espontinea”. Otro expo-
sitor holandés, la empresa de subastas industriales

las



RESALE 2010

El panorama de la
feria Resale cambia
a partir de 2011

Los fundadores y organizado-
res de Resale, Hess GmbH,
organizaran en 2011, junto
con la Feria de Colonia, la
feria Usetec. “El mercado
desea trasladarse a Colonia, y
no podemos hacer oidos sor-
dos a su voluntad”, declara
Florian Hess, gerente de Hess
GmbH. En favor de Colonia,
donde se celebrara la feria del
6 al 8 de abril de 2011, como
centro ferial abogan su ubica-
cion céntrica y su significacion
internacional, asi como la
moderna infraestructura del

recinto ferial. La Asociacion

de Mayoristas de Maquinas y
Herramientas (FDM) presta su
apoyo a Usetec en calidad de
organismo responsable espe-
cializado. Usetec, Feria Lider
Mundial de Tecnologia de
Segunda Mano, sera organiza-
da a partir de 2011 conjunta-
mente por Koelnmesse GmbH
y Hess GmbH.

Por otro lado, el nombre
Resale no desaparece, ya que
con ese nombre se celebrara
en Stuttgart una feria que, por
primera vez, ocupara el nuevo
recinto ferial de esta ciudad
alemana. Tendra lugar en las
mismas fechas que Usetec en
Colonia, es decir, del 6 al 8 de
abril.

Este afio, a la
feria Resale
acudieron 6.223
personas
interesadas por
diversos sectores.

Troostwijk, detecta igualmente una mejora en la situa-
cion econdémica. “El sector de la automociéon sigue
sumido en una situacién complicada”, reconoce Tjade
S. Dieker. “Al contrario, los negocios en los sectores de
la alimentacién no cesan de registrar un gran rendi-
miento”, explica el vicepresidente de Troostwijk Auc-
tions & Valuations, de Amsterdam. “En Gltimo extre-
mo, los productos alimenticios son necesarios en cual-
quier circunstancia” Con respecto al afio 2009, ha
vuelto a aumentar el nimero de subastas. “El segundo
dia de la feria ya hicimos cinco subastas online”.

Las cenizas del volcan obstaculizan la
afluencia a la feria

Las turbulencias en el trifico aéreo internacional pro-
vocadas por el volcin de Islandia situado bajo el glaciar
Eyjafjalla, ensombrecieron un tanto el ambiente en
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Resale. De hecho, algunos expositores extranjeros y sus
empleados no pudieron llegar a tiempo. Sin embargo,
algunos colegas de otros stands ofrecieron su ayuda a
los perjudicados. Este fue el caso de la empresa esta-
dounidense Adams Machinery. La empresa Hego
Blechverarbeitungsmaschinen se prestd espontinea-
mente a atender consultas relacionadas con el stand
adyacente del expositor estadounidense. Ambas
empresas se conocen ya de otras ediciones de la feria.
El expositor Hans-Jurgen Geiger, que venia de una feria
en Corea, tuvo suerte dentro de lo que cabe. “Estuve
siempre en el lugar correcto en el momento adecuado’,
resume el comerciante de maquinaria. “Desde Seul volé
primero a Estambul, después a Paris y, por Gltimo, pude
llegar por tren a Estrasburgo en el TGV”. La noche ante-
rior a la jornada inaugural de la feria Geiger culminé el
periplo llegando a su hogar en Metzingen, pero los dias
siguientes le tenian reservadas agradables sorpresas: “A
pesar de la dificil situacién econémica y la complica-
cién afladida del trafico aéreo, tuvimos muchos visitan-
tes en el stand”

Sin embargo, muchos compradores del extranjero no
tuvieron la misma suerte. Al igual que ocurrié en otros
eventos celebrados en las mismas fechas, como la Feria
de Hannover y Bauma, fueron muchos los visitantes de
paises lejanos que tuvieron que cancelar su asistencia.
Si en los afios precedentes Resale recibid visitantes de
hasta 120 paises, en esta ocasion asistieron hombres de
negocios solo de 100 paises. La India, un pais que con-
taba tradicionalmente con un gran ntmero de visitan-
tes, vio reducida su representacion a causa del bloqueo
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del trafico aéreo. Por otro lado, acudieron 714 personas
interesadas de Irdn, y algunos de ellos demostraron una
creatividad y flexibilidad excepcionales. “Hemos veni-
do con un grupo de 56 personas que han visitado tanto
Bauma en Munich como Resale”, relata el organizador
del viaje Ali Ashkan, de la ciudad irani de Tabriz. “Pri-
mero llegamos en aviéon a Estambul, y después nos des-
viaron hacia Barcelona”. En la capital catalana decidie-
ron espontineamente alquilar un autobus vy, veinte
horas después, el grupo, compuesto fundamentalmente
por empresarios interesados en maquinaria de cons-
truccién, consiguié llegar a Alemania. Los propios
damnificados decidieron compensarse a si mismos por
las penurias: “Después del viaje a la feria, algunos de los
miembros del grupo hicieron una escapada a Venecia”,
relata Ashkan.

“Ahora hay que abordar a los clientes de
forma activa”

El bloqueo del trafico aéreo se hizo notar sobre todo el
primer dia, ya que la mayoria de compradores alemanes
era abrumadora. Por este motivo, los negocios y los
nuevos contactos comerciales se concentraron mas que
nunca a un nivel nacional. “Atn no habia terminado la
mafiana del primer dia de la feria y ya habiamos vendi-
do dentro de Alemania cinco maquinas por un valor
total de 25.000 euros”, comenta satisfecho Manfred
Stein. “Tres plataformas elevadoras, un vehiculo para
cargas pesadas y un compresor’, enumera el gerente de
WST Stein Werkzeugmaschinen, con sede en la locali-
dad alemana de St. Ingbert. No obstante, el importador
y exportador del Sarre también reconoce que en las
ferias actuales ya no se puede confiar en la inercia. “A
diferencia de lo que ocurria antes, ahora hay que abor-
dar a los clientes de forma activa y atraerlos al stand”
Ademis, en estos momentos se demanda fundamental-
mente flexibilidad. En Resale, Stein le hizo a un com-
prador potencial una atractiva oferta de financiacion
para una maquina valorada en 220.000 euros. Por solo
10.000 euros al mes mas los costes logisticos, este
cliente puede usar la maquina durante un afio y decidir
a continuacién si comprarla o no. “Esto es casi como
ofrecerle condiciones de leasing”

También BIS Industrieservice Mitte, con sede en
Frankfurt, confirmé la menor presencia de visitantes
extranjeros el primer dia de la feria. “No obstante, man-
tuvimos encuentros muy positivos”, comenta Giinther
Korber, del stand de BIS, filial de Bilfinger. Destaco
fundamentalmente el interés de medianas empresas
alemanas que se informaron acerca de soluciones para
la técnica de procesos y aparatos del dmbito quimico-
farmacéutico. “Trataron con nosotros las posibilidades
de ampliaciéon de sus instalaciones”, relata Korber.
“Seria una gran satisfaccion que estas reuniones de tan
alto nivel dieran pie a posteriores pedidos”. En la misma
linea se encuadra en resumen de la asociacién holande-
sa de maquinaria de segunda mano DUMA, que repre-
sento a 15 empresas del sector quimico-farmacéutico y
alimentario. “El segundo y tercer dia de la feria discu-
rrieron de un modo muy positivo”, reza el balance de
Gerwin Klok. “Recibimos unas 80 consultas, en parte
de una gran calidad. Destaco especialmente el interés
por méaquinas relacionadas con la alimentacién y el
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RESALE 2010

envasado. Hubo interesados de Irdn, Iraq y Kosovo,
entre otros paises. También acudieron africanos intere-
sados en el procesamiento de los cereales. Segin la
estadistica oficial de afluencia, hubo muchos visitantes
africanos procedentes de Egipto, Uganda, Costa de
Marfil y Nigeria.

Se ponen en marcha proyectos pospuestos
En cualquier caso, las previsiones para los negocios
del futuro parecen buenas, como indica el expositor
Carl Zeiss Industrielle Messtechnik. El fabricante de
aparatos de precision de Oberkochen (Alemania) vol-
vi6 a reunir en Karlsruhe un auténtico stand de fabri-
cantes, con Chiron, SHW y Siemens, y da testimonio
de una mejora en el talante de la economia mundial.
Carl Zeiss relata numerosas consultas de un pasado
reciente a partir de las que estdn surgiendo cada vez
méas negocios concretos. Al principio animaron el
panorama empresarios de la India, un pais emergente.
Después se sumaron otros compradores de distintas
partes del mundo.

También DMG Gebrauchtmaschinen GmbH, una
empresa del grupo Gildemeister, ha percibido un
fuerte crecimiento en la demanda procedente de la
India. “Ademas, en estos momentos estamos recibien-
do cada vez mas pedidos de China y Alemania”, expo-

ne Thomas Trump, gerente de DMG Gebrauchtmas-
chinen. “Solo parece haberse debilitado un tanto la
demanda procedente del Este de Europa, donde tradi-
cionalmente tenemos una posicién sélida” En esta
edicion de Resale, el bloqueo aéreo afect6 al expositor
por partida doble. Asi, los representantes rusos e
indios vieron anulados sus vuelos, y tampoco acudie-
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ron al stand tantos visitantes de Asia como en edi-
ciones anteriores: “Ha sido un caso de fuerza
mayor”, resume Thomas Trump: “Contra eso, poco
se puede hacer”.

Venta de maquinas de usuario a usuario
Ademis de fabricantes y comerciantes, en Resale
también estuvieron representados expositores con
maquinas propias que habian dejado de ser necesa-
rias para ellos. Esto supone un abastecimiento con-
tinuo para el mercado de maquinaria de segunda
mano, muchas veces a lo grande. “Nos dedicamos al
alquiler de plataformas de trabajo moéviles”, explica
Gregor Klopf. “Operamos con unas 1.400 platafor-
mas de distintos tipos” relata el gerente de maltech
GmbH, con sede en Salzburgo. “Si queremos ser
capaces de presentar a los clientes una oferta
moderna en toda regla, estamos obligados a renovar
constantemente nuestro parque mévil”. Esto signi-
fica que hay que dar salida a las plataformas de tra-
bajo antiguas. Para ello, Klopf aproveché la posibili-
dad de participar en el recinto al aire libre de la feria
para establecer el mayor namero posible de contac-
tos con potenciales compradores.

La modernizacion del parque de maquinaria también
dio pie a que el expositor Makutec, con sede en la
localidad renana de Straflenhaus, realizara un negocio
en la feria. “Hemos vendido dos inyectoras de plasti-
co por valor de 40.000 y 20.000 euros, respectiva-
mente”, expresaba su satisfaccion el gerente Hans-
Dieter Lenau. “Una mediana empresa de la Baja Sajo-
nia queria renovar sus maquinas, que tenian ya 40
anos de antigliedad”, menciona el empresario uno de
los motivos que le permitieron hacer negocio con sus
productos, de unos diez afios de antigiiedad. “A pri-
mera vista podria parecer que una década es mucho
tiempo pero, tras un reacondicionamiento completo,
estas miquinas de segunda mano quedan como nue-
vas. La maquina se puede equipar segin los deseos
del cliente, y el software también se puede adaptar a
sus necesidades, incluso en otros idiomas, si asi se
desea”

Protagonistas, los paises del Este

Hubo muchos visitantes procedentes de regiones
fuertemente sacudidas por la crisis econdmica el afio
pasado. Después de Irdn, las naciones extranjeras ms
representadas fueron Bielorrusia (424 visitantes),
Ucrania (327) y Rusia (217). Entre los ucranianos se
encontraba un grupo de 24 empresarios que llegaron
ya la noche anterior al inicio de la feria. “Fundamen-
talmente se necesitan mdaquinas para trabajar la
madera, pero también maquinas para el sector de la
alimentacion”, explica Igor Kogut, subdirector del
centro estatal de Ivano-Frankivst. “Por lo que respec-
ta a la madera, estas miquinas se usan en el dmbito de
la silvicultura, mientras que las maquinas para el sec-
tor de la alimentacién sirven para producir aceites
vegetales y pan” El director del Comité Estatal de Sil-
vicultura de Ucrania, Aleksandr Sinyavsky, afiade que
las compras de maquinaria en Alemania son un tra-
yecto de ida y vuelta. “Muchas empresas ucranianas
suministran productos a Alemania”l

distribuidor exclusivo
albamac sl

albamac@albamac.com

Acannap Dugisal pars Impresares Digitases

Las barnizadoras UV ocupan poco espacio
y ofrecen una solucion biodegradable de
bajo coste, que protege, realza y aumenta
el valor tanto de la impresion digital como
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de 'a litografica.

jCuando la calidad imorta!

DigiCoater 33-50

Alimentacion de 300 y/o 500 mm
Funcionamiento completamente automatico
Control mediante pantalla tactil

Multiples opciones de barnizado

Se puede utilizar para imprimar papel
Grosor variable del barnizado

Mdltiples depositos con lavado automatico
Gramaje de las hojas hasta mas de 400 gr
Sistema de recirculacion con filtro
Velocidad variable hasta 30 m por minuto
Cuchilla raspadora ajustable

Sistema cerrado para impresiones sin polvo
Vibrador-igualador ajustable

Muy poco espacio ocupado

Gama variada de alimentadores de succion
Extractor opcional integrado
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Tienen una anchura de 430 mm, una altura de 40 mm y un corte

minimo de 35 mm

Ara-profi lanza dos
guillotinas con pantalla LCD

La innovacién parece una herramienta imprescindible en los tiempos que corren. Ara-profi no va a
quedarse atrds en la carrera por ofrecer productos innovadores y por esa razon da a conocer al

mercado dos productos de PMA, la 430 Dy la 480 D.

Ara-profi ha decidido distribuir dos nuevas guillotinas
de su representada PMA Product, dos equipos de corte
manual, pero con unas mejoras hasta ahora inexistentes
en esta gama de producto, estos modelos incorporan
una pantalla LCD donde se ajusta la medida hasta en
décimas de milimetro, con lo cual aseguramos un corte
preciso. También incorporan luz de corte nitida, que
ayuda a saber por dénde cortar sin tomar medida y la
extraccion rapida del cuadradillo, tanto para su giro
como para el cambio del mismo.

La nueva guillotina
PMA 430 D.

Las dos novedades son las guillotinas PMA 430 D y
PMA 480 D. La primera es una guillotina con una
anchura de corte de 430 mm, una altura de corte de
40 mm y corte minimo de 35 mm. El pisén en este
equipo es por palanca basculante, que proporciona
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una firme y rapida sujecion del papel. Se puede adqui-
rir con o sin mesa, cumple las normativa mas estricta
de seguridad y sus dimensiones son 870 x 800 X 1.130
mm, con un peso de 50 kg.

Como guillotina superior estd el modelo PMA 480 D,
una mdaquina versitil y de gran robustez, con una
anchura de corte de 480 mm, una altura de corte de 75
mm y un corte minimo de 30 mm. El pisén por volan-
te ofrece una garantia de presion sobre los papeles
mas complejos. Este equipo se entrega con mesa
soporte, cumple las normas més estrictas de seguri-
dad y sus dimensiones son 1.000 x 890 X 1.340 mm,
con un peso de 85 kg.

Cualquiera de ellos estin pensados y disefiados para
el manipulado en centros de reprografia, fotografia y
disefo grafico, ofreciendo unas garantias de corte con
precision.l

La recientemente presentada PMA 480 D.



El secreto reside en la interaccion perfecta!

La reducciéon de los costes y la racionalizaciéon del proceso de corte son
a dia de hoy una necesidad.

Alcanzar la meta de un corte productivo depende de la interaccién
perfecta de todos los elementos que lo componen.

Sistemas de corte Baumann/Wohlenberg, solucién a su medida.
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GRAN FORMATO

Mas calidad, productividad y compatibilidad en tamaiio XXL

Canon presenta tres
huevas impresoras de
gran formato

Los nuevos modelos de Canon presentan
mejoras de calidad y operatividad y se
orientan a los mercados fotogrdfico, de
reproducciones artisticas y de pruebas.
Ademads, incorporan un nuevo sistema de 12
tintas Lucia EX que proporciona una mayor
realidad de colores.

Maite Robles

Nuevo modelo iPF8300
44 pulgadas. |



Nueva impresora de gran formato
Canon iPF6300.

Canon present6 en Madrid el pasado miér-
coles tres nuevos modelos de su gama de
impresoras de gran formato. Bajo el nombre
de ImagePrograf, las novedades son
iPF8300 de 44 pulgadas, y dos nuevas
impresoras de 24 pulgadas, la iPF6350 v la
iPF6300. Los tres modelos incorporan el
nuevo sistema de impresion Lucia EX de 12
tintas pigmentadas. Desde la compaiiia
indicaron que con esta tecnologia aumenta
hasta en un 20% la gama de color respecto
a sus antecesoras, por este motivo conside-
ran que cubre las expectativas y necesida-
des demandadas por los mercados de
impresion de fotografia profesional, prue-
bas y artes gréficas.

Los tres nuevos modelos
de Canon ImagePrograf
consiguen negros mds
definidos y expresivos
y suaves degradaciones
de colores en detalles y
dreas de sombras

La incorporacién de este nuevo sistema de
tintas consigue negros mds definidos y
expresivos y suaves degradaciones de colo-
res en detalles y areas de sombras. Estas
tintas pigmentadas estin dotadas de una

estructura de polimeros que incrementan
la resistencia al rayado y a la decoloracién,
a la vez que reducen el ‘efecto bronzing’.
Otra de las novedades que destaca en las
nuevas ImagePrograf es el soporte de RIP
extendido compatible con controladores de
color de desarrolladores como CGS, Color-
GATE, Devstudio, EFI, Eisfeld (PosterJet),
GMG, Onyx Graphics o SCP.

Oportunidades de negocio

La nueva linea de ImagePrograf incluye la
funciéon de calibracion de color que utiliza
un multisensor interno para detectar, ajus-
tar y compensar las variaciones en la den-
sidad de los cabezales de impresion. La
funcién de calibracion es accesible ficil-
mente desde el panel de operaciones y el
proceso de calibrado se completa en tan
solo 10 minutos.

Las Canon iPF8300 e iPF6350 incorporan
un disco duro de alta capacidad (HDD) de
80GB que facilita la impresion de archivos
grandes y permite agilizar los procesos de
reimpresién de trabajos. Asimismo, con el
fin de ofrecer los mayores niveles de pro-
ductividad y reducir el tiempo de los pro-
cesos de impresion, todos los modelos vie-
nen equipados con la interfaz estindar
Ethernet de 1GB y una guillotina de doble
hoja para conseguir mayor precision en el
corte.

Desde Canon aseguran que la apuesta por
mdaquinas de gran formato supone oportu-
nidades de negocio para el mercado de la
impresion y las artes graficas. La calidad de
los colores y mejorar la productividad son
los objetivos de estas nuevas versiones, que
ya estin disponibles.ll

Nueva herramienta
de configuracion

Estas tres nuevas impresoras tam-
bién ha provocado que Canon desa-
rrolle una nueva herramienta de con-
figuracion, el ‘Media Configuration
Tool’, que permite trabajar tanto con
los soportes de Canon como realizar
ajustes de configuracion de papel
con soportes de otras marcas. Tam-
bién incorporan un nuevo plug-in
para Photoshop, un nuevo panel de
operaciones, ajuste dinamico, asi
como nuevas herramientas de segu-
ET R
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SOPORTES FLEXIBLES

La empresa dispone de una logistica centralizada que ofrece un
servicio en la peninsula en 24/ 48 horas

ThyssenKrupp Plastic
Iberica consolida sus
soportes flexibles

El mercado es cada vez mds exigente con las empresas y los clientes piden una mayor variedad de
productos y personalizacion. Por esa razén, compaiiias como ThyssenKrupp ofrecen a sus clientes
una amplia gama de productos y matrcas, capaz de satisfacer sus necesidades y demandas con la

iiltima tecnologia y con un servicio eficiente.

ThyssenKrupp Plastic Ibérica (TKPI) es una apuesta
consolidada para soportes flexibles. Con pasos firmes
se estd haciendo un hueco en la distribucién de consu-
mibles para impresion digital y rotulacién, ademds de
tener "la oferta mis amplia en soportes rigidos del
mercado". Esto lo demuestra, segin explica la empresa,
el nimero cada vez mayor de clientes que confian dia a
dia en ThyssenKrupp Plastic Ibérica.

A pesar de la situacién global en la que nos encontra-
mos, el grupo ThyssenKrupp apuesta por diferenciarse
lo maximo posible de lo que abunda en el sector. Por
ese motivo, apuesta por la innovacion y por soluciones
de conjunto para el rotulista e impresor. Para conseguir
esto, se apoya en fabricantes de prestigio dentro del
mundo de la comunicacién visual, llevando a cabo una
minuciosa seleccion de los mejores productos a los
precios mas competitivos.

TKPI, segin afirman sus representantes, estd total-
mente preparada para satisfacer las exigencias del mer-
cado: ademis del gran abanico de productos que
comercializa, aporta al sector una experiencia de afos,
labrada en sus anteriores etapas como Plexi y Cadillac
Plastic. Ademds dispone de una logistica centralizada,
desde la que se ofrece servicio a cualquier punto de la
Peninsula Ibérica para su entrega en 24/ 48 horas.
También cuenta con una red de delegaciones y almace-
nes distribuidos estratégicamente por todo el territorio
para satisfacer las necesidades de los clientes con la
mayor proximidad y celeridad posible en ciudades
como Valencia, Barcelona, Zaragoza, Bilbao, Corufia,
Madrid, Alicante, Sevilla, Lisboa y Oporto, con delega-
ciones-almacén.

Marcas o fabricantes tradicionales como 3M, Neschen,
Politape, Lexan, Cadco, Duraview, Glasspack, etc. se ven
complementados con novedades importantes como la
publicidad para suelos en exterior Asphal Art o las
laminas solares y de seguridad Solarzone. Desde la
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compafiia también afladen a la lista algunos de los
soportes rigidos como metacrilato Plexiglas, PVC Lyx
Foam, policarbonato Makrolon, Dibond, Cartén Pluma
v mas recientemente Alucobond, convierten a este
grupo, segin afirman desde el mismo, “en la empresa
con la mayor y mejor oferta de todo el mercado”l

/

Un ejemplo del producto Plexiglas 50 de ThyssenKrupp.



LA GAMA MAS AMPLIA DE ENCUADERNADORAS
DE TODAS LAS PRODUCCIONES

SYSTEMS -
e HOriZon

BQ-160 PUR
UTILIZA COLA PUR

BQ-P60
HASTA 180 LIBROS/HORA

HASTA 180 LIBROS/HORA
ENCUADERNADORA DE SOBREMESA

BQ-270C &
HASTA 500 LIBROS/HORA
PUEDE USAR COLA PUR Y EVA

BQ-470
HASTA 1.350 LIBROS/HORA
PUEDE USAR COLA PUR Y EVA

SB-07
HASTA 3.200 LIBROS/HORA
ENCUADERNADORA DE 7 MORDAZAS

CABS 6000

HASTA 6.000 LIBROS/HORA
CAMBIA DE FORMATO EN MENQOS DE 5 MINUTOS

OPQ SYSTEMS MAQUINARIA GRf\FICA, 3 Servicti)? técnico, s

r recambios ¥ consumibies.
Tel. 902 104 009 info@opgsystems.net Varta de n’i’laqumaria
Maguinaria Graéfica, 5.0 www.opqgsystems.net nueva y de ocasion.

SOLICITE DEMOSTRACION
SIN COMPROMISO
SYSTEMS




COSEDORAS

La marca ofrece maquniaria que retine innovacion y experiencia,
tras 75 aios constryendo maquinaria

Hohner_ofrece al mercado
una serie de cosedoras

La historia de 3 generaciones no se puede compratr, pero se nota y se siente, pues ella influye,
indirectamente, cada dia en el espiritu de nuestra empresa. Hohner cuenta con una experiencia de
75 aiios en la construccién de maquinaria y una especializacion de mds de 50 aiios en el campo de
la post-impresion. Esta experiencia y tradicion, segiin fuentes de la empresa, “se combina con la
expansion tecnologica del drea comercial en direccion al
perfeccionamiento de sus cabezales cosedores y a la
produccion de trenes de encuadernacion completamente
automatizados, conforman los pilares de su orientacion
hacia el futuro”.

Redacccion Interempresas

Fiabilidad y robustez, unidos a unos tiempos de prepa-
racién muy cortos v a la sencillez de manejo de sus pro-
ductos son los distintivos de la tecnologia Hohner en el
campo de la post-impresion, especialmente en el seg-
mento del cosido por alambre. Hoy en dia, Hohner es
capaz de ofrecer soluciones apropiadas y a todos los
niveles de produccion, en cuanto a cosido por alambre
se refiere. Desde el cabezal cosedor, pasando por la
maquina cosedora de alambre manual y semi automa-
tica y hasta la embuchadora cosedora totalmente auto-
matizada. Tras haber presentado de forma extensa en el
nimero anterior, toda la gama de Cabezales de grapa
que la firma Hohner propone al mercado grifico, les
mostramos su gama de maquinas cosedoras:

Economy 25/40

Cosedora de alambre de un solo cabezal:

- La solucion para blocs y folletos con cosido standard y con grapa omega.

- Construccién maciza.

- Mesa ajustable, de caballete (para folletos]) a mesa plana (para blocs).

- Velocidad méax. de cosido: 206 grapas/min.

- Dimensiones de la mesa: 700 x 240 mm.

- Corte conico del alambre, patentado por Hohner, para una penetracién épti-
ma del alambre dentro de los materiales mas resistentesy grue-
sos. ldeal también para el procesamiento de productos procedentes de
la impresién digital.

- Piezas intercambiables adicionales para el cosido omega (opcionall.

La cosedora Economy 25/40.
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Exact
Cosedora de alambre de cabezales
miiltiples para aplicaciones mixtas:

- Equipamiento standard con cabezal cosedor
Universal 52/8S (hasta 4 cabezales cosedo-
res)

- Para cosido standard, con grapa omega o
bien, cosido mixto

- Ideal para un uso independiente, como uni-
dad modular o unidad para realizar pruebas
u adelantos.

- Grosor méx. de cosido de 8 mm en cosido
standard

- Mesa facilmente ajustable para el cosido de
blocs (plana) a cosido de folletos (caballete)

- Posibilidad de suministro posterior de cabe-
zales cosedores o juegos de piezas de
repuesto para las mas variadas grapas
especiales (opcional)

- Regulacién central y simultdnea del grosor
de cosido y de la longitud del alambre de
todos los cabezales a través de una sola
palanca

- Posicionamiento perfecto de las grapas gra-
cias a tres topes regulables, uno trasero y
dos laterales

- Facilidad de manejo y gran flexibilidad en los
cambios de formatos

- Especialmente idénea para tiradas cortas,
cosido de muestras o cosido complementario

- Velocidad méx. de cosido por cabezal: 206
grapas/min.

- Dimensiones de la mesa: 550 x 280 mm.

Exact Plus

Cosedora (caballete) de alambre semi
automdtica con estaciones de
alimentacion manual:

- Para cosido standard, con grapa omega o
cosido mixto

- Al contrario de los trenes de encuadernacion
convencionales, ella permite también el
alzado y el cosido de formatoso grama-
jes poco comunes.

- Posibilidad de ampliacién posterior hasta 6
estaciones de alimentacion manual.

- Excelente productividad: hasta 4.000 ciclos
por hora

- Transporte cuidadoso de los folletos gracias
al empujador doble de gran estabilidad

- Hasta 4 cabezales cosedores Universal 43/6S

- Alta flexibilidad para pequenas tiradas, cosi-
do de muestras y formatos grandes

- Formato del folleto (alto x ancho): desde100 x
80 mm hasta 420 x 360 mm

- Posibilidad de cosido Zig Zag

@)
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Orion 4

Cosedora de alambre de cabezales miiltiples de
alta versatilidad y para todas las aplicaciones:

- Cosedora de alambre de cabezales multiples, robusta y dise-
nada especialmente para cosido de gran grosor

- Hasta 4 cabezales cosedores Hohner Universal 70/20 para
grosores de 0-20 mm con el probado corte cénico patentado
por Hohner

- Ideal para un uso independiente, como unidad modular o
como parte integrante de lineas especiales de cosidos.

- Mesa ajustable en plano (para blocs) o bien a caballete (para

folletos).

Posibilidad de cosidos poco comunes (e].

para la produccién de calen-

darios con cabeceras] gracias _

a la profundidad de grapado —

/

de aprox. 230 mm.

- Posibilidad de suministro pos-
terior de cabezales cosedores.

- Regulacidn centraly simul-
tdnea del grosor de cosido
y de la longitud del alambre
de todos los cabezales a
través de una sola palanca.

- Posicionamiento perfecto
de las grapas gracias a
tres topes regula-
bles, uno trasero y
dos laterales.

- Facilidad de
manejo y gran flexibili-
dad en los cambios de
formatos

- Piezas intercambiables
adicionales (opcional] para el
cosido omega

- Velocidad méax. de cosido por
cabezal: 192 grapas/min.

- Dimensiones de la mesa:
1000 x 330 mm

La proximidad a sus clientes y mercados es de suma importancia
para Hohner. Por eso ofrece una disponibilidad a nivel mundial de
su tecnologia Alemana en cuestién de cosido por alambre, combi-
nada con un asesoramiento técnico altamente competente in situ
confiando plenamente en sus filiales en Espana, Inglaterra, EE UU
y China.

Esloganes como asesoramiento individual, flexibilidad, respuesta
inmediata, disponibilidad a largo plazo de piezas de recambio,
comunicaciéon 6ptima, amabilidad y orientacion internacional son
para Hohner mucho mas que sélo clichés publicitarios; son valores
fundamentales de una relaciéon comercial. Y, como tal, lo practican
diariamente.

El éxito de su filial espafiola Hohner Mag, la cual ha apostado,
desde sus inicios, por un servicio Post Venta de extrema calidad y
agilidad es la clara demostracion de lo que veniamos exponiendo.l
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ESCAPARATE: LA SEGURIDAD

La seguridad, lo primero

Una buena politica en materia de seguridad puede evitar muchos de los accidentes que se producen
en la industria. Asi, un empresario que se precie dotard a sus instalaciones con los equipos y
medidas adecuados para garantizar la seguridad de sus trabajadores. A continuacién, se muestran
algunas propuestas para el sector de las artes grdficas.

Barras y cintas antiestaticas

Calitrol distribuye barras antiestaticas, cuya tecnologia
proporciona una eliminacién total de la estética en
cualquier soporte. Estas barras reconocen la carga y
polaridad del soporte, trabajan con y sin aire para
mayor cobertura de la eliminacién y cuentan con elec-
trodos intercambiables para facilitar la limpieza, ade-
mads de diversas alarmas que informan sobre el estado
del sistema, de limpieza o de sobrecarga.

La empresa dispone de equipos suministrados en
barras (zonas grandes), ventiladores (zonas medias) y
pistolas (zonas puntuales). Ademds, puede realizar
mediciones para determinar la zona de estatica y cargo
con el fin de ofertar el sistema ideal en cada caso.

Estas barras aseguran una eliminacion total de la estdtica en
cualquier soporte.

La compaiiia también cuenta con una cinta antiestatica
ideada para solucionar los problemas de electricidad
estatica y evitar las descargas a personas o los proble-
mas de manipulacién o de atraccion de suciedad duran-
te el proceso de impresion, comunes en la mayoria de
talleres. La simple colocacién de esta cinta en los dis-
tintos puntos susceptibles de cargarse de electricidad
estitica solucionan el problema. Normalmente, los
soportes se cargan de electricidad estatica debido al
rozamiento y las condiciones de humedad bajas acen-
tdan ese tipo de problemas. Las distintas fuentes de
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calor de los talleres incrementan también la sequedad
ambiental y facilitan que los distintos soportes se car-
guen de electricidad.

Las cintas
antiestdticas evitan
las descargas a
personas.

Barreras fotoeléctricas, adaptables
a cualquier marca de guillotina

Omega Guillotinas, empresa especializada en sistemas
de seguridad, comercializa una completa gama de
barreras de seguridad de tltima generacién, adaptables
a cualquier marca, modelo y tamafio de guillotina
(Polar, Wohlenbnerg y Schneider, entre otras).

Asi, la compafiia dispone de barreras fotoeléctricas con
carcasas de 48, 40 y 30 cm de largo con resoluciones de
30 mm (para la proteccién de manos), 14 mm (para la
proteccion de dedos) y desde rayos sueltos hasta con-
juntos de 50 rayos. Segtn explica la empresa, las barre-
ras incorporan “la dltima tecnologia para ofrecer la
maxima seguridad, con tiempos de respuesta testados
en pruebas reales realizados sobre las maquinas”
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Los productos de la compania cumplen con la normativa
para maquinas guillotinas norma EN 954-1 de la directi-
va 89/392/CEE, categoria de seguridad 4 con autoche-
queo continuo y circuitos redundantes. Ademas, adjun-
tan hojas de conformidad y documentacién para las ins-
pecciones y ley de Prevencion de Riesgos Laborales.

Las barreras fotoeléctricas comercializadas por Omega
Guillotinas ofrecen “las mdximas garantias de seguridad”.

Como complemento a las barreras fotoeléctricas, Omega
instala conjuntos de pulsadores temporizados, con
mando bimanual de los pulsadores de corte supervisado
por modulo de seguridad categoria 4, que asegura la pul-
sacion simultidnea de los dos pulsadores de corte con un
tiempo inferior a 0,5 segundos entre los dos, segtn la
normativa CE EN 574.

Ademas, instalan sistemas de no repeticion de corte para
las maquinas mas antiguas, que controlan el ciclo de
bajada de la cuchilla y el siguiente retorno de la cuchilla
a su punto maximo superior. No permite y bloquea la
repeticion de un segundo ciclo de bajada de la cuchilla
aunque se mantengan apretados los pulsadores de corte.
Segtn explica Omega, es condicién indispensable soltar
los pulsadores de corte y volver a iniciar un nuevo ciclo
de corte siempre activado por mando bimanual y contro-
lado por el correspondiente modulo de seguridad.

Pavimentos y revestimientos para
renovar suelos industriales

Imagen de un suelo industrial antes y después de la aplicacion
del pavimento multicapa Protecta.

A base de resinas epoxidicas, el multicapa Protecta con
Betunit-180 y acabado con Corr-Unit 65 es un pavimen-
to duradero y de alta calidad. Se trata de un producto
especialmente resistente a la abrasion, a las cargas meca-
nicas, al desgaste por rodadura de vehiculos industriales y
a las agresiones quimicas.

Protecta, empresa barcelonesa especialista en la protec-
cibn, reparaciéon y rehabilitacion de todo tipo de suelos
industriales, nuevos y viejos, presta un servicio completo
que abarca desde la visita y el asesoramiento del técnico
hasta la entrega de la obra en tiempo record. La produc-
cion de sus soluciones, realizada en su propia empresa, le
permite utilizar materias primas de Gltima generacién, un
riguroso control de calidad y una eleccién de producto
adecuada a cada problematica de suelo.

Las excelentes cualidades de los pavimentos y recubri-
mientos multicapa Protecta hacen que resulten idéneos
cuando se exigen superficies limpias y resistentes. Sola-
mente una correcta y minuciosa técnica empleada en la
realizacion de los trabajos de preparacion y aplicacion
garantizan un acabado perfecto. Los especialistas de Pro-
tecta disponen de la maquinaria y de los ttiles adecuados
y aportan la suficiente experiencia y el conocimiento téc-
nico necesario.

La sefalizaciéon de suelos industriales, por exigencias de
seguridad, organizacién y estética se realiza mediante
Protecta-Duraline, evitindose un desgaste rdpido y pre-
maturo. W
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Mualtiples configuraciones en mesas de
corte para muestras y maguetas .

Pack Design 2000.

Sistemas de corte laser para trogueles planos y
rotativos. Software CAD/CAM para la industria de packaging. Célculo

automatico del paletizado de cajas. Sistema de gestidn para
fabricantes de troqueles.

PackDesign @%‘9%@

Complete CAD solutions for the die and packaglhg i ';

Corte de plasticos y metacrilato. Corte/grabado laser de alta velocidad sobre
papel, carton, tejidos, etc.
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BLI premia a Konica
Minolta con el Premio
'Pick' 2009

La Bizhub 601 de Konica Minolta ha sido galardo-
nada con el Premio BLI 'Pick’ del Ano en la cate-
goria "Multifuncional monocromo de 51 a 60 pagi-
nas por minuto’, sumando el séptimo premio
para Konica Minolta, que ha obtenido en 2009
cinco premios Bertly dos BLI. Desde la organiza-
cion de Buyers Laboratory Inc. (BLI) se ha desta-
cado la alta eficiencia y productividad de este sis-
terna monocromo son unas caracteristicas para
grandes volumenes de copias y extensas tiradas
de impresién. También destacan sus capacidades
para imprimir en cualquier formato y sus flexibles opciones de acabado de la bizhub 601 que puede ayudar a cubrir las
necesidades de departamentos centrales de reprografia (CRD] y oficinas que impriman gran cantidad de documentos.

Segun los evaluadores de BLI, la productividad es otro de los elementos a tener en cuenta de la bizhub 601, ya que duran-
te el test del flujo de trabajo, el dispositivo presenté un buen rendimiento de forma eficaz y productiva. También demos-
tré su efectividad en la producciéon de folletos, siendo superior a similares equipos monocromo de su clase. Los analis-
tas de BLI también resefiaron la memoria RAM estandar de 1GB, sus versatiles opciones de acabado y sus funcionalida-
des Scan-a-Usb e Impresidn-desde-USB. Asimismo, la bizhub 601 permite a los usuarios integrar facilmente cualquier

La Bizhub 601 de Konica Minolta.

dispositivo de software externo.

Graficas Mera y Palmart
acuerdan la instalacion de
software de empresa

La empresa gallega Graficas Mera ha tomado la deci-
siéon de implantar el sistema de gestion Palmart,
marca de referencia en el mercado nacional de soft-
ware de presupuestos y analisis de la produccion. Eso,
segln sus representantes, supone “un salto cualitati-
vo en la mejora del flujo la informaciéon y la consi-
guiente toma de decisiones en el negocio”. Gréficas
Mera ofrece al mercado nacional un servicio grafico
integral desde cualquier tipo de impresién en papel,
diseno web, un amplio catalogo de soportes publicita-
rios o regalos de empresa, ademas de publicidad de
temporada y de eventos sociales. Entre sus clientes se
encuentran distintas administraciones publicas e
importantes empresas gallegas.

Como resume Isabel Lépez, gerente de la empresa, “el
crecimiento que hemos experimentado durante anos
es el resultado del trabajo de un equipo que creyd en
un suefno y peled hasta convertir un taller de 3 perso-
nas y una sola maquina en una imprenta de ultima
generacién, dindmica, competitiva, y comprometida
con el medio ambiente, en la que hoy trabajan 13 pro-
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GMC Portal Builder recibe
el premio a la mejor
Web to Print 2010

GMC Software Technology ha ganado el premio al
mejor software Web to Print del mercado en 2010,
concedido por la European Digital Press Association
(EDP), por su producto Portal Builder. El software ha
obtenido el galarddn gracias a la facilidad con la que
GMC Portal Builder posibilita la creaciéon de potentes
y eficientes portales web. “Se trata de un software
abierto, que permite su integracién con las diferentes
soluciones para pagos y distribucién que las empre-
sas ya disponen”, afirma Agustin Torres, presidente
de EDP.

“Es maés, Portal Builder ofrece todas las funcionali-
dades necesarias para la creacion de una tienda onli-
ne, incluido el carro de la compra, gestion de los
pedidos, al mismo tiempo que es capaz de gestionar
un elevado volumen de datos, lo que hace de esta web
to print una solucidn interesante tanto para la impre-
sion on demand, como para la de dato variable,
aspectos claves de la impresion digital”, sostiene.



El centro de |+D+i de HP
cumple 25 anos

HP celebra el 25 aniversario de la inauguracién de su
centro de |+D+i de Sant Cugat del Valles, en Barcelona,
que se produjo en 1985. Es un centro donde trabajan
mas de 2.000 profesionales de 20 nacionalidades dis-
tintas, quienes diariamente desarrollan nuevas tecno-
logias de impresidn digital, atienden a clientes de todo
el mundo y aportan soluciones de futuro a empresas y
organizaciones de todos los tamanos y sectores de
actividad.

Para celebrar este aniversario, HP pondréd en marcha
durante todo el ano una serie de iniciativas dirigidas a
sus empleados, sus clientes y la comunidad que,
durante un cuarto de siglo, ha ayudado a HP Barcelona
a lavanguardia tecnolégica y econdmica mundial. Asi lo
explicé hoy Santiago Morera, vicepresidente y director
general de HP Barcelona: "Este afo celebramos
mucho mas que 25 afios de presencia. Si hoy hacemos
un balance de la trayectoria de la compania en Catalu-
ha, podemos apreciar cémo el Centro ha ido transfor-
mandose para adaptarse a los continuos retos del mer-
cado hasta convertirse en un referente de innovacién a
escala mundial”.

La impresora plana de alta
velocidad Océ Arizona 550 GT
gana un premio Pixel 2010

Océ ha recibido el Premio Pixel 2010 en la categoria de
Mejor Innovacion Tecnoldgica, gracias a su impresora
plana de alta velocidad Océ Arizona 550 GT. El jurado
que ha valorado el producto para otorgarle este galar-
dén destaca que se trata de una impresora el doble de
rapida que el resto de la gama de Océ, y que posee ade-
mas la mejor relacién calidad-precio en cuanto a
impresoras color de gran formato en su segmento. Otra
ventaja valorada de este producto es la amplia gama de
materiales y de tamafos (de hasta 2,2 metros de largo)
con los que puede trabajar. Ademas, se anade a estas
caracteristicas la opcién de tinta blanca, convirtiéndose
en un valor afadido dentro de su segmento.

Océ Arizona 550 GT puede imprimir con tinta blanca.

GRAF LA

MAQUINARIA GRAFICA INTEGRAL

Telf. 93 455 04 22 - email:graflain@graflain.com

PLOTTER ROLAND
VERSA CAMM VS - 640

‘EL MUNDO EN METALI-
coO’

e 8 colores con blanco y METALICO

e La impresora- cortadora mas grande y
potente de la historia de ROLAND con
tintas metalicas enfocada a nuevas
oportunidades de mercado creando
distincion y elegancia para rotulos,
pegatinas, escaparates, camisetas,
etc. Una inversion inicial asequible con
bajos costes operativos y de manteni-
miento.

Graf Lain, s.l.
Nuevo distribuidor oficial de ROLAND

www.grafilain.com
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Epson, galardonada con tres
premios TIPA

Epson ha sido premiada con tres de los mas prestigio-
sos galardones europeos en el &mbito de la tecnologia
de imagen y fotografia, conocidos como los premios
TIPA (Technical Imagen Press Association) en su edicién
de 2010. Los productos Epson que se han alzado con
esta distincion son el Epson EH-TW5500, como 'Mejor
proyector para fotégrafos profesionales’; la Epson Stylus
Pro 3880, como "Mejor impresora para expertos en foto-
grafia’; y finalmente el Epson Perfection V600 Photo, que
se llevaba el galardon al ‘Mejor escaner fotografico'.
TIPA es una asociacion que relne a 29 miembros de 13
nacionalidades, y es en una de las asociaciones de
prensa fotografica mas influyentes y grandes de todo el
mundo. Cada ano, los editores miembros de TIPA votan
los mejores productos presentados en Europa durante
los 12 meses previos, teniendo en cuenta factores como
innovacion, tecnologia punta, disefo, facilidad de uso y
la relacién precio-calidad.

IPE Innovaciones Para
Etiquetajes, S.L, premiada en
el 59 Concurso de Artes
Graficas 2010

IPE Innovaciones Para Etiqueta-
jes, S.L ha recibido el premio a la
mejor etiqueta impresa en varias
técnicas, en la 592 edicién del
Concurso Anual de Artes Grafi-
cas, organizado por el Gremio de
Industrias Gréaficas de Catalufay
que tiene por finalidad premiar a
los mejores trabajos graficos
elaborados durante 2009.

La etiqueta premiada 'Cruz da
Alba" es una combinacién de
diferentes técnicas de impresion:
offset seco y serigrafia, con un
acabado en relieve y stamping
holografico. La unién de todas
estas tecnologias logra una eti-
queta impactante de fondo negro
cuadriculado, que genera una
sofisticada textura, realzando la
marca del producto.

Este premio, es el mejor recono-
cimiento al trabajo del equipo de
profesionales de IPE innovacio-
nes para Etiquetajes, S.L, que
con 48 anos de experiencia sigue
apostando por la diferenciacion
en el mercado de las artes graficas en base a un sobre-
saliente nivel de innovacion, calidad y servicio.

'Cruz de Alba’,
crianza 2006.
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EL IES Esteve Terradas y
Gesmatica llegan a un
acuerdo de colaboracion

En el mes de febrero, el departamento de Artes
Graficas del instituto de formacién profesional
Esteve Terradas de Cornella (Barcelonal, y la
empresa de software de gestién de imprentas
Gesmatica, han firmado un Convenio de Colabora-
cion, para que los alumnos y profesores del centro
utilicen como herramienta de formacién el softwa-
re Gesgraph. El jefe de departamento, Josep For-
menti, destacé que actualmente, mas que nunca,
hay que reforzar la formacién de los alumnos en
los aspectos de gestién de una imprenta, y en el

analisis y calculo de presupuestos como elemen-  Un aula del IES Terradas donde se utiliza
tos fundamentales de la misma. el software de Gesmatica.
Galardonado el Kodak Canon gana cinco Premios TIPA por
Prosper 5000XL segundo ano consecutivo
con El Premio al diSEﬁO Canon ha vuelto a ganar, por segundo afo consecutivo, un total de
5 premios de la Technical Image Press Association (TIPA), la aso-
del IF 201 0 cia?cién de prensa fotografica y%e la imagen lider en Europa. Estos
premios vienen a reconocer el liderazgo en calidad de los produc-
Kodak, que aporta inyecciéon continua de tinta a tos de fotografia e impresiéon de Canon en el mercado.
toda una gama de aplicaciones de impresion Eljurado de TIPA, que se reline todos los afios para seleccionar los
comercial, ha recibido reconocimiento por sus mejores productos del afio en el sector de la fotografia y la imagen,
logros en el disefio global de productos indus- ha elegido a los siguientes productos Canon: Best DSLR Advanced
triales. El sistema de impresidon Prosper (Mejor DSLR Avanzada) por Canon EQOS 550D; Best DSLR Expert
5000XL fue reconocido como uno de los 778 (Mejor DSLR Expertos) por Canon EOS 7D; Best Expert Compact
ganadores del prestigioso Premio al disefio de Camera (Mejor Cadmara Compacta Expertos) por Canon PowerShot
productos iF 2010, siendo destacado en el con- G11; Best Multifunction Photo Printer (Mejor Impresora Fotografi-
curso anual de diseno de International Forum ca Multifuncién) por Canon Pixma MP990, y Best Large Format
(iF) que reunié a fabricantes de 39 paises dife- Printer (Mejor Impresora de Gran Formato) por Canon imagePRO-
rentes con mas de 2.400 disefos de productos. GRAF iPF6350.

¢Esta buscando un
socio de confianza?
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s Guillotinas que no ofrecen dudas...

SINLA LA ]S

DISENO - ROBUSTEZ - PRECISION - FIABILIDAD - SEGURIDAD - MANEJO - PROGRAMACION - PRECIO

- Las Guowang son unas excelentes guillotinas
con una gran fiabilidad y aspecto impresionante, R
Se fabrican en diferentes anchos de corte: I

78792 /115/130/137 y 176 cm., y en distintos —
modelos de pantalla digital totalmente programable. L i)

08850 GAVA (Barcelona) ]
Ilﬂ'lﬂ'bln‘der Telf.: 93 633 34 20* - Fax: 93 633 34 21 - email: lithobinder@lithobinder.com

www.lithobinder.com \ I

- C/ Barcelona, 43-47, nave 3 Polg. Ind. La Post, i.

Prensa multicolor
de pila media

- 4-5 colores
= 15.000 impresiones/hora
- Formato 520 x 750

CONTROLES DIGITALES

Automatice su guillotina

- Programas de corte digitales
- Aumente su produccian, automatizando

—

77 Ulndustria, 66 (Pol. Compt
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TECNIRAMA

www.graficas.com

Internacional Machinery Group, S.L.

VENTA DE MAQUINARIA
OFFSET Y AUXILIAR
IMPORTACION Y EXPORTACION

Compra-Venta de maquinaria * Peritajes y valoraciones
e Instalaciones y reparaciones electro-mecanicas
e Traslados integrales de maquinaria ® Programas digitales
para guillotinas ¢ Equipos de frio y mezcla agua-alcohol
e Servicios de limpieza de maquinaria (Hielo seco)

Avda. 310, 1 local 15 - 08860 CASTELLDEFELS (Barcelona)
Tel. 902 15 22 35 - Fax 93 638 38 78
e-mail: graficas@graficas.com

www.tgu-ingenieria.conﬂ

v de maguinaria.

Ingenieria Grafica, 5.1
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NESTRG"

® Técnicas de Aspiracion y Filtracién
® |nstalaciones para gesiién de residuos

* Compactadores de papel

www.nestro.de * E-mail: r.duran@nestro.de

Moévil. + 34 654 09 56 51 * Tel/Fax +34 96 551 11 80
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Recipientes de seguridad
Para liquidos inflamables

w2

Los recipientes de seguridad para liquidos inflamables
de Empteezy son la opcidon mas segura para el almace-
naje y manipulacion de liquidos inflamables. Estan
construidos en acero o mixto acero y polietileno, segun
las necesidades, reforzados y con una adecuada resis-
tencia quimica para todos los productos que contengan.
Incluyen una tapa de cierre automatica y valvula de des-
carga de presidn para evitar la explosion o rotura. Ade-
mas, incorporan un parallamas interno dentro de la
boca de vaciado y llenado. Se entregan con una garan-
tia de 10 afos.

Empteezy Medio Ambiente Ibérica, S.L.
Tel.: 936835175
empteezy@telefonica.net

o www.interempresas.net/P34715

Laminadora a una y dos caras
Para acabados en brillo y mate

MKM  Wire Bind
cuenta con la lami-
nadora a una y dos
caras Vansda EL-
380, ideal para lami-
nar tarjetas de visita,
mendus, invitaciones,
calendarios, catalo-
gos, portadas de
libros y revistas.
Capaz de laminar
hasta 200 ejempla-
res, garantiza la calidad tanto en impresién digital como
offset. Esta laminadora estad equipada con un rodillo
cromado y un rodillo siliconado, y cuenta con termosta-
to de control de temperatura; interruptor de control de
calentamiento para acabados a una o dos caras; 2 ejes
portabobinas; pedal eléctrico para enhebrado y marcha
continua, y combinacion del rodillo metalico con el cro-
mado.

MKM Wire Bind, S.L.

Tel.: 948249944
mkm@mkm.es

0 www.interempresas.net/P54478



Lineas modulares de secado
Adaptables a maquinas 3/4 con extractor de hojas

Insegraf fabrica lineas modulares de secado adaptables
a maquinas 3/4 con extractor de hojas o automaticas.
Disponen de un apilador de hojas al final de la lineay se
pueden combinar mddulos de secado UV, infrarrojos y
secado jet cubriendo las necesidades del secado de
cualquier tipo de tintas, resinas y otros productos.

Insegraf Maquinaria S.L.
Tel.: 902193183
insegraf@insegraf.es

0 www.interempresas.net/P57468
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Hendidora de cubiertas
Realiza hasta 8 hendidos por pagina

La hendidora de cubiertas de Horizon CRB-160 se conecta
con la encuadernadora BQ-160, esto permite poder conse-
guir libros perfectamente encuadernados incluso con
cubiertas gruesas.

La posicién de hendido se configura automaticamente acor-
de al grosor del libro insertado en la BQ-160. Se pueden
crear hendidos prefectos incluso con gramajes gruesos.
Elimina el problema de agrietamiento en las portadas grue-
sasy las huellas de la impresidn digital.

Realiza hasta 8 hendidos por pagina. Acepta gramajes hasta
de 400 gramos.

OPQ Systems Maquinaria Grafica, S.L.
Tel.: 902104009
comercial@opgsystems.net

o www.interempresas.net/P57473

Kongskilde proporciona sistemas completos que aspiran y evacuan
por aire grandes cantidades de recortes de papel y cartén producidos
por maquinaria en las industrias del cartéon, papel y artes graficas.

() xonGcsSkILDE

Soluciones en aspiracion y transporte
neumatico de recortes

(X)xONGSKILDE

Tel: +34 93 861 71 50 « Fax: +34 93 849 35 77

dfa@kongskilde.com
www.kongskilde.com

l67



TECNIRAMA

COGELSA

| "
Hﬂ'},ﬁ COMPARL EENER

! Comercio, 36 - Poligono Industrial Can Sunyer
08740 SANT ANDREU DE LA BARCA (Barcelona)
Tel:+34 93 682 22 20 - Faxc +34 93 682 00 55

www.cogelsa.com * e-mail: comercial@cogelsa.com

FlAABIEIE A B)

para Ias méqu;nas de la

Lubricantes de fabricacién propia y de licencias
internacionales como CASTROL- OPTIMOL y
CHEMIE-TECHNIK (ELKALUB), con homologaciones
de los principales fabricantes: HEIDELBERG, KBA,
MAN-ROLAND, MITSUBISHI, entre otros.

Barnizadora de barniz UV
Para papel de hasta 660 mm y de entre 80 y 600 g/m

Litho Binder cuenta con la barnizadora compacta de bar-

niz UV modelo RHW-650J, una maquina que admite papel

de hasta 660 mm, con un gramaje de entre 80 y 600 g/m
(con cuchilla de aire).
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Hendidora para impresos digitales
Acabado preciso y profesional

La impresion digital exige el hendido de las hojas antes
de poder plegarlas para evitar problemas de agrietado.
OMC dispone de la hendidora Duplo DC-445, la maqui-
na ideal para desempenar esta tarea.

La hendidora automatica esta disefada para manejar
tiradas cortas con una preparaciéon muy rapida y multi-
ples opciones de hendido abarcando un amplio abanico
de productos.
Los  mddulos
opcionales de
perforado y
corte amplian
aln mas su uti-
lidad. Hasta 15
hendidos  por
hoja dispone de
la posibilidad de
predefinir hasta
30 programas
diferentes.

OMC, S.AE.

Tel.: 916322976
info@omcsae.com

o www.interempresas.net/P57448

Se trata de una barnizadora de introduccién manual de
las hojas, disenada para utilizarse con barniz UV y barniz
base agua, que estad equipada con tratamiento UV y seca-
do IR; control por convertidor de frecuencia; cinta de
transporte con control independiente de velocidad varia-
ble; rodillo dador controlado por variador de frecuencia
para mejor dosificacion del recubrimiento; dispositivo
rascador de alta eficiencia; sistema de recirculacion; cau-
dal de barniz ajustable; rodillos cromados acabado en
espejo; seguridad incrementada mediante pulsador de
pedal para limpieza maquina; cama de aire para trans-
porte de las hojas; dos niveles de potencia en ldmpara UV;
soplador de alta velocidad para enfriamiento y salida;
cubiertas de seguridad mediante circuito interconectado,
y pulsador de stop de emergencia accesible desde cual-
quier parte de la maquina.

El equipo, que mide 3.250 x 1.180 x 1.230 mm y pesa 500
kg, trabaja a una velocidad méaxima de 2.100 metros/hora.

Litho - Binder, S.A.

Tel.: 936333420
lithobinder@]lithobinder.com

0 www.interempresas.net/P46574



Equipos de marcado por laser
Para aplicaciones altamente personalizadas

Ot-las fabrica el modelo Mistral, un equipo de marcado
por laser que se adapta con gran facilidad a aplicacio-
nes altamente personalizadas, gracias a la flexibilidad
del software que la controla.

BCSI Ibeérica, S.L.

Tel.: 932600033
bcsi@cambraben.es

0 www.interempresas.net/P55253

Cortadora rebobinadora
Para materiales de 50 a 800 g/m2

El modelo DCRF-1000 /
2800, de Construccions
Mecaniques Jusa, es
una maquina indicada
para cortar y rebobinar
materiales de 50 a 800
g/m’ en distintos mate-
riales como el papel,
polipropileno, polietile-
no, material laminado y aluminio monocapa dentro de
hoja de metal. Esta maquina funciona con sistema de
rastreo de fotocélula (el sistema de rectificacion hidrau-
lico esta disponible), sistema de carga automatica de pre-
cision y alta velocidad. Cuenta con un ancho Gtil de 1.000
a 2.800 mm, didmetro de la bobina madre de 800 mm
con eje neumatico, alineador de banda en el introductor
y 12 juegos de cuchillas circulares. La potencia del motor
es de 3 kW y alcanza una velocidad de 200 m/min. Esta
equipada ademas con freno automatico, sistema de
rebobinado con ejes neumaticos y embragables y 2 ejes
neumaticos de 76 mm de didmetro en el rebobinado.

Construccions Mecaniques Jusa, S.L.

Tel.: 937982425
info@jusasl.com

€ www.interempresas.net/P31067
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AGRUPACION DE TRANSPORTES DEL VALLES, S.L.

TRANSMAVA

Transporte de maquinaria.
Traslado de maquinaria.
Viajes nacionales e internacionales.

Almacén y oficinas:
c/Vergds, 49 - 08203 Sabadell

Tel. 937105700 « Fax 937105704 * transmava@terra.es

A,

MARTINEZ ASSOCIATS

'i,‘,. JAUME MARTINEZ | GAMARRA, 5.L.
- Maguinas flexogrificas y offsel para la Impreskin de etiquetas en bobina
de alta calidad.
- Inspeccionadoras, rebobinadoras, cortadoras y trogueladoras.
= Limpiadoras de anllox y tinteros.
- Barnizadoras y plastificadoras y troqueladoras en hoja.
= Troqueladoras laser an linea y fuera de linea para digital,
- Maquinaria de ccasién,

- Troqueles magnéticos, cillndras impresldn, magnéticos.
- Polipropilero y polidster para laminar

- Clichés magnesio, cobre y laton estampaciin por calor,
= Lamparas y tunels de secado UV

Pl. Tirant lo Blane, 7 5* 2*
- Tintas flexo UV, flexn agua y sergrafia. i

(Port Olimpic)

08005 Barcelona - Spain
NUDWA Tal. +34 696567420 - +34 608705609
e.mail: infoldmartinezassociats.com
www martinezassociats.com

o) MAQUIVAS DE TERNOIMPRESION

EL SISTEMA IDEAL
PARA IMPRIMIR SIN TINTAS
sobre: todo tipo de papel,
cartulinas, pla.-;.tlnns piel

madera.ad 2ro, etc..
RELIEVES EN ! ) - HOLOGRAFMS
CALCAS - TRANSFER
en oro - plata v lodos los colores en brillo y mate
| 93 466 03 03 - 93 466 37 37
Fax: 93 466 00 40
(] Joan Rafals, 26 - 08921 5. Codoma Griel, BARCELONA

orprinter@orprinter.com - www.orprinter.com

traslados y mantenimiento

mﬂ ./J'__f * Montaje, reparacidn,
r’w&%

——llm, de maguinaria de artes
P L
e N grificas.
* Rep. compresores y bombas
e vacio.

i * Compra y venta de maguinaria.
Oficinas y talleres: » Especialidad en Man Roland
¢/ Sabadell, 92 y Heidelbery.
08191 Rubi (Barcelona) 3
Tel./Fax 93 588 51 11 : 3
Tel. movil 6338 17 75 75 1

e-mail: grafimec_{01@telefonica.net " ",
www. grafi-mec.com

-
il
s
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Encuadernadora para libros
Hasta 180 libros por hora

OPQ Systems comer-
cializa la encuader-
nadora Horizon BQ-
160, que sustituye al
modelo anterior, BQ-
150. Este equipo dis-
pone de pantalla tac-
til a color para porder
ajustar y operar con
la encuadernadora;
software con posibili-
dad de ajustar la pre-
sion lateral y el lomo, asi como el tiempo de prensado;
ajuste de registro de la portada; mayor grosor de
encuadernado (hasta 4 centimetros), y mayor velocidad,
(hasta 180 libros/hora). Se trata de una maquina ecolé6-
gica, ya que si permanece por un cierto periodo de tiem-
po inactiva, las resistencias que mantienen la tempera-
tura, se ajustan para reducir la temperatura y asi tam-
bién el consumo eléctrico.

OPQ Systems Maquinaria Grafica, S.L.
Tel.: 902104009
comercial@opgsystems.net

0 www.interempresas.net/P54362

Sistema directo a plancha (CtP)

Plegadora de planos
Ideal para cualquier formato

Ara-profi,  S.L.
comercializa el
modelo Neofold
920 HS. Se trata
de una plegadora
de planos fuera
de linea, ideal
para cualquier
formato, con una
gran precision vy
calidad de acaba-
do.

Cuenta con una amplia gama de combinaciones de ple-
gado, ademas de un programa especial para la norma
DIN 824.

Es un equipo imprescindible en centros de reprografia,
arquitectura o ingenieras con un volumen medio- alto
y/o que busquen un acabado perfecto.

Los tipos de papel admitidos son, papel comun, diazo,
fotosensible o de plotter, desde los 70 a los 120 g.

Ara-profi, S.L.
Tel.: 976596606
comercial@araprofi.com

o www.interempresas.net/P57469

Imprime con avanzada tecnologia inkjet, eliminando cualquier proceso quimico

Envol Graphic comercializa el
modelo PlateWriter 2400, una
incorporacién de Glunz & Jensen
a su familia de sistemas ‘Compu-
ter to Plate” iCtP, que producen
planchas de aluminio listas para
poner en prensa sin utilizar nin-
gun procesado quimico. El siste-
ma PlateWriter 2400 utiliza una
tecnologia innovadora que esta-
blece nuevos estandares en cos-
tes, flexibilidad y productividad en
impresion offset de medio vy
pequeno formato. La PlateWriter
utiliza la patentada emulsion
Liquid Dot sobre planchas de alu-
minio no fotosensibles. Las plan-
chas se introducen manualmente en la unidad de acabado
para fijar el Liquid Dot a su superficie. La unidad de aca-
bado lleva incorporada una secciéon de engomado para
proteger las planchas hasta su puesta en maquina.

La PlateWriter 2400 dispone de un cémodo sistema de ali-
neacién de planchas para garantizar la exactitud de regis-
tro y transporte a través de la impresora. PlateWriter
imprime utilizando avanzada tecnologia inkjet, eliminando

701

cualquier proceso quimico.

El equipo utiliza el RIP Postscript
Harlequin, un estandar dentro de
la industria grafica que acepta tra-
bajos de Mac y PC en Postscript,
PDF, EPS, TIFF y JPEG - recibe,
ripea y envia directamente a la
PlateWriterTM.

Facil de usar, la PlateWriterTM
trabaja en condiciones de luz nor-
males y las planchas no necesitan
ningun limpiador o quimico espe-
cial, ni ninguna modificacion en la
prensa.

Las panchas expuestas deben
introducirse en la unidad de aca-
bado situada bajo la impresora. Da
el acabado final a la plancha fijando el Liquid Dot a su
superficie. Esta unidad incluye una secciéon de engomado
que aplica una fina capa de goma.

Envol Graphic, S.L.

Tel.: 938605495
jcastany@envolgraphic.com

0 www.interempresas.net/P48673



Cosedora embuchadora
Equilibrio perfecto entre simplicidad de manejo y rentabilidad

La cosedora HSB 8.000 es la solucién para tiradas
pequenas y medianas. Tras unas dimensiones compac-
tas, se descubren las grandes ventajas y el 'know how’
de esta cosedora embuchadora automatica. Por ejem-
plo, los cambios de medidas se realizan sin herramien-
tas, lo que significa un ahorro de tiempo en la prepara-
cion de la maquina, mayor eficiencia y consecuente-
mente, una mayor rentabilidad. Con el minimo de per-
sonal, esta cosedora embuchadora puede producir
hasta 8.000 productos por hora de gran calidad, sin nin-
gun tipo de error de grapado. Y para redondear sus
prestaciones, la HSB 8.000 es el tren de grapa de mayor
formato, capaz de procesar formatos de hasta 360 x 350
mm. El cosido opcional con grapa omega también
forma parte de sus prestaciones.

Hohner Maquinaria Artes Graficas, S.L.
Tel.: 933682039
info.es(@hohner-postpress.com

0 www.interempresas.net/P53747

Cortadora automatica
Para tubos de carton

Llorens Planas comer-
cializa de la firma
Abeto las cortadoras
de tubos de cartén
Core Matic. Estas cor-
tadoras pueden traba-
jar con tubos de una
largura maxima de =

2.000 mm, con didme-

tros de 50,70, 76, 120y 150 mm. El didmetro méaximo de
estos tubos no puede ser superior a 200 mm.

Corte Matic realiza una anchura minima de corte de 10
mm con un espesor maximo de mandril de 20 mm.
Dicho corte se realiza mediante una cuchilla circular y
accionamiento neumatico.

La Corte Matic permite una fijacién neumatica del tubo
por cabezal multiple y control de medida de corte por
pantalla con memorias. El control de todas las funcio-
nes de la maquina se lleva a cabo mediante PLC y panel
view'.

Llorens Planas, S.L.

Tel.: 937903133
info@llorens-planas.com

0 www.interempresas.net/P47099
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ARTROK sl
TROQUELES PARA
ARTES GRAFICAS e

Avda. Alpes, Nave 6
(Ctra. L'Hospitalet)

08940 CORNELLA DE LLOBREGAT
Tel. 93 377 70 00 < Fax. 93 475 00 85
E-mail: troqueles@artrok.com
Web: www.artrok.com

s M DEL VALLES, 5.C.P.

(/ Raimon Casellas, 29 = 08205 SABADELL (Barcelona)
Tel. 93 710 38 38 = Fax 93 710 03 00
smdelvalles @ telefonica.net

Troquelesl -
1 I | . -

1 L iieiiies SL

Tecnologia punta en todos
los procesos

Josep Pla, 163 - 08020 BARCELONA
Tel. 93 266 27 66 (3 Lineas) - Fax. 93 307 81 31
E-mail: disseny@troquelesrubio.com
Modem: 93 307 06 54

3 BECKER

BOMBAS DE VACIO  COMPRESORES

¢ Equipos de vacio y presién
simultaneos.

¢ Equipos de aletas de trabajo
en seco y con engrase.

¢ Turbinas de canal lateral

¢ Equipos de tornillo y variador
de frecuencia: Reparacién y
estaciones centralizadas.

C/Masia Nova, 3-5, Nave E ° P. Ind. Santa Magdalena
08800 Vilanova i la Geltro (Barcelona)
Tef. 93 8165153 ¢ Fax 93 8165874 « Movil 647509805
E-mail: comercial@becker-iberica.com ¢ www.becker-international.com
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Robots modulares
Ensamblables segtin las necesidades

Optimizacion de mano de obra, ingenieria, dise-
fio y construccion con la familia de sistemas
ISA2, segunda generacién, de la casa japonesa
IAL

La serie ISA2 trabaja a alta velocidad de posicio-
nado, elevada capacidad de carga y repetitividad
en el posicionado, y cuenta con una amplia gama
de modelos, todos ensamblables de acuerdo a
las necesidades. Estan basados en husillos a
bolas y con una estructura integral en metal
ligero de doble guia. EL empleo de un dispositivo
central de soporte escamoteable permite a su
vez recorridos de hasta 2.500 mm. Ademds, son
versatiles ya que cuentan con opcién de ejecu-
cion para ambientes limpios, opcidn de freno y
opcion de alta precision.

Velocidades de hasta 2.500 mm/seqg y aceleracio-
nes de 1G, sumado a un bajo nivel sonoro de fun-
cionamiento, permiten al sistema adaptarse a
las més diversas aplicaciones.

El exclusivo sello de lubricacién ‘AQ" permite el
funcionamiento sin mantenimiento de 10.000 km. Otra i .. .
particularidad del equipo es que sus ejes dedicados a su Larraioz Electronica Industrial
plano (X, Y, Z, R...] con enormes posibilidades de montaje, Tel.: 943140139

como ser soporte por la armadura o por la colisa. com(@larraioz.com

ﬂ www.interempresas.net/P48675
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AveiService zooas...

Servicio oficial

(D@
skoinemann
KONMORI

87
@y
M K

Since 1971

» Servicio técnico, mecdnico y electrénico

* Reparaciones y mantenimiento

* Reconstrucciones

» Reparaciones de cilindros mediante sistema electrolitico
* Compra y venta de maquinaria para artes graficas

» Exposicion permanente

» Servicio postventa propio

» Maquinas reconstruidas y con garantia

FJ
s o ottt L2
» Asesoramiento téenico Soluciones e
» Departamento comercial S oei g

festt;

C/ Sant Llue, 71 = 08918 Badalona (BCN)
Tel.: 93 399 13 75/76 = 93 383 85 93
info@feiservice.com = www.feiservice.com

TADEREM. S.
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Hendidora para grandes producciones
Con una velocidad de 8.500 hojas A4y 11.000 hojas A5 por hora

Albamac distribuye la hendidora Morgana Autocreaser Pro
33, un modelo basado en la Autocreaser, pero con mas
funcionesy ventajas para el usuario. La diferencia mas evi-
dente es la pantalla tactil intuitiva de 7" con la que se
controlan todas las funciones principales del equipo. La
operacion de la pantalla es sencilla: se introduce la lon-
gitud de la hoja [los tamafios méas populares se encuen-
tran ya predefinidos); se elige el tipo de plegado para el
producto final (triptico, ventana...] y se pulsa el botén
verde. La AutoCreaser Pro 33 calcula automaticamente
el lugar en el que se debe efectuar el hendido y lo ajus-
ta seguln sea necesario.

AlbaMac, S.L.

Tel.: 917774649
albamac@albamac.com

0 www.interempresas.net/P57478
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CABINAS INDUSTRIALES, S.L.

FREYA ACUSTIC, es una empresa especializada en la reduccion
de ruido dentro de la industria. Nuestros técnicos estudian,
diseiian, fabrican y montan la mejor solucion para eliminar

sus problemas de ruido.

i ™

C/. Sevilla, 7-9 planta 1? - 08940 Cornella de Llobregat (BCN)
Teléfono. 934 801 743 - Fax. 933 770 638 - E-mail: freya.acustic@telefonica.net

@)

Maquina laminadora
Para adhesivo con base agua

La laminadora Syrius W de Steinemann para adhesivo con
base aguay Termofilm, comercializada por Martinez Asso-
ciats, compagina la maxima calidad con mayor velocidad.
La presion de laminacién es de hasta 7 t y garantiza un
valor optimo de calidad en los pliegos laminados. Sus
campos de aplicacion son forro de revistas, cubiertas de
libros (de tapa dura y blandal, carteles, bolsas para com-
pras, embalajes, carpetas de arillos, papel de regalo, etc.
Acepta un tamafo minimo de hoja de 22 x 31 cm, uno
maximo de 106 x 106 cm ¢ 106 x 145 cm y un peso de hoja
entre 100y 600 g/m?.

Jaume Mirtinez i Gamarra, S.L. (Martinez
Associats

Tel.: 696567420

info@martinezassociats.com

0 www.interempresas.net/P34039

"‘ F. MASIP

Servicio integral para Artes Graficas

v Reparaciones, traslado y montajes
de maquinaria para las artes graficas.

v Reparacion de cilindros “ in situ “
sin desmontar maquina, mediante
Sistema Electrolisis.

v Asesoramiento Técnhico.

v Servicio Electrénico propio.

Apdo. Correos, 54 - Cf Cami del Mig, 31
0B338 PREMIA DE DALT (Barcelona)
Tel. / Fax: 937 514 831 - Movil: 609 058 222

E-mail: masipsa@masipsa.com * faust.p@masipsa.com

www.masipsa.com
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Plegadora

Adaptable a cualquier necesidad de trabajo

OMC dispone de las plegadoras
Folmaster. En la concepcion de
dichas plegadoras es muy
importante la configuracién
modular. Todos los modelos se H— ;
pueden suministrar con bolsas ;

de plegado de ajuste manual y q |
con el sistema estandar bésico. \b
Si las necesidades del usuario

cambian, la maquina se puede

ampliar y adaptarla en cual-

quier momento a la nueva necesidad de trabajo.

Las plegadoras Foldmaster se pueden modernizar con
las bolsas de plegado de ajuste automatico siempre que
se necesite.

Foldmaster 400 SA y 440 SA son unas plegadora A3 +y
A2 + con cuatro bolsas de ajuste automatico, marcador
de succién, bomba de aire, contador, preselector, uni-
dad secuenciadora, salida eléctrica y mesa de sopor-
te. Su formato maximo es 35 cm x 50 cm (65 cm).

OMC, S.A.E.
Tel.: 916322976

info@omcsae.com

€ www.interempresas.net/Ps7447

Equipo para cortar, desbarbar y hender
Para tarjetas, felicitaciones, catalogos o cartas para envio

La Aerocut ha sido disehada

para terminar todos aquellos ;
trabajos impresos que nece- .-‘“%
siten cortar, desbarbar o -

hender. Ahora es posible pro-

ducir tarjetas,felicitaciones,

catalogos, cartas para envio

de forma automatica y preci-

sa. No habrd mas cortes

fuera de lugar cuando tengamos impresiones con ima-
genes como ocurre con guillotinas convencionales. La
Aerocut es apropiada para imprentas digitales, copiste-
rias o imprentas tradicionales, asi como para cualquier
organizacion que desee producir gran cantidad de tra-
bajos terminados.

A través de la pantalla tactil se puede seleccionar uno
de los 78 trabajos preprogamados o entrar diferentes
medidas de corte, desbarbe o hendido de forma rapida
y sencilla. El equipo también dispone de 50 memorias
para almacenar trabajos habituales que requieran ajus-
tes especiales.

Suministros Industriales y del Embalaje, S.L.
Tel.: 934850625
siesa(@siesa.es

o www.interempresas.net/P56548

EMPTEEZY IBERICA, S.L.

Medio-Ambiente

1212,57 €

999 €

OFERTA

295 0G €

239 €

F894500 &~ FPPaL 1B

Armarios de seguridad de 2 puertas, certificado por FM. # Cubeto de retencion de polietileno para bidones de
Tamaiio 1092 x 457 x 1651 mm. pr = 200 litros.
Capacidad 170 litros. | J Tamaiio 1280 x 1280 x 275 m. Retencion 240 litros.

C/ Solsonés, s/n - Nave 18 ¢ Pol. Ind. Can Prunera
08759 Vallirana (Barcelona) e Tel. 93 683 51 75 ¢ Fax 93 683 59 41
¢ info@empteezy-iberica.com ¢ www.empteezy-iberica.com

OFERTA DEL MES



INDUSTRIA

GRAFICA



» Artes Graficas

» Encuadernacién y Cartonaje

Oficinas y Almacenasa:

S Lepanto, 24

D89240 - Cornalla de Llobregat
Barcelona

Parsona da contacto: Jaimea Fustd
web: www.talleresfuste.com
E-mail: info@coinmasl.e.telefonica.net

Tel.: +3«4 9337745639
Fax: +34 934744631
Méwvil: +34 608749171

COINMA MAQUINAS GRAFICAS S..

Compramos y Vendemos Maquinaria de Ocasion
Especialistas en Exportacion de Maquinaria

METAL
QUIMICA

INDUSTRIA GRAFICA
RECICLAJE ¥ RESIDUOS

EMERGIAS RENOVABLES
FERRETERIA Y BRICOLAJE

nova agora,s.l.

contralada par

LOGISTICA ¥ MANUTENCION

NAVES INDUSTRIALES, OFICINAS

[nferempresas .

CAMPANAS DF COMUNICACION

DE CADA EMPRESA

»» LA PLATAFORMA MULTIMEDIA DE COMUNICACION INDUSTRIAL

COMPONENTES Y AUTOMATIZACION
MANTENIMIENTO E INSTALACIONES
CERRAMIENTOS Y VENTANAS

Amardeu Vives, 20-22 DBTS0 Malins de Rei Barcelona
Tel (+34) 93680 20 27 Fax {+34) 93680 20 31
comercial @interempresas.net wow.intesempresas.net

Tirada y cifusion ._‘f.

Interempresas.net tiene tedas sus revistas auditadas por &
eninternet controlada par Country Market|ntelligence de Nielsen Online y auditada por 03D

f"“!” PLASTICO

IOy sw aediencia

# LA

EQUIP. PARA MUNICIPIOS
ENVASE Y EMBALAJE
IND. ALIMENTARIA
UBRAS PUBLICAS
CONSTRUCCION
AGRICULTURA
VITIVINICOLA
GAMADERIA
JARDINERIA

MADERA

M.E

DEPGSITO DE MAQUINARIA

Sile falta espacio y no quiere vender
a cualquier precio, llamenos.
Transportamos y almacenamos sus maguinas
en nuestros almacenes sin cargo alguno.

Somos especialistas en:
TROGUELRDORAS (manuales y autométicas)
y PLEGADDRAS ENGOMADORAS de estuche,

De este tipo de maquinas afrecemos los siquientes servicios:

« Compra de sus maguinas usadas
« Venta de nuestras maquinas En PLEGADORAS ENGOMADORAS, ademas:
totalmente reconstruidas - Disefia y construcritn de equipos
- Reparaciin especiales para modemizar sus
maguinas.
« Disefiamos y adaptamos a su maquina
equipos de 4y 6 puntos.
Maqueta de un equipo disefado por
nuestros técnicos para la realizacion

de estuches de 4 y 6 puntos

Plegadoras | engomadoras de
estuches ya reconstruidas

COMPRA VENTA DE MAQUINARIA USADA

PARA ARTES GRAFICAS DE TODO TIPO Y TAMANO

OFERTAS ESPECIALES EN VENTA

TROQUELADORAS AUTOMATICAS
Bobst 63 x 90 cm, con expulsor.

Tmz Unicuter 5000, 63,5 x 86,5 cm, autoplatina.
Tmz Unicutter 106, 76 x 106 cm, autoplatina,
sin explusor.

Ibérica DG 60, 86 x 114 cm, autoplatina, con
expulsor.

Bobst, 90 x 126 cm, autoplatina, con expulsor.
Bobst 1420, 100 x 140 cm, autoplatina, con
expulsor.

TROQUELADORAS MANUALES

Ibérica, 39 x 51 cm, manual o0 automatica.
Drimp, 55 x 77 cm, neumatica.

Hércules Barcino 62 x 88 cm.

Hércules Barcino 82 x 119 cm.

Ctz 83 x112 cm, neumética, temporizador.
Strumber 100 x 140 cm, neumética, temporizador.
ENCUADERNADORA

North Cubre y fresa.

GUILLOTINAS

Corsomatic 82 cm, automatica.

Aldea 115 cm, automatica, células.

Aldea 142 cm, automaética, aire.
INTRODUCTORES

Spiess, Varias medidas.

OFFSET

Roland Rekord, 70 x 100, 4 col., 1985.
PLEGADORAS - DOBLADORAS

Sthal. 70 x 100, 16 6 32 paginas.

Mbo 69-K 70 x 110, 4 bolsas + 2 cuch., elec-
trénica.

Faltex .D. folio. Tripticos; aire.

ENCOLADORA

Llorens Planas Ancho 54 cm, sin reservas.
Llorens Planas ME 80 cm, (con reservas y mesa).
RESMADORAS

Jagenberg 140 cm, automética (méax. 140 x 160).
MAQUINA COLOCAR VENTANILLAS

Keck, 80 cm, ventanilla y pegado lineal.
Khoman 95 cm, automaética.
CONTRACOLADORAS

Novatec Trilam, 100 x 140, automatica.
Tunkers 100 x 140, afio 1996. Automatica.
STAMPING

Heidelberg, 56 x 77 cm, 2 avances programables.

Albert Frankenthal, 82 x 112, 4 avances + pro-
grama.

RETRACTILADORA

Serpack semiautomatica, con tinel.
GUILLOTINA TRILATERAL

Hidromat semiautom. (salida cinta).
PLASTIFICADORA

Ecotak 115 x 140, autom., acctato/polipropileno.

OTRAS MAQUINAS: Procesadoras, rebobinado-
ras, minervas tipograficas, lavadora rodillos, etc.

M.F. RECONSTRUCCIONES, 5.1.

o/ Doctor Pi i Molist, 32-34, 4°3% - 08016 BARCELONA - Tel. 93408 10 91 - Fax 93 352 87 42 - mfr@mfr.es
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ia disponible en linea con fotografias

CIP AGEA ;’[Wf[ﬂ 30 F"l'" ﬁr:ﬁﬁmﬁﬁ'i {"Eﬂﬂ? Offset HEIDELBERG SPEEDMASTER 52-24 Offset HEIDELBERG GO 52 ZP+ aiio 1992 Offset HEIDELBERG Printmaster OM 46-2+
3“:;:;’;'m "f;;ﬂgf (”E‘,‘,’.]‘H:;r“ji;‘::: o afio 1999, 37452 cm, 2/0-1/1, Alcolor, Baldwin, Color +, Bacher register aiio 2001, 46x34 cm,
planchas 280x450 mm J_ﬁ] 5%760 mm. 2 colores, con N+P con Billows planchas perforadora 2 colores, con N+P.

Alzadora Maller Langenfeld LACONDA B3/13 GS Maguina de envasade con film eldstico SFERE Taladradora a papel HANG 114-£ afio 1994 Plegadora MBO KB20,/4KZ afio 1998
mod. 620, ano 1993, 13 estaciones, Super Compact TLS0.40E, 2fio 2002 4 husillos, con pedal, 60 mm 84120 cm, rotary, 4 bolsas + cuchillas,
35x50 em + HF 13C Vacubelt, Vacutable, SAP-461, 16 paginas

Voltadora de pilas con aire BUSCH SWH-125 LA Guillotina FOLAR 92 afio 1999, 82 cm Guillotina POLAR 92 EM-MONITOR afio 1994, Guillotina WOHLENBERG 137 MCS-21V afin 1992,

afio 1998 80x120 cm, 1.000 kg programa, mesa de aire, mesas laterales, celulas

92 cm, programa, TV, celulas 137 cm, mesas de afre, celulas
mesa de gire, mesas laterales

atalis

Rue des Nouvelles Technologies, 8 ® Z.1. Bonne-Fortune ® 4460 GRACE-HOLLOGNE = BELGIQUE
Tél.: +32 (0) 4 252 43 32 * Fax: +32 (0) 4 252 96 92 ® E-mail: sales@natalis.be




MAQUINARIA GRAFICA INTEGRA

Telf. 93 455 04 22 - email:graflain@graflain.com

TREN DUPLO SISTEMA 4000
10 estaciones. Sistema automético.

NUMERADORA MORGANA T
Alimentacion por succién. Perfora, hende y corta.

SPEED MASTER 52-2.
Ano 2006. T millones de impresiones

OTRAS MAQUINAS:

OFFSET: SPEED MASTER SM-52-4
TREN DUPLO SYSTEM 2000
ENCOLADORA BOURG BB 3000
ENCOLADORA HORIZON BQ 260L

www.graflain.com

iii Somos especialistas en troqueladoras M F
(mahuales y automaticas) y plegadoras

engomadoras de estuches !!!

RECONSTRUCCIONES, S L

De ete tipo de maquinas podemos ofrecerle los siguientes servicios:
ompra de sus maquinas usadas.
nta de nuestras maquinas fotalmente reconstruidas (mecanica y eléctricamente).
- Raparacioén.
- En\plegadoras-engomadoras, ademas:
- Disefio y construccién de equipos especiales para modemizar sus maquinas: acce-
sorios para pegar estuches de CD-Rom; Bolsas; Carpetas; Fondos automaticos; etc.
- Disefiumos y adaptamos a su maquina equipos de 4 y 6 puntos.

iCONSULTENOS!

M.F. RECONSTRUCCIONES, S.L.
C/ Doctor Pi i Molist, 32 - 34 4° 3° + 08016 BARCELONA -« Tel. 93 408 10 91
Fax. 93 352 87 42 * E-mail: mfr@mfr.es

COMPRA VENTA

MAGUINAS GRAF}CAS I.ISADAE

ISOGRAPH SL

IMPORT - EXPORT
Telf: 937 350 341 Reparacion, ﬂanrenimr'enio,
Mévil: 687 990 280 Reconstruccion, Traslados,

Almacenamos maquinaria,
Tasacion y dsesoramiento

Fax: 935 374 171

Pal. Cullura n® 1 Local 12
Terrasa - Barcelona

e-moail: leandro@isographsl.com

EXPERTOS EN IMPORTACION
EXPORTACION

S@ss  TADEREM,SL.

Jaller te separaciones electromecanicas

Mag
L 50% O +saca-hokas trasero

mt

.ll,_ et ]

T

SRR Planchas para transder

DISPONEMOS DEL
MAS AMPLIO PARQUE
DE MAGUINARIA DE OCASION



SPEEDMASTER 74-2.
Formato 52 x 74. Ailo 1999. 32 millones
de impresiones Pupitre CP-Tronic. Moja-

plate - Graphix
automatico de baterias,cauhos e impre-
sores. Antiestatico Eltex.

do alcolor, refri‘?eracién Baldwin. Auto-
Iphatronic 200. Lavador

chas.

GTO-46 N+P 1978 651790 32x46 Mojado alcohol convencional-Equipo comple-
to numerado y perforado

GTO-46 N+P 1980 656530 32x46 Mojado alcohol convencional-Equipo comple-
to numerado y perforado

GTO-52 + 1983 680413 36x52 36 millones de impresiones - Mojado Alcohol con-
vecional.

GTO-52 + 1987 688622 36x52 26 millones de impresiones - Mojado automatico
Aquatron

GTO-52 + 1992 709794 36x52 22 millones de impresiones -Versién panel de
mandos-Moradaza rapida - Mojado automatico KOMAPC-III - Registro Bacher -
Frenapliegos - Polvos Weko T-6

MO-E + 1992 612097 48 x 65 22 millones de impresiones - Mojado alcohol + refri-
geracion

SORM 1990 532125 52x74 34 millones de impresiones - Mojado alcohol + refri-
geraciéon ROYCE - Registro Bacher

ROLAND PRACTIKA-00 1987 7212 35x50 Neumatica- Rodillos alcohol - Equi-
po de Numerado y Perforado

ROLAND PRACTIKA-00 1990 162-8336 35x50 Neumatica- Mojado Kompac-IlI
- Equipo de Numerado y Perforado - Maquina en su estado

ROLAND 201 TOB 1992 254-22203 52x72 36 millones de impresiones-Mojado
Rolandmatic-Registro Bacher

GTOZ-52 + 1988 692044 36x52 33 millones de impresiones - Version panel de mandos
- Registro Bacher - Mordazas répidas - Mojado rodillos alcohol con mesas mateadas
MOZP-S 1984 604384 46x65 29 millones d eimpresiones- Registro Bacher-Mar-
cador de escalerilla- Tira/Retira2/0- 1/1 - Mojado alcohol con refrigeracién Royce
SPEEDMASTER 52-2 2001 205199 37x52 42 millones de impresiones - CP-Tronic-
Autoplate- Mojado alcolor + refrigeraciéon Baldwin-Lavador automatico de Baterias,
cauchos e Impresores - Superblue - Incluidas maquinas de Perforar y Doblar
SPEEDMASTER 74-2 P-H 1998 622563 52x74 6 millones de impresiones -
Pupitre CP-Tronic - Autoplate -Mojado alcolor conrefrigeracién Baldwin-Graphix
Alphatronic 200- Lavador automatico de Baterias, cauchos e Impresores - Salida
pila alta - Tira / Retira Antiestatico Eltex

SPEEDMASTER 74-2 1999 623684 52x74 21 millones de impresiones - CP-Tro-
nic-Autoplate-Mojado alcolor con refrigeracion Baldwin-Graphix Alphatronic 200-
Lavador automatico de Baterias, cauchos e Impresores - Super-Blue

ROLAND PRACTIKA PRZ- 00 1995 188-14116 35x50 17 millones de impresio-
nes-Mojado Rolandmatic con refrigeracién Edelman-Mordazas rapidas- Registro
Bacher-Introductor de sobre original.

ROLAND 202 TOB 1995 263-24917-B 52x74 46 millones de impresiones-Mode-
lo gris de 4 barras de pinzas- Mojado Rolanmatic con refrigeracion Edelman -
Mordazas rapidas

SPEEDMASTER 52-2. i

Formato 37x52. Aiio 2001. 25 millones
de iimpresiones, CP-Tronic, Autoplate,
Mojado Alcolor, Refrigeracion Baldwin,

Graphix Alphatronic 200, Lavadores auto-
maticos de baterias e impresores inclui-

das maquinas de doblar y perforar plan-

SPEEDMASTER 74-2 P-H. Formato 52x74.
Ao 1998. 5 millones de impresiones,
Pupitre CP-Tronic, Autorlate, Mojado
Alcolor, Refrigeracion Baldwin, Graphix
Alphatronic, lavadores automaticos de
caucho, baterias e impresores. Incluidas
maquinas de doblar y perforar planchas.
Salida pila alta - Tira/Retira

SPEEDMASTER 52-4 2001 37x52 CPC1,04 - CP-Tronic - Preset - Autoplate -
Mojado Alcolor con refrigeracion - GraphixAlphatronic 200 - Lavador automatico
de baterias, cauchos e impresores - Maquinas de Perforar y Doblas

POLAR 72 CE 1981 5151659 072 Modelo CE - Mesa de aire

POLAR 076 EM 1986 5662393 076 Programa Digital 99 canales - Mesa de Aire
cromada - Células

POLAR 076 EM 1994 6461647 076 Programa Digital 99 canales - Mesa de Aire
- Células

POLAR 078 ES 1998 6861811 078 Programa Digital - Mesa de Aire - Células foto-
eléctricas - Mesa cromada

POLAR 090 ST 1974 710659 090 Standard - Hidraulica - Células - Mesas laterales
POLARO092 EM- 1987 5711151 092 Programa Digital con Monitor - Mesa de Aire
- Células fotoeléctricas

POLAR 115 EM 1985 523640 115 ProgramaDigital - Mesa de Aire - Células foto-
eléctricas - Elevador integrado - Mesa lateral aire - Mesa vibradora de aire -Eleva-
dor lateral.

SCHNEIDER SENATOR 078 E 2008 NUEVA M-078-022-19/20-07C 078 Progra-
ma Digital Pantalla LCD color - Mesas central y laterales cromadas, con Aire -
Células fotoeléctricas

WHOLENBERG 76 1986 076 Standard

Alzadora de Arrastre PLOKMATIC, 10 estaciones, formato 32 x 45, afio 2004
Alzadora de Arrastre UCHIDA 8 estaciones mod: UC-800 , formato 32 x 45 , afo 2004
Alzadora de Arrastre DUPLO - 12 estaciones mod: DC-1200 + Médulo Grapado /
Doblado de dos cabezales alambre continuo

Insoladora de planchas compacta CROON de 650 x 850 mm, programa digital ,
mueble de cajones 3000 w.

Mesa de montaje de Aluminio de 100 x 60

Mesa vibradora de 50x70

Plegadora DUPLO modelo DF-520, formato A3 - ajustes automaticos de plega-
dos standard

Plegadora de aire STAHL afno 1997, modelo T-52 - 4 bolsas + 4 bolsas en cruz-
Display de control digital

Troquelado de libro manual marca DRIMP formato 65 x 85

Pol. Ind. Tres Hermanas C/ Canteros, 3 - 03680 ASPE (Alicante) - Telf. 96 549 26 01
Fax 96 549 45 37 - E-mail: info@mirasan.es - www.mirasan.es
- C/ Caladio, n® 6-8 » 41009 SEVILLA - Tel.: 657 10 67 34 - Email: jimirasan@supercable.es



ma umas de ARTES GFIAFIBAS

SEN NMUEVAS:

_J.___J_,__,_J__

OFFSET 4 COLORES

- HEIDELBERG SPEEDMASTER SM 74-4-H, CPC, 104,
ALCOLOR

- HEIDELBERG SM 102-5 P, CP2000

- HEIDELBERG SPEEDMASTER SM 52-4, CPC 104,
ALCOLOR

OFFSET 2 COLORES

- HEIDELBERG 74-2 CPC104 CP TRONIC, ALCOLOR
- HEIDELBERG SM 52-2-, CP TRONIC, ALCOLOR

- HEIDELBERG 72 ZP

- HEIDELBERG SORM-Z

- HEIDELBERG GTO 52 Z, ALCOLOR

- ROLAND PRACTICA PR Z00, ROLANDMATIC

- HEIDELBERG QUICKMASTER 46-2

- HEIDELBERG SORSZ, NEUMATICA

OFFSET 1 COLOR

- HEIDELBERG SORS NEUMATICA

- HEIDELBERG SORM

- HEIDELBERG GTO 52, VARIAS MAQUINAS
- HEIDELBERG GTO 46

GUILLOTINAS

- POLAR 115 EMC MONITOR, AUTOTRIM
- POLAR 115 EM MONITOR

- POLAR 92 EM-MON

- POLAR 78 ES

- POLAR 76 EM

- WOHLENBERG 76 SPM

PLEGADORAS

- STAHL T 78-4 6 6/4 TREMAT
- STAHL TF 56/4 TREMAT

- STAHL TI 52/4/4

- STAHL T 32/2

VARIOS
- DISPOSITIVOS SOBRES NUEVOS DE STENZ FEEDER

desde 1986

« » InTERNATIONAL COMMERCE
AND DiISTRIBUTION, S.A.

Parque Indusirlul "Las Monjas" C/ Ecuador, 40
28850 Torrejon de Ardoz (Madrid)

Tel.: 91 656 06 48 « Fax: 91 675 55 24
E-mail: icd@ya.com

E-mail: ied@infonegocio.com

www.icdsa.com

Inferempresas.
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SUMINISTROS GRAFICOS
LARRONDO, S.L.

info@sglmaquinariagrafica.com
www.sglmaquinariagrafica.com
ROLAND 200: Rolandmatic

SOLNA 125; Modelo gris

HEIDELBERG GTOZ 52: Kompac; Version +
CONTRAENCOLADORA REIVA: Formato: 120 cm.
Semiautomatica

S

MAQUINARIA GRAFICA

HEIDELBERG GTOZ 52 CONTRAENCOLADORA REIVA

S3E COMPRAM MAQUINAS:

HEIDELBERG: SORM - SORS - SORD - GTO - SM72 - SM74 -
SM102, ...

ROLAND: Parva - Favorit - Rekord - R 200, ...
GUILLOTINAS: Polar - Schneider - Wohlemberg, ...

PAGO AL CONTADO, LLAMENOS
TELEFONO: 94 453 51 49




Agrupacién de Transporte del Valles, S.L. 69

AlbaMac, S.L. 49
Ara-profi, S.L. 47
BCSI Ibérica, S.L. 59
Becker Ibérica de Bombas de Vacio y Compresores, S.A. 71
Canon Espana, S.A. 63
Cepillos Diaz, S.L. 4Ll
Clear 25
Coinma Maquinas Graficas, S.L. 76
Compaiiia General de Lubricantes, S.A. (Div. Gréaficas) ___ 18, 68
Construccions Mecaniques Jusa, S.L. 6
EGS Spangrama Interior Contraportada
Empteezy Medio Ambiente Ibérica, S.L. 74
Envol Graphic, S.L. 21
Equipos Depuracion Varmo, S.L. 44
Ets Natalis, S.P.R.L. 77
Europress Maquinaria Grafica 80
F. Masip Riera, Servicio Integral para Artes Graficas 73
Feiservice, S.L. 72
Ferag Ibérica, S.A. 11
Freya Acustic Cabinas Industriales, S.L. 73

Gesgraph Printer 3.2 Interior Portada
Graf Lain, S.L. - Asesoria y Venta de Maquinaria Grafica _ 61, 78
Grafimec Equipamientos, S.L. 69
Hohner Maquinaria Artes Gréficas, S.L. 51
ICD, S.A. (International Commerce &

Distribution, S.A.) 80, Contraportada
IMG, S.L. - International Machinery Group, S.L. 66, 81
Insegraf Maquinaria S.L. 48

Isograph, S.L. 78
Jaume Martinez i Gamarra, S.L. (Martinez Associats) 69
Kongskilde Howard Ibérica, S.A. 66
Litho - Binder, S.A. b4
Lithoplate, S.A. 39
Llorens Planas, S.L. 28
M. F. Reconstrucciones, S.L. 76,78
MAG Magquinaria Auxiliar Gréfica 37
Mirasan Maquinaria Grafica, S.L. 79
MKM Wire Bind, S.L. 13
Miller Martini Ibérica, S.A.U. 3
Nestro Espana - Aspiraciones Industriales 66
OMC, S.A.E. Portada, 31
OPQ Systems Maquinaria Gréfica, S.L. 55
OR-Printer, S.L. 69
Palmart 33
Procograf, S.L. 23
Salén Viscom-Sign - Reed Exhibitions Iberia, S.A. 8
SGL Magquinaria Gréfica, S.L. 80
SM del Vallés, S.C.P. 71
Small Forms Systems, S.L. 62
Strag, S.A. b4
Suministros Industriales y del Embalaje, S.L. 41
Taderem, S.L. 72,78
TGA Ingenieria Grafica, S.L. 66
Troqueles Artrok, S.L. 71
Troqueles Rubio, S.L. 71

COMPRA-VENTA MAQUINARIA

EXPERTOS EN IMPORTACION-EXPORTACION

« OFFSET + ROTATIVAS « ENCUADERNACION « TROQUELADO « ESTUCHERIA « MAQUINARIA AUXILIAR

SERVICIOS TECNICOS / COMERCIALES

« COMPRA-VENTA DE MAQUINARIA
« PERITAJES Y VALORACIONES

« INSTALACIONES Y REPARACIONES
ELECTRO-MECANICAS

« TRASLADOS INTEGRALES DE MAQUINARIA
+ PROGRAMAS DIGITALES PARA GUILLOTINAS
« EQUIPOS DE FRIO Y MEZCLA AGUA-ALCOHOL

+ SERVICIOS DE LIMPIEZA DE MAQUINARIA
(HIELO SECO)

International Machinery Group, S.L.

Avda. 310, 1 local 15 - 08860 CASTELLDEFELS (Barcelona)
Tel. 93 662 87 65 - Fax 93 638 38 78 « Web: www.graficas.com

Solicitar informaciéon maquinaria ocasion e-mail: graficas @graficas.com
Solicitar informacidon limpieza criogénica e-mail: info@criogenica-img.com




’ﬂteremprSUS@. BOLETIN DE SUSCRIPCION

Interempresas publica ediciones especializadas para cada sector industrial. Si desea recibir durante un ano todas las
ediciones de uno o varios sectores, marque la casilla o casillas de su interés.
PRECIO PRECIO
EE\'E fggs ESPANA EXTRANJERO
(precios sin IVA) (precios sin IVA)
COMPRAR COMPRAR
METAL-MECANICA 1 80 € ] 184 € ]
FERRETERIA 4 24 € ] 55 € -
MANTEN., INSTAL. Y SEG. INDUSTRIAL 4 24 € ] 55 € ]
MADERA 4 24 € - 55 € ]
CONSTRUCCION 4 24 € ] 55 € ]
CERRAMIENTOS Y VENTANAS 4 24 € ] 55 € ]
OBRAS PUBLICAS 9 54 € ] 124 € B
NAVES INDUSTRIALES 9 54 € - 124 € ]
OFICINAS Y CENTROS DE NEGOCIOS 4 24 € - 55 € ]
EQUIPAMIENTO PARA MUNICIPIOS 4 24 € ] 55 € ]
JARDINERIA Y AREAS VERDES 4 24 € ] 55 € ]
AGRICULTURA Y EQUIP. FORESTAL 9 54 € - 124 € ]
GANADERIA 4 24 € - 55 € ]
INDUSTRIA VITIVINICOLA 4 24 € ] 55 € -
INDUSTRIA ALIMENTARIA 4 24 € ] 55 € ]
TECNICA Y GESTION DEL AGUA 4 24 € - 55 € ]
IND. QUIMICA Y LABORATORIOS 4 24 € - 55 € ]
ENERGIAS RENOVABLES 4 24 € ] 55 € -
RECICLAJE Y GESTION DE RESIDUOS 4 24 € ] 55 € ]
COMPONENTES Y AUTOMATIZACION 4 24 € - 55 € -
LOGISTICA INTERNA 4 24 € - 55 € ]
ENVASE Y EMBALAJE 4 24 € ] 55 € -
INDUSTRIA GRAFICA 9 54 € ] 124 € ]
PLASTICOS UNIVERSALES 9 80 € ] 184 € -
DATOS PERSONALES

Empresa N.L.F.

Nombre Apellidos

Direccion

Poblacidn C.P

Teléfono Fax

E-mail

FORMA DE PAGO

CHEQUE NOMINATIVO A NOVA AGORA, S.L. Fecha / /20

DOMICILIACION BANCARIA

FIRMA DEL TITULAR
Nombre y Apellidos del titular

Cddigo de cuenta de cliente (C.C.C.)

Entidad Agencia DC N° de Cuenta

TARJETA DE CREDITO

Nombre y Apellidos del titular

Nﬂmerotarjeta‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ Fechadecaducidad‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘

La suscripcion se renovara anualmente salvo orden en contra del suscriptor

Puede enviar este boletin por fax al 93 680 20 31 o por e-mail: suscripciones@interempresas.net

0 bien por correo postal a agora, s.l. ¢/ Amadeu Vives, 20-22 « 08750 MOLINS DE REI (Barcelona)




OFFSET

RYOBI 3304H, 1998, 18635
ROLAND R202TOB,
1996, 18582

ROLAND R202TOB,
1996, 50058
HEIDELBERG PRINT-
MASTER GTO 52-2, 1999,
18632

HEIDELBERG SM 52-2,
2001, 81013
HEIDELBERG SM 52-2P,
1998, 70070
HEIDELBERG GTO 46,
70153

HEIDELBERG GTO 46,
70154

O A
A ORIO
SCHNEIDER SENATOR
76 SC,8101 |

POLAR 115 EM, 1982,39143
POLAR 115 EM, 70156
WOHLENBERG 115
MCS-2TYV, 1987, 18760
WOHLENBERG 137
CUT-TEC, 1996, 19039
MESA VIBRADORA BAU-
MANN BSB3L, 1987,70121
ELEVADOR DE PILA
BAUMANN, 1987,70122
ELEVADOR DE PILA
POLARLL600, 1989,
17437

ELEVADOR DE PILA
WOHLENBERG, 17737

EGS Spangrama, S.L.

C/ Remences, 124 B - Pol. Ind. Vallveric

08304 Mataré (Barcelona) - Espaia

Tel.: 93 755 63 01 » Fax: 93 756 74 29

E-mail: eqs@spangrama.es * www.spangrama.es

MBO T 45/45/4X,1991, pila
plana, 18539

MBO T 45/4X, 1992, pila
plana, 18595

MBO K52/4KTL, 1984, pila
plana, 39134

MBO K66/4KZ, 1993, pila
plana, 18020

STAHL K52, 70155
STAHL TFU 78/442, 1992,
pila rotary, 39142

STAHL TFU 112/442, 1990,
pila rotary, 50037

MBO SAP 46L, 1992, ref.
50043
MECCANOTECNICA
LEGA 30/55, 50044
STAHL SBP 40, 1981, 19087

ALZADORAS

MULLER MARTINI 210¢,
1984, 18113

MULLER MARTINI
210SF, 1976, 16574
ALZADORA ITALA,
70156

HARRIS 650-12, 1987,
19110

MULLER MARTINI 321,
1987, 19519

MULLER MARTINI

JUNIOR, 70085

| ) ® N A

WOHLENBERG 38FC,
1984, 70140
MULLER MARTINI

MERIT, 1996, 19162

APILADOR DE LIBROS

MM CS-14, 1995, 17674
SIGLOCH BS-50, 1980,
18397

TECNO, 1990, 15769

EN RUSTICA

BOURG BB3000,
Imordaza, 81022
MULLER MARTINI
CORONA C12/23, 2001,
81012

MULLER MARTINI
NORMBINDER NB-3-S,
1986, 18680

MULLER MARTINI
NORMBINDER NB3-
SFC/18, 1990, 18650
WOHLENGERG GOLF
370, 1992, 19137

TAPA DURA

STAHL VFZ BL 500, 1991,
linea completa, 18757
KOLBUS DA SUPER,
2004, maquina de hacer tapas

KOLBUS DS390, 1990,
apilador de libros, 17524

PLEGADORA MBO FP 76

marcador Vaculit pila plana, 6
bolsas, 2 cuchillas, calandra,

81023

Visite nuestra pagina web para ver nuestro listado actualizado de

COSEDORA DE HILO

VEGETAL
Aster Astronic, 81024

También realizamos
reparaciones de
maquinas de offset y
encuadernacion,
traslados de
maquinas y talleres
completos

VEGETAL
MINAMI KIKAI SEISA-
KUSHO, 1982,70141

EMBALADORAS

BECK S1732, 1975, 18529
SITMA C80/750, 1994,
18410

SITMA C80/750
18409

1993,

MULLER MARTINI 227,
1992, 3 estaciones, apilador
310/CS-20, 17126

MULLER MARTINI
BILINER, 1986, 2 x solo, 2 x
marcadores tindem, 15927

ENCOLADORA /

CUBRIDORA / FRESADORA

Horizon BQ270, | mordaza,

81025

maquinas: www.spangrama.es




ESPECIALISTAS en
HEIDELBERG, POLAR, STHAL.

SERVICIO TECNICO PROPIO,

MECANICOS ESPECIALIZADOS.
Stock de recambios originales..

de mas de 40 mag

>Visitenos,
encontrara la solucion que busca.

.
P1C

INTERNATIONAL COMMERCE
AND DISTRIBUTION, S.A.

Parque Industrial "Las Monjas" C/ Ecuador, 40
28850 Torrején de Ardoz (Madrid)

Tel.: 91 656 06 48 » Fax: 91 675 55 24
E-mail: icd@icdsa.es » www.icdsa.com




