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Electrosierras ‘:’:‘\ GARDENA

La potencia al alcance de todos

Electrosierras GARDENA: Potentes e
innovadoras

Todos los modelos estan equipados con un
tensor de cadena sin necesidad de
herramientas.

Ademas, el sistema de tensor exclusivo Quick-
Fit, permite montar y tensar la cadena de
manera éptima en un solo paso.

El uso de una electrosierra, nunca ha sido tan
facil como con GARDENA.

Mas informacion en www.gardena.es
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En tiempos dificiles, detenerse no es la mejor opcion.

Para seguir avanzando, cuente con el apoyo de la Central de
Compras y Servicios lider del sector.
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ANGULAICONTRARIO

¢Y sinos
grapamos a
Francia por los
Pirineos?

Ibon Linacisoro
ilinacisoro@interempresas.net

Oerc euq somevlov la Gib Gnab. Traduccién: Creo que vol-
vemos al Big Bang. En términos sencillos, el tiempo puede
contarse hacia adelante o hacia atrds. La humanidad espa-
fiola ha decidido ir para atrés, emprender ya el camino de
regreso, de tal forma que dentro de unos anitos, volveremos
al Big Bang. Disfrutaremos de esos magnificos fuegos arti-
ficiales. No obstante, para facilitar la lectura, vamos a seguir
escribiendo hacia adelante. El asunto se estd poniendo feo,
porque de sequir el humano espanol por los derroteros de
la derrota, alguna mente perversa europea pensara en recu-
rriral serrucho para separar la Peninsula del continente por
la zona de los Pirineos. También es probable que la tenta-
cion del serrucho triunfe si seguimos padeciendo el efecto
de haber estudiado tanto, ya que, segin han comprobado
investigadores del Centro Médico Universitario de Chicago,
el ejercicio mental acelera la demencia unavez que esta apa-
rece. Parece que un cerebro activo lo esta para los dos pro-
cesos: para mantener sus funciones en pleno rendimiento
durante mas tiempo, pero también para perder sus capaci-
dades. En Espafa, con tanto universitario, se estd padeciendo
esta situacion. De tanto pensar, somav arap sarta.

Y es que ademds, somav arap sarta en todo, es decir, en
la economia, en lo que nos parece importante, en lo que
vemos en las noticias... Por ejemplo, los estudios absurdos
de la universidad de no sé donde, cuyos resultados se ampli-
fican en cualquier debate, en cualquier medio. Apasionante
aquel que analizaba la forma de lanzar penaltis de un mega-
crack. El penaltiera hasta entonces, ese gran desconocido.
Muestra inequivoca de que somav arap sarta es también el
lenguaje. Todos nos apuntamos a expresiones, formas de
hablar, frases hechas... En fin, jqué podemos decir de “poner
envalor”? Ahora todo el mundo “pone algo envalor™y, simul-
tdneamente, pone los pelos de punta a quien lo escucha. ;Y
de la instalacion esa en Vizcaya para que el vino envejezca
bajoelmar? ;Y lode Belén Estebany los diputados que obten-
dria si se presentara a las elecciones?

Demasiadas bobadas para cosa buena. El retroceso esya
irreversible, solo nos quedan medidas para paliarlo. Gra-
parnos a Francia por los Pirineos es la solucidn. jAver quién

nos suelta!

Si desea realizar comentarios o ver mas articulos del autor:

www.interempresas.net/angulocontrario
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En la parrilla de salida

Tras el verano, y a las puertas de las campa-
nas de navidad, el mercado de la ferreteriay el
bricolaje se encuentra en un momento de impasse
que, sin embargo, el sector no desaprovecha.
Més bien al contrario. Otofio es una de las tem-
poradas mas activas por muchas razones, y este
ano mas, puesto que se celebran dos encuen-
tros como son Ferremad, primero, y Eurobrico-
TCB, después. Este tltimo con el afadido de Zow,
la feria dedicada a la industria del mueble y deco-
racion de interiores.

Asipues, Madrid y Valencia coparan las agen-
das de los profesionales del sector que quieran
conocer nuevos productos y propuestas diferen-
ciadas en cuanto a jornadas y demostraciones.
Pero, también, servirdn para saber cdmo respira
el mercado y hacia déonde se mueve.

Y es que el mundo de la ferreteria esté
(sobrelviviendo a la crisis con imaginacién —ello
explica las nuevas propuestas en cuanto a par-
ticipacionyjornadas profesionales que podemos
encontrar en ellas— pero también sentido de la
realidad. “Ferreteros hay los que hayy el sector
tiene la dimensién que tiene”, decia Angel Pereda
en la presentacion que Ferroforma hizo de la feria
en Barcelona, a primeros de octubre. Quiza pre-
cisamente por ello hay quien reclama una mayor
racionalizacion de feriasy salones. Algo que pasa
por agrupar encuentros —cuyo resultado da, por
ejemplo, la celebracién de Eurobrico-TCB +
Zow—, como nos explica Alejandro Roda, direc-
tor del certamen.

Lo que esta claro es que, en cuanto el mercado
empiece su recuperacion, todos querran estar
en la parrilla de salida. Empresasy salones. Asi
que ahora es el momento de empezar a tomar
posiciones, plantear qué ferias queremos para
los proximos anos y como llegar a todo el mer-
cado sin olvidar a nadie.

TIOJR]IJA]L
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IDEAS Y SOLUCIONES DE FUTURO
IDEAS AND SOLUTIONS FOR THE FUTURE

Construccion Building
Madera Wood
Electricidad Electricity
Herramientas Tools
Bano y fontaneria Bathrooms and plumbing
Cocina Kitchens
Jardin Gardens
Ferreteria Ironmongery
Pintura Paint
Decoracion Decor
Mobiliario y ordenacién Furniture and storage
Climatizacion Air conditioning
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Il Saldn Profeslonal de Proveedores

para la Industria de Cocina, Bafio,
Rehabllitacion y Carpinteria Integral.

¥ FERIAVALENCIA | EeE&

www.feriavalencia.com/eurobrico - feriavalencia@feriavalencia.com - tel.: (0034) 902 74 73 30



Albert Esteves
aesteves@interempresas.net

Permanece estable dentro de la gravedad, suelen decir
los médicos cuando el enfermo sigue en la UCI, sedado,
sondado y con ventilacion asistida, pero sin indicios cla-
ros de inminente deceso. Puede resultar tranquilizador
oinquietante dependiendo de las circunstancias y de las
expectativas. Si la victima ha llegado al hospital apenas
sin aliento y todos temian lo peor puede resultar un ali-
vio. Pero si el enfermo lleva asi meses y meses sin nin-
gun sintoma de mejoria, ese “estable dentro de la grave-
dad” acaba por resultar desesperante.

Comoya habran supuesto, hablo de la economia espa-
fiola. Sin signos de recuperacién pero sin alarma de shock
sistémico. Lo dicho, estable dentro de la gravedad. Lle-

vamos asi dos afos. Y lo que

apuntan a una leve caida del
PIB afinales de 2010y un lige-
risimo repunte en 2011. En
ambos casos menos de medio punto. Y el paro seguird sin
bajardel 20%. Asi pasaremos una larga temporada. Nada
indica que la situacién tienda a mejorar de forma répida
(a pesar del optimista cuadro macroeconémico que nos
quiere vender el gobierno) ni tampoco parecen creibles
los prondsticos catastréficos de algunos economistas
visionarios.

Ensuma, lo que tenemos hoy es, poco mas o menos, lo
que tendremos en los préximos meses y anos. Asi pues,
aaquellos empresarios que han fiado su plan de negocio
a la prevision de recuperar sus ventas a lo largo de 2011
al mero albur de la recuperacidon econémica habra que
mostrarles el aviso que encontré Dante a las puertas del
infierno: “abandonad aqui toda esperanza”.

Es tiempo de reaccionar. Hechos ya los ajustes perti-
nentes, las empresas que han logrado capear lo més
crudo de la tormenta tienen que empezar a moverse. Hay

que repensarlo todo sobre la base de esta nueva reali-

.

abandonar toda esperanza

Esto es lo que hay
(y lo que habra)

dad caracterizada por la atonia persistente de la demanda.
Es un buen momento para ajustar costesy mejorar pro-
cesos, hay oportunidades de inversidn en bienes de equipo
tan atractivas por su precio como por sus facilidades de
financiacion, es hora de lanzarse a la conquista de nue-
vos nichos de mercado o de mercados exteriores mas
dindmicos, de adaptar nuestros productos o servicios a
las necesidades cambiantes y a los nuevos héabitos de
nuestros clientesy consumidores, de asumir plenamente
que estamos inmersos en la revolucion digital, en el esta-
llido de las redes sociales, en las compras a través de
Internet, en los nuevos modelos de comunicacion a tra-
vés de portales, ediciones electrénicas o e-mailings. Tene-

mos que reinventarnos. Mas

nos espera. aln, tenemos que estar per-
Parece que acertaron los Lo que tenemos hoy es, poco mds o manentemente reinventan-

que auguraban una evolucion menos, lo que tendremos en los préximos  donos.

del crecimiento en forma de meses y aiios. Los empresarios que han Y es tiempo, también, de

ele. Después delbrusco des- fiado la mejora de sus ventas solo a la saber aprovechar las opor-

censo de 2009 las previsiones recuperacion econémica en 2011 deben tunidades que nos brinda una

economia en pleno proceso
de reajuste. Hay empresas
que quieren comprar empre-
sasyempresarios que quieren vender las suyas, hay otras
que han cerradoy han dejado disponibles segmentos de
mercado y profesionales con talento y experiencia que
otros pueden aprovechar, hay sectores en los que hay
demasiadas empresas o son demasiado pequenasy este
puede ser un gran momento para explorar alianzas o
fusiones.

Hemos conseguido estabilizar al enfermo, siempre
dentro de la gravedad. Ahora hay que sacarle de la UCI.
Que empiece a respirar por si mismo, que se acostum-
bre aalimentarse sin sonda, que se atreva a dar sus pri-
meros pasos por el jardin. Solo asi lograremos que, con
el tiempo, su salud se fortalezca y pueda volver a correr
maratones. Si no hacemos nada, si nos quedamos en la
sala de espera con la esperanza de que mejore por sf
mismo, se nos acabard muriendo, no por un agravamiento
de la enfermedad o una fatal recaida, qué va. Sera de puro
aburrimiento.

Si desea realizar comentarios o ver mas articulos del autor: www.interempresas.net/puntodelai
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Cadena
Ferrokey
lanza su
nueva
campana
Calefaccion
2010

La Cadena Ferrokey
ha lanzado su cam-
pana Calefaccion
2010, con vigencia
hasta el 8 de enero
de 2011. Con la
entrada al otono, la Cadena
Ferrokey quiere ofrecer a sus clientes un
variado y novedoso surtido de productos para esta
época con 270 referencias, entre los que destacan: un
novedoso suelo radiante para instalarlo uno mismo,
almohadillas térmicas ergondmicas eléctricas, estufas
de lefa, los nuevos emisores térmicos o las novedosas
biochimeneas, los tipicos calefactores y radiadores o
convectores. Y para crear un ambiente mas saludable
propone deshumidificadores, humidificadores o purifi-
cadores de aire, e incluso controlar la temperatura
ambiente con los cronotermostatos, burletes de puer-
tas/ventanas, y como no, almohadas, mantas y bolsas
térmicas, etc.

Ceco Shop inaugura un nuevo
establecimiento en Mostoles

Mas de 250 personas asistieron a la inauguracion de la nueva
tienda Ceco Shop en Mostoles.

Representantes del Ayuntamiento de Mdstoles, de la
Empresa Municipal de Promocién Econdmica, Empesa,
clientes, proveedores, medios de comunicacion y ami-
gos se dieron cita el pasado 9 de septiembre en la inau-
guracion del segundo establecimiento de la cadena
Ceco Shop, ubicado en el poligono industrial Regordofo
de Mostoles (Madrid). Se trata de un nuevo punto de
venta con 1.200 metros cuadrados y méas de 15 plazas
de aparcamiento que acaba de entrar a formar parte de
la cadena de ferreterias y suministro industrial Ceco
Shop.

Convocada la edicion
2010 de Expocecofersa
Virtual

Un ano mas Cecofersa ha celebrado su feria
exclusiva de negocios para asociados y provee-
dores homologados ExpoCecofersa 2010. Como
es costumbre, este ano se ha realizado de
forma virtual a través del sitio web ExpoCeco-
fersa Virtual 2010. Este ano, ExpoCecofersa ha
realizado promociones y sorteos como incentivo
a los asociados para participar activamente en
esta nueva edicién. Asimismo, cabe recordar
que esta feria volverd a celebrarse de forma
presencial el ano que viene en Ifema.
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Interempresas adquiere la revista Horticultura
y el portal Horticom

El pasado mes de septiembre, la empresa Nova Agora, promotora de la linea editorial Inte-
rempresas y del portal www.interempresas.net, presentes en mas de 25 sectores industriales,
adquirid las cabeceras de las revistas Horticultura y Bricojardineria y Paisajismo, asi como los
portales de Internet www.horticom.com, www.fruitveg.com, www.agronegocios.net, www.oli-
var.com, www.semillas.com, www.arquitecturapaisaje.com, www.almirante.com, y www.fru-
tas-hortalizas.com, hasta ahora editados por la empresa Ediciones de Horticultura, S.L.

Con esta adquisicion Interempresas refuerza su liderazgo en el &mbito de la comunicacion
profesional multimedia y aumenta su presencia en el sector de la agricultura y la jardineria,
cubriendo desde ahora el segmento hortofruticola con la cabecera més acreditada y el grupo
de portales de Internet con mayor audiencia en el mundo de habla hispana.

Interempresas contara en esta nueva singladura con la participacion de profesionales y cola-
boradores vinculados a la antigua empresa editora que, junto con el equipo técnico y comer-
cial de Interempresas, desarrollaran la plataforma de comunicacion profesional mas potente
que ha habido nunca en Espana dirigida al sector agroalimentario y al de la jardineria y pai-
sajismo.

Nuevas incorporaciones a
Fercodis

Con fecha efectiva 1 de septiembre, se ha incorpora-
do a Fercodis un nuevo asociado en el Pais Vasco. Se
trata de Roal Industrial, S.L., empresa ubicada en
Vitoria-Gasteiz, que se dedica a la comercializacion
de magquinaria y herramienta para la madera y la
industria, sobre todo la automocion. Por otro lado, el
pasado julio se incorporaba a Fercodis un nuevo aso-
ciado en la provincia de Ciudad Real. Se trata de
Suinpra, S.L., de la localidad de Tomelloso, que
desarrolla su actividad comercial en toda la provin-
cia, atendiendo principalmente el suministro tam-
bién a los mercados de industria y automocion, y que
dispone ademas de un servicio técnico propio para la
puesta en marcha, reparacion y servicio posventa de
maquinaria.

Con la incorporacion de Sunipra y Roal,
Fercodis contintia su expansion selectiva, dentro
del plan estratégico que se establecié para 2010.

Comafe renueva su consejo rector

El pasado 23 de septiembre de 2010 la Cooperativa Madrilefa de Ferreteros, Comafe, convocé una asamblea para
nombrar el nuevo consejo rector, que estard compuesto por los siguientes miembros:

Oscar Madrid (Madriferr), presidente; David Sanchez (Ferreteria Arenal), vicepresidente; Jorge Sanchez (Ferreteria
Sanchez Filio), secretario; José M2 Rodilla (Ferreteria Rodilla), vocal; Luis Martinez (Ferreteria Luis Martinez) vocal;
Juan José Alvarez (Ferreteria Enol), vocal; Santiago Alique (Ferreterfa Alique), interventor; y Miguel del Rio (Ferrete-
ria Gutiérrez), interventor. El nuevo consejo rector hereda los trabajos realizados por el anterior equipo en favor de
Comafe y FerrCash y reforzara el posicionamiento de la cooperativa, con nuevos retos combinados con un modelo
de negocio acorde al actual mercado ferretero.
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Anceco premia a las
centrales de compra con
larga trayectoria

Coincidiendo con su octavo congreso, Anceco,
Asociacion Nacional de Centrales de Compras y
Servicios, entregé los Premios Naranja y los Pre-
mios Plata a siete centrales en la categoria "10
anos de trayectoria” y a tres centrales con 25 o
mas anos de historia. En la categoria de 25 afos,
los premiados fueron Acedem, Base Detall Sport,
Fadesa-Expert; y en la de los 10 afos la Central
de Negocis de Flequers i Pastissers, Grunadis,
Grupo Avalco, Papenor Alfil, Perfumerias Passion
Beauté y Veteralia. En esta ocasion, la asociacion
también premié a tres empresarios por su tra-
yectoria profesional el mundo de las centrales de
compra y servicios: Armando Fernandez Carba-
llosa, Francesc Costa y Pedro Ehlis.

Cofac amplia su presencia
fuera de Cataluna

Cofac ha incorporado como nuevo socio a Ferre-
terfa Cavero, de Madrid, empresa fundada en el
ano 1963.

Con esta nueva incorporacion, Cofac amplia su
presencia en la Madrid y esta representada por
un total de seis puntos de venta. En la actuali-
dad, Cofac tiene en proceso mas de una decena
de proyectos de nuevos socios en diferentes
Comunidades Auténomas fuera de Cataluia, no
solo para su ensena de ferreteria tradicional —
Cofac—, sino también con proyectos para la
ensena de bricolaje —Bricofac— y para la de
equipamiento del hogar y menaje —Ambit
Casa—. Grupo Cofac a conseguido con su plan
de expansion y desarrollo, estar presente en 18
de las 19 Comunidades Autonomas, siendo Gali-
cia la Unica en no tener presencia de puntos de
venta hasta la fecha.

La Afeb, en la junta
directiva de la PMcM

El pasado lunes 27 de septiembre tuvo lugar la
eleccion de los cargos de la junta directiva de la
Plataforma Multisectorial contra la Morosidad
(PMcM], resultando elegida Marta Omedes —en
nombre y representacion de Afeb—, como vocal
de la plataforma. Con la eleccion de Marta Ome-
des, la Asociacion de Fabricantes Espanoles de
Bricolaje adquiere mas protagonismo en una pla-
taforma que agrupa a un centenar de asociacio-
nes sectoriales de toda Espana. Ha sido gracias
a la labor de esta plataforma que se ha consequi-
do la reforma de la Ley 3/2004, estableciéndose,
por fin, un plazo de pago obligatorio en las rela-
ciones comerciales entre empresas y entre estas
y la Administracion.

Ancofe pone en marcha un
nuevo servicio de descarga
de tarifas

Ya estd disponible y operativo el nuevo servicio desarro-
llado por Ancofe para sus ferreterias socias, el cual
centraliza las tarifas de los proveedores homologados
del grupo de cara a la actualizacién periddica y automa-
tica de las mismas por parte de sus socios y cooperati-
vas, de forma totalmente gratuita, tanto para los socios
como para el proveedor. A través de este portal todos
los ferreteros/socios y cooperativas podran acceder,
descargar e integrar en sus sistemas de gestion todas
las tarifas actualizadas de todos sus proveedores
homologados, directamente en la direccion www.anco-
fetarifa.com.

El coche de ‘La Porra del Mundial’ ya tiene duena

Ascension Salvador Tébar ha sido la ganadora del Nissan Qashqai, primer premio del concurso promovido por el
Grupo Beret en colaboracion con cerca de 3.000 ferreterias de toda Espana. La ganadora es clienta de Ferretebien,
ferreteria de Valencia, perteneciente a Coinfer, y ha sumado 6.119 puntos -sobre los 10.000 posibles- cuatrocientos
mas que el segundo clasificado, Sebastian Navarrete Durante, cliente de la ferreteria de Manises perteneciente a

Isabel Taberner, también de Coinfer.
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GUIA DE LA DISTRIBUCION
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Cooperativa Valenciana
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Socicdad Cooperativa Ferrrieros de Las Palmas

www.cofedal.es

www.cofedeva.es
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Compray

Asociaciones

www.adefec.com
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www.ancofe.com
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Almacenes profesionales

para la construccion

www.bigmat.es
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www.cadena88.com

www.cecofersa.com
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www.gcicentraldecompras.es

et

www.fergrup.com

a1 FERROBOX

www.ferrobox.com

Eéa
demoney

www.ferrokey.com

www.g26.EU

www.galfer97.org

Gesin

grupe de gestion
inclustrial

www.grupogesin.com

(Bercodis

www.fercodis.com

WURkD

www.wurko.com

LAMS % : EUROPA

www.lamseuropa.com

)
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www.nexo05.es
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GREMIO DE FERRETERIA DE MADRID

www.agrefema.org

. SYGEF
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!
Sorvicios y Gestitn Emprosa Ferretera, 5.1

www.sygef.com

@

UCAF

www.ucaf.es

@ UNIFERSA

www.unifersa.es

Ortiz

www.ferreteriaortiz.es

www.adfb.org

Visite la web

Inferempresas.

www.interempresas.net
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Con tu ayuda, AMBILAMP sigue recorriendo
Espafia para concienciar a estudiantes de
Formacion Profesional con el objetivo de
ensefar a reciclar la luz, para que todos
nuestros futuros instaladores conozcan
nuestros servicios y cumplan sus obligaciones
con la RAEE.

Informacién y recogidas: 900 102 749

El reciclado empieza en ti. Lleva las lamparas usadas a tu distribuidor habitual.
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EL PUNTO DE VISTA DEL FABRICANTE

Entrevista a Santiago Gomez, gerente de Abus Ibérica

Las novedades suelen
ser un articulo gancho ya
que el cliente busca
diferenciarse

En 1924, August Bremicker y sus hijos fundaron la empresa Abus con el objetivo de fabricar
productos para que la gente tuviera la tranquilidad de sentirse segura. Tras mds de 8o aiios, el
objetivo de la empresa sigue siendo el mismo y su catdlogo de productos estd plagado de soluciones
técnicas de proteccion, como las cerraduras de discos o sistemas antirrobos de alta seguridad. En
Espaiia concretamente la empresa llegé a finales de 1997 empezando en un pequeiio local y solo
dos personas, en Vizcaya. Hoy en dia, la empresa cuenta con una veintena de empleados, ocupa
una gran nave industrial y tiene una amplia red comercial tanto para el mercado de la ferreteria
como el de la seguridad antirrobos. Santiago Gomez, gerente de Abus Ibérica, nos explica las claves
del éxito de la empresa.

Esther Guell

Abus lleva mis de 85 afios en el mercado fabricando
productos que hacen que la gente se sienta mis ‘segu-
ra’ con candados, cerraduras, manillas... ¢Cémo logran
innovar con productos tan ‘clasicos’?

El secreto de Abus es estar continuamente en contacto
con el cliente final para poder satisfacer las necesidades
de nuestros consumidores.

Ademis tenemos un equipo de I+D que se nutre de
informacién a nivel mundial y que cuenta con la tecno-
logia mas avanzada, por eso somos pioneros en la fabri-
cacion de candados y antirrobos.

¢Cudles podemos decir que son hoy en dia los produc-
tos ‘estrella’ de su catilogo?

Claramente seguimos destacando por nuestra serie 60,
los candados de laton, aunque nos estamos abriendo
mucho mercado con los cilindros de gama econémica - ]
Es y D6 cuyas ventas cada vez suponen mayores creci- Santiago Gomez tiene claro que “los consumidores cada vez
mientos. son mds exigentes y saben lo que quieren”.

Abus Ibérica participa de nuevo en Ferremad,
del 26 al 29 de octubre en Madrid.
Pabellon 5, stand 5C13
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EL PUNTO DE VISTA DEL FABRICANTE

Tampoco nos podemos olvidar de la extensa gama de
candados de combinacién que actualmente disponemos
en tarifa, ya que es una cifra en ventas muy importante
para nosotros.

Las novedades suelen ser también un articulo gancho ya
que nuestro cliente siempre busca diferenciarse.

Como usuarios, ¢como han evolucionado las exigencias
en cuanto a productos de seguridad?

Los usuarios cada vez son mas conocedores de nuestros
productos y reclaman mayor seguridad, lo que hace que
nuestros productos sean mads reclamados y se diferen-
cien tanto de la competencia. Saben que si buscan garan-
tia y seguridad tienen que apostar con una marca regis-
trada y destacada como Abus.

Y ¢son muy diferentes las exigencias de los consumido-
res en el ambito internacional?

Los consumidores cada vez son mas exigentes y saben lo
que quieren, por eso encuentran en Abus lo que necesi-
tan, ya que cubrimos las necesidades de los diferentes
consumidores que tenemos, tanto a nivel nacional como
internacional.

En cuanto a la distribucién, ¢cuiles son los puntos de
venta mdis habituales? ¢Que existan diferentes tipos de
puntos de venta requiere una preparaciéon distinta de sus
productos?

Nuestros canales de distribucién son muy variados,
desde cerrajerias hasta grandes superficies del bricolaje.
Nuestra labor es hacer el producto atractivo en el ‘packa-
ging’ para que el consumidor conozca lo que compra. Aun
asi nuestros productos son ficiles de conocer, tinicamen-
te se requiere saber la nomenclatura. Cabe destacar que
nuestra familia de productos de seguridad en el hogar es
la que precisa de un mayor conocimiento de producto, lo

Nuevo Wavy Line S
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Los candados de combinacion suponen un importante cifra de
ventas en la empresa.

cual solventamos con diferentes fuentes de informacion
como presentaciones de productos, tripticos, catilogos
especificos, videos...

En estos afios, ¢c6mo han evolucionado estos centros de
distribucién en cuanto a la comercializacién de produc-
tos como los suyos? Es decir, ¢saben destacarlos, les dan
alguna prioridad, se pierden entre infinidad de produc-
tos?

La evolucion es positiva, nuestros clientes cada vez tra-
bajan més con productos nuestros y estin mas especia-
lizados. Ademads, realizamos campafias con nuestros
clientes para incentivar la compra y destacar nuestros
productos.

® P>

Una de las tiltimas novedades son los 'fun locks’, un toque de
disefio y originalidad para esta linea de candados tipo Ilavero,
que se presentan en blister.

ﬁ

Se trata de un sistema patentado de llave reversible desarrollado por el equipo de disenadores e ingenieros de la
compania.

El nuevo modelo de cilindro parte del actual Wavy Line pero incorpora un disefo mejorado, con nuevas prestaciones
y capacidades, ademas de un mayor nimero de perfiles disponibles.

El nuevo sistema, ahora con 10 pitones activos, introduce una nueva solucién de puntos laterales (la llamada K14S)
que emplea un inteligente disefno de contrapitones de acero que, ademas de reforzar la ya alta proteccién antitala-
dro, permite utilizar calzadores magnéticos para un sencillo montaje.

La diferencia con otros modelos radica precisamente en este nuevo sis-
tema de puntos laterales K14S, que incrementa la seguridad y prestacio-
nes del cilindro. Su nueva topologia, ademds, usa los contrapitones de
duro acero que permiten utilizar un nuevo calzador magnético para rete-
ner el sistema lateral de muelles y contrapitones, lo que simplifica hasta
un extremo el montaje y desmontaje de los cilindros. Ademas, los nuevos
perfiles reversibles facilitan una entrada suave de la llave.

Este nuevo cilindro cumple las normas DIN EN 1303, DIN 18252 e ISO
9001:2008.

Por otra parte, para el nuevo Wavy Line S Abus ha disefiado un completo
maletin que incluye 2.800 pitones de alpaca y acero y otros accesorios
para el cierre del sistema de puntos laterales K14S, en el que ademas se
incluyen las herramientas especificas para el nuevo cilindro.
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Soluciones medioambientales

Con la entrada de grandes grupos de distribucién
con experiencia internacional, ¢han notado un
cambio en la mentalidad de preparacién/exposi-
cién en las tiendas?

Los acuerdos internacionales siempre nos bene-
fician, ya que Abus estd muy reconocida a nivel
mundial y las decisiones que se adoptan con-
cuerdan perfectamente con nuestra mentalidad.
Los cambios los hemos notado en positivo hacia
nuestros productos.

Y ¢cuil es su estrategia para diferenciarse?

La seleccion de la gama es clave para diferenciar-
se y la politica de precios que se consigue al
tener un gran poder de compra hace que se pue-
dan destacar en muy buena relacion calidad-
precio.

De hecho, la calidad es un requisito fundamen-
tal y sus productos cumplen con las normativas
y criterios de calidad internacionales...

Todos los productos Abus cumplen con la nor-
mativa oficial requerida y ademas pasan los con-
troles de calidad internos fijados por Abus para
lograr el indice de calidad requerido por noso-
tros.

En su experiencia, ¢existen diferencias entre los
requisitos en Espafia y otros paises europeos?
Las normativas oficiales de los distintos paises
suelen ser muy parecidas, aunque siempre hay
paises que hacen mayor hincapié en el control de
la calidad, como es el caso aleman, por el cual
nos regimos.

Para acabar, ¢puede avanzarnos alguna novedad
para lo que queda de afio?

Nosotros siempre estamos innovando, lanzando
nuevos productos al mercado pensados para
cubrir las necesidades de los usuarios. En estos .
momentos os puedo adelantar que estamos lan- Control y prevencion de derrames - Absorbentes -
zando al mercado un nuevo sistema de cierre Kits - Obturadores y selladores -

integral pensado para vehiculos comerciales. M cubetos de retencion - DiSpEI’]SEdDI"BS
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LA PERSPECTIVA DEL CANAL DE DISTRIBUCION

Entrevista a José Miguel Aranceta, gerente de Unife

Unife sequira

_evolucionando como
Instrumento para el
crecimiento de sus soclios

Unife Sociedad Cooperativa es una central de compras de articulos de Ferreteria y Suministro
Industrial que agrupa a importantes empresas comerciales del sector. Su principal funcion es
prestar un servicio de almacenaje y suministro desde su almacén central y mejorar las condiciones
de compra de sus socios. Como nos cuenta su gerente José Miguel Aranceta, su filosofia consiste en
optimizar los recursos disponibles con el objetivo iiltimo de impulsar la actividad de sus socios.

Como central de compras, dedicada al suministro
industrial, ¢con cuintos socios cuenta hoy en dia
Unife?

Con 48 socios aunque no todos son suministros indus-
triales. Hay también ferreterias generalistas, profesio-
nales, especialistas en madera, en construccién o nego-
cios que participan de varios de los perfiles que he
mencionado.

¢Qué ventajas pueden ofrecer a sus asociados?
Ofrecemos a nuestros socios la gestion centralizada de
compras y pagos a proveedores de forma que ellos pue-
dan centrar sus esfuerzos en la venta de producto y ser-
vicios complementarios propios del suministro indus-
trial o la ferreteria profesional.

De todos modos también colaboramos con nuestros
socios en su labor de marketing y promocién de ventas
mediante los folletos Ferrokey y Profesional Ancofe o el
catdlogo industrial-profesional de Unife.

Ademads ofrecemos un servicio de almacén fundamen-
tal en los momentos de dificultad que vive el sector y
que permite a nuestros asociados reducir de forma muy
importante sus stocks sin merma del servicio prestado.
Todos los servicios que se prestan desde la cooperativa
lo son desde una filosofia de calidad y mejora continua
avalados por nuestra certificacion ISOgoo1.

¢Hasta dénde abarca su distribucién en Espafia? ¢Cua-
les son las principales dificultades en este sentido?

Nuestros socios se ubican en el Pais Vasco y comuni-
dades limitrofes. Dado que procuramos dar un servicio
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Laia Banus

Para José Miguel Aranceta, pertenecer a Ancofe supone el
“fortalecimiento de nuestra capacidad negociadora mediante
la agrupacion”

proximo y de calidad, hay que reconocer que no hemos
hecho un gran esfuerzo por trasladar nuestra presencia
a zonas geograficamente mas alejadas. Sin embargo, con
la rapidez que caracteriza al transporte actual, un socio
estaria perfectamente atendido por nuestro almacén
sea cual sea su ubicacion geografica. De todos modos el
perfil tipo de un socio de nuestra cooperativa es el de



Como cooperativa socia de Ancofe, Unife participo activamente en el | Encuentro de Compras Ancofe celebrado
el pasado junio en Feria Zaragoza [ver reportaje en paginas 28 a 30). José Miguel Aranceta nos quiso contar qué
le parecio la iniciativa.

En general, ;como valora esta primera edicion de los Encuentros de Compras Ancofe?

La valoracion es muy positiva. Desde el punto de vista organizativo y aun siendo una primera edicién todo ha ‘roda-
do’ perfectamente. Hay que felicitar de nuevo al equipo de Ancofe por el trabajo realizado.

Desde el punto de vista de la participacidn, aunque desde Ancofe se confirmaran los datos de asistencia, he de decir
que en la feria estuvo el 90% de los socios de nuestra cooperativa.

Por Ultimo, desde la perspectiva de negocio, y también a falta de confirmacién de los datos de compra en feria, no es
casual que la cifra de facturacion de nuestra cooperativa en el mes de junio haya tenido un incremento superior al 20%.

“Este tipo de feria se presta mucho mejor a la confraternizacion
entre proveedores y socios o entre socios de distintas cooperativas”

¢Cree que ha cumplido sus objetivos?

Desde luego, la respuesta esta reflejada en la pregunta anterior. Como anécdota he de decir que algunos de nues-
tros socios, puros suministros industriales, acudieron a la feria con més curiosidad que expectativa de negocio por
el caracter mas generalista de la misma y sin embargo se vieron muy positivamente sorprendidos por las gestiones
realizadas.

¢Qué ventajas cree que supone este tipo de ferias privadas respecto a las mas generalistas?

La ventaja es que la organizacion ya ha gestionado previamente con los proveedores la forma de transmitir las ofer-
tas planteadas y por lo tanto el tiempo presencial en feria estd mucho mejor aprovechado que en las ferias genera-
listas. Ademas este tipo de feria se presta mucho mejor a la confraternizacion entre proveedores y socios o entre
socios de distintas cooperativas.

¢Y qué desventajas?

No creo que las tenga. Cosa distinta es que tenga limitaciones por el caracter de la feria. Asi por ejemplo, esta orien-
tada a la participacion de los proveedores homologados por la agrupacion por lo que entiendo que no excluye a otro
tipo de ferias mas generalistas sino que se complementa con ellas.

un negocio que por su magnitud no es excesivamente dependiente del almacén central, A Unife pertenecen 48

pero que sin embargo si necesita del resto de servicios prestados por la coo- . soclos entre suministros

perativa > industriales,
ferreterias

genetralistas,

¢Cémo ha evolucionado el mercado de la distribucion, profesionales
¢l

concretamente en ferreteria y suministro industrial, en

los altimos afios?

En la ferreteria clasica o tradicional se ha notado mucho

el fenémeno de la nueva distribuciéon (cadenas de brico-
laje, seccion bazar de los grandes almacenes, ...). Frente a
estos nuevos fenomenos desde Ancofe se puso en marcha la
Cadena Ferrokey que ha permitido a nuestros cadenistas tratar
de igual a igual incluso a los grupos multinacionales pero mante-
niendo el valor afadido del trato personalizado y el conocimiento
profundo del producto.

En el suministro industrial o profesional estamos viviendo atn la
entrada de actores multinacionales. Aunque ninguno viene a sumar sino

a restar del ‘pastel’ hasta ahora valores como el servicio, la proximidad o el
trato personalizado que prestan nuestros suministros no han podido ser
emulados. Ello no quita para que la competencia en precios se acentte redu-
ciendo los margenes de nuestros socios.

Ustedes aseguran que son hasta la fecha, la tnica Central de Compras del sector con
la certificacién ISO 9001:2000 en su sistema de Gestién de la Calidad. ¢Es la calidad

un pilar bisico de su organizacion?

Lo eramos desde el afio 2002 hasta ahora, pero me consta que una de nuestras cooperativas ‘hermanas’ de Ancofe se une a
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LA PERSPECTIVA DEL CANAL DE DISTRIBUCION

este ‘club’ Ya tuve la
ocasion de felicitarles
por ello y animo al resto
a que la emulen; merece
la pena. La existencia de
procesos documentados
e indicadores permiten
una gestion caracteriza-
da por el objetivo de
mejora continua que
impide el acomoda-
miento de la empresa.
Por otra parte era nues-
tra obligacién teniendo
en cuenta que de lo
contrario hubiéramos
roto la ‘cadena de cali-
dad’ de nuestros socios
y proveedores ya certi-
ficados. Desde el afio
2008 con la consecu-
cion de las certificacio-
nes ISO 14001 medio-
ambiental y OHSAS
18001 de seguridad y : .
salud en el trabajo trata- g 2 2w 1
mos de liderar un nuevo “.th_i"s'e"
cambio entre nuestros _-_'en:_@fg,ﬁz_yu'(Gip?f
socios. o T A A S

“Con las certificaciones
ISO14001 medioambiental y
OHSAS 18001 de seguridad

tratamos de liderar un
cambio entre nuestros socios”

Su cooperativa dispone de unas instalaciones desde
donde se gestionan todos sus productos. ¢De cuintas
referencias estamos hablando?

Estamos hablando de 13.000 referencias en almacén
aunque como va he dicho, por el perfil y tamafio de
nuestros socios, el almacén tiene una magnitud pro-
porcionalmente menor al del resto de cooperativas.

¢Con qué innovaciones tecnolégicas cuentan sus insta-
laciones?

En almacén contamos con gestion por lectoras de codi-
gos mediante radiofrecuencia. En administracion esta-
mos facturando electrénicamente a todos nuestros
socios sus compras de almacén. Desde esta misma
perspectiva formamos parte activa en un proyecto que
se estd desarrollando con la colaboracién del Gobierno
Vasco para la implementacion de la comunicacion elec-
tronica entre programas de gestion.

Por tltimo nos encontramos inmersos en un proceso
de cambio de nuestro programa de gestion con la
implantacion de SAP.
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Unife se encuentra

koa).

Unife pertenece a Ancofe. §Qué supone formar parte
de la Agrupacién Nacional de Cooperativas de Ferrete-
ros?

Ya he hecho alguna menciéon al refuerzo de nuestra
capacidad competitiva y la de nuestros socios median-
te nuestra pertenencia a la ‘cooperativa de cooperativas’
Para nosotros supone lo mismo que para nuestros
socios su cooperativa. Fortalecimiento de nuestra capa-
cidad negociadora mediante la agrupacion y la reduc-
cion de costes por la utilizacion de servicios comunes.

En los dltimos tiempos estamos viendo una importan-
te entrada en Espafia de grupos internacionales de dis-
tribucidén. ¢A qué cree que es debido?

La entrada de nuevos grupos se debe por una parte a
que el nicho no estaba cubierto atin (por ejemplo el bri-
colaje) y a que probablemente exista en nuestro pais
una excesiva atomizacion de la distribucion. Esto debe-
ria hacernos reflexionar a los protagonistas de tal
diversidad.

Para concluir, ¢qué evolucién prevé para este sector en
los proximos afios? ¢Y en concreto para Unife?

La crisis y las dificultades que conlleva hardn que se
queden en el camino todos aquellos que no hayan
hecho sus deberes, tanto desde la individualidad como
desde las agrupaciones. Ya lo estamos viendo aunque
afortunadamente no ha habido bajas por esta razén en
nuestra cooperativa. En cuanto a Unife, seguird evolu-
cionando sin estridencias y con la filosofia que siempre
le ha caracterizado: ser instrumento para el crecimien-
to de sus socios.H
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Las motosierras se han convertido en la especialidad de
McCULLOCH a lo largo de los afios. Con nuestras motosierras
térmicas, nada se le podra resistir, ya sean trabajos en el
bosque, o el corte de troncos para la calefaccion.

McCULLOCH: el poder en sus manos. #‘ Mc GULanH®
WWW.MGGULLOGH.GOM.ES THE POWER T0 GET IT DONE



SERIE INSTITUCIONAL:

UN GRAN ABANICO DE SOLUCIONES PARA UN UNICO CAJEADD

€«
EN:12209:2004

- 5109:
CERRADURA CON POSIBILIDAD DE CONDENA.
PRIVACIDAD.
-S110/ S110F:
CERRADURA PARA PUERTA DE PASO.
RESISTENCIA AL FUEGO,
CERTIFICADA UNE-EN 12209:2004.
-SI105 / sl106:
CERRADURA CON FUNCIAON ANTIPANICO.
RESISTENCIA AL FUEGO,
CERTIFICADA UNE-EN 12209:2004.
DISPOSITIVO ANTITARJETA.
-S101/ SIOD1F:
CERRADURA PARA PUERTA ENTRADA.
RESISTENCIA AL FUEGO,
CERTIFICADA UNE-EN 12209:2004

EN LOS ACCESOS DE INSTITUCIONES SE PRECISA ANTE TODO FUNCIONALIDAD,
CERRADURAS QUE SEAN COMPATIBLES ENTRE si, FACILMENTE SUSTITUIBLES Y QUE
APORTEN TODAS ARUELLAS PRESTACIONES QUE SE RERUIEREN (PRIVACIDAD, FUNCION
ANTIPANICO, RESISTENCIA AL FUEGO, DISPOSITIVO ANTITARJETA...)

EDIFICIOS PUBLICOS, COLEGIOS, UNIVERSIDADES, OFICINAS...

NECESITAN CERRADURAS POLIVALENTES, CON LAS MISMAS MEDIDAS EN FRENTES Y
CERRADEROS PARA UNA FACIL INSTALACIAN. LA NUEVA SERIE INSTITUCIONAL OFRECE
TODAS LAS PRESTACIONES REQUERIDAS CON LA COMODIDAD DE LA INSTALACION EN UN
SOLO CAJEADO DE ENTRADA 60MM.

TRIBULONES, ALTA SEGURIDAD

- CERRADURA DE SEGURIDAD ENTRADA 70MM.
- TRES GRANDES BULONES DE 20xX14MM.
- MAYOR RESISTENCIA APALANCAMIENTO FRONTAL Y LATERAL.

- COMODIDAD, MAXIMA PROYECCIAON BULONES CON SOLO
TRES VUELTAS DE LLAVE.




EUROBRICO-TCB + ZOW

Entrevista a Alejandro Roda, director de Eurobrico-TCB

El acuerdo racionaliza
el calendario y los

clientes rentabilizaran
mejor su participacion

Los presidentes de Feria Valencia y Survey
Marketing & Consulting, empresa
propietaria del certamen Zow, firmaron a
finales de septiembre un acuerdo de
colaboracion por el que los certdmenes
Eurobrico, TCB y Zow pasaban a celebrarse
conjuntamente en Valencia, del 3 al 5 de
noviembre. Asi, Feria Valencia acogerd las
citas mds relevantes dentro del sector de los
proveedores de la madera-mueble, el
bricolaje y la carpinteria con la celebracion
de Eurobrico-TCB + Zow en los aiios pares y
Fimma-Maderalia en los impares. Para
saber mds sobre este acuerdo, sus ventajas y
la posicion de Valencia en dicho mercado
hemos querido hablar con Alejandro Roda,
director de Eurobrico-TCB.

Esther Guell

¢Qué sinergias se crearan entre Eurobrico, Zow y TCB?
Son muchos los puntos en comtn. Por un lado nos
encontramos con que algunos profesionales que acuden
a Zow y TCB, como por ejemplo los profesionales de la
carpinteria, son clientes habituales de los centros de
bricolaje. Pero el aspecto més interesante que nos per-
mite de alguna manera trabajar en comun es la nueva
tendencia que se registra en el mercado vinculada con
lo que se conoce como ‘homing’ y con la rehabilitacion
de espacios. Me explico: son muchos los expertos que
afirman que ante la presente coyuntura econémica nos
encontramos con un consumidor que valora cada vez
mds su permanencia en el hogar y que, por extension,
dedica mas atencion a la reforma y el acondiciona-

|

En opinion de Alejandro Roda “la proliferacion de ferias
menores ha saturado el circuito de ferias y, por ello, creemos
firmemente en nuestra nueva apuesta: Zow-TCB”.

miento de su vivienda (desde la cocina, el bafio, dormi-
torios, vestidor, etc.). Y en este punto tenemos mucho
que decir tanto los proveedores del sector madera-
mueble, carpinteria y rehabilitacién como los fabrican-
tes de productos de bricolaje y ferreteria. Ademads, los
prondsticos apuntan hacia un crecimiento continuado
de la tendencia en Espafa, pais todavia muy alejado de
las cifras que se barajan en otros paises europeos como
Alemania o Francia.

¢Por qué se hallegado a la idea de una celebracion con-
junta ahora en Valencia?

Lo bueno de contextos de inestabilidad econdémica
como el actual es que a todos nos hace replantearnos de
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EUROBRICO-TCB + ZOW

alguna manera la sistematica de trabajo. Y si hay algo en
lo que Feria Valencia y nuestros socios Survey Marke-
ting & Consulting estdbamos totalmente de acuerdo era
en la necesidad de poner al servicio de nuestros clien-
tes la posibilidad de rentabilizar al maximo su inver-
sion en ferial. Y para ello era necesario racionalizar el
calendario de ferias especializadas. Creemos que en los
dltimos afios la proliferacion de ferias menores ha

Eurobrico visita Bélgica para
captar participacion de
compradores del Benelux

La Feria Internacional del Bricolaje participo la
ultima semana de septiembre en el certamen DIY
& Homing, en la ciudad belga de Kortrijk. Un certa-
men en el que los organizadores de Eurobrico con-
taron con un stand informativo a fin de dar a cono-
cer la oferta de la muestra a los principales com-
pradores procedentes del Benelux.

Hasta alli se desplazo el equipo internacional de
Eurobrico junto con el presidente del certamen,
Luis Franco, consciente de la importancia de pro-
mover e impulsar el conocimiento del producto
espanol de bricolaje y ferreteria en los mercados
de Luxemburgo, Bélgica y los Paises Bajos.

Con esta iniciativa, y a falta de un menos de un mes
para que arrancara la VI convocatoria del encuen-
tro valenciano, se cerraba un capitulo de intensa
participacion de la muestra en los principales foros
internacionales vinculados con el concepto del ‘Do
it yourself’. Entre ellos, destaca también la pre-
sencia de Eurobrico en el | European Home Impro-
vement Forum de Viena (Austria) o la feria
Ambiente de Fankfurt (Alemania).

Eurobrico es un
certamen joven
(celebra este aiio su
VI convocatoria)
que, sin embargo,
ha sido capaz de
reunir ya al 90%
del poder de
compra de Espaiia.

saturado el circuito de ferias y por ello creemos firme-
mente en nuestra nueva apuesta: Zow-TCB, una Gnica
cita en el calendario el préximo mes de noviembre en
Feria Valencia. Ademds en Valencia se celebra en las
mismas fechas el certamen Eurobrico y como le
comentaba anteriormente son muchas las sinergias
entre ambos sectores.

Este encuentro se ha promocionado en un salén como
Habitat. ¢Tienen clientes y expositores en comtn?
No, los expositores en absoluto son los mismos. Lo que
ocurre es que las empresas participantes en Habitat
Valencia son el cliente natural de nuestros expositores.
Es decir, el producto que exponen las firmas partici-
pantes en Zow y TCB es el que necesitan los exposito-
res de Habitat Valencia para la fabricacion de sus mue-
bles. Las firmas de Zow y TCB les proveen de acceso-
rios o componentes para el mueble y el interiorismo
como herrajes, puertas, barnices, postformados, reves-
timientos, encimeras, y un largo etcétera. Por lo tanto
no podemos hablar de exceso de encuentros en este
mercado, ya que son dos muestras totalmente comple-
mentarias. Es mds, sin la oferta de una, no podria pre-
sentarse el producto final de la otra.

“Los pronoésticos apuntan
hacia un crecimiento
continuado de la tendencia
en Espaiia del ‘homing’”




¢Valencia se estd postulando como un pilar en el
mundo del bricolaje y la decoracion?

Si, v ademds a un ritmo vertiginoso. Pensemos que
Eurobrico (la feria del bricolaje que convoca Feria
Valencia) es muy joven —este afio se celebra su VI con-
vocatoria— y sin embargo ha sido capaz de reunir ya al
90% del poder de compra nacional. En el apartado
internacional es creciente la presencia de compradores
extranjeros y justamente su esfuerzo por abrir merca-
dos le ha valido a la muestra a principios de afio el reco-
nocimiento de Feria Internacional otorgado por el
Ministerio de Industria, Turismo y Comercio. En defi-
nitiva, los logros de este certamen se suceden ediciéon
tras edicion y, atn siendo bienal, son ya muchos los
profesionales que el pasado afio reclamaron la celebra-
cién en Valencia de algtn tipo de actividad vinculada
con el bricolaje que se alternara en el calendario con el
certamen, por lo que el comité organizador de la mues-
tra decidié poner en marcha Eurobrico Meeting Point,

SENSIBLEMENTE MAS SEGURO.
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foro de debate y de encuentros entre empresas del sec-
tor del bricolaje y la ferreteria.

Finalmente, dltimamente Valencia esti acaparando
muchos encuentros, al contrario que otras ciudades
¢esta potenciando su proyeccién como ciudad ferial?
Por supuesto. Feria Valencia trabaja intensivamente
para adaptar al maximo su oferta a la demanda del mer-
cado. Y en este sentido son muchos los proyectos que
se ponen en marcha para atender las necesidades sec-
toriales; o las acciones emprendidas para reivindicar la
importancia de Valencia como plaza activa para la cele-
bracién tanto de certimenes, como de eventos de
caricter congresual, presentaciones, reuniones multi-
tudinarias, etc. Ademas desde la Administracion se han
impulsado iniciativas como la proxima puesta en mar-
cha del AVE Valencia-Madrid que sin duda redundara
en la posicion estratégica de Valencia dentro del Eje
Mediterraneo. M
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ENCUENTRO DE COMPRAS ANCOFE

Ancofe moviliza socios, proveedores y cooperativas en

Feria Zaragoza

Encuentro de Compras
con buen sabor de boca

Con vocacion de foro aunque con formato de feria, el I Encuentro de Compras Ancofe tuvo un
balance mds que positivo, ya que conté con la presencia de mds de 600 socios y alrededor de 200
proveedores que representaban a mds de 350 marcas. No fue una feria multitudinaria pero
tampoco era el objetivo. Ancofe aposto por un evento donde primara la calidad y los encuentros de
negocios y lo logré: mds alld del niimero de visitantes cabe subrayar el movimiento y los encuentros
en los stands, ya fuera concretando contratos o poniendo la primera piedra para un futuro acuerdo.
Y es que el objeto de este encuentro era una firme apuesta por esta formula de dinamizacion del

sector y el mercado.

Laia Banus

Gracias al apoyo de proveedores expositores (el 95% de
proveedores homologados por Ancofe) y el 100% de las
cooperativas asociadas, esto es Cofedeva, Las Rias,
Unife, Coferdroza, Comafe, Coanfe, Coarco y Cofedal,
ademds de los socios, la primera experiencia del
Encuentro de Compras Ancofe dej6 un buen sabor de
boca a su organizacion. La Agrupacion Nacional de
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Cooperativas de Ferreteros logré reunir un
buen namero ferreteros socios y exposi-
tores que representaban marcas de prime-
ra linea. Asimismo, la cena de gala organi-
zada especialmente para socios, provee-
dores y acompafantes, contd con 1.500
invitados, segtin datos de Ancofe.

Y para agradecer esta colaboracién Anco-
fe celebré6 un sorteo entre los ‘mejores
clientes’ que compraron, al menos, 10
articulos. El Volkswagen Passat 2.0 TDI
Blue Motion fue para la Ferreteria Trillar,
de Ejea de los Caballeros (socio de Cofer-
droza) por la entrega de una tarjeta de 10
pedidos hechos a Akzo Nobel, Faherma,
Damesa, Industrial Zapatera, Medid, Lin-
coln KD, Juba, Fegemu, Bosch y Hepyc. En
cuanto al viaje a la costa Este de EE UU
fue para la Ferreteria Punto Fijo, Vigo
(socio de Las Rias), al entregar su tarjeta
de 10 pedidos a Industrial Zapatera, Arfe,
Barbosa, Tractel, Climax, SNE Europe,
Interbath, Germans Boada y Ayerbe.

Zaragoza, una buena anfitriona

En el acto de inauguracion del T Encuentro
de Compras Ancofe conté con la participaciéon de
Antonio Chacon y Luis Anchuelo, gerente y presidente
de Ancofe respectivamente, ademds de la intervencion
institucional de Manuel Teruel, presidente de la Cama-
ra de Comercio de Zaragoza y del consejero de Indus-
tria, Comercio y Turismo del Gobierno de Aragon,
Arturo Aliaga Lopez.



Entrevista a Antonio Chacén, gerente de Ancofe

“Es el mejor momento para buscar nuevas
formulas que reactiven los negocios”

La Agrupacion Nacional de Cooperativas de Ferreteros —Ancofe— ha apostado fuerte este 2010 al organizar
su primer Encuentro de Compras. Y no le pudo salir mejor. A pesar de los tiempos inciertos, las cifras de
participacion superaron las expectativas de la agrupaciéon. Ancofe ya ha empezado a trabajar en la preparacion
de la segunda edicion, eso si, “mejorando lo mejorable”, como nos explica Antonio Chacén en esta entrevista

concedida a Interempresas.

Laia Banus

¢Qué valoracion hace de esta primera experiencia de Encuentro de Compras Ancofe?

Muy positiva. Esta ha sido nuestra primera experiencia en la organizaciéon de un evento de este tipo, y los resul-
tados a todos los niveles han superado nuestras expectativas iniciales. En estos momentos nos encontramos reco-
pilando y tabulando tanto cifras de compras como el correspondiente ‘Test de Satisfaccion’ tanto de socios como
de proveedores, que nos serviran para sacar conclusiones que nos ayuden a que las proximas ediciones sean ain
mas exitosas.

¢Se han cumplido sus expectativas en cuanto a expositores y visitantes?

Hemos tenido el apoyo de proveedores expositores, ya que han participado un 95% de nuestros proveedores
homologados, a los que iba dirigido el encuentro; un 60% de nuestros socios; y por supuesto un 100% de nues-
tras cooperativas asociadas. Estas son cifras excelentes en los tiempos que corren.

Después de 30 afios de existencia, ¢por qué precisamente ahora, con la que esta cayendo, se celebra un
evento de estas caracteristicas?

Habia que dar el paso, y precisamente en estos momentos dificiles en los que las ventas de nuestros socios y las
compras a nuestros proveedores habian caido, qué mejor momento para buscar nuevas formulas que ayuden a
ambos a reactivar sus cifras de negocio.

¢Como acogieron la idea sus asociados?

Por supuesto con ilusion, aunque hay que decir que también con cierta incertidumbre sobre si en estos tiempos
seriamos capaces de movilizar tanto a proveedores como a socios. Como he dicho anteriormente, se consiguié con
creces, vy a partir de aqui, a mejorar lo mejorable.

Y, ¢que le han transmitido tras la celebracion de la feria?
Practicamente en el 100% de los casos felicitaciones, y &nimos y apoyo para empezar a pensar y planificar la pro-
xima edicion.

Entonces, ¢se plantean una segunda edicion?
La respuesta es obvia: por supuesto. No obstante, tendremos que definir las fechas exactas mas éptimas en base
a esta primera experiencia.

Ultimamente estan en boga las ferias privadas... ¢Qué aportan este tipo de ferias que no se encuentre en
las ferias convencionales?

Es otro formato de evento distinto. Nuestro objetivo no es ser una feria sectorial que sustituya a nada, sino ser-
vir de foro de encuentro tnica y exclusivamente para nuestros asociados, en el que se hagan negocios y en el que
nuestros proveedores rentabilicen su inversion. No es una feria de relaciones publicas, sino un lugar donde hacer
buenas compras, y nuestros proveedores buenas ventas.

Para finalizar, ¢por qué se ha elegido Feria Zaragoza y Aragon como sede de su primer encuentro?
Ademas de por su privilegiada situacion geografica y actualmente sus espléndidas infraestructuras en transportes
y servicios, después de valorar distintas posibilidades, desde el inicio del proyecto, Feria de Zaragoza se volco en
facilitar y apoyar a todos los niveles que este gran primer evento de Ancofe se celebrara en su ciudad y en sus ins-
talaciones. Una vez pasada la celebraciéon hemos comprobado que acertamos en la eleccion de Zaragoza.l
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ENCUENTRO DE COMPRAS ANCOFE

Momento de la inauguracion del Encuentro, con la
presencia de Antonio Chacén y Luis Anchuelo, de
Ancofe; Manuel Teruel, presidente de la Camara
de Comercio de Zaragoza; del consejero de
Industria, Comercio y Turismo del Gobierno de
Aragon, Arturo Aliaga Lopez; y José Antonio
Vicente, director general de Feria Zaragoza.

Arturo Aliaga:
“Acercar el proveedor a la
pyme es un acierto”

Antonio Chacén agradeci6 a los presentes su asisten-
cia, confirmando las cifras de 600 socios y 200 expo-
sitores representando 350 marcas: “El objetivo estd
cumplido, estéis aqui todos”.

Por su parte, Luis Archuelo extendi6 el agradecimiento
a las facilidades dadas por el Gobierno de Aragén para
poder llevar a cabo el encuentro comercial. También se
mostro satisfecho con los datos adelantados por Cha-
con: “Los datos de participacion nos muestra que el
momento ha sido el idéneo, aunque en un principio
teniamos nuestras dudas. Nos confirman una vez mas
la fuerza que tenemos como grupo ya que somos capa-
ces de suministrar negocio a 1.000 ferreterias en todo
el territorio nacional”.

Manuel Teruel, presidente de la Camara de Comercio
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El Volkswagen Passat 2.0 TDI Blue Motion fue
para la Ferreteria Trillar, de Ejea de los
Caballeros (Zaragoza), socio de Coferdroza.

de Zaragoza, recordo la importancia que estd adquirien-
do Feria Zaragoza, “la feria con mayor crecimiento de
Europa: en 8 aflos hemos pasado de 17 a 60 certime-
nes”. Ademads, el AVE sitta a la capital aragonesa a
pocas horas de Madrid y Barcelona “y tenemos unas
condiciones para la logistica magnificas que la feria esta
aprovechando”

Cerr6 los parlamentos Arturo Aliaga, quien reitero el
agradecimiento a Ancofe por haber pensado en Feria de
Zaragoza. “Cuando estuve con ustedes en la presenta-
cion de este proyecto entendi enseguida la importancia
de sumarnos a €l y poner a su disposicion estas insta-
laciones a un sector en que muchos confiamos. Sabe-
mos de qué estamos hablando: ustedes son un grupo de
ocho grandes cooperativas que agrupan casi 1.000
empresas de ferreteria, que compran cada afio aproxi-
madamente 250 millones de euros. Por ello creo que
acercar el proveedor a la pyme es un acierto” Aliaga
prest6 ademas la colaboracién del Gobierno de Aragén
para preparar la siguiente edicion del encuentro comer-
cial. “Sabemos las dificultades que atraviesan las
empresas fabricantes y el estrangulamiento que sufre
del comercio —afiadi6 el consejero de Industria— y
cualquier medida como la que estamos disfrutando es
bienvenida” M
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FERREMAD

Feria de Madrid acoge la segunda edicion de la feria coincidiendo

con Matelec

Ferremad

vuelve a Ifema

Del 26 al 29 de octubre tiene lugar la segunda edicion del Salon de la Ferreteria y Suministros
Industriales, Ferremad 2010, que organiza Ifema, Feria de Madrid. Hasta el momento, Ferremad
2010 ha confirmado la participacion de 245 marcas y 138 empresas participantes, es decir, casi el
doble con respecto a la primera convocatoria en 2008, que contoé con la presencia de 60 firmas.

Ferremad 2010 crece en su segunda edicion tanto en superficie como
en nimero de expositores.

Ferremad 2010 crece en participacion y en superficie,
superando ampliamente los 4.500 metros cuadrados
que logrdé en su primera convocatoria, y aumentando
también el compromiso de las principales asociaciones
sectoriales. Desde que se inicié la comercializacion de
la feria en colaboracion con Tecniexpo, el Salon de la
Ferreteria y Suministros Industriales ha sumado apo-
yos institucionales. En especial, cabe destacar la Coo-
perativa Madrilena de Ferreteros, Comafe, fundada en
1968 v miembro de la Agrupacion Nacional de Coope-
rativas de Ferreteros, Ancofe.
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Redaccion Interempresas

El certamen cuenta ademais con la colaboracion
estrecha del Gremio de Ferreteros de Madrid, Agre-
fema, Fedafe —Federacion Espafola de Asociaciones
de Ferreterias—, ademads de la ADFB, Asociacién de
Distribuidores de Ferreteria y Bricolaje; y Afeb, Aso-
ciacion de Fabricantes Espafioles de Bricolaje.

Productos, demostraciones, mesas de
trabajo

En la segunda edicion de Ferremad 2010 se incluyen
las demostraciones de productos y mesas de trabajo,
con las que los visitantes profesionales podran cono-
cer de primera mano las Gltimas tendencias en pro-
ductos y en gestion de sus negocios. Se trata de una
convocatoria ineludible en la agenda del colectivo
ferretero y de suministros industriales, asi como para
los bricoladores, fabricantes importadores, distribui-
dores, etc. presentes en el mercado espafiol.
Ferremad 2010 coincide ademés con el Saléon Inter-
nacional de Material Eléctrico y Electronico, Matelec
2010. Dos eventos que complementan su oferta
expositiva, tanto de equipos e instalaciones eléctri-
cas y de telecomunicaciones como de la herramienta
manual, eléctrica, utillaje, consumibles, sistemas de
fijacion, selladores, etc., que se exponen en el Salén
de la Ferreteria y Suministros Industriales de
Madrid.

Punto de Encuentro Profesional

Ferremad 2010 ha puesto en marcha nuevos desarro-
llos dirigidos a potenciar la posibilidad de negocio
que ofrece la convocatoria, entre las cuales figura el
nuevo Punto de Encuentro Profesional, en la pigina
web del certamen.



En Ferremad podemos ver....

Ferremad muestra las Ultimas novedades y tendencias de las
principales marcas del sector de herramientas, herrajes, uti-
llaje, consumibles, y todo un mundo de menaje de hogar,
decoracion, jardineria, telecomunicaciones, etc. disponible en
los establecimientos ferreteros y de suministros industriales.
A continuacion se exponen algunos de los productos y solu-
ciones innovadores que se daran a conocer en la feria.

Abus, un referente en antirrobos

El fabricante aleman Abus esta presente en la feria ofrecien-
do todo su cartera de soluciones de proteccion, como la
cerradura Abus-Plus de discos, la sujecion por bolas de acero
y la fabricacion de verdaderos antirrobos, productos duros
como el granito, con aceros aleados especiales y procesos de
endurecimiento sofisticados. Su nuevo cerrojo universal con
candado Diskus Integral va integrado para asegurar puertas.
Encaja sobre todo tipo de transportes, como los contenedores
de almacenaje ya que es ideal para el uso sobre dobles puer-
tas de ala.

Ofrece doble proteccion, ya que el cilindro del Diskus estato-
talmente integrado ya que al estar cubierto por una sélida
caja metdlica hace que sea imposible tener acceso para for-
zar la cerradura. Pero esto no hace que no sea facil cambiar
su cilindro. Se puede usar para puertas que abren sobre el
lado derecho e izquierdo. Es regulable en altura hasta 5 mili-
metros. El material para nivelar va incluido. Estd construido
con acero extremadamente resistente y ofrece ademas alta
resistencia a la corrosion gracias a un revestimiento de zinc y
a un bano adicional. El cilindro va protegido contra el agua.

Makita: innovacion en herramientas
profesionales

Makita participa en el salén presentando sus Ultimas innova-
ciones en herramienta profesional. Destacan las nuevas amo-
ladoras con sistema Anti-Restart, o la nueva gama de marti-
llos percutores, que suponen una mejora en las prestaciones
para el usuario y en la durabilidad del producto.

La tecnologia con bateria de litio ha marcado un antes y un
después en el segmento de herramienta eléctrica. Un campo
en el que Makita ofrece mayor duracion con menor tiempo de
carga y mas respeto medioambiental. También se presenta-
ran novedades en la gama de jardineria, que se ha ampliado
en los Ultimos ahos para poder ofrecer una herramienta
especifica para cada profesional.

MCM: cerradura de seguridad Tribulones
De cara a la segunda edicion del
Salén de la Ferreteria y Suminis-
tros Industriales, MCM muestra
tres nuevas gamas de producto
para distintos &mbitos: seguridad,
instituciones y hogar. La cerradura
multipuntos Tribulones constituye
el Ultimo exponente en cerraduras
de alta seguridad. Un nuevo disefo
orientado a mejorar la sequridad y
la comodidad del usuario final. La
nueva cerradura garantiza la maxi-
ma seguridad gracias a su nueva
cerradura central de entrada 70
milimetros con tres grandes bulo-
nes planos de mayores dimensio-
nes (20 x 14 milimetros). Tribulones
ofrece las mas altas prestaciones
en resistencia al apalancamiento
central y lateral, gracias a la pro-
yeccion de 36 milimetros de sus
nuevos bulones. Esta proyeccion de
bulén se consigue solamente con
tres vueltas de llave, por lo que la comodidad para el usuario
mejora considerablemente con respecto a otros modelos de
cerradura de iguales medidas de entrada.

En los accesos de instituciones, se precisa ante todo funcio-
nalidad, cerraduras que sean compatibles entre si, facilmen-
te sustituibles y que aporten todas aquellas prestaciones que
se requieren (privacidad, funcién antipanico, resistencia al
fuego, dispositivo antitarjeta...). Edificios publicos, colegios,
universidades u oficinas necesitan cerraduras polivalentes,
con las mismas medidas en frentes y cerraderos para una
facil instalacion. La nueva serie Institucional ofrece todas las
prestaciones requeridas con la comodidad de la instalacién
en un solo cajeado.

La tranquilidad en el hogar se consigue de muchas maneras,
una de ellas es evitando ruidos innecesarios. El picaporte
silencioso 1719X, que se presentara en la feria, posibilita un
suave deslizamiento de la puerta e impide la vibracion de la
puerta eliminando cualquier ruido ocasionado por el vaivén de
la misma. El picaporte ofrece también la posibilidad de colo-
car condena a fin de garantizar la privacidad de la habitacién
o0 estancia.
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Ferremad 2010 coincide con el Salén Internacional de Material
Eléctrico y Electronico, Matelec 2010, con el que comparte
sinergias.

Para las empresas que asisten como expositores, el
Punto de Encuentro Profesional les permitié conocer
anticipadamente a los visitantes profesionales acredita-
dos en Ferremad 2010. El listado de visitantes que se
hayan acreditado en el Punto de Encuentro Profesional
podia ser consultado online por los expositores, consi-
guiendo asi maximizar sus acciones comerciales.

Al cierre de la edicién, Ferremad 2010 contaba con mas
de 1.200 profesionales acreditados en esta nueva plata-
forma, permitiendo generar contactos comerciales pre-
vios a la celebracion del salon, y promover una agenda
de citas.

El Punto de Encuentro Profesional es una herramienta
muy practica, claramente orientada a apoyar las accio-
nes comerciales de los expositores y a optimizar el
tiempo de visita de los profesionales que visitardn la
feria. La ficha de cada visitante acreditado online confi-
gurd una base de datos que se puede filtrar por sector de
interés, pais de procedencia, actividad profesional, etc.,
y se actualizard a diario para garantizar a las empresas
que participan en el Salén de la Ferreteria y Suministros
Industriales la informacién mds detallada del publico
objetivo que se acercard a su stand. Con estos servicios
online, Ferremad 2010 apuesta decididamente por las
nuevas tecnologias, con el fin de facilitar a sus clientes
un valor anadido en su estrategia comercial. H
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FERREMAD

Entrevista a Jon Baltza Valcdrcel, gerente de Comafe

Esta edicion se celebra en
una fecha idonea para
planificar 2011

Jon Baltza es el gerente de Comafe, Cooperativa
Madrileiia de Ferreteros. Una entidad que ha
demostrado su fortaleza y éxito en la gestion
empresarial, al acabar el aiio 2009 con niimeros
negros. Baltza atesora una experiencia muy vilida,
fruto de su paso por multinacionales del sector
telecomunicaciones, eélico, e instrumentacion de
medida. En la presente entrevista para Ferremad,
enfatiza la gran oportunidad que representa
participar en la feria. Un salon que se convertird en
la simbiosis de distintos intereses, tanto del
ferretero como de los proveedores, de los centros de
compra, para contribuir que el negocio de la
Ferreteria crezca y sea mds eficaz en su explotacion.

Redaccion Interempresas

Comafe emprendi6 el pasado afio un plan de expan-
sién, que llevara la cooperativa més alld de la region
madrilefia. ¢En qué consiste este proyecto y qué obje-
tivos se han fijado?

Este proyecto es, metaféricamente, una mancha de
aceite. Es decir, Madrid capital ya tiene un negocio
extendido y lo que pretendemos es cuidar a los socios
que ya tenemos, mientras incorporamos a nuevas
empresas, para seguir creciendo. La capital ya estd bien
atendida, y ahora nos centramos en crecer por toda la
region, ademis de Castilla y Ledn, Andalucia, y otras
Comunidades que puedan ser interesantes.

Ahora mismo somos 125 socios, y para 2010 hemos
fijado como objetivo alcanzar un niimero importante de
socios. Pero Comafe no es un centro comercial cual-
quiera, es un club de élite, en el sentido de que quere-
mos un socio que aporte valor anadido y que no se con-
vierta en una carga para la cooperativa. Aportamos cali-
dad, servicio y un catdlogo con 30.000 referencias, de
las cuales més de 1.000 son marca propia.

Por tanto, a través el precio, de nuestras marcas propias,
y del almacén con 30.000 referencias, le damos al socio
un valor afladido que rentabiliza su presencia en Coma-
fe en un afio.

“En los tltimos aiios se ha dado el fenémeno de las

grandes superficies, pero desde nuestra experiencia y
conocimiento, consideramos que no ha logrado llegar
donde estd el negocio ferretero tradicional de barrio”.

¢Coémo han terminado el ejercicio 2009, en términos
econdmicos, y qué perspectivas tienen para 2010?

El pasado afio hemos terminado mejor de lo que espe-
rabamos. Mientras el mercado ha decrecido un 25% en
su conjunto, Comafe tan solo experimentd una caida
del 13,64%. Son unas cifras interesantes, a las que
anado el resultado econémico positivo, es decir, en
nimeros negros. Un buen dato de 2009 que ha arroja-
do la auditoria de cuentas que estamos a punto de fina-
lizar. Este ejercicio positivo lo hemos transmitido a los
socios via rapeles, con un 2%.

Para 2010, preveo un ejercicio complicado, ya que el
sector esta tocado. El mercado ha comenzado el afio con
timidos incrementos de las ventas, y en Comafe nos
hemos fijado como objetivo crecer un 5%. Si me per-
mite una comparativa futbolistica, es como si un equi-
po sale al campo de fatbol con idea de empatar, y con
toda seguridad pierde. Nuestra cooperativa, Comafe, ha
salido con la mentalidad de ganar.

¢Cuiles son los principales retos del negocio ferretero
y de suministros industriales?

Actualmente, y desde hace unos afios, cuando alguien
se referia a la ferreteria visualizaba un negocio antiguo,
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tradicional. Ahora hemos evolucionado, y el ferretero
se centra en nuevos segmentos de mercado, no tan
dafiados como el de la Construcciéon. Hablamos de pro-
ductos como el menaje, cierto tipo de herramientas,
jardineria, decoracion, etc., pero sin abandonar la tradi-
cién —como la cerrajeria, herrajes, tornilleria, etc.—.
En Comafe tenemos una maxima: apoyar siempre al
fabricante espafiol, y por ende, europeo. Si solo confii-
ramos, por ejemplo, en el producto asiitico, podriamos
correr el peligro de rotura de stocks, falta de servicio
posventa y de garantia de producto, etc. De ahi el apoyo
al producto de manufactura europea, y especialmente
nacional, que ademads deviene en un desarrollo del teji-
do industrial de nuestro pais.

A nivel formativo, el sector ferretero no cuenta con
unos estudios especificos. Es algo que se viene recla-
mando desde hace afios, pero que atin no se ha concre-
tado. En la actualidad, se ha comenzado a tratar esta
carencia formativa con la Comunidad de Madrid, para
crear un ciclo formativo. Comafe contribuird a este fin
a nivel instalaciones, conocimientos técnicos, etc.; y
nos parece una iniciativa muy interesante de cara al
futuro, para que el ferretero no desaparezca como pro-
fesional y que los trabajadores que estén empleados
sepan como gestionar el negocio.

En cuanto a la tecnologia, Comafe apuesta junto a sus
socios por desarrollar el concepto ‘Cesta de la Compra),
y estd desarrollando una pigina web nueva para socios,
clientes y proveedores, en la que acceder a determina-
dos productos, precios, informacién técnica. Una vez
seleccionados dichos bienes, el cliente final podra diri-
girse al establecimiento ferretero mds cercano a su
domicilio para comprar.

El mercado se encuentra algo saturado, tras la entrada
de grupos multinacionales, y peligra el negocio ferrete-
ro nacional, y tradicional. ¢Cémo afrontar Comafe, y
sus asociados, tanta competencia?

En los dltimos afios se ha dado el fendémeno de las
grandes superficies, pero desde nuestra experiencia y
conocimiento, consideramos que no ha logrado llegar
donde estd el negocio ferretero tradicional de barrio.
Entendemos que este establecimiento ferretero de
siempre tiene dos armas infalibles: una, el asesora-
miento técnico personalizado. Cuando va una persona
sin saber qué compra, sale de la ferreteria con conoci-
miento y con un producto de calidad. Y dos, el factor
precio. Siempre es mas barato adquirir los productos en
una ferreteria, en comparaciéon con una gran superficie
del segmento.

Otro fendémeno que hemos observado desde Comafe es
el retroceso que han experimentado estas grandes
superficies del canal ferretero y bricolaje, sobre todo en
este Gltimo afo, en beneficio del negocio tradicional
que si ha recuperado el terreno perdido.

¢Qué representa, para los intereses del sector ferretero
y de suministros industriales, la celebracion de Ferre-
mad 2010?

Queremos que sea un referente a nivel nacional, y
entendemos que Madrid necesita una feria representa-
tiva, en la que los ferreteros y suministros industriales
se sientan identificados. Comafe estd aportando su gra-
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nito de arena contando con el apoyo de nuestros socios,
pero bien es cierto que Ferremad 2010 es un salén inte-
resante también para otros grupos de compra y coope-
rativas a nivel nacional.

La feria aportara valores técnicos, novedades, y tenden-
cias de futuro para saber por donde va a caminar el sec-
tor ferretero. No olvidemos que son empresas peque-
fias o medianas, familiares, que necesitan asesoramien-
to v técnicas a nivel empresarial, tecnologico, y de pro-
ducto. Ferremad 2010 aportard ese valor afladido para
saber como evolucionar el negocio, y hacia dénde
orientar su empresa para crecer en ventas.

En el mercado hay oportunidades como puede ser la
TDT, o la jardineria, o incluso el menaje de hogar.
Todos estos retos de futuro se dardn a conocer en el
marco del Salén de la ferreteria y suministros indus-
triales.

¢Qué actividades o jornadas tienen previstas organizar
en el marco de la feria?

Organizaremos diversos actos que pondrdn de mani-
fiesto las técnicas de presente y futuro para maximizar
el negocio ferretero. Al celebrarse la feria a finales de
octubre, considero que es un buen momento ya que
conoceremos como ha ido el ano 2010, y podremos pla-
nificar mejor las estrategias de cara a 2011. El ferretero
que visite Ferremad 2010 conocerd de primera mano
estas tendencias y sabrd como dirigir su empresa, y qué
puede obtener de cada proveedor. Y viceversa: los
socios obtendrdn una informacién ttil sobre cémo han
ido las ventas en 2010, y perfilardin mejor las tenden-
cias para el proximo ejercicio.

El salén serd una simbiosis de los distintos intereses,
tanto del ferretero como de los proveedores, de los cen-
tros de compra, para contribuir que el negocio de la
Ferreteria crezca y sea mds eficaz en su explotacion.
Ademas de lo anterior, en la feria queremos abordar en
las jornadas y mesas redondas la transicion, y transfe-
rencia del negocio familiar. Por desgracia, hay ocasiones
que cuando se jubila algiin socio de Comafe la familia
no quiere continuar con la ferreteria. Nuestra coopera-
tiva quiere animar en las ponencias y actividades que
organicemos en Ferremad 2010 a que dicha transicion
del negocio sea positiva, ya sea a la familia o al perso-
nal que tuvieran asalariado. Esta accién, unida a la for-
macion especifica para el profesional, pueden garanti-
zar la continuidad del negocio ferretero para el futuro.

¢Por qué deben visitar los profesionales del negocio
ferretero y de suministros industriales Ferremad 2010?
¢Como valora la coincidencia del evento con la princi-
pal feria industrial Matelec 2010?

Creo que hay que visitar la feria por que encontraremos
las principales novedades técnicas y de producto, pero
enfatizo la idea de planificacion: Ferremad va a facilitar
al ferretero una informacion precisa con vistas a plani-
ficar el afo 2011, y tomar decisiones importantes.
Celebrar esta feria junto a Matelec es muy interesante,
ya que este salén cuenta con una nutrida asistencia de
usuarios finales de equipos y productos ‘ferreteros;
como son los instaladores. Este colectivo nos aportara
también informacién de valor sobre el sector instala-
ciones, rehabilitacién, e industria.ll
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Expohogar, la feria bianual del hogar y la decoracion, volverd a
Fira de Barcelona en enero de 2011

Para el hogar: articulos
utiles, originales y
respetuosos con el
medio ambiente

El salén Expohogar Otoiio mostro
durante sus cuatro dias de
celebracion, entre el 23 y el 27 de
septiembre, los articulos y
novedades en decoracién y hogar
de la temporada otoiio/invierno
2010-2011. En el certamen ha
podido comprobatrse la capacidad
de los expositores para adaptarse
a las nuevas demandas de los
consumidores, presentando
objetos mds funcionales,
originales y respetuosos con el
medio ambiente.

Redaccion Interempresas

Cuadros de cartéon que en medio minuto
se transforman en sillas, puntos de libro
con efectos 3D, paraguas con formas aero-
dindmicas para resistir los vientos maés
fuertes, huchas digitales, son algunos de
los productos que se han podido ver estos
dias en Expohogar Otofio. También han
ocupado una parte muy importante de la
oferta del salon las nuevas propuestas en
decoracién navidefia, como arboles de
Navidad con luces LED para ahorrar ener-
gla o velas con forma de pasta de sopa para
adornar la mesa.

Ademis de cientos de originales articulos
que llenardn las tiendas estos proximos
meses, en Expohogar Otofio también se

han avanzado las dltimas tendencias en
decoracién de interiores. El recinto Montjuic de Fira de Barcelona acogi6 de nuevo este evento.
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Expohogar Otofio ha ocupado unos 4.500
metros cuadrados netos del Palacio 1 del
recinto de Montjuic de Fira de Barcelona,
donde 110 expositores han mostrado una
amplia gama de productos relacionados
con los dmbitos de decoracién e interio-
rismo, objetos de regalo, menaje y mesa,
terraza y jardin, entre otros.

Segun el director del salén, Josep Antoni
Llopart, “en Expohogar se podran descu-
brir las dltimas tendencias de un sector
que estd haciendo un gran esfuerzo por
adaptarse a los nuevos hibitos de consu-
mo derivados de la crisis. En este sentido,
los articulos de regalo y decoracién se
valoran cada vez mas por su utilidad, pre-
cio y disefio”

Como en anteriores convocatorias, ha
vuelto a participar en Expohogar el Cen-
tro de Iniciativas para la Reinsercién
(CIRE) con productos elaborados en los
talleres de las prisiones catalanas por los
reclusos en proceso de reinsercién. Este
ano, ha presentado sus nuevas coleccio-
nes, una de lluvia y otra de verano, dise-
fladas con la colaboracién de Antonio Mir6, Castafier,
Gerard Moliné y la empresa Mates. Expohogar, que ha
recibido la visita de unos 8.000 profesionales, es el
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Las cadenas de distribucion, centros de bricolaje y cooperativas
aprovechan la ‘vuelta al cole’ para renovar catdlogos

Nuevas propuestas para
disfrutar en [y de la) casa

Uno de los sitios donde pasamos mds tiempo no es precisamente en casa. Por lo general, la pisamos
poco y, en la mayoria de los casos, si cayera no nos pillaria dentro. Pero ello no quita que cuando
estamos en ella queremos sentirnos lo mds a gusto posible. Y decorarla, arreglarla e incluso
ordenarla. Algo que a muchos nos da por hacer a la vuelta de vacaciones, cual propésito
postvacacional —ya sean de Navidad o de verano—. Los centros de bricolaje, ferreterias, decoracion
y demds lo saben también, por lo que aprovechan los iiltimos dias del verano y primeros del otoiio
astronémicos para recordarnos todos los articulos que nos pueden ayudar en nuestro intento.

A continuacién recogemos algunos de los catdlogos
publicados a tal fin, con interesantes articulos, curiosi-
dades y productos pricticos para el dia a dia.

Campaiia de otofio de Cadena 88
Cadena 88 ha editado su nuevo catidlogo promocional
dedicado a la temporada de otofo. Dividido en 4 gran-
des areas (bricolaje, industrial, menaje y calefaccion),
presenta una gran coleccion de productos de los prin-
cipales proveedores del grupo: bricolaje (herramienta
de poda y maquinaria de jardin, maquinaria eléctrica,
herramienta manual, cerrajeria, etc.); industrial
(maquinaria y accesorios, herramientas, vestuario y
proteccion laboral); calefaccidon (emisores térmicos,
radiadores, calefactores, estufas de lefia y accesorios);

vy menaje (con productos para decoracion,

bafio, menaje de cocina, PAE,
ordenacion, etc.).

Esther Guell

Cecofersa lanza su
promocién
especial para
otoiio

Cecofersa tam-
bién ha editado
nuevo folleto pro-
mocional para todos
sus asociados, con
validez hasta el 31 de
octubre de 2010. Una
promocion especial de
otoflo en la que los
clientes encontrardn ) .
mas de 300 referencias —'._ Pl
de méas de una treintena -

de proveedores, con ofer-

tas y novedades de articulos relativos a herramienta
manual y electroportatil, elevadores, cortadoras, hidro-
lavadoras, aspiradores, escaleras, adhesivos y siliconas,
buzones, cajas de seguridad y un

amplio surtido en

productos de jardi- O el

neria.

Folleto

promocional de

GCI para otoiio

El nuevo folleto pro-
mocional de Grupo GCI
incluye ofertas pensadas
especialmente para el
otofo. El nuevo folleto de
la central de compras
estard vigente entre el 1 de
octubre y el 31 de diciem-
bre de 2010.

opertactof®

las
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Nueva campaiia para otofio 2010 de Cifec

de ideas:

Cifec informa de su nueva campaiia de Otofio 2010, con
vigencia hasta el 19 de enero de 2011. Es un catilogo de
58 paginas dedicadas exclusivamente a la temporada
otofial. Incluye una amplia gama de articulos dedicados
a la calefaccion, soluciones para preparar el jardin para
la llegada del invierno y un amplio surtido en herra-
mienta de jardin para la temporada de poda. También es
el momento de hacer el cambio de armario, con muchas
soluciones de ordenacién y almacenamiento, ademas
de grandes novedades para redecorar el hogar.

El catalogo 2011 de
Catral Export amplia
sus referencias de
decoracion

La familia ‘Decoracién 2010’
de Catral Export crece para el
2011 en variedad y acerca a
las tendencias en decoracion
de interior de hogares y de
exterior de jardines y espa-
cios comerciales. Son pro-
puestas que aportan estilo a
todos los ambientes a través
de su gran diversidad de
matices.

El nuevo catilogo de la
empresa alicantina incluye
este afio tutores de bambu
decorativos en tres medidas
o alturas —1,80, 2,40 ¥ 2,95
metros— y cuatro tamarfios
de grosor —35, 60, 70 ¥ 90
milimetros—. Los primeros
pasos de Catral Export se realizaron en la artesania de
cafizos. La pequefa fabrica evolucioné hasta convertirse
en las actuales naves donde se sittian las instalaciones de
produccién y el almacén con las numerosas referencias
de articulos de bricolaje, ferreteria y jardineria y donde
ahora se incorpora el tutor decorativo de bambu.

Los clientes de Catral Export, mayoristas, minoristas,
decoradores, etc. podrdn ver, tocar y experimentar las
novedades 2011 en su stand de Eurobrico. También se
puede disponer de mis informacién sobre la familia
decoraciéon (felpudos, estores, cortinas, antorchas, ...)
consultando su web www.catralexport.com.l

Mas a fondo

Pero mas allé de lo que nos ofrecen las tiendas especiali-
zadas, es interesante saber hacia dénde se mueven los
clientes. Qué quieres, qué piden, qué buscan. Para ello,
hemos hablado con Miquel Angel Amaya Cristino, jefe del
departamento comercial de Comercial Cafer, y Pablo
Naharro, director comercial y de marketing de Cofac, para
que nos aporten su experiencia. Asi, les hemos pedido que
nos destaquen alguno de los productos que incluyen en
sus ultimos catalogos y, ademas, cuales son los productos
que uUltimamente tienen méas demanda.
e Miquel Angel Amaya Cristino, jefe del departamento
comercial de Comercial Cafer:
“Destacarfamos de nuestra campafna de otofo el myplot
(nuevo concepto de huerto urbano en kit, con multiples
posibilidades) que se puede encontrar en la contraportada
de nuestro catalogo.
En segundo lugar, Ultimamente estan experimentando un
fuerte auge todos los productos sensibles con el medio
ambiente: (reciclaje, ahorro, etc. —que pueden verse en
las paginas 44 a 47), asi cémo la familia de receptores TDT
y soportes para pantallas plasma/LCD/TFT/LED. —péag. 48
a 49)".
e Pablo Naharro, director comercial y de marketing de
Cofac Ferreteros Asociados:
“En nuestro caso, el catalogo de otono publicado reciente-
mente es una promocion estandar para ferreterias. Es
decir, tiene productos representativos de muchas familias.
Sin embargo, en lo que se refiere al hogar y la decoracion,
en Cofac tenemos otros folletos mucho ‘mas contunden-
tes’ en términos de oferta: el catdlogo de Hogar y el cata-
logo de Cocina.
Destacar del catdlogo general la nueva coleccién de man-
teleria al corte con disenos novedosos y con diferentes
calidades, algo que no se habitla a promocionar en el sec-
tor.
También la ordenacidn es una familia que siempre tiene
presencia en nuestras promociones, pero en este folleto
tiene mucha relevancia la ordenacién pura (estanterias,
mesas despachos, armarios, cajas, ...) asi como la ordena-
cion infantil y accesorios.
Ademas, presentamos bastantes productos para cocinar,
destacando el cambio de ‘cubiertos’ (de tenedor a cucha-
ra); el mundo del café y el filtrado del agua.
Destacaria también la alta presencia de marca propia




(Ambit]). Es una marca exclusiva de los socios de Cofac y
son productos de hogar y decoracion que tienen una exce-
lente relacion calidad - precio. En Cofac hemos creado una
marca propia diferente a la que tenemos en bricolaje
(Drako) por que creemos que el publico objetivo y los valo-
res que debe transmitir no son los mismos.

En cuanto a los productos mas demandados, si bien es
cierto que los productos ecoldégicos en si tienen una mayor
demanda, hemos detectado que no es exclusivamente eco-
légico en su concepcidn lo que se demanda. Se requiere de
productos, que aunque no estén concebidos en un proceso
ecolégico, si que permitan al usuario favorecer el medio
ambiente con su uso. Es por eso que en Cofac hemos cre-
ado el sello Ecofac, donde explicamos como el usuario
puede favorecer el planeta con el uso del producto. El
cliente tiene cada vez mas conciencia ecoldgica, lo cual es
loable en una situacién de crisis.

Asimismo, la propia crisis ha hecho que muchos consumi-
dores dediquen mas tiempo al hogar que a salir de él. Es
decir, no se cena o come en el restaurante pero si en casa.
Esto favorece la incorporacién de productos que favorez-
can la creatividad del usuario, ya sea presentando produc-
tos destacadamente decorativos que hagan las veladas
‘mas simpaticas’, asi como productos que ayuden a hacer
tareas mas facilmente: cocedores al vapor, peladores
automaticos, etc”.
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HOGAR-DECORACION N

La empresa ha logrado recientemente el ‘Premi Cambra a la
Gestion del Disefio 2010’

Lekue, hasta donde
llegue la imaginacion
para la cocina

Lékué ha sido galardonada con el Premi Cambra a la Gestion del Diseiio 2010, un reconocimiento
a la apuesta estratégica por el diseiio y la innovacion de esta empresa catalana que en pocos aiios
ha revolucionado la cocina de muchos paises con productos innovadores y que ha incrementado
notablemente su porcentaje de exportacion y sus resultados econémicos, obteniendo asi un

excelente retorno de su inversion en diseiio.

Premi
Cambra
Gestio
Disseny

2010

El Premi Cambra a la Gestion del Disefio, convocado
desde el afio 1999 por la Camara de Comercio de Bar-
celona y BCD Barcelona Centro de Disefo, reconoce
anualmente a aquellas empresas que han sabido renta-
bilizar su gestion global del disefio, la cual les ha
supuesto una mejora en su estrategia empresarial, una
optimizacion de los recursos para la diferenciacion y un
mejor posicionamiento, y un consecuente aumento de
su competitividad.

El jurado ha valorado, entre otras cosas, el “lenguaje
internacional de Lékué como resultado del equilibrio
entre el disefio y el marketing, que le han permitido
establecer un posicionamiento de marca y un liderazgo
en un corto espacio de tiempo dentro de un sector y un
mercado muy competitivo y maduro”

La inversion en disefio ha ido en paralelo a la inversion
en I+D —partida que supone un 80% de su presupues-

Redaccion Interempresas

La solucion de Lékué para Illevar el bocadillo. Una opcién que evita el
uso de papel, pldstico o papel de aluminio.

to global— una apuesta a través de la cual la empresa
aborda las dreas de comunicaciéon, producto, envase y
embalaje, con “una gestion coherente y de resultados
notorios” El resultado es mas que evidente; en cuatro
afios, Lékué casi ha doblado su facturacion.

El Premi Cambra a la Gestion del Disefio, se entregd el
pasado 18 de octubre de manos del presidente de la
Camara de Comercio de Barcelona y presidente de
BCD, Miquel Valls, durante la primera jornada de la
BCN Design Week 2010.

Lékué, ademads de ser galardonada con el tnico premio
de todo el estado que reconoce la gestion del diseno,
recibird 6.000 euros en concepto de Beca Cambra —a
canjear por servicios y acciones de la Camara de
Comercio de Barcelona en el ambito de la formacion, la
innovacién y la proyeccion internacional— junto con
una placa y un diploma de reconocimiento.
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HOGAR-DECORACION

El estuche de vapor con bandeja
optimiza la conservacion y coccion
al vapor de los alimentos,
potenciando el sabor.

Lékué ha revolucionado el sector del hogar con productos que
facilitan una cocina moderna y saludable

El Premi Cambra a la Gestion del Disefio, dirigido a
todas las empresas industriales y/o de servicios electo-
ras de la Camara de Comercio de Barcelona, la actividad
principal de las cuales no sea la prestacion de servicios
de disefio, ha galardonado en sus anteriores ediciones
la labor de empresas como Roca (1999), Mobles 114
Barcelona (2001), Industrias Cosmic (2003), nanimar-
quina (2005), Figueres International Seating (2007) v
Munich y Ficosa International (premio ex aequo 2009).
La séptima edicién del Premio Cambra a la Gestion del
Disefio cuenta, una vez mads, con la colaboraciéon de la
Catedra Esade de Gestion del Disefio.

Lékué, la revolucion en el hogar

Lékué se distingue por su clara voluntad de innovacion
v “pasion por los retos”, en palabras de la propia com-
paiia. Ello les ha permitido revolucionar el sector de
los productos para el hogar y mis concretamente para
la cocina. Disefos originales, con Luki Huber al frente,
que han convertido la cocina en un espacio que puede
llegar a ser practico y divertido a la vez. Entre los pro-
ductos de Lékué existe una amplia coleccion de objetos
pensados para una cocina sana, una apuesta de la marca
que ofrece la posibilidad de cocinar sin grasas.

Asi, Lékué sigue marcando tendencias gracias al

Un jurado con solera

Eljurado de esta séptima edicion, formado por Vicente Aguilera, director general de Ficosa Technology, Premi Cam-
bra a la Gestion del Disefio 2009; Ramon Aymerich, redactor jefe de Economia de La Vanguardia; Xavier Carbonell,
director gerente de la Camara de Comercio de Barcelona; Manuel Lecuona, doctor en Bellas Artes y catedratico de
Universidad en Gestion del Disefio de la Universidad Politécnica de Valencia; Eva Méndez, del departamento de
Comunicacion de Munich, Premi Cambra a la Gestion del Disefo 2009; Jordi Montana, director de la Catedra Esade
de Gestion del Disefo; Isabel Roig, directora general de BCD Barcelona Centro de Disefio (actla como secretaria del
jurado, con voz pero sin votol, y Jordi Zaragoza, consultor en Design Management.

50|



La malla de ,
coccion permite
cocer diversos

alimentos a la vez . 1
de forma
separada, segiin el
punto de coccion.

esfuerzo en investigacion y creacion de nuevos productos
para hacer mas atractiva la cocina.

Pero sus inicios debemos buscarlos en 1980, cuando esta
empresa catalana empez6 su andadura con productos de
caucho y cubiteras.

El cambio se produjo en 2005 cuando el director general
Xavi Costa realiza un cambio en Lékué y en su producto,
en el disefio y en su packaging, passando a una imagen
mucho mads “fresca y divertida’ Asi, la empresa se especia-
liza en productos de silicona para la cocina.

Ubicada en La Llagosta
(Barcelona), Lékué cuenta
con 90 empleados y
en solo 4 aiios ha fabricado
156 nuevos productos

FERRETERIA, BRICOLAJE Y SUMINISTRO INDUSTRIAL

Entre sus principales
productos se encuentran:

» Malla de coccion: un diseino de Luki Huber
que se compone de una red flexible y
elastica donde se pueden introducir ali-
mentos para cocinar al vapor y luego
escurrirlos. Permite cocinar a la vez
varios alimentos de forma separada, ya
que segun el punto de coccion de cada
uno, una vez cocinad uno puede retirarse
sin problemas. Con este sistema los ali-
mentos conservan los nutrientes y aro-
mas.

o Vaporera plegable: para una cocina sana,
rapida y practica, sin grasas anadidas. La
nueva vaporera plegable puede cocinar al
vapor alimentos voluminosos gracias a su
gran capacidad. Su disefo innovador, con
tiradores aislantes para mayor seguridad
y ranuras antigoteo permite una comoda
manipulacion y su formato plegable facili-
ta su almacenaje.

e Estuche de vapor con bandeja: tras el

éxito del estuche de vapor en medidas
individuales y familiar, Lékué ha lanzado
su nuevo modelo de estuche con bandeja,
un nuevo formato con soporte interior
extraible que permite escurrir el liquido
de los alimentos durante la coccion o la
conservacion, manteniendo el sabor de
todos los ingredientes. Y, ademas de faci-
litar la extraccion de jugos, este formato
permite otra posibilidad: aromatizar los
alimentos. Ello se logra anadiendo debajo
de la bandeja las especias o ingredientes
que aportan ‘el toque’ deseado.
Exprimidor de limones: gracias a su estu-
diado diseno, Luki Huber ha ideado el
exprimidor de limones en silicona platino
con el que se puede extraer facilmente, y
de forma controlada, el jugo del limén evi-
tando salpicaduras y que caigan las pepi-
tas en el plato. De este modo, cada
comensal puede exprimirse Unicamente
la cantidad deseada de forma comoda e
higiénica. Ademas, el exprimidor permite
guardar el resto del limén en la nevera
durante mas tiempo gracias a su sistema
de cierre.
El Decopen: con el nuevo Decopen de la
gama Tools se combina diseno y sabor en
cada receta. Se trata de un producto inno-
vador que permite ‘decorar’ el plato de
manera practica. Permite mezclar, calen-
tar o enfriar al gusto cualquier tipo de
salsa y decorar entrantes, carnes, pesca-
dos o postres. Con un tapon transparente
para visualizar el contenido.
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HOGAR-DECORACION [N

Productos de nueva generacion

Lékué cuenta con una larga experiencia en el desarrollo de productos de
silicona platino, para uso de consumidores y profesionales de la cocina.
Se trata de un material avanzado con caracteristicas Gnicas gracias a su
flexibilidad, resistencia y adaptabilidad térmica. Por esta razon, la silico-
na platino estd indicada para productos destinados al horno o microon-
das para cocinar alimentos.

Lékué, ademds de crear sus propios productos apuesta también por la
distribucion de otras marcas afines a sus valores, como Joseph Joseph y
Prepara, todas ellas fabricantes de utensilios de cocina de disefio. ®

Premiada a nivel internacional

Los productos Lékué han sido premiados hasta la fecha en dife-
rentes certdmenes del &mbito nacional e internacional. Entre ellos
. destacan: Madrid Fusién 2007 y Good Design Award 2007, por el
exprimidor de limén. Por otra parte, el estuche de vapor fue elegi-
do por el comité de disenadores para el galarddn Trends 2009 de la
Feria Ambiente de Frankfurt (Alemania) y, recientemente, Lékué ha
sido premiada en Japén con The 2009 Best Hit Iltems 30 by Nikkei
El exprimidor de limones, para lograr la Trendy y Premio Especial a la mejor empresa que apuesta por la
cantidad de jugo deseado, sin pepitas ni innovacion en el diseno, otorgado por el ESDI.
salpicaduras.
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FERROFORMA

Bajo el eslogan ‘La Ferroforma que quieren todos) la de
2011 quiere ser una edicion que favorezca la participa-
cion y sea mas profesional y que, pese a la situacion
econdmica, las empresas que quieran exponer encuen-
tren formulas que les permitan asistir.

Para ello la organizaciéon de Ferroforma cuenta ahora
con un “renovado y decisorio comité organizador, for-
mado por los principales prescriptores del sector”, en
palabras de Angel Pereda, director del certamen.

Asi, el equipo organizador ha centrado buena parte de
sus esfuerzos de planificacion y disefio en sumar nue-
vos elementos de valor al encuentro, adaptandolos a las
circunstancias sectoriales y econdmicas actuales. En el
mensaje estdn implicitos tres rasgos muy distintivos:
una politica de precios muy favorable para las empre-
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José Miguel Corres, Fernando Bautista y
Angel Pereda presentaron las virtudes de la
proxima edicion en un encuentro con
empresarios en Barcelona

Ferroforma 2011:
mas economlca

entaron también ante los asistentes en la presentacién formal de
 celebrada el pasado 5 de octubre en el hotel Catalonia Plaza de

a. Y, conscientes de que 2011 seguird siendo un aiio

do, expusieron ante las empresas potencialmente expositoras

d ventajas que han preparado para esta edicion. Fueron maestros
monia José Miguel Corres, consejero delegado del BEC, Fernando
presidente del Comité Técnico Asesor de la feria —gerente de
ic—, y Angel Pereda, director de Ferroforma-Bricoforma.

Esther Giell

sas, la organizacion de nuevas actividades complemen-
tarias y la incorporacion de los usuarios finales profe-
sionales, un perfil de visitante de gran interés.

Y todo ello para reactivar la feria, conscientes que, si
2009 fue ya dificil, 2011 también lo serd. En palabras de
Fernando Bautista: “el objetivo de Ferroforma 2011 es
celebrar Ferroforma 2013. En una feria en la que todos
tengan opcion, la que todos queremos. Y he aceptado
participar en él porque creo en este formato”. Porque
“las empresas lo estin pasando todavia mal, asi que
cuando pensamos en la siguiente edicién (2011) nos
planteamos, y repensamos, ¢qué feria queremos?” —
anadioé Pereda. Y uno de los primeros resultados fue la
eleccion de Fernando Bautista como presidente del
Comité Técnico Asesor.



Entrevista a Fernando Bautista, presidente del Comité Técnico Asesor de
Ferroforma-Bricoforma

Fernando Bautista ostenta el nuevo cargo de presidente del renovado Comité Técnico Asesor de la feria. Asi que qui-
simos hablar con él para saber, de primera mano, qué espera la organizacién de esta préxima edicién y qué posicion
ocupa la feria respecto a la gran dispersion de encuentros empresariales y ferias privadas.

¢Por qué este cambio de modelo, asi y ahora?

Las ferias, ‘todas’, deben reinventarse, ahora o nunca. Muchas no tienen sentido y no aportan nada. Este momento
economico financiero que estamos pasando se encargara de hacer una gran seleccion de modo que quedaran solo
las que aporten algo a un coste razonable. Todas las empresas [expositores y visitantes) tienen la necesidad de ren-
tabilizar su tiempo y sus recursos.

Tras la presentacion de Barcelona, ;tienen previstas mas?

Si, en Madrid seguramente la haremos a primeros de diciembre.
Queremos realizar diferentes presentaciones en varios puntos de
Espafa. Lo hemos hecho asi porque algo tenemos que cambiar, y
si tenemos un comité nuevo, con un presidente que antes no exis-
tia pues es para cambiar las cosas y tengamos otra mentalidad. O
nos reinventamos o no haremos nada.

“He aceptado participar en este Comité
porque creo en esta feria y creo que
necesitamos conservar para nuestro sector
una feria internacional como Ferroforma”

&Y cual ha sido la estrategia para formar este nuevo comité?

El propio cambio conlleva también una actualizacién y renovacion
de las personas. ;Por qué este Comité? Sencillamente porque son
personas influyentes dentro de nuestro sector, porque pueden
aportar nuevas ideas y oportunidades, y principalmente porque han
aceptado participar en este Comité y robarle un poco de tiempo a
su tiempo libre. Yo, personalmente, he aceptado participar en él
porque creo en esta feria y creo que necesitamos conservar para
nuestro sector una feria internacional como Ferroforma.

&Y como ‘respira’ Ferrroforma?

Respira bien y con muchas ganas de mejorar la primera feria de

ferreteria de Espana. Ferroforma estd dedicando los recursos necesarios para que todos tengamos el interés y la
necesidad de asistir a Ferroforma de 2013.

A la vista de todos los encuentros y salones que han proliferado en los ultimos tiempos, ¢ Ferroforma ha perdido
fuelle?

Ferroforma ha perdido fuelle como todas las ferias, absolutamente todas. Ahora las ferias necesitan como el resto
de operadores del sector, concentracion. Esta crisis nos pondra a todos en nuestro sitio. Yo soy partidario de que las
dos grandes ferias de nuestro sector se concentren o colaboren.

¢Apuestan las empresas del sector lo suficiente por esta feria?
Las empresas del sector siempre han apostado por Ferroforma pero, para que la sigan haciendo, Ferroforma debe
evolucionar, economizar e ilusionar.

Finalmente, ¢ cuales son sus previsiones para esta edicion?
Las previsiones para esta edicion 2011, después de los resultados del 2009, no eran muy positivas. No obstante,
ahora y gracias a los esfuerzos y recursos que se estan dedicando, ahora son muy buenas.
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FERROFORMA

‘Stop Copies’

Una de las firmes apuestas de la organizacién es continuar luchando contra las copias y la pirateria industrial. Asi,
Angel Pereda explicé en la presentacion que, “conscientes que existe una gran preocupacién entre los fabricantes
espanoles al respecto”, la organizacion serd muy activa frente a estas practicas. Asi, admitiendo que “no podemos
cerrar la puerta a ningun expositor, tampoco vamos a favorecerla, ni pagar estancias ni promover la feria en deter-
minados paises”. Pero, ademds, anuncid que, desde la organizacién, pondran a disposicién de las empresas espano-
las abogados y especialistas en temas de patentes que velen por sus intereses y la proteccion de la propiedad inte-

lectual.

De izq. a dcha.: Angel Pereda, José Miguel Corres y Fernando Bautista,
quienes presentaron la feria a los asistentes.

El resultado de las reuniones fueron una serie de con-

clusiones como:

- el sector ferretero espafol necesita una plataforma
donde demanda y oferta se encuentren

+ debe ser mis econdémica y prictica

+ vy mads participativa y profesional

“En definitiva, mejor” —concluy6 Pereda.

Una férmula mas dindmica

Con todo ello, Ferroforma-Bricoforma ha apostado por
introducir nuevas férmulas —demostraciones, concur-
sos, ponencias, mesas redondas, etc.— que estimulen
la presencia de visitantes profesionales de diferentes
ambitos ampliando asi sus oportunidades de contacto
y de intercambio de conocimientos.

El programa presentado en la jornada, y previsto hasta
el momento, incluye la organizacién de jornadas y
demostraciones pensando especialmente en lo exposi-
tores. Por ejemplo, en ‘Las mejores ferreterias espafio-
las: 10 casos de éxito’ representantes de las 10 ferrete-
rias mas importantes explicardn “porqué juegan en la
Champions y como han afrontado a la crisis”

Otra jornada tratard sobre ‘Logistica y ferreteria’ —un
aspecto clave para la mejora de costes, con la participa-
cion de empresas especialistas en logistica— y la ter-
cera versard sobre ‘Ineficiencias y ahorros en la comu-
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nicacion intersectorial’ sobre el uso de las nuevas tec-
nologias de la informacion en el sector.

Asimismo, de cara a los usuarios, Ferroforma-Bricofor-
ma convocard demostraciones-concurso sobre el uso de
herramientas y otros productos de ferreteria tanto para
talleres de reparacion de vehiculos como para profesio-
nales de la instalacion (de material eléctrico, telecomu-
nicaciones, aire acondicionado, calefaccién, fontaneria
vy mantenimiento industrial). En ellos se podrin cono-
cer las ultimas tendencias en herramientas de mano y
eléctricas, de corte, abrasivos, adhesivos, material de
proteccioén, soldadura y otros productos, asi como las
mejores marcas en cada categoria.

Sumar en vez de restar

En una coyuntura donde el reto es hacer mis con
menos, Ferroforma-Bricoforma ha establecido nuevas
formas de participacion con stands modulares, flexi-
bles y funcionales, que pretenden adaptarse a todas las
necesidades, ofreciendo también apoyo financiero para
el alquiler del espacio a un interés del 0% —solo para
expositores espafioles— vy paquetes completos de ser-
vicios para faciliten la estancia. Todas estas medidas
econdmicas estdn pensadas para permitir a las firmas
expositoras ahorros hasta el 25%.H

Perspectivas moderadamente
optimistas...

Respecto a cuestiones mas prosaicas, como es
el caso de la prevision de visitantes, Angel Pere-
da explicd que, “si en 2009 —ya un afo de cri-
sis— contamos sobre unos 15.000 visitantes, y
teniendo en cuenta que el afo de maxima
afluencia se lograron unos 24.000, suponemos
que no cambiard mucho respecto a la Ultima.
Pero esté claro que no es una feria de 100.000
visitantes: ferreteros hay los que hay y el sector
tiene la dimensidn que tiene”.

En cuanto a los expositores previstos, si bien fal-
tan todavia meses y recientemente ha comenza-
do la campana para presentar la candidatura de
participacion, Pereda también se mostré cauto
“nuestro deseo es quedar alrededor de los
1.000, pero no tengo una bola de cristal”.
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AECOC

La implantacion de esta tecnologia permite ahorrar
mds de 8€ en la gestion de cada pedido y mds de 4 por
cada factura, segiin datos de Aecoc

Las Jornadas Aecoc
encaran el sector
hacia el comercio
electronico

Mas de 350 profesionales del sector de la ferreteria y el bricolaje acordaron en las
pasadas jornadas Aecoc agilizar la implantacion del comercio electrénico. Es un
hecho relevante que tan solo el 25% de las empresas de ferreteria y bricolaje utilicen
el comercio electronico en sus pedidos, mientras en otros sectores como el de
compaiiias de gran consumo llega hasta el 76%.

Los principales distribuidores de productos de ferrete-
ria y bricolaje se reunieron el martes en Madrid con sus
principales proveedores para animarles a incorporar el
Intercambio Electrénico de Documentos (EDI), para los
mensajes de pedido (Orders), albaran (Desadv) y factu-
ra (Invoic).

Tras la reunion, los diez distribuidores participantes en
la iniciativa —Aki Bricolaje, Cofac, Leroy Merlin, Bri-
cor, Carrefour, Ehlis, ATB, Bricoking, Bricogroup y
Saint Gobain Distribucion— adquirieron el compromi-
so de trabajar a lo largo de lo que queda de afo y de
2011 para poder gestionar electronicamente albaranes,
pedidos y facturas; un paso clave para que este sistema
despegue definitivamente en el sector. No en vano, esta
tecnologia presenta en el canal de ferreteria y bricolaje
un importante potencial de crecimiento, ya que, actual-
mente, tan solo 320 companias del sector han dicho
adios al papel en sus procesos administrativos.

La llegada del e-ahorro

Los participantes en la jornada destacaron los impor-
tantes beneficios y ahorros de un sistema que permite,
segin datos de Aecoc, ahorrar mas de 8 euros en la ges-
tion de cada pedido y mds de 4 en cada factura electro-
nica. Y es que mientras en el gran consumo —en que el
pedido electrénico tiene una implantacion del 76%—
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Momento de la inauguracion
de la jornada Aecoc para el
impulso del EDI.

el coste de gestion es de 0,92 euros, en el sector de
ferreteria y bricolaje —en el que la implantacion alcan-
za solo el 25%— este importe se eleva hasta los 9,11
euros. De igual modo, el uso masivo de la denominada
e-factura aportard al sector importantisimos ahorros,
atendiendo a los datos de Aecoc. Esta solucion, que
presenta una implantacién del 0% en gran consumo y
solo el 15% en ferreteria y bricolaje, permitiria rebajar
en casi 5 euros los costes de gestion de cada una de las
facturas (de 5,65 a 1, 05 euros).

Los diez distribuidores del sector de ferreteria y brico-
laje participantes en la iniciativa destacaron, asimismo,
en la jornada las ventajas en cuanto a eficiencia, com-
petitividad, ahorro de costes y modernidad que supone
esta tecnologia para el sector. También algunas de las
companias proveedoras que ya han descubierto los
beneficios de este sistema expusieron sus experiencias
en el uso de esta tecnologia.



“Con la implantacion
del EDI ganamos
todos”’, en palabras
de José Maria Mera,

de Bricogroup

La vision del sector

En cuanto a la opinién de los asistentes, Interempresas
se puso en contacto con José Maria Mera, de Brico-
group, quien valoré las jornadas como “muy positivas
por muchas razones. La primera la alta participacion
mas de 400 personas de mds de 300 empresas, muchas

Los participantes fueron representantes de las principales
asociaciones y empresas del sector.

que vya utilizan EDI y que aceptaron nuestra invitacién
para escuchar lo que queriamos decirle una gran parte
de la distribucion. La segunda, porque los convocantes
éramos desde las grandes empresas de la distribucion
especializada, pasando por centrales de compras y coo-
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AECOC

Los asistentes pudieron aprender las ventajas de aplicar las EDI en sus empresas.

perativas ferreteras, es decir casi todo el mundo por ulti-
mo por el mensaje tan positivo que se transmitio, con la
extension de EDI ganamos todos”.

Para hablar de algin aspecto negativo, Mera destaco que
“en Espafa existe un salto muy importante entre los
grandes del sector y la pymes nacionales y en estas la
implantacion tecnoldgica es todavia un poco escasa. Es
verdad que esta mejorando, pero tomar conciencia del
ahorro de costes en inversion como es EDI todavia un
poco dificil” Por otro lado, aproveché la ocasiéon para rea-
lizar un anélisis del sector, del que comentd que “las
empresas medianas y pequefas hacemos un esfuerzo
casi sobrehumano en mejorar nuestras instalaciones,
nuestra gestion, en buscar alianzas o en buscar la espe-
cializaciéon, lo vamos a tener muy dificil. O lo hacemos
muy bien y eso incluye desde la ubicacion del local, la
implantacion eligiendo tu linea de negocio de forma clara
y precisa, los precios y por lo tanto las compras, el man-
tenimiento etc. o no seremos lo suficientemente visibles
para los consumidores y por lo tanto desapareceremos,
con esto no quiero ser agorero creo que existen modelos
de negocio en formatos de medianas superficies muy
competitivos, pero no se puede parar en la mejora de
nuestros procesos”

El nuevo certificado Aecoc

Por otra parte, en las jornadas se dio a conocer en el
transcurso del mismo evento la concesion de la homolo-
gacion Aecoc (GS1 Espafia) a nexMart, la plataforma de
e-business que apoyan las principales empresas del sec-
tor, por lo que, a partir de ahora, se garantiza que los
estandares GS1 delntercambio electrénico de documen-
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tos: Orders (pedidos), Desadv (albaranes), e Invoic (factu-
ras) estan correctamente implantados en el producto y la
interoperabilidad con el resto de productos y soluciones
que los utilizan son las adecuadas.

La concesién de la certificacion Aecoc es consecuencia
directa de la reuniéon que mantuvieron en la sede de
Bosch en Madrid, el pasado 21 de abril, entre los repre-
sentantes de un grupo de fabricantes lideres del sector de
herramienta y suministro industrial, como Aghasa,
Bellota, Bosch, SNA y TESA vy el portal especializado en
comercio electronico nexMart, en la que se analizaron las
necesidades de e-business de sus distribuidores en el
momento actual.

En la citada reunion se adoptd como principal objetivo
lograr, en el menor plazo posible, la certificacion de la
solucion nexMart de acuerdo a los estindares de Aecoc
para potenciar y promover el uso del Intercambio Elec-
tronico de Documentos (EDI). Las empresas participan-
tes en aquella reunion cerraban asi su fuerte compromi-
so como colectivo en la implantaciéon de nexMart como
la solucion mas idonea para llevar a cabo las actividades
de comercio electrénico del sector y dar respuesta de
esta forma a sus necesidades y las de sus distribuidores
de manera neutral y transparente.

La principal ventaja de la homologacion Aecoc es que
permite potenciar y promover el uso del Intercambio
Electrénico de Documentos (EDI) y de esta manera faci-
litar la implantacion en las empresas y avanzar mas rapi-
damente en el uso de las nuevas tecnologias. La meta
final es conseguir que el comercio electrénico se con-
vierta en una prictica habitual que beneficie al sector de
la herramienta y suministro industrial en su conjunto. M
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ESCALERAS

De madera o aluminio, de tijera o telescopicas, son un elemento
omnipresente en nuestras vidas, tanto en casa como en el trabajo

Escaleras: para que todo
lo que sube pueda bajar

Es dificil encontrar un lugar de trabajo donde no se use una escalera portdtil, ya sea en entornos
domésticos, talleres, fdbricas, tiendas, almacenes, etc. Al ser un elemento tan comiin y tan fdcil de
usar, muchas veces no se le da la importancia que deberia tener desde el punto de vista de la
seguridad. Por ello es tan importante la correcta seleccion de una escalera. A continuacion
conoceremos ejemplos de escaleras para todo tipo de usos pero con el elemento comiin de la

seguridad.

Aunque originalmente se construian en madera,
actualmente el mas utilizado para fabricar escaleras es
el aluminio por su ligereza y porque permite uniones
entre peldafios y largueros de mayor consistencia, que
prolongan la vida util de la escalera. Pueden ser de
apoyo, por lo que no tienen estabilidad por si mismas y
se deben de apoyar en el elemento a ascender (normal-
mente una pared); de tijera, durante el trabajo son auto-
estables y se recogen para su desplazamiento o almace-
namiento; y combinadas/transformables, que es la
combinacién de los dos tipos anteriores. La normativa
DIN EN 131 regula, a nivel europeo la fabricacion y
caracteristicas de las escaleras.

Plabell, soluciones
de altura

Plabell Comercial, S.L
cuenta con una extensa
gama de escaleras fabri-
cadas en materiales
actuales como el alumi-
nio, el acero y la fibra o
los clasicos como el hie-
rro y la madera, presentes
de forma individual o
combinados entre si y
ensamblados mediante la
altima tecnologia. Son

La escalera de doble
subida DS Plabell es ideal
para trabajos
profesionales prolongados
porque permite confort
por la posicién del
operario a modo descanso.

Redaccion Interempresas

escaleras multifuncionales para todas las necesidades
profesionales, industriales y particulares, adaptables al
terreno y al transporte, e incluso personalizadas o a
medida.

Una propuesta a destacar de Plabell son las escaleras
con doble subida, con diferentes medidas para las
soluciones de altura. Se destacan por ser practicas
para trabajos constantes, muy seguras, ademdas de
comodas y muy ligeras para su transporte. Por ejem-
plo, la escalera PA dispone de una plataforma en PVC
como apoyo para materiales e utensilios. Sus montan-
tes miden 60x25 milimetros y permite la alargada de
arriba a la base por estar fabricada con una anchura
piramidal total. La seguridad antiapertura se obtiene
con cinta de nylon y tacos con anclaje especial. Los
peldafios son de 50 milimetros de huella reduciendo
asi el riesgo de resbalar. Los montantes estdn unidos
mediante soldadura de tipo Tig.

Esta escalera estd fabricada desde 6+6 hasta 10+10
peldafios, alcanza las alturas desde 300 milimetros
hasta 180 centimetros. Se trata de una escalera muy
manejable, ligera, con un peso minimo de 9 hasta 15
kilos, dependiendo de la dimension de la escalera, y
muy resistente, soportando un peso de 150 kilos.
También, la escalera de doble subida DS es ideal para
trabajos profesionales prolongados. Permite confort
por la posicion del operario a modo descanso, sentan-
dose en la resistente plataforma superior de la escale-
ra, facilitando de esta manera, la maniobra de trabajo
por la liberacion de sus manos. Para aumentar su
practicidad se ha incorporado un gancho portaobjetos.
Estd disponible desde 5 a 10 peldafios alcanzando las
alturas de 230 centimetros. Para facilitar su transpor-
te dispone de unas lengiietas en la parte inferior de
los montantes que mantiene juntos evitando moles-
tias y convirtiéndola en muy practica. Su peso es de
6,3 hasta 13 kilos, dependiendo de su dimension, y
soporta hasta 150 kilos.
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La escalera de madera de pintor Plabell de peldaiio ancho es
exclusiva en el mercado por su doble uso en posicién tijera y
doble subida.

Otra propuesta de Plabell en un material cldsico como la
madera es la escalera de pintor de peldafio ancho. Es
exclusiva en el mercado por su doble uso en posicion
tijera y doble subida. Sus peldafos son de 6 centimetros
y los montantes son de secciéon piramidal sobre su achu-
ra total. Se alarga progresivamente de arriba hacia la base.
En la parte superior, ademas del sistema antiapertura, los
peldanos conforman una plataforma para acoger todo
tipo de materiales y recipientes. Para su total seguridad
laboral, esta escalera se equipara con tacos de goma anti-
deslizantes. Se fabrica desde 3+3 peldafios hasta 12+12,
alcanzando las alturas desde 83 hasta los 300 centimetros.
La seccién de los montantes es de 60 x 23 milimetros.
La escalera mixta telescopica de acero y aluminio de
Plabell destaca por su ligereza, al combinar el acero sol-
dado con el aluminio. Es una escalera extremadamente
resistente y so6lida al tiempo que ligera: pesa 8,5 kilos
en el primer modelo y 9 kilos en la version de 4+5 pel-
dafios. El centro de gravedad esté controlado con la per-
feccion de su fabricacion cumpliendo ademas con la
normativa EN131.

El modelo de 4+5 peldafios estd pensada para uso pro-
fesional de alta exigencia y soporta hasta 150 kilos de
peso gracias a su estructura de acero soldado y alumi-
nio. Cuenta también con una base mas ancha pensada
especialmente para aumentar la seguridad y estabilidad
en los desniveles, mids un sistema de giro automatico
para cambiar la posicion de uso, mejorando y simplifi-
cando su utilizacion. Esta escalera puede utilizarse en
posicion de tijera sobre cualquier tipo de suelo, incluso
en suelos desnivelados o escalonados, con total seguri-
dad de apoyo y clavija de seguridad de verticalidad.
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La escalera mixta telescopica de
acero y aluminio de Plabell destaca
por su ligereza, al combinar el acero
soldado con el aluminio.

Nuevo modelo 2400 de Eopsa

Eopsa, Escaleras y Objetos Practicos, S.A. ha presenta-
do en su catalogo de 2010 la nueva escalera de almacén
2400. Este modelo, ya popular en el sector por su gran
durabilidad y fiabilidad, se ve ahora mejorada en su
estructura.

La diferencia fundamental estard en la mejora del pel-
dano el cual pasarad a medir 230 milimetros de ancho en
lugar de 180 e incorpo-
rard también manetas
de transporte fijas, algo
que hasta ahora se
fabricaba de manera
opcionaly una platafor-
ma mejorada en su
estructura. Se equipa
asimismo con ruedas
con freno en la parte
trasera.

Como ya es habitual en
los productos que
fabrica Eopsa, ofrece
una gran resistencia ya
que estd construida
con materiales de pri-
mera calidad. Esta
fabricada segin norma
UNE-EN 131




Svelt, para uso profesional o doméstico
Persiguiendo el objetivo de la mejora constante de la
calidad asi como la total seguridad del consumidor
final, Svelt produce escaleras industriales y semiindus-
triales desde 1964 en materiales como aluminio, acero,
madera y fibra de vidrio. Su produccién incluye una
gama de articulos para sectores como la construccion,
ferreteria, pintura, electricidad, suministro industrial,
ofreciendo mds de doscientos articulos para trabajar en
altura para uso profesional, doméstico y bricolaje.

Hispano Industrias Svelt, S.L.
participa como expositor
en Ferremad, pabellon 5,

stand Co3 de Ifema

Por ejemplo, para uso profesional, la escalera Deluxe de
Svelt estd pensada y construida con un avanzado siste-
ma enganche automatico que fija de forma duradera el
peldafio al larguero creando un efecto ‘sandwich’ Es la
serie mas alta de la gama, con dotacién, confort y
dimensiones excepcionales. Todos los modelos pueden
ser utilizados en desniveles, sobre escaleras, pendien-
tes, etc. La escalera lleva una pieza de ajuste de apertu-
ra que le dota de un gran confort al pasar de la posicion
de pared a tijera o a diferente nivel en escaleras. El
robusto herraje soporta los test (260 kilos) impuestos
por la normativa europea. El tope de seguridad antides-
lizamiento impide el deslizamiento a mas altura de la
permitida.

El peldafio, 30x30 milimetros, estd inclinado 30° res-
pecto al eje de la escalera resultando paralelo al terreno

Escalera telescépica Svelt, especialmente pensada para tener
acceso a tanques, equipada con lastre voladizo y salida
frontal al techo de la cisterna.

Cargo de Svelt es un resistente taburete fabricado
como una sola pieza de aluminio soldado.

de modo que el trabajador puede apoyar el pie sobre la
superficie plana del peldafio aumentando la comodidad
y la productividad. El dispositivo antideslizamiento
accidental impide el deslizamiento de cualquier ele-
mento durante el transporte o en el trabajo.

La escalera telescopica y multiposiciones Multilady
de Svelt estad construida en aluminio extrusionado. Se
trata de una escalera muy versatil que admite multi-
ples posiciones de trabajo. El banco de trabajo en alu-
minio de 148x30 centimetros se puede regular la altu-
ra gracias al sistema telescopico. También se puede
usar en desnivel sobre escalones. Es una escalera
transformable que permite usarse en tijera o como
apoyo a pared. La articulaciéon de acero permite un
cambio ridpido de posicion y de apertura y cierre. El
gancho de acero recubierto de nylon y los dos estabi-
lizadores desmontables de la base con perfil reforzado
insertando un taco de nylon dentro del perfil de alu-
minio aumentan mads atn el confort de Multilady. Es
una gran escalera que ocupa muy poco espacio para
transportarla ficilmente en el maletero del automévil.
Estd concebida para uso profesional y de bricolaje y
homologada con norma europea UNI EN 131.
Asimismo, Svelt cuenta con una escalera telescopica
especialmente pensada para tener acceso a tanques,
equipada con lastre voladizo y salida frontal al techo de
la cisterna. La escalera puede regularse en altura de 2,4
a 4 metros y la estructura de su base (chasis) es de
acero barnizado con 2 niveladores extraibles que dan
estabilidad lateral a la escalera y pueden salvar las
irregularidades del terreno. El chasis estd equipado
con 4 ruedas con freno de didmetro 150 milimetros,
(opcional 200 milimetros o de goma). Para el traslado
se pueden utilizar las 2 manillas que lleva en la zona
de subida a la escalera. La escalera es de aluminio y
telescopica de 2 tramos regulables en altura. Se sube y
baja gracias a un cabestrante manual con cable de
acero. Un pasador con 2 ganchos méviles proporciona
una seguridad mecanica en caso de rotura accidental
del cable. Para poder trasladarla largas distancias, va
provista de soportes que permiten cargarla en vehicu-
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ESCALERAS

Escaleras industriales Escalum

Escalum es una empresa fundada hace mas de 35
anos, durante los cuales se ha ido progresando
tanto en modelos, como materiales —aluminio,
fibra de vidrio, acero inoxidable—. Ultimamente
Escalum ha ampliado su oferta a escaleras puen-
te, industriales con paso de 20 milimetros, dobles
crinolinas, etc.

La empresa cantabra también se siente compro-
metida con el medio ambiente y ha puesto la
mirada hacia nuevas tecnologias como la edlica
terrestre o edlica off-shore marina, en la que
actualmente esta trabajando.

Imagen de una
de las escaleras

los mediante una carretilla elevadora. La plataforma
de aluminio dispone zb6calo de seguridad, doble
barandilla de seguridad y puerta de apertura para sali-
da frontal. La jaula de protecciéon puede equiparse con
voladizo opcional para proteger al operador que traba-
ja sobre la cisterna. La escalera cuenta con la marca CE
v una garantia de 5 afios.

En un formato mas pequefio, Cargo de Svelt es un resis-
tente taburete fabricado como una sola pieza de aluminio
soldado, ideal para uso industrial, en almacenes, y como
acceso a superficies de carga. Estd dotado de amplios pel-
dafios fabricados en lamina de aluminio grecado antides-
lizante con un fondo de 20 centimetros, soldados a una
robusta estructura tubular de 25 x 25 milimetros. El dise-
fio del taburete con un ancho de base de 50 centimetros
permite una cémoda subida y le confiere gran confort en
el uso. La corrosiéon no le ataca.l
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ESCALERAS

Entrevista Marta Omedes y Joan Server, de Afespo

No todo el mundo se
preocupa tanto por las
homologaciones como los
fabricantes espanoles

La defensa de la calidad en un producto como es la escalera portitil sigue siendo el ‘leit motiv’ de
Afespo, la Asociacion Espaiiola de Fabricantes de Escaleras Portitiles que agrupa tanto fabricantes
como distribuidores exclusivos con sede social en Espaiia. Y un nuevo caballo de batalla ha sido el
matrcado, o mds bien el no marcado, CE de este tipo de escaleras. Un certificado que no debe afectar
a las escaleras portdtiles pero que, sin embargo, ha creado cierta confusion, que desde Afespo se han
preocupado en aclarar. Marta Omedes, secretaria general de la asociacion, y Joan Server, su
presidente, nos lo explicara de primera mano.

Para Marta Omedes, es importante divulgar la prohibicion
del marcado CE en escaleras.

Hace un aiio hablabamos de la homologacién
de las escaleras y la apuesta por la calidad ¢Ha
habido cambios al respecto?

Nuestra asociacion sigue apostando por la calidad y las
homologaciones pero, desgraciadamente, quizas por la
crisis o por la naturaleza del mercado mismo, siguen
ofertindose escaleras de baja calidad y con precios muy
agresivos atentando a la seguridad de este producto.

Con la situacion econémica actual, ¢se han
pospuesto las certificaciones no obligatorias?
No necesariamente pero si, sobre todo los importado-
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Esther Guell

Joan Server : “Afespo ha sido el propiciador de una reunion
europea para crear una federacion de asociaciones europeas’.

res de paises que todos conocemos no toman el mismo
interés por las homologaciones que los fabricantes
espafioles.

Uno de los temas mas ‘calientes’ ha sido la
cuestion del marcado CE en las escaleras por-
tatiles. ¢Qué ha ocurrido?

Bueno, desde siempre ha estado claro que las escaleras
no entraban en el marcado CE, pero bien sea por con-
fundir al consumidor o por no se sabe qué razones,
incluso se podria hablar de ignorancia, se ha creido que
este producto deberia llevar este marcado.



FERRETERIA, BRICOLAJE Y SUMINISTRO INDUSTRIAL

Desde la asociacion estamos luchando por divulgar,
informar y dar a conocer la prohibicién del marcado
CE en escaleras.

¢Qué problemas podria conllevar que las
escaleras de este tipo pudieran certificarse
con el marcado CE?

Confundir al consumidor. Las escaleras tienen su
normativa europea EN-131, que marcan perfecta-
mente las calidades, disefios y ensayos necesarios
para homologar este producto. Todo lo demaés es
confundir o engafar.

Cambiando de tercio, ¢el auge del bricolaje
doméstico ha comportado un mayor uso
indebido de las escaleras?

El usuario no tiene ninguna culpa si una escalera se
rompe, es muy dificil que una escalera homologada

cause algin problema. MARTILLO NEUMATICO

CINCELADOR-DESINCRUSTADOR
En los centros de distribucién y venta, ¢dan
suficiente informacion a los usuarios?
Cada vez mas se incluye informacién mas completa
en el etiquetado del producto y los responsables de
ventas tienen mayor informacioén para los usuarios.

Desde Afespo, ¢qué relacion guardan con
otras asociaciones del sector en el ambito
internacional?

Afespo ha sido hace poco el propiciador de una reu-
nién europea para la creaciéon de una Federacion de
asociaciones europeas que, cOmo nosotros, agrupan PORTA BROCAS
a los fabricantes de escaleras de Europa.

Este primer encuentro ha dado lugar a la creacion de
este grupo internacional, ya que todos los asistentes
creen positivo e interesante esta federacion.

Los participantes son: Inglaterra, Alemania, Francia,
Holanda, Ttalia, Bélgica, Suecia y Esparia.

En Nuestro
Aniversario

Usted (Marta Omedes) es también la geren-
te de la Asociacion de Fabricantes Espafio-
les de Bricolaje —Afeb—, que ha entrado a

VENTA A TRAVES DE DISTRIBUIDORES

formar parte de la Plataforma Multisecto- ] ESPECIALISTAS EN MAQUINARIA'YY

rial contra la Morosidad. iComo estd el UTILES PARA SUMINISTROS INDUSTRIALES,
ema de impagos en el mercado de la esca- &

[oma de tmp CONSTRUCCION, MADERA Y PINTURA

Este es un sector muy ligado a la construccién, por
lo que el indice de impagados ha aumentado consi-
derablemente en el dltimo afio.

Para finalizar, en breve se celebraran Euro-
brico, Ferremad y mas, adelante Ferrofor-
ma. ¢Qué podemos esperar del mercado de
las escaleras en estas ferias?
Desgraciadamente, son demasiadas ferias y cada vez
menos clientes. A nuestro modo de entender se ten- o
drian que unir estas ferias para que una sola de ellas P.1.Astolabeitia, Parc.4C-1
tuviese mas importancia y trascendencia tanto en 48220 Abadiano (Vizcaya)
participacién como en compradores. Telf: 946 810 721 Fax: 946 200 460
Son demasiadas, porque a las que vosotros apuntais comercial@imcoinsa.es

hay que afiadir las ferias de los clientes o grupos de
compra que ultimamente han proliferado tantisi-
mo.H
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Entrevista a José Maria de la Fuente Bueno, presidente de

Asefosam

A la premisa fundamental
de la seguridad en las
Instalaciones se ha unido
la eficiencia energeética

Asefosam, Asociacion de Empresarios de
Fontaneria, Saneamiento, Gas, Calefaccion,
Climatizacion, Mantenimiento, Electricidad y
Afines de Madrid es una organizacion
empresarial constituida en 1977. En la
actualidad cuenta con una base de 2.400
empresas instaladoras asociadas en la
Comunidad de Madrid y con un centro de
formacion en el que se forman al afio mds de
2.500 profesionales. Interempresas ha
entrevistado al presidente de esta asociacion,
que ademds es fundadora de Ceim y de Conaif
(Confederacion Nacional de Empresas de
Fontaneria, Gas, Calefaccion) y también
miembro de Aecim (Asociacion de Empresarios
del Metal de Madrid) del Patronato de la
Fundacion de la Energia de la Comunidad de
Madrid.

Ricard Aris

¢Como afronta el profesional de la fontaneria
y la calefaccion los retos del siglo XXT?

A pesar de la actual situacion de crisis que esta trave-
sando el sector de las instalaciones las empresas ins-
taladoras estdn preparadas para afrontar los nuevos
retos del siglo XXI. Para ello, una herramienta basica
es la formacion continua en todo tipo de innovacio-
nes tecnologicas, fundamentalmente en lo que a efi-
ciencia energética se refiere. Esta es una de las claves
del futuro.
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José Maria de la Fuente Bueno, presidente de Asefosam.

¢Qué diagnostico puede hacernos del sector,
actualmente y respecto a décadas pasadas?
Desde el punto de vista técnico, el sector de las insta-
laciones de calefaccion y de fontaneria estd en una evo-
lucion constante, mejorando e innovando a través de
nuevos productos. En décadas pasadas uno de los valo-
res fundamentales era la seguridad de las instalaciones,
actualmente a esa premisa fundamental, se ha unido la
eficiencia energética.

Desde el punto de vista del planteamiento de negocio,



tras unas décadas de alto crecimiento de la actividad,
ligada especialmente al desarrollo inmobiliario, afron-
tamos una nueva etapa en la que la menor actividad
constructiva y la saturacién del mercado de la nueva
instalacion en viviendas construidas, exige diversificar
el negocio y afrontar nuevas lineas de actividad ligadas
al mantenimiento de las instalaciones.

¢Ve una recuperacion a corto o medio plazo?

Pues de los datos que nos aportan las empresas asocia-
das a Asefosam, no prevemos una recuperacion a corto
plazo. Hoy mismo oia al gobernador del Banco de Espa-
fa alertando sobre una mayor duracion de la ‘desacelera-
cién econdémica) lo que abunda en el comentario anterior.

“La saturacion del mercado
de la nueva instalacion exige
afrontar nuevas lineas de
actividad ligadas al
mantenimiento”

¢Como ha evolucionado el sistema de herra-
mientas y los materiales utilizados para fabri-
carlas en los tltimos afios?

Tanto las herramientas, como los materiales y los pro-
ductos utilizados en las instalaciones de calefaccion y
fontaneria han evolucionado muchisimo en los dltimos
anos. Empezando por los nuevos sistemas de tuberia —
atrds quedaron materiales como el plomo en detrimen-
to de otros materiales como acero o obre y, gran rele-
vancia tienen hoy ya los materiales plasticos en sus
diversas formas—, hasta los nuevos generadores de
calor como las calderas de condensacion para las cale-
facciones asi como el suelo radiante, la energia solar
térmica, o en fontaneria los dispositivos de ahorro de
agua. En definitiva se evoluciona hacia un modelo que
facilite y abarate los costes de instalacion, y logre ins-
talaciones mas seguras, sostenibles y eficientes.

A la hora de comprar material para sus insta-
laciones, ¢prima mas la fiabilidad de la marca
o hay todavia quien compra por precio?
Depende del producto, pero es cierto que muchas
empresas instaladoras son fieles a una marca con inde-
pendencia del precio final, ya que se valora mucho maés
la calidad del producto, la asistencia posventa, etc. No
obstante, no debemos olvidar que, sobre todo en obra
nueva, son las constructoras las que en muchas ocasio-
nes imponen el material a instalar, lo que habitualmen-
te supone tener que obligatoriamente recurrir al precio
como condicionante de compra.

¢Cuales son las principales fuentes de distri-
bucion de cooperativas y ferreterias?

En nuestro sector, la cadena de distribucién es clara: el
fabricante del producto (radiadores, calderas, etc.) lo

distribuye a almacenes profesionales y estos a su vez a
las empresas instaladoras.

¢Como les afectara la Ley Omnibus?

La Ley Omnibus nos ha afectado muchisimo. Entende-
mos que tiene elementos positivos y negativos.

Desde el punto de vista positivo, podemos destacar la
eliminacién de trabas burocraticas para poder trabajar,
la validez indefinida de las acreditaciones de las empre-
sas e instaladores para poder ejercer su actividad, etc.
En cuanto a los elementos negativos, debemos destacar
la desaparicién del carné profesional de la mayor parte
de las especialidades (salvo calefaccion y fontaneria), lo
que priva al instalador de un elemento que le identifi-
que frente a sus clientes, expedido por una entidad ofi-
cial, y el hecho de que las Administraciones no pongan
en practica actividades de control que eviten de mane-
ra efectiva que entidades o personas sin la debida cua-
lificacién o que no cumplan los requisitos exigidos por
las normas, puedan ejercer la actividad.

No obstante lo anterior, las asociaciones sectoriales
como por ejemplo Asefosam, trabajan para dar presti-
gio a los profesionales del sector y ayudar a las asocia-
ciones de consumidores y usuarios a que se aconseje a
estos de la conveniencia de asegurarse de la idoneidad
de quien contrata para prestar un servicio en operacio-
nes de gran importancia como son las instalaciones de
gas, calefaccion y/o fontaneria, ya que los desperfectos
que se pueden originar por una deficiencia en los tra-
bajos inherentes a estas profesiones pueden ser impor-
tantes.

Por citar un ejemplo, en Asefosam estamos a punto de
lanzar un servicio destinado a consumidores de la
Comunidad de Madrid. Este servicio permitird a cual-
quier usuario, llamar un teléfono 9o2 de Asefosam
cuando se necesite los servicios de una empresa insta-
ladora, y podran elegir a las empresas mis cercanas a su
domicilio. Las empresas que forman parte de este ser-
vicio, han aceptado y se han comprometido con un
Codigo de buenas Pricticas elaborado por Asefosam y
estin adheridas al Sistema de Arbitraje de Consumo.
Solo destacar que este Proyecto se estd llevando a cabo
en colaboracién con la Direccién General de Consumo
de la Comunidad de Madrid y con Apiem (Asociacion
de Instaladores Eléctricos).

“Se evoluciona hacia un
modelo que abarate los costes
y logre instalaciones mds
seguras, sostenibles y
eficientes”

¢Qué cambios realizaria en dicha ley, en el
caso que tuviera potestad para hacerlo?

Un cambio fundamental seria la peticiéon por parte de
la Direccion General de Industria a cualquier empresa
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que quiera trabajar en la Comunidad de Madrid de toda
la documentaciéon acreditativa del cumplimiento de
todos los requisitos para ser empresas instaladoras. Nos
genera inseguridad que cualquiera declarando que cum-
ple con todo pueda empezar a trabajar inmediatamente.

Asi mismo, estableceriamos una homogeneizacion en
las distintas vias que dan acceso al ejercicio de la acti-
vidad como instalador en las distintas especialidades.
No entendemos por qué en unos caos se mantiene el
examen por parte de la Administracién como via de
acceso y en otros no, por citar un ejemplo. Finalmente,
propugnariamos el mantenimiento del carné profesio-
nal, para garantizar la cualificacion del instalador fren-
te a sus clientes.

¢Esta ley puede provocar la aparicion de
muchos instaladores ‘piratas’?

Como hemos citado anteriormente, este es un fallo que
entendemos tiene la ley, no obstante nos consta que la
Administracion va a poner los medios necesarios para
perseguir estas infracciones. Asimismo, queremos
informar a todos los consumidores que antes de con-
tratar un servicio se asegure de que la empresa estd
habilitada para ello. Para esto ponemos la asociacion al
servicio de la sociedad, ya que todas nuestras empresas
asociadas (mas de 2.000) estdn habilitadas.

¢Como afecta el tema del
intrusismo en su sector?
Actualmente y debido a la crisis
econdmica del pais, esta situacion
se estd agravando, ya que muchos
consumidores, por ahorrarse un
dinero, llegan a contratar los ser-
vicios de instalacién con cual-
quier persona que actia en la ile-
galidad (cobrando en negro), sin
tener en cuenta que estin
poniendo en riesgo su seguridad
y la ausencia de garantia en caso
de problemas.

¢Y la morosidad?

Aunque se han conseguido gran-
des logros en el campo legal, con el
cambio de la Ley de Morosidad,
esta es una lacra que esté afectan-
do de manera directa a nuestras
empresas. Estas suelen ser el esla-
bon dltimo de la cadena, y si una
constructora o promotora quiebra,
los que seguro no cobran son las
empresas instaladoras. Esto ha
hecho cerrar a muchas empresas
que no han podido soportar estos
impagados.

¢Como cree que pueden
solucionarse ambos temas?
Cumpliendo la ley, v pagando a
60 dias como dice la ley, tanto
grandes empresas como ayunta-
mientos. Asimismo los bancos
deberian volver a dar créditos a
las empresas.®

Segiin de la Fuente, han evolucionado
mucho los materiales de los sistemas de
tuberia: “Atrds quedaron materiales
como el plomo en detrimento de otros
materiales como acero o obre y, gran
relevancia tienen hoy ya los materiales
pldsticos en sus diversas formas”.
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NUEVA GAMA DE
MANDOS METALICOS

ACTIIAI.IZACIONES VIA INTERNET, ALMOMENTO Y SIN COSTE

PODEMOS UNIFICAR VARIOS MANDOS EVOLUTIVOS EN UNO SOLO,
ELIGIENDO EL CANAL QUE SE DESEE

« COPIA DEL 99% DE MANDOS DE CODIGO F1JO.
» COPIA DE MANDOS EVOLUTIVOS 12, 2° Y 32 GENERACION, DE LAS SIGUIENTES MARCAS:

ROPER: MOD. NEO 22 GENERACION MANDOS IMPORTACION: MHZ003, MHZ004, SKYLINE, ETC...
ALLMATIC: MOD. BRO STAR, BROWN, BRO OVER, TECH3 DOORMATIC: MOD. MILENY, EVO
APRIMATIC: MOD. TR2 ERREKA: MOD. ROLLER, SUN, SOL
BENINCA: MOD. TOGO, CUPIDO, TWVS, LOTWMR, 10 FAAC: MOD. DL868SLH, T868SLH, XTSLH, TMSLH
BFT: MOD. MITTO, TCR GIBIDI: MOD. AU1600, DOMINO, AU1610, AU1590, AU1680
DEA: MOD. MIO-TR, GENIE-R, GOLD, PUNTO, GENIE-L NICE: MOD. SMILO, ON1
CELINSA: MOD. MOVECODE, X2, 22 NORTON: MOD. NOR20, NOR40
CLEMSA: MOD. MUTANCODE 433 / 868 PUJOL: MOD. OCEN, MARTE, MOON
JCM: SISTEMA DCS (CYACSA, PUJOL, FORSAETC...) CUBELLS: MOD. NEO 22 GENERACION
H MHZ REMOCON, S.L.
C/ Ignacio Aldecoa, 26 (Pol. Guadalhorce) ® 29004 MALAGA
REMOCcOon TEL. 902 10 25 41 » FAX 952 96 27 98

- Las marcas y modelos arriba detallados son propiedad de los fabricantes, MHZ Remocon solo utiliza los nombres a nivel informativo.
- Toda la publicidad u ofertas remitidas por MHZ Remocon, S.L. estén sujetas a las condiciones generales de MHZ Remocon, S.L.



Plabell, ofrece la mas
amplia gama de escaleras.
Todo ello, unido a la mejor calidad,

a las mayores prestaciones de trabajo

y al cumplimiento de todas las normas europeas
al objeto de estar en linea con la seguridad.

Plabell Comercial, s.I.

Carretera Nacional Il,

Km 454 de Alcarrés en Lleida, Catalufa, Espafia
Servicio Técnico 973 7909 63

fax 97379 11 42 plabell@plabell.com
www.plabell.com

Blog Noticias: plabell.wordpress.com
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Adaptable a la mayoria de perfiles existentes en el mercado

SikurExit: la solucion
antipanico para
ambientes publicos

Cisa Cerraduras, del grupo Ingersoll Rand Security Technologies presenta SikurExit, la cerradura
ideal para centros comerciales, cines, hipermercados, teatros, bancos, oficinas, negocios y para
todo tipo de lugares con afluencia de personas, donde no solo es necesario proteger la propiedad
sino también proteger a las personas.

Redaccion Interempresas

SikurExit estd proyectado para puertas de 1 6 2 hojas y puede tener el frente ‘plano’o ‘u’.
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GRAVOGRAPH

Méquinas para grabado y marcaje:
Fresadoras, laser CO2, laser YAGy Fibra,
micropercusiony pantdgrafos.

Mas de 50 afios de experiencia ofreciendo
soluciones de grabado permanente.

Placas y paneles: placas de caracteristicas, etiquetas, identificacién
del personal, rétulos, cuadros eléctricos, paneles de mando y control...

Marcaje directo de piezas para identificacion y trazabilidad: cédigos
de barras, Data Matrix, nlimeros de serie, lotes de fabricacién, fechas,
logotipos, control de calidad...
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Disponemos también de una amplia gama de materiales bicapa para
grabar, herramientas de corte, software especifico, accesorios...

Av. Valgrande 14, nave 21 2861086 Alcobendas (Madrid)
Av. Catalunya 2 08720 Vilafranca del Penedés (Barcelona)
C/Olite 37 31004 Pamplona (Madrid)

&  ATENCION AL CLIENTE: 902 36 12 24
m' info@gravograph.es  www.gravograph.es

MERCADO b

La cerradura cumple con la
Norma Europea para locales
de afluencia de publico.

SikurExit garantiza la maxima proteccion gracias a sus tres
puntos de cierre y ofrece la maxima seguridad gracias a la
funcién antipanico que permite una rapida evacuacion en
caso de emergencia aunque la puerta este cerradura con los
tres puntos de cierre, simplemente accionando el Disposi-
tivo Antipanico.

SikurExit es una Gnica cerradura proyectada para instala-
cién en puertas de 16 2 hojas, con entradas de 30 a 45 mili-
metros adaptable a la mayoria de perfiles existentes en el
mercado. Puede tener frente ‘plano’ o bien frente ‘U’

Los 3 puntos de cierre y el sistema autobloqueo del pica-
porte aseguran una proteccion al maximo nivel. La proyec-
cion de la palanca central es de 20 milimetros y la de las de
las palancas de los desviadores de 25 milimetros. Dispone
ademéis del grado 6 Security segin la norma EN
12209:2003 prEN 15685:2008 (1.000 kilos lateral — 600
kilos frontal).

Asimismo se adapta a todas las exigencias de instalacion:
el picaporte es reversible, como el cuadro manilla que per-
mite seleccionar el lado con funcién antipanico, y el pica-
porte v el piton sistema autoblocante, asi como la contra-
cerradura, son regulables. Es posible adaptar una electro-
manilla Cisa y dispone de la funcién ‘cierre de dia’ Es tam-
bién multifuncional, con funcién A, sin manilla externa;
funcién B, con manilla externa habilitada con llave; y fun-
cién D, con manilla externa siempre habilitada.

SikurExit garantiza la maxima seguridad: en combinacion
con un cilindro Cisa y un escudo protector del cilindro
aseguran los mads altos estandares de seguridad contra la
intrusion. Ademas la puerta se puede integrar en un ‘sis-
tema de amaestramiento’

Esta cerradura se adapta también a las disposiciones pre-
vistas en la Norma Europea para locales de afluencia de
publico, manteniendo inalterable la seguridad. El sistema
estd certificado segtn la directiva 89/106/CE y sus nor-
mas de referencia son: EN 1125:2008, dispositivos antipa-
nico para salidas antipanico; EN 179:2008, manillas para
salidas de emergencia; y EN 12209:2003 prEN
15685:2008, cerradura.l



F

Pol. Ind. De Ascoy, Parcela B-5 (B)
Apdo. Correos 61 « 30530 CIEZA (Murcia)
Tel.: 96 876 20 15 « Fax: 96 845 48 04
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MERCADO (N

Coleman presenta el kit soldador PT2000

La soldadura en casa,
mucho mas facil

Coleman Espaiia, filial de The Coleman Company, perteneciente al grupo Jarden Corporation y
especialista en el desarrollo de productos para el disfrute de actividades al aire libre y de
herramientas, presenta PT 2000, un prdctico kit de soldador, boquillas e hilo de estaiio adecuado
pata realizar de manera comoda y segura cualquier tipo de trabajo de bricolaje en el hogar que
requiera fusion de metales.

Redaccion Interempresas

Con empunadura ergondmica y sistema de regulacion de
llama, PT2000 es la herramienta que hard mas sencillas
aquellas tareas que requieran gran precision, incluso en
los lugares de mas dificil acceso o en espacios muy redu-
cidos, gracias a su amplia gama de boquillas intercambia-
bles, dependiendo de las caracteristicas de la soldadura
que se quiera realizar: planas y extrafinas.

PT2000 es la herramienta idénea para labores que
requieran la unién de piezas a través de otros metales
de aportacién como estafio, plata, latén, plomo, alumi-
nio y estano o mediante soldaduras fuertes (a 6909°).
Sus 1.650 W de potencia permiten la realizacion de
reparaciones en instalaciones de agua caliente, calefac-
cioén, aire acondicionado, mobiliario metélico, fontane-
ria o sanitarios, trabajos de microsoldadura, joyeria o
relojeria y curvados en las piezas de metal a través de
calentamientos. Funciona con cartuchos de gas y tiene
un consumo minimo de 120 g/h.

El kit, ademas de incluir el soldador PT2000, se com-
pleta con tres tipos de boquilla, hilo de estafio y un car- El kit, ademds de incluir el soldador PT2000, se completa con
tucho de gas C206.H tres tipos de boquilla, hilo de estaiio y un cartucho de gas C206.

The Coleman Company es la empresa es especialista en outdoor y
propietaria las marcas: Coleman, Campingaz y Sevylor.

El nacimiento de Coleman hace mas de 100 anos en EE UU supuso un punto de inflexion en la forma de concebir
el outdoor o las actividades al aire libre en aquel pais. En la actualidad, los productos Coleman estan presentes
en mas de 100 paises y son el resultado de un largo proceso de investigacion por parte de un equipo de ingenie-
ros que trabaja para obtener modelos de alta calidad, innovadores, resistentes y eficaces.

Campingaz nacio a mediados del siglo pasado coincidiendo con el lanzamiento del mitico hornillo Bleuet. Desde
entonces, un equipo de ingenieros ha trabajado dia a dia para crear productos eficaces y de alta calidad. Mucho
mas que articulos practicos, los productos Campingaz que reflejan los valores de la marca: innovacion, respeto al
medio ambiente, fiabilidad, seguridad y eficacia.

Desde 1947, Sevylor es el fabricante lider de productos inflables para el ocio y el tiempo libre. Mas de 60 anos, en
los que la compaiiia ha ido incrementando su catalogo con nuevos e innovadores conceptos. Creatividad y espiri-
tu innovador que han hecho posible el desarrollo con éxito desde barcas, canoas, kayaks, remolcables, hasta
planchas (SIT on top), camas suplementarias, colchonetas de camping y de playa, asi como numerosos juegos y
juguetes para los ninos.
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PUBLIREPORTAJE

Nuevas Soldadoras |iMcoinsa

UNA SOLUCION PARA LA
INDUSTRIA' Y CONSTRUCCION

Soldadoras concebidas en base a una experiencia de 15 afos de inverter con una busqueda
de un compromiso perfecto: soldadura y seguridad excelentes.

Ventajas Competitivas:

* Posibilidad de utilizacion con alargadores de 50 m en 1,5 mm? gracias a un sistema patentado que permite un funcionamiento
normal de 180V a 265V.

+ Aislamiento maximo transformador clasifica H [P 23S. ﬁ
* Proteccién maxima en caso de acometida en 400V. 609741 W 60974-10

* Funciona sobre grupo electrégeno con total seguridad.

* Ayuda a la soldadura: - Arranque en caliente, facilitando el inicio de la soldadura
- Forzado y mantenimiento del arco Fa ctor

Servicio:

eAsa Ergondmica
\

Pantalla de proteccion o
alta resistencia

Boton de facil regulacion

incluso con guantes Interruptor protegido

Cuadro de regulacion Protector de salida del cable

Sonda de seguridad _
Carcasa ABS, resistente a los

choques y con retardo a la llama

Conexiones rapidas grado 60 minutos. Autoextinguible.

protegidas

Apoyos amortiguados

Modelo Alimentacion Electrodos
0S155 IMCO-155/P 230 V MONOF. 155 x 370 x 305 4,72 16/2/25/32/4/5mm
0S158 IMCO-155/P + C/P 230 V MONOF. 155 x 370 x 305 6,10 16/2/25/32/4/5mm
0S175 IMCO-175/P 230 V MONOF. 155 x 370 x 305 5,28 16/2/25/32/4/5mm

Modelo 05158: CORRECTOR DE POTENCIA (Tecnologia Doble Inverter)

Esta nueva tecnologia corrige la potencia de alimentacion, lo que conlleva un ahorro energético (res-
pecto del inverter convencional) del 30% y una excelente eficiencia en la aportacion de la potencia a la
soldadura, permitiendo utilizar generadores un 30% mas pequefios y, en la misma proporcion, disminuir
IR /a seccion del cable de los prolongadores.

¥ A efectos practicos, facilita la soldadura, obteniendo mas estabilidad y calidad de arco y siendo muy efi-
| caz con todo tipo de electrodos en las condiciones mas dificiles, permitiendo soldar con generadores
i e incluso con prolongadores de hasta 300 m. de longitud.

Tecnologia Doble Inverter

Para mds informacién, contacte con nuestro Dpto. Comercial : 946 810 721
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BRILLANTE, RESISTENTE

Silky esta cuidada hasta el mas minimo detalle.
iEs una llave de calidad Silca!

El color se integra en la llave sin
modificar su espesor.

Disponible en 5 colores con las siguientes

i DE

- AZ2DZ CS206DZ | CYS1DZ | LC11DZ
. AzZ10DZ | CVL3DZ | IE6DZ TE2DZ
CVL3RDZ | JS2DZ UL050DZ

SILCA KEY SYSTEMS S.A.

MADRID C/1sabel Colbrand 10-12, Nave 5, Edificio Venecia Il, 28050 - Tel. +34 913446197 Fax +34 913446198
BARCELONA C/Santander 73A, 08020 - Tel. +34 934981400 Fax +34 932788004

info:

silca@silca.es
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BricoKing pone en marcha su
plan de franquicias

BricoKing, cadena espanola de distribucién y venta de
articulos de bricolaje, ha puesto en marcha el engrana-
je para entrar en el mercado de la franquicia. El lanza-
miento de franquicias como via de crecimiento es uno
de los capitulos contemplados en el plan de negocio de
la compania, que también prevé otras dos lineas de
expansion, con nuevas aperturasy adquisiciones. Brico-
King ofrece a sus potenciales franquiciados la fortaleza
de una empresa sélida, asesoramiento previo a la aper-
tura con estudios de mercado y adecuacion del formato
a la localizacion y asesoramiento continuo, con selec-
cion del personal, formacion del equipo y una gestion
optima del dia a dia del negocio.

Empieza la
campana de
Marca
‘Invierno
2010y

Alta
Visibilidad’

La empresa especializada
en proteccién laboral
Marca ya dispone de todos
sus articulos necesarios

para afrontar la nueva
temporada de invierno. En

ellos, podremos encon-
trar desde los chalecos de
abrigo multibolsillos, los
chalecos de corte clasico

Las prendas de Marca se
distinguen por la calidad pero,
ademds, por la diversidad de
modelos y colores disponibles.

y moderno, cazadoras,

forros polares y parkas.

La oferta en trajes de

agua también es amplia, asi como la colecciéon de ropa
de abrigo de alta visibilidad. Asi, como novedad se
encuentra una cazadora reversible en forro polar de 300
gramos, fluorescente amarillo con bandas transfor-
méandose en una cazadora tipo nautica’ azul marino
impermeable y transpirable.
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Imcoinsa amplia su gama de
productos

Fiel a la politica de atencién a las necesidades de los
sectores para los que trabaja, Imcoinsa continla reno-
vando y completando su catélogo. Asi, presenta, desde
el 1 de septiembre, su nueva gama de mangueras y
accesorios de agua para la conduccion de liquidos,
riego y uso industrial para trasvase de productos agre-
sivos (4cidos, aceites y carburantes] segun modelos.
Asimismo, la empresa amplia la familia de herramien-
tas de corte (FO5) incluyendo una nueva subfamilia de
brocas de metal HSS acero répido. Estas brocas se pre-
sentan, para los diferentes didmetros, en practicos
estuches y se incluyen diferentes presentaciones en
kits, maletines y dispensadores.

Izar continua celebrando su
centenario con diversos actos

Izar Cutting Tools ha
vivido recientemente
dos  remarcables
actos que hacen
referencia a su larga
historia. En 2010 la
firma vizcaina cum-
ple un siglo de acti-
vidad y, por ello, a lo
largo del ano se
suceden los diferen-
tes actos de conme-
moracién. Asi, el
lunes dia 6 de sep-
tiembre se abrié al
publico la exposi-
cion que ilustra las
diferentes  etapas
por las que ha pasa-
do la empresa. Por
otra parte, el jueves  [zar Cutting Tools ha alcanzado

9 de septiembre, en  en 2010 los 100 aiios de vida.

el mismo centro

cultural  Zelaieta

donde se aloja la

exposicion, se presentd al publico el libro que recoge la
azarosa vida de la empresa de Amorebieta, por parte de
su autor Fran Illarramendi.




- Agujeros rectos
* Recoge el polvo

* No reshala, ni derrapa

/
ceg

CANAS Y GOMEZ, S.L.U.
Rua Tinde n° 11 - Parada » 36379 Nigran (Pontevedra)
Telf./fax 986 35 11 51
info@fijabrok.com = www.fijabrok.com

GUIL MAN'
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para cortes rapidos con caladoras y circulares
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Ayerbe expone en
Matelec 2010

El fabricante de grupos electrégenos Ayerbe
Industrial de Motores, S.A. expone por cuarta vez
en la proxima edicion de la Feria Matelec 2010,
reconocida como una de las ferias industriales
mas importantes del sector eléctrico. Esta edicidn
coincide con la Feria Ferremad 2010: Salén de
Ferreteria, Bricolaje y Suministros Industriales,
por lo que ayudara a conseguir una mayor presen-
cia de los clientes del canal ferretero-suministro
industrial. Ayerbe presenta la nueva linea de gru-
pos electrégenos insonorizados, y dos nuevos
modelos de su gama de robots de limpieza que tan
buena acogida estan teniendo.

Gedore Ibérica, en el
mundial de motociclismo

Gedore Ibérica ha llegado a un acuerdo de patrocinio
con el equipo debutante en el mundial de 125 cc Anda-
lucia-Cajasol. Este equipo, que cuenta en sus filas con
el vigente campeon de Espana de la categoria, el pilo-
to Alberto Moncayo, junto con el rapido piloto inglés
Danny Webb, confia en las herramientas Gedore para
el adecuado y exigente mantenimiento y puesta a
punto de sus motocicletas.

Los resultados de los pilotos, han sido una sorpresa
positiva para el equipo, ya que han superado con cre-
ces los objetivos iniciales, estando ademas ambos
pilotos en franca progresién de resultados, y afianza-
dos en cada carrera en la zona de puntos.

Elcon, proveedor de centros de bricolaje
y ferreterias

Elcon Ibérica es la delegacion para Espana y Portugal del fabricante holan-
dés de sierras verticales Machinefabriek Elcon, BV. Ademas de ser una
empresa destacada del sector de la madera, desde hace ya 8 anos es tam-
bién una importante pieza en el trabajo diario de diferentes centros de bri-
colaje. Asi, ha sido proveedor de maquinaria estacionaria para madera para
grupos como Cofac (Bricofac), Cifec, Ehlis (Habitacle), Coferdroza, Comafe,
entre otros, con un importante trabajo comercial y posterior servicio pos-
venta de todas las maquinas instaladas de sus clientes. Asimismo, la
empresa organiza cursos de formacion para todos aquellos centros de bri-
colaje que han comprado una maquina para madera —sea sierra vertical o
canteadora, que son dos de los tipos de maquinas mas demandadas por los ~ Las sierras verticales de la serie DSX-1/2 L
centros de bricolaje y ferreterias. ‘Comfort’ de Elcon estdn pensadas

Cabe destacar también que entre 2006 y 2007 Machinefabriel Elcon, B.V., en especificamente para el bricolaje.

colaboracién con su distribuidor francés Cehisa France, cerré una operacién

comercial de gran envergadura con el grupo Saint Gobain para suministrar

300 sierras verticales en 3 anos a todas las empresas de grupo dedicadas al bricolaje. Hoy en dia todavia sigue vigente el
acuerdo.
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StencilTrans

Superficies decorativas para asfalto y hormigon

Con el nuevo s:steﬁa'ﬁienc’i‘%&ﬁeﬂe Ei"%nsi‘c:n'mar, |
o restaurar un suelo aburrido en una bonita superficie "
con el aspecto de azulejo, ladrillo, pizarra o piedra.

Rapido de instalar
Muchas posibilidades de diseno
Damos formacion

C/ Joaquin Sorolla, 70 - Pol. Ind. Santa Ana * 28522 Rivas Vaciamadrid (Madrid)
Telf. 91 499 20 80 » Fax 91 301 16 12

E-mail: info@transaco.es * www.transaco.es
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Escaleras Svelt
en el
mantenimiento
de torres de
iluminacion

Hispano Industrias Svelt ha dise-
fado y fabricado una solucion
eficaz y seqgura para acceder a
las 8 torres de iluminacion de 17
y 23 metros del polideportivo
Municipal de Alcdzar de San
Juan (Ciudad Real]. El manteni-
miento de la iluminacién en las
pistas y campos deportivos se
resolvio con la fabricacién ‘a
medida” de 150 metros de esca-
lera de emergencia fabricada en
aluminio soldado de alta calidad,
con perfiles nervados y aros de
seguridad espaldar, cumpliendo
estrictamente la normativa europea vigente para esca-
leras fijas de gran altura y proporcionando un desem-
barco seguro a las plataforma intermedias y superiores
donde se encuentran los focos que iluminan las instala-
ciones deportivas.

Xylazel participa en
Eurobrico 2010

e

PINTURA para HIER
oX

| DIRECTO sobre EL 0

Xylazel estd presente en la VI Feria Internacional del
Bricolaje, Eurobrico 2010 de Feria de Valencia, concre-
tamente en el pabellén 2, stand D39, donde presenta su
ultimo lanzamiento destinado al mercado de los esmal-
tes antioxidantes. Se trata de Oxirite Xtrem Forja, un
producto de calidad que ademas de proteger por adhe-
rencia como la mayoria de los productos existentes con-
tiene principios activos antioxidantes innovadores que
neutralizan de la formacién de o6xido, y consiguen
resultados de larga duracién en climas de alta exposi-
cion solar. Destaca por su acabado decorativo en forja,
es anticorrosivo y neutralizador del dxido.

BigMat Ochoa abre un nuevo centro en la plataforma Huesca Sur

La empresa oscense BigMat Ochoa, S.L. que representa al grupo BigMat en cinco centros en las provincias de Huesca y Llei-
da, abrid las puertas de sus nuevas instalaciones en Plhus, Plataforma Logistica de Huesca a finales de agosto. Los aspec-
tos mas destacados de este nuevo establecimiento son: una superficie de 12.500 metros cuadrados de centro comercial y
plataforma logistica, un novedoso formato comercial, 14 puestos de trabajo directos, grandes capacidades logisticas con
flota propia de camiones y una amplisima gama de familias de producto que van desde la climatizacion y la fontaneria
pasando por los materiales y herramientas para la construccion hasta la decoracion de bafios y cocinas.

Nueva gama de estuches Bluemaster,
en Eurobrico 2010

Celesa presenta en Eurobrico 2010 su nueva gama de estuches Blue-
master. Con un disefo de Ultima generacidén, los nuevos estuches son
resistentes a caidas e impactos, haciéndolos mas duraderos y funcio-
nales. La presentacion de la gama incluye 2 variedades diferenciadas,
el estuche convencional, que incluye un gancho para que sea atractivo
en las tiendas con autoservicio y el estuche en blister.

LLa gama se compone de estuches de brocas para metal DIN 338 de 15,
19y 25 piezas en calidad HSS, HSS-G y HSS-Co, estuches de 15 brocas
para pared en calidad estandar, profesional y extra-profesional, tam-
bién estaran disponibles estuches de 15 brocas para madera cilindri-
cas. Completan la gama 2 estuches mixtos de brocas para madera,

metal y pared combinados con puntas de atornillar, en formatos de 46  La presentacion de la gama incluye 2 variedades
y 52 piezas. diferenciadas, el estuche convencional y el estuche en blister.
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Gama de motobombas
22 modelos diferentes

electrégenos Ayerbe morosomeas AYERBE

CONTRA INCENDIOS

Industrial de Motores
ha estado desarrollan-
do durante los dos ulti-
mos anos motobom-
bas dirigidas a los sec-
tores agricola, jardine-
ria e industrial. Se tra-
ta de una gama de 22
modelos que cubren
casi todas las necesi-
dades en motobombas
y ofrecen las mejores
soluciones de bombeo.
Las motobombas Ayerbe, todas ensambladas en la fabri-
ca de Vitoria, van provistas de los reconocidos motores
Kiotsu y Honda en gasolina y Yanmar en diésel. En los
casos que se hace necesario el montaje de bancada in situ,
el servicio técnico Ayerbe realiza esta funcién dando la
solucion adecuada para cada cliente.

Ayerbe Industrial de Motores, S.A.

Tel.: 945292297
amalbornoz@ayerbe.net

0 www.interempresas.net/P57322

Andamio de aluminio anodizado
Consta de 6 configuraciones para cada aplicacion

El sistema Boss fabricado en aluminio anodizado incorpo-
ra una serie de nuevas caracteristicas que establecen un
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Caja surtida de arandelas
Compacta, ligera y resistente

Fabrica de Arandelas y Juntas, S.L., especialistas en
arandelas, juntas y piezas estampadas en toda clase de
materiales, formas y medidas, presenta el modelo de caja
de surtido de arandelas fabricada en plastico, poliestireno
y cristal, con bisagras reforzadas y tapa transparente.

Es una caja compacta, ligera y resistente, con 18 depar-
tamentos que portan 50 arandelas cada uno, sumando
un total de 900 arandelas de diferentes medidas. Dichas
arandelas pueden ser de cobre, aluminio o fibra roja.

Fabrica de Arandelas y Juntas, S.A.

Tel.: 935751414
FAYJSA@FAYJSA.ES

0 www.interempresas.net/P58714

nuevo proceso en la ingenieria de torres de aluminio para
hoy y para el manana. Bastidores y bastidores de 850 mm
de ancho. Los tubos ribeteados y antideslizantes sirven al
mismo tiempo de peldafos de ascenso a la plataforma y
proporcionan una manejo seguro en el montaje y desmon-
taje del andamio. Plataformas con maderas de 10 mm de
grosory antideslizantes para un trabajo seguro. Proteccio-
nes laterales de aluminio extruido proporcionan durabili-
dad a la plataforma. Tirantes, cddigo de dos colores en los
tirantes para agilizar y simplificar el montaje (rojo - hori-
zontal, azul - diagonal]. Nuevos anclajes de alta sequridad.
Rodapié - nuevo clip moldeado adaptable a cualquier roda-
pié de 25 mm de espesor. Versatilidad, el sistema Boss
consta de 6 configuraciones de andamio para proveer
cualquier solucion. El sistema Boss es el Unico disefio que
cumple en su totalidad con la normativa europea para
torres y torres de acceso moviles HD 1004, obteniendo
ademas las aprobaciones nacionales en el Reino Unido,
Suiza, Suecia, Noruega y la Republica Checa. También es
conforme a la normativa americana ANSI a10-8 1988.

Escaleras y Objetos Practicos, S.A.
Tel.: 902252320
comercial@eopsa.com

0 www.interempresas.net/P40118



Redes de proteccion

En color verde, rojo y blanco

Hilaturas Perio, fabricante de hilos y cuerdas de rafia
sintético, polipropileno, plastico, nylon, cdhamo, sisal y
redes de proteccion que dispone en colores verde, rojoy
blanco. Sirven para agricultura, alpinismo, bricolaje,
construccion, nautica y paqueteria. La compania pre-
senta una de las redes mas importantes que tiene, la
Pano Red 10 x 5 m?, disponible en color verde.

Hilaturas Perio, S.L.
Tel.: 968762015
perio@hilaturasperio.com

0 www.interempresas.net/P36346
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FERRETERIA, BRICOLAJE Y SUMINISTRO INDUSTRIAL J

Paletas de albanil

Forjadas en una sola pieza

Rafael Vallés Arandiga, S.L. cuenta con una amplia
gama de paletas de albanil. La caracteristica principal
de esta gama es que estan forjadas en una sola pieza,
garantizando una total resistencia a la rotura. Cabe
resenar la excelente relacion calidad/precio de estas
herramientas, que permite a la marca a competir con
las principales companias del mercado.

Los modelos que se ofrecen en esta gama, distinguida
por la marca Platinum son: Madrid, Catalana, Punta
redonda, Punta aguda, Norte y Solador.

Rafael Vallés Arandiga, S.L.

Tel.: 062254383
info(@rafaelvalles.com

0 www.interempresas.net/P59750

Security Tech Germany.

La trang uilidad de

sentirse seqguro

ABUS Ibérica - Tel.: 94 676 55 54 - Fax: 94 676 47 24 - info@abus.es - www.abus.es
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Picaporte magnético
De facil y rapida instalacion

-

Acabado en Latonado, Niguel y Bronce inglés, el picaporte
magnético de Kolser se utiliza para puertas interiores de
paso de uso residencial o publico, de facil y répida instala-

Generador de 3,5 kVA

Ligero y manejable

El grupo electro-
geno M4200 R,
fabricado por Pre-
me, monta el mo-
tor EX21 4T Robin
Subaru de arran-
que manual para
generar una po-
tencia maxima de
3.200 W. Es una
maquina equipada
de serie con alar-
ma de aceite, 2
bases monofésicas y magneto térmico. El M4200 R es
una maquina ligera, de reducido tamano y con un pre-
cio muy econémico.

Todos los componentes que incorporan las maguinas
fabricadas y montadas por Preme son objeto de una
rigurosa seleccion. Proceden de la Unidn Europea o son
marcas de reconocido prestigio a nivel mundial. (en este
caso motor original Robin Subaru).

Manuel Garcia Lopez e Hijos, S.L. - Preme
Tel.: 981268400
comercial@preme.es

0 www.interempresas.net/P59294
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cion, no necesita cambio de mano, el cerradero es regulable
una vez colocado y adaptable a todas las manillas.

Se hace un agujero para introducir el picaporte con un tala-
dro y la ayuda de unas brocas o de la herramienta especial,
luego se introduce el picaporte en el agujero. La separacion
entre el cerradero (en el marco) y el frente del picaporte (en
la hoja) debe estar comprendida entre 1y 4 mm. El paso
siguiente es atornillar los dos tornillos hasta que se note que
la presion que ejerce sobre los laterales lo deja bien sujeto.
El cerradero y la punta del picaporte deben quedar centra-
dos + 2 mm a la misma altura.El centro de aguja estéa colo-
cado a 50 mm y desplazado hacia arriba 4 mm, lo que se
debe tener en cuenta al taladrar la puerta para poner la
manilla. Este articulo va provisto de imanes de baja potencia.
Para prevenir posibles dafos, evitar el contacto directo con
dispositivos magnéticos (tal como tarjetas de crédito). Este
articulo no es apropiado para ser utilizado en puertas de hie-
rro ni puertas cortafuegos.

Es importante destacar que todos los componentes de este
articulo son reciclables.

Kolser, S.A.

Tel.: 971373107
kolser@kolser.com

0 www.interempresas.net/P46600

Mortero sellador elastico
Resistente a los agentes atmosféricos

Elastimor es un mortero compuesto por
resinas acrilicas y caucho modificado
emulsionados, aridos siliceos y otras
cargas minerales y pigmentos, someti-
dos a un proceso de purificacién y regu-
lacion de granulometria.

Estd formulado para dar respuesta a
problemas hasta ahora no resueltos en
la construccion como es la unidon de
materiales de diversas naturalezas, sin
alterar el equilibrio estético, y consi-
guiendo 6ptimos resultados.

Una vez seco mantiene sus caracteristi-
cas entre 20 y 80 °C. Posee una gran
resistencia a los agentes atmosféricos y
a las radiaciones ultravioleta. La masa
una vez curada es impermeable al agua
y soporta gran cantidad de acidos y pro-
ductos alcalinos diluidos. Puede pintarse con pinturas
al agua.

Elastimor no ataca a ningun tipo de aluminio.

Pinturas Ditosa, S.L.
Tel.: 942845160
ditosa@pinturasditosa.com

0 www.interempresas.net/P50066



Escalera movil con barandilla Calidad GLORIA

Para almacenes

imucho mas
que una palabra!

La linea industrial de Plabell
ha desarrollado una escalera
mévil con barandilla para Hogar & Jardinei
almacenes. Con una inclina- o BT
cion de 55°. Sus peldafos son

indeformables de 20 cm de
profundidad, lo que la convierte
en una escalera segura para
cargay descarga. Para aumen-
tar su seguridad tiene un corre
manos a ambos lados o un lado
s6lo dependiendo de la altura.
Dispone de plataforma de 80 x
80 cm), facilitando asi la como-
didad de carga. Su movilidad es
seguray comoda por sus 4 rue-
das autofrenantes.

Este modelo esta disponible desde 92 hasta 368 cm de
4 a 16 peldanos, con un peso entre 50 y 110 kg. La
anchura de la base es de 60 cm.

Aplicaciones Especiales:
. Resistente a productos

acidos y alcalinos.
Ideal para limpiary - § |
desinfectar piscinas.

Plabell Comercial, S.L.

Tel.: 973790963 M&lﬁ)m DARNA(;J,IS.L.
Passeig de | Estacio 8-10
plabell@plabell.com S, ' j
DARMAN HANDLES & TOOLS o G034 973 44 8045 - 0 o7 4480 60

@%ﬁ Fax 0034 972 44 81 71

darman@darnau.com ¢ www.darnau.com

i

0 www.interempresas.net/P58349

Generadores digitales inverter Coleccion de llaves
Con posibilidad de conexion en paralelo 12 modelos distintos

Silca, fabricante de llaves y
maquinas duplicadoras de lla-
ves, ofrece la coleccidn de llaves
Diamond. Se trata de una atrac-
tiva coleccion de 12 modelos que
comparten originalidad y crista-
les de una conocida marca.

Ribe incorpora el modelo IG2000-P a su dilatada gama de
generadores digitales de tecnologia inverter. Este es el pri-
mer generador en formato ‘Pack-Duo’ y ofrece, ademas
de las ya conocidas prestaciones, la posibilidad de la cone-
xién en paralelo, consiguiendo con ello la duplicidad de
potencia, llegando hasta los 4.000 W en el caso de la utili-
zacion de las dos unidades ¢ 2.000 W tratédndose de una.
Este producto permite una gran versatilidad en su utili-
zacion y se presenta como una interesante herramienta
de trabajo en el drea profesional.

Ribe - Antonio Moner, S.L. Silca Key Systems, S.A.
Tel.: 972546811 Tel.: 934981400
ribe@ribe-web.com silca@silca.es

0 www.interempresas.net/P32827 0 www.interempresas.net/P59712
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Solucion de grabado personalizado

Para puntos de venta directa

i .
Gravograph cuenta con TagMe, una soluciéon de grabado
personalizado que consta de una interface muy accesible

que puede utilizarse desde una pantalla tactil, y de una
maquina que graba los articulos de la tienda, incluyendo

Tornillos para terrazas de madera
Union segura de la maderay el rastrel

El tornillo Spax-
D A2 es ideal
para terrazas de
madera y otras
aplicaciones de
exterior. Propor-
ciona una unién
segura de la ma -
dera y el rastrel
con una presion
constante entre
ambas maderas
y un atornillado
facil en maderas
exoticas.

Spax Tornilleria Madrid, S.A.U

Tel.: 916939911
abc.madrid@spax.com

0 www.interempresas.net/P59697
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sistemas de soporte. Esto significa que los vendedores
pueden grabar articulos sin ninglin conocimiento especia-
lizado. Con la solucién TagMe, los negocios pueden ofrecer
personalizacion al instante, es decir, que el cliente puede
adquirir un articulo y personalizarlo de manera Unica sin
necesidad de esperar. La soluciéon TagMe puede adaptarse
para personalizar una gran variedad de articulos, tales
como teléfonos maviles, medallas y trofeos de tiendas de
deportes, botellas de alcohol o perfumes para promocio-
nes, placas y collares para mascotas, entre otros.

La novedad de TagMe es su software facil de usar, el cual
puede adaptarse completamente a las necesidades de los
clientes: en sélo cinco pasos, cualquier articulo seleccio-
nado dentro de una coleccion definida por el cliente puede
ser personalizado. Por lo tanto, cada cliente tendra su pro-
pia interfaz, desarrollada por el equipo de Gravograph, con
una biblioteca predeterminada de articulos para grabar.
Los equipos de expertos en grabado de Gravograph en Euro-
pay Estados Unidos pueden desarrollar, en sdlo tres o cua-
tro semanas, soluciones completas totalmente probadas.

Técnicas del Grabado, S.A. (Gravograph)
Tel.: 902361224
info@gravograph-spain.com

€ www.interempresas.net/Ps9og1

Linterna telescopica
De 36 LED

La linterna telescopica
POWXQ9710 que comer-
cializa Varo esta forma-
da por una ldmpara de
trabajo telescopica de 30
LED por un lado y una
linterna de 6 LED con
interruptor ON/OFF, por
otro. Incluye una base
magnética para facil
montaje.

El tiempo de carga de la
linterna es de 6 horas, el
tiempo de uso de luz de
trabajo de 2,2 horas y el
del uso de linterna de
4,5 horas. Incorpora una
adaptador de 6V, 300
MAH vy otro adaptador
para el coche.

Varo Ibérica Bricolage, S.L.

Tel.: 937597784
info.es(@varo.com

0 www.interempresas.net/P59010



Limpiador de frenos
Elimina grasas, impurezas, aceites y suciedad resistente

WD-40 Company ha desarrollado un
limpiador para frenos de 3-en-Uno
Profesional. Llega al mercado como
un producto desarrollado para aten-
der las necesidades de los profesio- 3l
nales que exigen limpiadores de 3-EN-UNO
frenos cada vez mas especializados, profesiona
de alta calidad y adaptados a funcio-
nes muy concretas.

Gracias a su férmula de alto rendi-
miento y su potente pulverizacién
elimina grasas, impurezas, aceitesy
suciedad resistente y adherida de
forma inmediata, secando réapida-
mente sin dejar residuos.

WD-40 Company recomienda que
los vehiculos utilicen el limpiador de frenos como man-
tenimiento cada 5.000 kildmetros y muy especialmente
cuando soporten condiciones en zonas polvorientas,
himedas, costeras o excesivamente secas.

WD-40 Company Ltd.
Tel.: 916572211

wd4o@wd-40.es

0 www.interempresas.net/P59435

Tejidos para carros y bolsas de compra
Con estampados

Rolser cuenta con
una gama de estam-
pados —Bora, Sava-
na, Polary Jet Clau-
dia— que se adaptan
a los diferentes for-
matos de bolsa y las
diferentes opciones
de chasis; 2, 4, 6
ruedas y plegables.
Estos estampados
se fabrican en una
gran diversidad de
colores, incluido el
tejido  Polar, que
ademas es repelen-
te al agua y a, su
vez, cuenta con fun-
cién ‘thermo’.

Rolser, S.A.

Tel.: 965760700
rolser@rolser.com

0 www.interempresas.net/P59551

Nuestras llaves dinamométricas de aluminio son ideales para los aprietes mas complicados

Para los trabajos de apriete en industria o en el montaje edlico las llaves dinamométricas de aluminio de

GEDORE, DREMOMETER, son las mas adecuadas por su precision, ligereza y durabilidad. Herramientas para toda la vida




TECNIRAMA

Pistola electronica de cartuchos

Para aplicar materiales de toda clase disponibles en cartuchos de 310 ml

Crear juntas de dilatacion de forma limpia y precisa es
mas facil con la pistola electronica EG 300, idonea para
aplicar materiales de toda clase disponibles en cartuchos
de 310 mlL, como silicona, acrilo, cola de montaje, cola para
ldminas y muchos materiales mas. Ahorra hasta un 20%
de material en comparacion con las pistolas manuales
tradicionales.

Guante para medios grasientos
Delatallaéala9

Tomas Bodero ha incorporado a su amplia gama de pro-
teccion de las manos el guante 376 Nitrile Foam Grip, un
producto de altas prestaciones de la compania Showa Best
Glove.

Este modelo amplia la gama de guantes de altas presta-
ciones para entornos grasientos. Disponible en las tallas 6
a la 9, el guante, construido con tejido de algodén/nylon,
presenta tres cuartos de su superficie revestida con nitri-
lo, ademds de un recubrimiento adicional (@ modo de

94 |

La velocidad de avance es continuamente regula-
ble para una aplicacién precisa del material, ya
que ya no hace falta bombear con la mano. Incor-
pora funcién antigoteo automatica, que impide que
siga saliendo material. Proporciona ademas un
cambio rapido y sencillo de los cartuchos median-
te sistema de fijacion novedoso. Es compacta y
ligera, sin la molesta barra de empuje e incluye un
apoyo, que permite soltarla de forma segura
durante el trabajo. Esté realizada en plastico refor-
zado con fibra de vidrio y cuenta con un diodo LED
para un alumbrado perfecto de la zona de trabajo.
Incluye indicador de nivel, pilas de alcali-manga-
neso [AA Mingnon], Gtil también con baterias
recargables y aplica hasta 25 cartuchos con un
juego de pilas (en caso de uso de pilas de élcali-
manganeso y en funcion del material, la tempera-
tura y el didmetro de la boquilla).

Wolfcraft Espana, S.L.
Tel.: 902197119
atencioncliente@wolfcraft.com

0 www.interempresas.net/P59012

refuerzo) de espuma de nitrilo en la palma y las puntas de
los dedos. El pufio es de tejido reforzado, con ribete. Otras
caracteristicas destacables son el empleo de un tejido sin
costuras y anatémico para un ajuste impecable. El 376
Nitrile Foam Grip es un guante que no compromete la
movilidad ni la destreza del usuario. Es flexible y sélido,
por lo que permite trabajar con una gran destreza y pre-
senta una gran resistencia frente a los desgarros. Protege
la mano frente a aceites, hidrocarburos, grasas y abrasio-
nes, al tiempo que ofrece un agarre dptimo y duradero,
impermeabilidad para trabajos en entornos himedos o
con grasa, y una mayor resistencia a la abrasion que incre-
menta su vida util.

En términos de agarre y resistencia a la abrasion (EN 388,
nivel 4), este guante se comporta mejor que la mayoria de
productos homologos de nitrilo del mercado. El robusto
recubrimiento de nitrilo previene la penetracion de liquidos,
particularmente de aceites, manteniendo la debida ventila-
cién de la mano —incluso en trabajos pesados— gracias al
panel de confort incorporado en la parte dorsal del guante.

Tomas Bodero, S.A.
Tel.: 902446622
sologuantes@tomasbodero.com

0 www.interempresas.net/P59668



Adhesivo universal
Para aplicaciones en interior y exterior

T-Rex es un producto completo y poliva-
lente gracias a su formulacion desarro-
llada con tecnologia SMX por Soudal.

Sin ser una silicona, posee su resistencia
a los rayos UV y su elasticidad. Sin ser
una masilla acrilica, posee su excelente
compatibilidad con la mayoria de pintu-
ras. Y sin ser un poliuretano, posee su
fuerza de pegado.

Se puede utilizar para aplicaciones en
interior y exterior y proporciona adheren-
cia en la mayoria de materiales de cons-
truccion.

No contiene ni solventes, ni acidos, ni
isocianatos y gracias a su funcionalidad
sobre superficies himedas, puede ser
utilizado para aplicaciones sanitarias. Su
alta adherencia inicial lo convierte en un producto per-
fecto para pegados verticales. Puede ser aplicado deba-
jo del agua manteniendo todas sus prestaciones (de
pegado, sellado y fijacion).

Soudal Quimica, S.L.

Tel.: 949275671
info_es@soudal.com

0 www.interempresas.net/P59786

Duplicado de mandos
De codigo evolutivo

Remocon presenta sus Ultimos avances relativos al
duplicado de mandos de cddigo evolutivo.

De esta forma, gracias a estas novedades, aumentard
de manera ostensible sus ya amplias posibilidades de
duplicar distintos emisores de cédigo evolutivo, mante-
niendo a sus clientes a la vanguardia en el duplicado de
estos sistemas.

[REMOCON

Usprsion 8.1

Remocon Spain, S.L.
Tel.: 952247901
comercial@remoconsp.com

0 www.interempresas.net/P46847

¢Quieres un negocm con futuro’?
apuesta

BRICOKING

El rey del bricolaje

UNETE A NOSOTROS

franguicias@bricoking.es

BricoKing es |a primera cadena
espanola en niumero de centros
especializada en bricolaje,
decoracion y jardin.

Estaremos en las ferias de Valencia SIF&Co del 21 al 23
de octubre y Eurobrico del 3 al 5 de noviembre de 2010.
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Taburete
En aluminio anodizado

Record es un taburete para
uso profesional y también
para la casa, en labores de
bricolaje ‘hégalo usted mis-
mo’. Fabricado en aluminio
anodizado no ensucia las
manos del usuario. Tiene
una amplia rampa de subi-
day un guardacuerpo o ba-
randilla abatible, lleva 2 rue-
das para el traslado y un
porta-objetos y una percha
para el cubo. Consta de
amplios peldanos planos de
aluminio antideslizante con huella de 23 cm que se pliegan
junto al resto de la estructura para ocupar un espacio
plano minimo facil de guardary de transportar.

Record puede guardarse en cualquier lugar [cerrado mide
15 c¢cm de espesor). El disefio del taburete permite que
abierto ocupe un gran espacio y le confiere una gran estabi-
lidad y comodidad en el uso.

Hispano Industrias Svelt, S.L.
Tel.: 985793012
svelt@telecable.es

0 www.interempresas.net/P55491

Calzados de seguridad multifuncion
Segun las normas UNE-EN IS0 20345

Panter, fabricante de calzado
de seguridad ha desarrollado
los modelos multifuncién Pla-
tino y Tantalo, concebidos para
proteger los pies de los profe-
sionales de diversas es-
pecialidades laborales; profe -
sionales de la industria, opera-
dores de maquinaria pesada,
profesionales de la construc-
ciéon, .etc. siendo un modelo
muy versatil y adaptable a cual-
quier tipo de trabajo. Ademas,
ambos modelos cumplen la norma UNE-EN SO 20345.

Una de sus caracteristicas mas destacadas es la puntera
plastica super ligera, que proporciona total seqguridad y resis-
tencia a impactos hasta 200 J. Proporciona una auténtica
barrera siendo un protector eficaz de golpes sobre los dedos.
Gracias a su memoria elastica, recupera la forma tras el
impacto. Es aislante de la electricidad y ergonomica.
Cuentan también con plantilla antiperforacion textil, no
metalica, flexible, ligera y transpirable, suela de PU + TPU,
que combina la ligerereza vy flexibilidad del poliuretano y la
resistencia del TPU.
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Remachadora neumatica
Para tuercas remachables

La remachadora de
tuercas FireFox de Gesi-
pa Fijaciones es una de
las mas rapidas del
mercado gracias a sus
innovadoras caracteris-
ticas. Con una capacidad
de remachado de tuer-
cas de M3 hasta M12,
permite preajustar ca-
rrera y fuerza para ga-
rantizar un trabajo fiable
y controlado de manera facil, rapida y segura.

La fuerza de traccion preajustada significa que la rema-
chadora dejaréa de arrastrar la tuerca remachable una vez
alcanzada la fuerza necesaria. No siendo necesario volver
a ajustarla para trabajar en diferentes espesores o cuan-
do usamos cabezas de diferente tamafo y evitando la
posibilidad de que el material a remachar se dane al ejer-
cer una excesiva fuerza o se dane el paso de rosca de la
tuerca remachable.

Gesipa Fijaciones, S.A.
Tel.: 902152996
informacion@gesipa.es

0 www.interempresas.net/P59755

Este calzado destaca también por su adherencia al terreno,
su resistencia a la abrasion y a sustancias quimicas agresi-
vas; hidrocarburos, aceites, etc. Con piel flor de primera cali-
dad, natural 100% vy tratamiento hidréfugo, es de disefo
ergonémico con horma de ancho especial que proporciona
gran comodidad.

Industrial Zapatera, S.A. - Panter
Tel.: 902110250
panter(@panter.es

0 www.interempresas.net/P59570
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BOLETIN DE SUSCRIPCION

Interempresas publica ediciones especializadas para cada sector industrial. Si desea recibir durante un ano todas las
ediciones de uno o varios sectores, marque la casilla o casillas de su interés.
PRECIO PRECIO
EDICIONES ~
REVISTAS INTEREMPRESAS AL ANO ESPANA EXTRANJERO
(precios sin IVA) (precios sin IVA)
COMPRAR COMPRAR
METAL-MECANICA 1 80 € ] 184 € ]
FERRETERIA 4 24 € ] 55 € ]
MANTEN., INSTAL. Y SEG. INDUSTRIAL 4 24 € ] 55 € ]
MADERA 4 26€ [ | 55€ | |
CONSTRUCCION 4 26€ [ | 55€ | |
CERRAMIENTOS Y VENTANAS 4 24 € ] 55 € ]
OBRAS PUBLICAS 9 54€ | | 126€ | |
NAVES INDUSTRIALES 9 54€ | | 124€ | |
OFICINAS Y CENTROS DE NEGOCIOS 4 24 € ] 55 € N
EQUIPAMIENTO PARA MUNICIPIOS 4 24 € N 55 € ]
JARDINERIA Y PAISAJISMO 4 e || 55€ | |
AGRICULTURA Y EQUIP. FORESTAL 9 5. | | 126€ | |
GANADERIA 4 24 € ] 55 € ]
INDUSTRIA VITIVINICOLA 4 24 € N 55 € ]
INDUSTRIA ALIMENTARIA 4 24 € 55 €
TECNICA Y GESTION DEL AGUA 4 24 € 55 €
IND. QUIMICA Y LABORATORIOS 4 24 € 55 €
ENERGIAS RENOVABLES 4 24 € 55 €
RECICLAJE Y GESTION DE RESIDUOS 4 24 € 55 €
COMPONENTES Y AUTOMATIZACION 4 24 € 55 €
LOGISTICA Y MANUTENCION 4 24 € 55 €
ENVASE Y EMBALAJE 4 2L€ 55 €
INDUSTRIA GRAFICA 9 54 € - 124 € -
PLASTICOS UNIVERSALES 9 80 € . 184 € .
HORTICULTURA 6 36 € L 82€ L
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Direccion
Poblacidn C.P.
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E-mail
FORMA DE PAGO
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Niamero tarjeta H ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ Fechadecaducidad‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘ ‘

La suscripcion se renovara anualmente salvo orden en contra del suscriptor

Puede enviar este boletin por fax al 93 680 20 31 o por e-mail: suscripciones@interempresas.net
0 bien por correo postal a agora, s.l. ¢/ Amadeu Vives, 20-22 + 08750 MOLINS DE REI (Barcelona)




. Polipropileno

. Tratamiento anti - UV

. Test Resistencia al fuego Tipo 1

. Decoracion
@ riciimpieza
. No toxico
‘ Uso deportivo

CATRAL EXPORT

Ctra. Catral - San Isidro, Km.1
“Finca Nonduermas”

03158 CATRAL - Alicante - Espaiia

Telf. (+34) 96572 31 94
Fax (+34) 96572 35 93

www.ideal-garden.net
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UE NO S ¢E ESSAPE
LA PROTESSCiON 3 S MANOS‘%

Descubra toda nuestra gama en: www.showabestglove.eu

www.tomasbodero.com
sologuantes@tomasbodero.com
Tel. Atencion al cliente 902 44 66 22

(rr
¥ ' SHOWAYY) L2247
- TOMAS BODERO
»
SOLUCIONES PARA LA PROTECCION DE LA MANO Two Powerful Companies. One Powerhouse in Protection.



