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ANGULACONTRARIO

El don celestial
de interpretar
las cifras

Ibon Linacisoro
ilinacisoro@interempresas.net

No hay forma de lanzar algo brutalmente interesante si no se
dan cifras. ; Cuatro millones y pico de parados? Més tendrian que
ser si se incorporaran todos los que se dedican a predecir lo que
ocurrira en la economia e incluso los del tiempo, que aciertan
cuando ponen, en un mismo dia, una nube, con un sol, unas gotas
de agua y un rayito, por si acaso.

Pero sigamos. Cercano a todas las grandes cifras hay alguien
con ese don celestial para interpretarlas. El arriba firmante, con
humildad, piensa que ha sido dotado con ese don. Un decir: publi-
can en los medios recientemente que la llamada fuga de cerebros
se ha disparado un 25%. ;Esto cobmo se cuenta? ;Exactamente
quién es un cerebro? Dependiendo de las respuestas a estas pre-
guntas, podriamos concluir, por ser optimistas, que se nos van
muchos cerebros pero que también vienen muchos otros. Los
inmigrantes siempre los hemos considerado como entrada de ‘no
cerebros’. ;Alguien ha dicho alguna vez, “Espafia recibe miles de
cerebros al afo”, procedentes de Africa, Latinoamérica, Asia o
el Este de Europa? Nunca. Y yo pienso que hay una probabilidad,
vale, lejana, pero hay una de que haya cerebros inmigrados. Asi
pues, lo relevante no es tanto cuantos cerebros se han ido sino
c6mo ha quedado la balanza final. Pensemos por un momento
que la noticia fuera: “Espafia tiene en 2012 un 10% mas de cere-
bro que en 2011”. Una noticia brutalmente interesante.

Mas. FOPAE, Federacion de Organizaciones de Profesionales,
Autonomos y Emprendedores, dice que en enero de 2012 se per-
dieron un 21% maés de autébnomos que el mismo mes de 2011.
Una magnifica noticia para los vendedores de GPS. Es un sector
en el que la gente tiende a perderse.

Y otra. Al valenciano Canal Nou le baja la audiencia, le suben
las pérdidas, tiene unos 1.800 trabajadores, méas que todas las pri-
vadas nacionales juntas, y acaba de gastar 200.000 euros en tres
documentales de una productora relacionada con uno de sus direc-
tivos. Bueno, también es cierto que es una empresa creadora de
empleo, que gasta en documentales y no programas basura, que
su audiencia baja porque es sabido que los programas culturales
tienen menos audiencia.

Leed ésta: En 2010, el 19% de las empresas de mas de 10
empleados innovaron en producto o proceso, un punto porcen-
tual menos que en 2009. Es decir, que una quinta parte de las
empresas tuvo que hacer algo para seguir adelante, mientras que
el resto, la mayoria, esta lo suficientemente asentada como para
no tocar nada. Innovar por innovar, es tonteria.

BBVA gana un 35% menos en 2011 y obtiene un beneficio de
3.004 millones. ;Un 35% menos? jQué desastre! ;Un beneficio
de 3.004 millones? ;Donde hay que firmar?

Y la tltima: Un periédico de EE UU ha acusado a Michelle
Obama de gastarse 50.000 dolares en lenceria, algo méas de 38.000
euros. Esto viene a salir unos 104 euros diarios durante un afo.
Si Michelle es de las de braga y sujetador diarios, le llega para gas-
tar 52 euros al dia en cada una de esas prendas. Malo es robar,
pero peor es ir sucio, asi que aprobamos la compra de Michelle.

La verdad, da pena no aprovechar este don que me ha dado el
sefior para hablar de Gamesa que tiene ahora como tercer accio-
nista fuerte al fondo tejano DFA, en el que participa Arnold Sch-
warzenegger. En este caso la cifra es el 3,002% de la corporaciéon
tecnolégica.

Esto amigos, no es un valle de lagrimas jes un baile de cifras!

Si desea realizar comentarios o ver mds articulos del autor:

www.interempresas.net/angulocontrario
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Internacionalizacion si,
pero sin olvidar el
mercado nacional

Recientemente ha tenido lugar la presentacién a los
medios de comunicacién de la [ Semana Internacional
de la Construccién, una nueva iniciativa que busca apro-
vechar las sinergias de tres certdimenes con solera que
tienen entre ellos varios puntos en comuin, como son
Construtec, Piedra y Veteco. La idea, a priori, parece
interesante porque ante la dureza de la situacién que
atraviesa el sector, resulta méas necesario que nunca
aunar fuerzas para dinamizar el mercado. Ademas, la
idea de ofrecer tres ferias en una, con la consecuente
mayor oferta expositiva, supone un atractivo adicional
para los profesionales que meditan desplazarse a Madrid
para asistir a este tipo de encuentros.

La organizacién ha puesto el énfasis en uno de los
aspectos a los que mas horas dedican actualmente las
empresas, la internacionalizacién, aportando elemen-
tos que puedan favorecer la salida de nuestras empre-
sas al mercado exterior.

En muchos &mbitos, las firmas espafiolas cuentan con
las bases necesarias para abrirse paso en nuevos pai-
ses, con tecnologias, productos y servicios que no tie-
nen nada que envidiar a los que ya existen fuera, pero
en muchas ocasiones no dan el paso de la internacio-
nalizacién por el temor a enfrentarse a lo desconocido.
Por eso, iniciativas como esta [ Semana Internacional
de la Construccién, son bienvenidas para acabar con
posibles fobias.

De todas formas, esta busqueda de internacionaliza-
cion no puede suponer dejar de lado el mercado nacio-
nal. A pesar de las voces que parecen querer denostar
el sector de la construcciéon, especialmente todo lo rela-
cionado con la edificacion, un pais no puede cambiar
de la noche a la mafiana su modelo estructural. Sin lle-
gar a los excesos del ‘boom inmobiliario’, cuando se
construfan 800.000 casas al afo (a todas luces, impo-
sibles de absorber), la construccion debe seguir consti-
tuyendo uno de los motores de nuestra economia, con
precios mas ajustados a la realidad y con la eficiencia
energética y la sostenibilidad como dos pilares funda-
mentales de los nuevos proyectos.

En esta linea, empiezan a surgir estudios que marcan
el punto de inflexién del sector ya para el 2013. Uno
de ellos es el efectuado por Camarero & Pueyo Aso-
ciados que pronostican una suave recuperacion para el
préximo afno, que adquirird mayor fuerza a partir de
2014. Sin duda seria una buena noticia para un sector
al que le cuesta levantar cabeza desde hace més de cua-
tro afos y que no ha terminado de encontrar salidas a
esta situacion en actividades alternativas como es la
rehabilitacion.

Confiamos y deseamos que en esta | Semana Inter-
nacional de la Construccién ya se perciba un nuevo
ambiente mucho mas positivo, que permita otear el
horizonte con cierto optimismo.
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Vivir en el paraiso (fiscal)

Para reducir el déficit en 40.000 millones, el Gobierno de
Espana, presidido nominalmente por Mariano Rajoy y en la préac-
tica por Angela Merkel, ha tenido que subir impuestos y va a rea-
lizar en los proximos meses dolorosos ajustes, eufemismo poli-
tico del término recortes. Ajustes o recortes, probablemente
necesarios, pero que van a laminar todavia mas el débil creci-
miento econébmico y que afectaran negativamente las presta-
ciones sociales de muchos, las condiciones laborales de algunos
y el bolsillo de todos. Bueno, de todos no. Hay un sector de la
sociedad espariola que vive comodamente instalada en el para-
iso. En el paraiso fiscal, se entiende.

Hablemos de fraude. Es enormemente dificil cuantificar el volu-
men del dinero que debiendo ingresar en las arcas del estado per-
manece opaco a pesar del creciente esfuerzo de la inspeccion
fiscal en perseguirlo. Un estudio reciente de la Universidad Pom-
peu Fabra de Barcelona, estima que el fraude fiscal en Espana
asciende a 80.000 millones de euros, justo el doble del objetivo
de reduccién de déficit que tantos sacrificios nos va a costar.
Espafia es uno de los paises de la Unién Europea donde el dinero
negro encuentra un habitat especialmente adecuado para exten-
derse y multiplicarse. Algunos pensaran que esto es un toépico y
que en todas partes se cuecen habas. Y es cierto. Pero también
es cierto que aqui se cuecen mas. Un dato esclarecedor: el dinero
en efectivo, que en toda la zona euro es el 5% del PIB, en Espana
es el doble. Un 30% de los billetes de 500 euros emitidos en
Europa circula en Espana. Algo habra que hacer para corregir
este exceso y situar la economia sumergida en una magnitud
razonable.

Es sabido que cualquier economia moderna, por muy sofisti-
cados que sean los sistemas de control, que lo son cada vez mas,
puede tolerar un cierto nivel de intercambio econémico invisible
al fisco. Méas aun, algunos economistas sostienen que el dinero
negro, en una proporcion adecuada, constituye un lubricante
que facilita el buen funcionamiento de la economia a pequena
escala y, por ende, de la sociedad en su conjunto. El problema
no es tanto el pequefo fraude de la factura sin IVA, el sobre-
sueldo que no se consigna en la némina, el hijo de la vecina que
viene a hacer una horas y no esta dado de alta, la compra-venta
no declarada de bienes o servicios habituales en el pequerio comer-
cioy en la pequenia empresa. Eso, sin ser defendible, forma parte
de los habitos culturales de nuestro sistema productivo y tiene
una repercusion muy limitada en la salud de la Hacienda Publica.

Otra cosa es la evasion fiscal, la fuga ilicita de capitales, la ocul-
tacion al fisco de cantidades importantes de dinero negro que se
depositan en entidades financieras de paises con secreto ban-
cario. Eso tiene otra dimensién y debiera ser duramente perse-
guido. Pero hay otra més distinta aiin y de mayor calado. Me
refiero a los paraisos fiscales y a su utilizacién legal por las gran-
des corporaciones empresariales. Un dato ilustrativo: 21 empre-
sas del Ibex tienen filiales en paraisos fiscales. Son las llamadas
sociedades ‘offshore’, domiciliadas en paises cuya tributacién
para los no residentes es practicamente nula. Sélo en las Islas
Caimén, un grupo de islotes con apenas 350.000 habitantes,
hay instalados 584 bancos y domiciliadas unas 44.000 empre-
sas. Otro tanto ocurre en las Barbados, en las Bermudas, en las
Virgenes... La magnitud del dinero procedente en su mayor parte
de empresas multinacionales que, aprovechando las ventajas de
la globalizacién, con toda impunidad y dentro de la legalidad,
‘optimizan’ su fiscalidad, es de proporciones colosales. Si todo
ese dinero que dejan de tributar fuera a parar a las respectivas
agencias tributarias, ni habria déficit publico, ni habria crisis eco-
noémica.

Mientras tanto, por estos paramos, la Inspeccion Tributaria se
ceba en las pequefias y medianas empresas, en los profesiona-
les liberales, en los autébnomos, buscando con lupa el pequeiio
fraude, la méas diminuta infraccién. Y el nuevo Gobierno, atn a
su pesar, no tendra mas remedio que seguir subiendo tasas e
impuestos y recortando gastos e inversiones para disminuir el
deéficit publico, a costa del sufrimiento de todos. Ah no, de todos
no, de casi todos...

No es un problema so6lo de Esparia, es un problema global.
Vivimos en un mundo dominado por las grandes corporaciones
econémicas y financieras. Ellas son las que fijan las reglas del
juego, las que condicionan las politicas econémicas y reparten
credenciales de idoneidad politica. Las que condenan cualquier
tipo de regulacion o de control como una amenaza letal al cre-
cimiento econdmico, las que satanizan a cualquiera que se atreva
a sugerir que tal vez debiera establecerse alguna limitacién a la
sacrosanta ‘libre circulaciéon de capitales’.

Hay que dejar de mirar para otro lado. Los gobernantes no
pueden seguir de perfil ante la clamorosa injusticia que supone
que los pequerios y medianos empresarios y que los asalariados
en su conjunto sufran una creciente presién fiscal mientras la
nueva oligarquia global hace surfing fiscal en el paraiso.

Si desea realizar comentarios o ver mds articulos O

del autor: www.interempresas.net/puntodelai ¢

lo



PANORAMA

Arranca la iniciativa
'‘Fomento de la Reforma y
la Rehabilitacién de
Vivienda y Edificios'

Diferentes sectores industriales han pues-
to en marcha la iniciativa 'Fomento de la
Reforma y la Rehabilitacion de Vivienda
y Edificios', foro empresarial que preten-
de colaborar con las administraciones y
agentes sociales para promover la puesta
en marcha de politicas eficaces y eficien-
tes para impulsar la actividad de rehabili-
tacion y reforma de edificios y viviendas
en Espafa.

Este foro esta formado inicialmente por
los siguientes sectores empresariales:
Ascer, Andimac, Hispalyt, Confemadera,
Atedy, Anfapa, Feban, Afam o Aecor,
entre otros.

Saint-Gobain Glass y
Asoma firman un
acuerdo de patrocinio

Saint-Gobain Glass y Sgg Climalit
Plus quieren mediante este patroci-
nio reconocer la alta calidad de los
productos fabricados por las
empresas pertenecientes a Asoma
(Asociacion Espafiola de Fabrican-
tes de Ventanas de Madera), quien
agrupa a los principales fabricantes
de ventanas de madera y mixtas asi
como algunos proveedores de
materiales auxiliares para su fabri-
cacion. A través de su marca Sgg
Climalit Plus, Saint-Gobain Glass
reconoce los altos niveles de cali-
dad de las carpinterfas industriales
de madera fabricadas hoy en dia y
quiere participar en el desarrollo de
la asociacion mediante su patroci-
nio a través de la que considera la
marca lider y de mayor prestigio de
dobles acristalamientos de altas
prestaciones.

101

Quialicer reunié un afio mas a empresas y
técnicos del sector ceramico

La 122 edicion de Qualicer, Foro Global del Recubrimiento Ceramico, se
celebro en la sede de la Camara de Comercio de Castell6n los pasados dias
13y 14 de febrero de 2012. Conferenciantes internacionales, empresas del
sector ceramico mundial y técnicos de la industria se dieron cita en la
Camara. Qualicer es un congreso bienal organizado desde 1990 por la
Cémara de Comercio de Castellon y el Colegio de Ingenieros Superiores
Industriales de Castell6n. Esta dedicado a la industria ceramica y a lo largo
de sus 11 primeras ediciones ha reunido a mas de 5.500 congresistas de
todo el mundo.

& QUALI2%2 12

Il FORO GLOBAL DEL RECUBRIMIENTO CERAMICO
e ™ Xlith GLOBAL FORUM ON CERAMIC TILE

El Instituto Eduardo Torroja elige a Casa Nova
3020 para un estudio acustico

Los edificios de Casa Nova 3020, disefados por el arquitecto Giovanni
Muzio, han sido elegidos por el prestigioso Instituto de Ciencias de la Cons-
truccion Eduardo Torroja para llevar a cabo un estudio sobre el comporta-
miento frente al ruido de las casas de estructura de madera. El objetivo es
lograr soluciones construc-
tivas que resulten innovado-
ras, cumplan con el Cédigo
Técnico de la Edificacion y
respondan a las necesida-
des actuales de confort. Este
centro, perteneciente al
Consejo Superior de Investi-
gaciones Cientificas, es el
referente nacional de la
investigacion y la asistencia
cientifico-técnica en el
ambito de la construccioén.



Mas de 5.000 constructoras y
promotoras presentan concurso
de acreedores desde 2009

Seglin la Asociacion Espanola de Promotores y
Constructores de Espafia (Apce), durante el 2011
mas de 1.800 constructoras y promotoras inmobilia-
rias se vieron obligadas a declararse en concurso de
acreedores en Espaiia, lo que supone la cifra mas
alta desde que se inici6 la crisis. En los tres Gltimos
anos, son ya mas de 5.000 las empresas de este tipo
que se han acogido a esta situacion legal, antigua-
mente llamada ‘suspension de pagos’.

Si el estudio se amplia hasta el 2005, se puede con-

o PANORAMA

Construyendoempleo.com registro
el aflo pasado mas de 300.000 visitas

Durante el afo 2011, el
portal de empleo de la
construcciéon, constru-
yendoempleo.com, regis-
tr6 mas de 300.000 visi-
tas, mas de la mitad nue-
vas o procedentes de
usuarios que visitaban
por primera vez la web.
Teniendo en cuenta que
cada usuario visité una
media de cinco paginas,
el portal registr6 mas de

cluir que una de cada tres empresas concursadas en
Espania durante estos seis Gltimos anos, esta relacio-
nada con el sector inmobiliario.

un millén y medio de paginas vistas durante el ano pasado.
El mayor porcentaje de visitas proviene de usuarios de
Madrid, seguidos de los de Barcelona, Valencia, Sevilla y
Zaragoza. El promedio de permanencia de cada usuario en
su visita al portal fue de algo méas de cuatro minutos, lo que

Tecnalia, organismo autorizado
para la emision del DITE

Este nuevo reconocimiento faculta al Centro de Investiga-
cion Aplicada, Tecnalia, a emitir el DITE (Documento de
Idoneidad Técnica Europeo, ETA- European Technical
Approval) para productos y soluciones constructivas inno-
vadoras. Este permite a las empresas exportar y comercia-
lizar en Europa productos de la construccién, como facha-
das ventiladas, sistemas de aislamiento térmico para el
exterior (sates), paneles composite ligeros, construcciones
modulares, particiones de interior, camaras frigorificas,
productos de protecciéon frente a incendio, etc. Es por
tanto, una manera de favorecer la internacionalizacién de
las empresas del sector de la construccién, que gracias a
estas evaluaciones, pueden vender sus productos en toda
Europa. El DITE es la evaluacién técnica favorable de la
idoneidad de un producto de construcciéon para los usos
asignados, basada en el cumplimiento de los requisitos
esenciales de las obras (Directiva Europea 89/106/CE).

supone un buen indice, segln los ratios de medicién web.

Ipaf lanza una base de datos para
incidentes PEMP/PTA

Ipaf (International Powered Access Federation) ha
puesto en marcha un proyecto sistematico a nivel
mundial para recoger datos sobre accidentes/inciden-
tes en los que estén involucradas plataformas eleva-
doras moviles de personal (PEMP), también llamadas
plataformas de trabajo aéreas (PTA). El proyecto, que
esta destinado al aumento de la seguridad en la utili-
zacion del equipo, hace un Ilamamiento a fabrican-
tes, empresas de alquiler, contratistas y usuarios para
informar de cualquier accidente o incidente conocido
mediante el formulario estandar que se encuentra dis-
ponible en www.ipaf.org/accident.

Informacién

www.spaincrane.com
info@spaincrane.com

mini groas UNIC
902 50 14 00




FACHADAS SINGULARES

¢ El edificio permite una gran entrada de luz y ventilaciéon natural en las oficinas

El West Arcade

de Wicona, premiado
como el mejor
rascacielos
del mundo

Ser considerado ‘el mejor rascacielos del mundo’ no es tarea
facil. La fachada de Wicona en el edificio West Arcade de

Frankfurt ha sido galardonada con este premio que combina
la preocupacion por el medio ambiente con un diseio atre-
vido. La forma escamada de la ‘piel’ del edificio ha sido una
de las razones por las que se le ha otorgado dicho premio.
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tat) ha premiado al edificio West Arcade, de la sede

del Banco KfW en Frankfurt (Alemania), con el titulo
de mejor rascacielos del mundo, un galardén en el que
se ha evaluado el disefio de la fachada del edificio, las
técnicas que se aplican, el nivel de eficiencia energética
asi como el impacto del edificio en la ciudad en la que se
ubica y sus habitantes. La fachada, disefiada con un ori-
ginal juego cromatico, consta de una doble piel diseia-
da por Wicona especificamente a tal efecto.
La torre de 13 plantas consta de una fachada de doble
piel realizada con el sistema modular WicTec EL. Los hue-
cos ubicados en la piel interior del edificio se han cerrado
con ventanas WicLine 77 de hoja oculta, que permiten una
generosa entrada de luz y la ventilacion natural en las ofi-
cinas. En caso de existir malas condiciones atmosféricas,

EI Ctbuh (Council on Tall Buildings and Urban Habi-

Obra:

Fachada del edificio Wesr Arcade

Cliente:

Banco KfW en Frankfurt (Alemania)

Fachada:
Wicona

ésta se genera a través de un sistema de ventilacion forza-
da. La piel exterior, en forma de escama, esta formada por
una serie de ventanas ocultas que son las que permiten la
entrada directa de aire desde el exterior.

Satisfaccion por el premio

“Mientras que muchos edificios utilizan el color para
enmascarar un edificio, aqui se aporta una rica capa adi-
cional a lo que ya es un edificio extraordinario’, comen-
ta Peter Murray, uno de los miembros del jurado de los
premios. Y es que esta fachada, comentan desde Wico-
na, “no ha dejado indiferente a nadie ya que promueve
activamente la eficiencia energética y ademas es un
claro ejemplo de la gestion responsable del medio
ambiente que se puede hacer a través de la creacién de
edificios sostenibles”.




El edificio West Arcade serd la
nueva sede del banco germdnico
KfW de Frankfurt

“Estamos muy contentos con el premio que ha recibido
este espectacular edificio. Vemos el West Arcade como
un simbolo que demuestra cémo es posible combinar la
eficiencia energética con una arquitectura impresionan-
te’; declara Ulrich Schroder, jefe de la Oficina Ejecutiva
del Kfw. B
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Kolorten
el color del

El Grupo Profine no se queda de
brazos cruzados ante la situacion
actual. Tanto es asi, que en 2011
aposté por un moderno proceso
de revestimiento de color con
polimeros para perfiles de PVC.
Kommerling ha sido el escogido
para desarrollar una tecnologia
de estas caracteristicas. Todo ello,
sin dejar de pensar en el medio
ambiente, ya que las lineas de tra-
bajo utilizadas para llevar a cabo
cada uno de los proyectos de Pro-
fine-Kdmmerling se sustentan
sobre una base de calidad y de

El moderno proceso ofrece todo un mundo de posibilidades creativas .

desarrollo sostenible.

fine, ha trabajado con el PVC desde sus

inicios para la creacion de ventanas. El
material utilizado tiene una formulacion pro-
pia que mejora alin mas sus propiedades. Este
elemento es el Kémalit Z, el cual se obtiene
tras agregar al PVC una serie de estabilizado-
res, modificadores de la resistencia al impac-
to, productos lubricantes y pigmentos. Todo
ello se hace con un control constante que
garantiza la calidad y confiere unas caracteris-
ticas a los perfiles que cumplen con la norma
UNE EN 12608, ‘Perfiles de policloruro de vini-
lo (PVC-U), para la fabricacion de ventanas y
puertas. Clasificacion, requisitos y métodos
de ensayo’ e incluso sobrepasan los valores
exigidos. Los productos fabricados a partir de
PVC obedecen a elevados patrones de calidad
técnica, que han motivado cada vez mas sus
usos, entre ellos, la fabricacién de perfiles de
este material para ventanas.

Kdmmerling, perteneciente al Grupo Pro-
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Komalit Z, el cual se obtiene tras agregar al PVC una
serie de estabilizadores, modificadores de la resistencia
al impacto, productos lubricantes y pigmentos.

El Kolorten

Es un moderno proceso de revestimiento de
color con polimeros fluidos para perfiles de
PVC que supone un amplio despliegue de
ingenieria. Kémmerling ha sido la marca pio-
nera en desarrollar una tecnologia de estas
caracteristicas. Este novedoso tratamiento
permite la creacién de més de 150 colores de

La razon de su amplia aceptacion en el mercado

es debido a:

+ Aislamiento térmico y acustico, es mucho mayor que en otros materiales.

« Estabilidad dimensional y del color.

+ Resistencia al choque y a los agentes atmosféricos, biologicos y quimicos.

» Auto-extinguible en su comportamiento ante el fuego.

« Aislante eléctrico.
« Reciclable.




Kolorten mantiene la capacidad de
aislamiento térmico y acustico y durabilidad
de los sistemas de ventanas, respetando al
mdximo el medio ambiente

precision y un acabado perfecto que consi-
guen una alta resistencia a la erosién y las
agresiones externas.

‘Greenline’ de Kommerling

Los productos de Kbmmerling se basan en el
concepto ‘greenline, pensado para preservar
los recursos naturales del planeta mediante
tres premisas convergentes:

Desde 2008 Kommerling cuenta con la

Certificacion Medioambiental de AENOR, 1SO + Una mejora constante .de la concepcion de
14001, que certifica que su actividad industrial los sistemas para mejorar el aislamiento
es respetuosa con el medio ambiente. térmico, acustico y economizar en los con-

sumos de energia.
« El reciclaje de los perfiles, que se vuelven a
incorporar al ciclo de produccién, ahorran-

la Carta RAL sobre los perfiles de ventanas do asi energia y materias primas.
con una extraordinaria resistencia y durabili- + El cumplimiento de las normativas medio-
dad. El proceso Kolorten ha sido ampliamen- ambientales de la Unién Europea (UE)
te testado, superando los mas exhaustivos haciendo referencia a la eliminacion total
controles de laboratorio. Los resultados no de los metales pesados, como el plomo, en
dejan lugar a dudas: colores definidos con los procesos industriales.

]

Puertas v vallas de aluminio

Las puertas y vallas de aluminio HORIZAL ofrecen
una variada gama de disefios y de colores, para
poder elegir las que mejor armonicen con el estilo y
con el entorno de cada vivienda.

Las puertas pueden ser batientes o correderas; manuales
o motorizadas; de estilo fradicional o moderno; caladas,
mixftas o ciegas; con formas curvadas o rectas.

La longevidad del aluminio no tiene rival: son puertas
inoxidables, con un minimo mantenimiento, |igeros %
a la vez resistentes, y gracias a su Mocién mecdnica
se pueden reparar fécilmente en caso de golpes.

Toda la tecnologia HORIZAL y 40 afios de experiencia
aplicados a un producto de alta calidad y elegante
disefio. los perfiles tienen 2mm. de espesor, los
herrajes son de fundicion de aluminio y acero
inoxidable, y son regulables para asegurar una perfecta
instalacién. Un lacado especial de alta resistencia
refuerza la proteccién del aluminio.

Las puertas HORIZAL tienen el marcado CE y han
sido certificadas mediante ensayos.

Distribuidor oficial

(€ 0).1 17 . \G———"—

= comercial del aluminio s.a.

Bernat Metge, 63 - 08205 Sabadell - Tel. 93 720 79 00 - Fax 93 711 54 30 - horizal@coalsa.es - www.coalsa.es




Desde las plantas de reciclaje de Profine hasta
su formula libre de plomo con el sello greenli-
ne, la linea de de trabajo de la empresa (Kom-
merling y Kbe) se ha basado en la calidad y el
compromiso medioambiental. En este con-
texto, la empresa esta poniendo en marcha el
Programa de Desarrollo Sostenible, una
nueva visién global de futuro basada en la
mejora del entorno que marcara su forma de
trabajo con un nuevo principio de compromi-
so social, econémico y ecolégico.
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Este tratamiento permite la
creacion de mas de 150
colores de la Carta RA

Las principales caracteristicas de Kolorten son:

+ 5 gamas diferentes con mas de 150 colores disponibles de la Carta RAL:
+ Gama Tierra.
+ Gama Metalica.
+ Gama Marina.
» Gama Clasica.
+ Gama Creativa.
» Excelente adherencia, garantizada durante 15 afios.
» Extraordinaria resistencia a la erosion y a los agentes atmosféricos.
+ Garantia de 8 afios en la estabilidad del color.
» No precisa mantenimiento.
» Excelente calidad a buen precio.

Kommerling y Kbe se
basan en la calidad y
el compromiso
medioambiental.
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FACHADAS VENTILADAS

Ahorros energéticos del 25 al 40% en los edificios que han apostado
por este sistema

Fachada ventilada:
la evolucion logica
en la construccion

i

iPor fin! Asi podriamos definir el resultado de la fachada ven-
tilada en Espana. Después de anos de introduccion, parece
ser que es un sistema aceptado, conocido y reconocido por
un importante nimero de profesionales, como sefiala en este

articulo Wicus 2010 S.L.

sente, es hablar de que poco a poco y de una

forma imparable, se ha establecido entre noso-
tros el concepto de construccion técnica y con aporta-
cion responsable a nuestro entorno. No hay unos cal-
culos definitivos sobre el porcentaje de edificaciones
que pueden gozar de este sistema técnico, pero las
previsiones mas optimistas prevén que alrededor del
70% de los edificios podran optar por este sistema
resolutivo en los afos venideros. Esto es una buena
noticia para todos.
La fachada ventilada representa la evolucion en la
forma de hacer los edificios, representa ahorros ener-
géticos, de la defensa ante el ruido, ahorros en la utili-
zacion del agua, del aprovechamiento del tiempo, del
confort, de estabilidad en el tiempo, de rentabilidad,
de imaginacién, de disefio y de productividad. En fin,
aportes que hasta ahora parecia que no contdbamos
con ellos y que estaban ahi esperando que algo les
hiciera sacar lo méximo de ellos.

I Iablar de la fachada ventilada es hablar de pre-
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de edificig

Afortunadamente la tecnologia nos ayuda a hacernos la
vida mas facil, pero también a concienciarnos de que el
entorno es el que tenemos y que necesita sus mimos y
cuidados. Actualmente el aporte de los edificios por la
pérdida de energia a la capa de ozono supone alrede-
dor del 80%. De todo el aporte del conjunto de ele-
mentos que inciden en la agresion al medio ambiente,
no es que vayamos a eliminar totalmente este porcen-
taje con nuestro sistema de fachada ventilada, pero si
e stamos manejando cifras que van desde el 25 al 40%
de ahorro energético en los edificios que han apostado
por lafachada ventilada dependiendo del material y sus
caracteristicas. Si seguimos en esta linea de ahorro los
resultados pueden ser esperanzadores.

Espectacular desarrollo

La fachada ventilada, especialmente la ceramica, esta
teniendo un espectacular desarrollo en Espafa donde
es una solucién constructiva tanto en edificacion resi-
dencial, como singular o en la rehabilitacién. Esto ha




sido debido a sus prestaciones de indole mecénico e
higrotérmico (ausencia de malestar térmico), su rapi-
dez de ejecucién y que es un sistema constructivo lim-
pio, técnico y de total fiabilidad.

Otro de los aspectos mas importantes es la versatili-
dad del sistema a la hora de buscar el soporte de
enganche de la estructura portante; ladrillo, bloque
de hormigon, perfiles de acero, madera, hormigén
celular, etc. Son algunos de los materiales que habi-
tualmente soportan y complementan el peso de la
fachada ventilada en los edificios.

A pesar de ser un sistema de conocimiento relativa-
mente nuevo en Espaia, la realidad es que se viene
ejecutando desde hace mas de 30 afios proyectos con
formatos de grandes dimensiones y formas desde
Japon a Centroeuropa pasando por EE UU. Como pro-
yectos mas emblematicos y pioneros podemos seia-
lar la’Postdammer Platz’en Berlin, en Alemania, la‘Cite
Internacionale’de Lyon, Francia, o la‘Banca Populare di
Lodi; en Italia.

Definicion

La fachada ventilada se puede definir como una doble
piel (coat) que envuelve al edificio para conseguir
mejoras térmicas y acusticas. Por consiguiente esta-
mos hablando de ahorro econdémico.

A diferencia de las convencionales, se basan en el ale-
jamiento entre el paramento externo e interno, com-
puesto por varias capas con ventilacién interpuesta y
que cumplen, también, ademas de las mejoras ya enu-
meradas, con la proteccién contra las aguas pluviales
y la transpirabilidad y saneamiento del edificio.
Diversas partes constituyen la fachada ventilada, inde-
pendientemente del cerramiento estructural del edifi-
cio. Estas partes se compo nen de una hoja interior o
muro principal, generalmente de ladrillo, aunque ya
estan apareciendo otros materiales que hacen la
misma funcién y que aportan unos ahorros econémi-
cos importantes en la ejecucion de la fachada, apor-
tando ademas una ejecucion mucho mas controladay
rapida que la manera tradicional. También incluyen
una subestructura portante del material en la fachada,
generalmente de aluminio debido a las mejores con-
diciones de peso (fachadas ligeras) y coste, el aisla-
miento por la parte externa (en este punto también

La funcion principal de las fachadas ventiladas es conseguir ahorros
energéticos en los edificios.

hay que resenar que la fachada ventilada admite cual-
quiera de los ofertados en el mercado), la cdmara de
aire y finalmente el material de revestimiento (aqui
apostamos por materiales como el extrusionado por
ser un material especifico para este sistema constructi-
vo, y a diferencia de otros materiales que han ido adap-
tando su uso a la fachada con menores garantias de exi-
gencias técnicas). No obstante, es importante sefalar
que cada edificio tiene sus propias caracteristicas y con-
dicionamientos por lo que cada parte de la fachada
debe estar pensada para dar la solucion mas idéneaa la
problematica del edificio.

Funcionamiento

La funcién principal de las fachadas ventiladas es, como
ya se ha dicho, conseguir ahorros energéticos en los
edificios. Esto se consigue a través de una cdmara de
aire que hace una funcién de ‘efecto chimenea’ a base
de un buen comportamiento higrotérmico. El sol
calienta el revestimiento, este calor se trasmite a la
camara calentando el aire de la misma y este mismo
aire caliente tiende a subir generando una corriente de
aire en vertical. Dicha corriente lo que provoca es que
no aumente la temperatura en el interior del edificio en
los meses célidos al reducir la energia radiante entrante
en el edificio y a la vez, evitar la formacién de posibles
condensaciones.

En los meses de frio este funcionamiento se alterna evi-
tando la perdida de calor por la barrera de aislamiento
colocado exteriormente, tapando, éste, todos los puen-
tes térmicos que pudieran provocar perdida de calor
(cantos de forjado, ventanas, puertas etc.). El funcio-
nando en este caso seria algo parecido a un acumula-
dor de calor.

En el comportamiento de las condensaciones, la curva
de presién nunca se encuentra con la curva de satura-
cion, con lo cual nunca se llega al punto de rocio. Por
consiguiente, el vapor de agua no pasaria a un estado
liquido, produciéndose por tanto la condensacion, a
diferencia de otros sistemas constructivos que necesi-
tarian de un aislamiento por el interior.

Partes de la fachada ventilada

- Hoja interior o cierre perimetral. La forman nor-

malmente los cantos de forjado y muros estructura-
les, estos pueden ser de fabrica de ladrillo, lo mas
normal, a base de perfiles metalicos, bloques de hor-
migén etc. Debe de cumplir con algunos criterios
bésicos térmicos, acusticos, de resistencia al esfuerzo
lateral y facilidad en la fijacién de la estructura por-
tante. Sea cual sea el material que se emplee como
hoja interior o soporte de la subestructura, es este
soporte al que se transmiten las solicitaciones de suc-
ciéon de viento, peso, sismicas, etc. a través de la
estructura portante, por lo que es de obligado cum-
plimiento la verificacién de los datos resultantes a
través de los correspondientes calculos y su determi-
nado coeficiente de seguridad.
Como acabado interior se puede emplear un simple
enlucido de 15 mm de espesor en el caso de que el
muro portante sea de fabrica o un trasdés mediante
paneles de carton yeso o cerdmicos, entre otros.

- Subestructura portante. Esta debe ser capaz de
absorber las deficiencias que se puedan producir de
linea y plomo en la hoja interior mediante su capaci-
dad de regulacion. Debe ser la encargada de trasmi-
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tir todos los esfuerzos y solicitaciones de viento, sis-
micos y de peso que recibe. Asimismo debe cumplir
la normativa vigente DB-SE A sobre estructuras de
acero en edificacion, DB-SE AE sobre normativa
basica de edificacion y la UNE 41957 sobre anclajes
para revestimientos de fachadas de edificios. Esta
subestructura debe de cumplir escrupulosamente
esta normativa y la obligatoriedad de los calculos
correspondientes. De estas normas podemos sacar
la conclusién de que los Unicos materiales adecua-
dos para formar parte de la subestructura son el alu-
minio y el acero inoxidable excluyendo de éstos los
aceros galvanizados por comportamientos obvios
de oxidacién y los de madera, pero éstos por exclu-
sion mas que por prohibicion. Normalmente las
subestructuras constaran de escuadras o ménsulas
de sustentacién y de retencion. Estas regularan la
profundidad del muro exterior con respecto al inte-
rior salvando los posibles desplomes de éstay apor-
tando acciones de soporte del peso (sustentacion)
o de succién al viento (sustentacion). A la hora de
realizar los célculos y el disefio habréa que tener en
cuenta la dilatacion de los materiales.

- Aislante. Es fundamental que el aislamiento este
colocado envolviendo todo el perimetro de la
fachada, tapando perfectamente todos los huecos
existentes en la fachada, incluidos los cantos de for-
jado existentes. A la hora de la eleccion del aisla-
miento hay que tener en cuenta criterios de situa-
cion geogréfica del edificio, la zona climatica, la
influencia del ruido exterior para conseguir el
mayor confort interior, espacio en la cdmara dis-
puesta, resistencia al fuego, transpirabilidad, densi-
dad del material, rigidez. El comportamiento ido6-
neo de la fachada ventilada radica en que el muro
transpire adecuadamente permitiendo la salida de
posibles concentraciones de vapor de agua, que
por este motivo puedan desencadenar en conden-
saciones superficiales e intersticiales.

Q ‘ FACHADA CON
AISLAMIENTO POR
EL EXTERIOR
60 & Flujo
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Funcionamiento de la fachada ventilada.
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Representa ahorros energéticos, de la
defensa ante el ruido, ahorros en el uso del
agua, del aprovechamiento del tiempo, del

confort, de estabilidad en el tiempo, de
rentabilidad, de imaginacioén, de diseno y de
productividad

- Camara de aire. El espesor minimo de la cdmara de
aire serd de 30 mm, recomenddndose un maximo
entre 9-10 mm. Esta cdmara de aire deberd tener un
espacio constante y continuo, evitando cualquier
tipo de estrangulamiento en su recorrido para con-
seguir el mayor rendimiento dptimo en la funcion a
desarrollar.

- Revestimiento. Nosotros recomendamos el revesti-

miento cerdmico extrusionado como mejor opcion
para este sistema. Ya hemos adelantado anterior-
mente que este material se diseid y cred con el obje-
tivo exclusivo de utilizarlo en el revestimiento de
fachadas ventiladas. Las caracteristicas de fabrica-
cién y su asociacion con la estructura portante le
hacen poseer una serie de ventajas con respecto a
otros materiales utilizados. Debido a la forma de sus
piezas, que permiten mantener unas juntas abiertas
pero machihembradas y una juntas verticales (que
pueden ser de diferentes medidas dependiendo del
proyecto) protegidas para la posible entrada de
agua, se garantiza una proteccién de las aguas plu-
viales de mas del 95%. La funcion de estas aberturas
horizontales y verticales a lo largo de toda la fachada
no es otra que la de favorecer la correcta ventilacion
de la fachada, y por tanto, que la facha da respire. Asi-
mismo, mediante estas juntas, las placas pueden ser
cambiadas sin necesidad de romper ni deformar el
resto de las unidades. También mediante estas jun-
tas el sistema puede absorber los posibles movi-
mientos y dilataciones que se produzcan. Otra carac-
teristica importante es la perfecta asociacion con
otros materiales, como el vidrio, el aluminio o la
madera, entre otros, promoviendo, con imaginacién,
disefios innovadores y actuales.

De la posible utilizacién de barreras de vapor y rase-
ados hidréfugos cabe destaca que la fachada venti-
lada estd catalogada con el maximo grado de salu-
bridad, 5, lo que la confiere la ventaja de no necesitar
de ninguna barrera de vapor o raseado hidréfugo.
En caso de tener que utilizarla, convendria que esta
barrera impermeabilizante siguiera cumpliendo la
condicién de transpirabilidad y estuviera colocada
sobre el lado més caliente del aislante dificultando
de esta manera la aparicion de condensaciones.
Wicus como especialista en fachada ventilada cera-
mica apuesta por ArGeton como el fabricante mas
apropiado en la solucion de disefo, estudio y ejecu-
cion de la fachada ventilada. ArGeton posee una
experiencia de més de 40 afos en la fabricacion de
ceramica extrusionada, poseyendo ademas todas las
certificaciones necesarias para dar la seguridad y
soluciones mas apropiadas a cada proyecto, tanto en
obra nueva como en rehabilitacion.
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Madrid acoge la Il Reunion Ibérica de la empresa

La Veneciana
Glassolutions

Saint-Gobain avanza

hacia la excelencia
productiva

La Veneciana Glassolutions Saint-Gobain ha celebrado, en el marco de su segunda
Reunidn Ibérica, una jornada de trabajo para presentar a sus equipos de Espanay Por-
tugal los resultados del programa World Class Manufacturing (WCM) que esta desa-
rrollando en todos sus centros fabriles. A lo largo de la jornada se ha ofrecido una
vision global de la situacion de la compafia en este momento y sus planes de futuro.

jadores de La Veneciana Glassolutions. Se

trata de un programa cuyo objetivo es
alcanzar la excelencia mediante la formacion,
participacion y cambio cultural en la empresa.
A este respecto, Santiago Carabantes, director
general de La Veneciana Glassolutions hizo un
repaso a los hitos de 2011 antes de plantear los
nuevos objetivos para el ano en curso. Comen-

EI encuentro ha reunido a mas de 60 traba-
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z6 felicitando a su equipo por que 2011 “ha
sido un afo de cero accidentes con baja, lo que
se traduce en el cuidado de la salud de todos
los empleados”. Apunté también que “se han
registrado 0,54 % de reclamaciones, lo que
refuerza nuestro objetivo global de estar cerca
de los clientes”.

Tras la exposicion de resultados de 2011 se
expusieron los objetivos del WCM de La Vene-

Foto con los ganadores de los
premios WCM 2011, que
reconocen a aquellos centros
que consiguieron implementar
y avanzar en la estrategia de
‘fabrica excelente’



Expertos en acristalamientos de

ciana Glassolutions para este affo 2012 que la
identifican como empresa “excelente y mode-
lo a seguir”. Entre ellos se encuentran implan-
tar las 55 en todas sus fabricas, reducir el ‘glass
loss’ o pérdida de vidrio, generar nuevas certi-
ficaciones ‘Green Belt; establecer proyectos de
ahorro y mantener el nivel de reclamaciones
en menos de un 0,5%.
Una organizacion World Class es aquella que
ha transformado todos los elementos de su
sistema productivo: entrenamiento, gestién
de calidad, organizacién para el disefio de pro-
ductos, gestion de stocks, transporte, selec-
cién de equipos, mantenimiento, sistemas
contables, tecnologias de informacién, auto-
matizacion, etc. para lograr los objetivos pro-
puestos.
Asi que bajo el lema ‘Unidos Por Un Mismo
Objetivo’se dieron a conocer las premisas para
este ano que buscan més que implantar una
actividad, conseguir una verdadera cultura de
trabajo. Ya que una fabrica WCM es aquella
que:
1. Implanta el programa de 5S en el centro.
2. Erradica todos sus desperdicios (sobrepro-
duccién, movimiento ineficiente de mate-
riales y personas, stocks, pérdidas de vidrio,
desorganizacion y/o falta de limpieza).
3. Establece proyectos de mejora cuantifica-
dos en tiempo y dinero.
4. Estandariza sus procesos.
5. Genera un clima de eficiencia productiva.

Por ultimo, y para reforzar este objetivo, se
entregaron los premios WCM 2011 a aquellos
centros que consiguieron implementar y
avanzar en la estrategia de ‘fabrica excelente’

nteriores B

Equipo directivo de la Veneciana
Glassolutions Saint Gobain en WCM.

Una organizacion World Class es aquella
que ha transformado todos los elementos
de su sistema productivo para lograr los

World Class Manufacturing

El término World Class se impuso en la década
de los ochenta cuando numerosas empresas
decidieron desarrollar estrategias de mejora
de la productividad. World Class se utiliza
como sinénimo de excelencia, capacidad de
cambio, mejora continua, resultados sobresa-
lientes, productos y servicios de gran calidad.
WCM es la agrupacion de estrategias en este
caso para la manufactura, como TQC o Control
Total de Calidad (TQC), Sistemas de Produc-
cion Justo a Tiempo (JIT), Mantenimiento Pro-
ductivo Total (TPM) y 5s.

objetivos propuestos

La Veneciana Glassolutions Saint-Gobain

La Veneciana Glassolutions forma parte de Glassolutions Saint-Gobain,
dedicada a la transformacién y distribucién de vidrio para el sector de la
construccion en toda Europa, perteneciente al Grupo Saint-Gobain.

Saint-Gobain es una empresa multinacional lider mundial que concibe,
produce y distribuye materiales de construccion para el habitat con solu-
ciones eficientes energéticamente y respetuosas con el medio ambiente.
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La recuperacion de la
construccion variara segun
las comunidades auténomas.

-‘ ESTUDIO DE MERCADO

el
—
~

i

' "‘dela

El sectorde

la construccion
iniciara su recuperacion
a partir de 2013

Laempresa Camarero & Pueyo Asociados ha elaborado un completo informe

sobre la construccion que recoge datos desde el ano 2000y previsiones sobre

la evolucion sectorial que llegan al afo 2020. En este estudio, entre otras con-
LU

clusiones, se apunta que a partir del 2013 el mercado protagonizara “una
suave recuperacion, que adquirird mayor fuerza en el 2014”.

esde el aflo 1992 Camarero & Pueyo
DAsociados elabora informes relaciona-

dos con la construccién que resultan
muy utiles a la hora de conocer la evolucion
seguida por el sector y las previsiones a corto,
medio y largo plazo. Su ultimo estudio se titu-
la ‘Construccién 2000-2020"y ademas de lle-
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var las previsiones hasta el afio 2020 supone
una importante referencia a la hora de cono-
cer las diferencias que se dan entre las dife-
rentes comunidades autébnomas.

Como se afirma en la introduccién, “atin cuan-
do el empacho en el sector ha afectado a
todos, la intensidad del mismo, la indigestion,



la reaccién y la recuperacion, son muy dife-
rentes en unas comunidades auténomas que
en otras”.

Basandose en datos “fiables” aportados por

EXCESO DE VISADOS A 31/12/2011

los Colegios de Ingenieros de la Edificacion y Andalucia 231.818 20,8%
empleando un leguaje “de facil comprension Aragon 27.652 18,9%
y asequible a los profanos en econometria’, pyre— 8 o
Camarero & Pueyo Asociados desglosa en sturias 15:603 13,5%
este estudio su visién de la situacion que Baleares -9.882 -8,4%
atraviesa la construccion en Espaia. Canarias 12.665 4,9%
El origen del lio Cantabria 32.435 37,0%
Segun se recoge en el informe, Espana tiene Castilla la mancha 186.404 50,4%
un mercado ‘natural’ de V|V|.enda nueva para Castilla-Le6n e 32,3%
abastecer su demanda propia, la proveniente
del exterior y de segundas residencias, de Catalunya 14.581 1,9%
385.467 viviendas/ano. CValenciana 235.009 29,7%
Por el contrario, la media de visados durante Extremadura - 13,4%
o~ . . ,4%
ocho afos (2000 - 2007) fue de 642.219 visa-
dos/afio, lo que implica que durante esos Galicia 57-383 18,1%
ocho afos se visaron 2.054.016 viviendas Madrid 6390 1,1%
nuevas mas de las necesarias. Eso significa i
. . Murcia 115.082 39,3%
que con ese exceso de visados se habria
podrido cubrir la demanda de 5,3 afos. Navarra 11.225 16,6%
Este hecho ha sido diferente por cada Comu- Pais Vasco -38.366 -24,0%
nidad Auténoma, lo que ha supuesto, ade- .
Rioja 25.865 47,9%

mas, alterar las cuotas ‘naturales’ de mercado.

Datos de la indigestion

Si el analisis se amplia en el tiempo y se hace
desde el afno 2000 y hasta el 2011, se estima
que el exceso de visados de viviendas nuevas
es de 1.045.981. O lo que es lo mismo, frente
a una necesidad media de 385 mil viviendas
nuevas/ano se han proyectado algo mas de
472.800 viviendas/afio (y eso que desde el
ano 2008, el numero de viviendas nuevas
visadas ha caido vertiginosamente).

Para equilibrar este exceso seria necesario
que los arquitectos se pasaran aun 2,7 afnos
sin presentar un solo proyecto (hasta sep-
tiembre de 2014).

(*) % Exceso para cubrir demanda en funcion de su poblacion propia y demanda exterior.

Fuente: Camarero & Pueyo Asociados, S.L.

Pocas alegrias nos va a deparar el 2012, salvo la
de que la caida de la actividad ya no serd tan
‘dramadtica’ como en anos anteriores y el hecho de

INDICES HOMOGENEOS ESPANA

25
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que serd el ultimo ano de caida

2000 2001 2002 2003 2,004 2005 2006 2.007 2,008 2009 2010 2011 2012 2.013 2014 2015 2.016 2017 2018 2.019 2.020
ANOS

[C=EJECUCION — VISADOS NUEVAS VWDAS. __ VISADOS REF JAMPLIAC. — VISADOS TOTALES |

Fuente: Camarero & Pueyo Asociados, S.L.
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INDICE DE VISADOS OBRA NUEVA

—— ANDALUCIA —— ARAGON ~ ASTURIAS — BALEARES —— CANARIAS
—— CANTABRIA —— CASTILLA LA MANCHA —— CASTILLA-LEON —— CATALUNYA C. VALENCIANA
EXTREMADURA GALICIA —— MADRID ~ MURCIA — NAVARRA

PAIS VASCO —RIOJA ——TOTAL ESPARA

Fuente: Camarero & Pueyo Asociados, S.L.

Quede claro que ese no es el numero de
viviendas ‘sobrantes’ en Espaha ya que
muchos de los proyectos visados no se han
puesto en marcha, otros estan en ejecucion,
otros sencillamente paralizados y, ademas,
es necesario un stock permanente de
viviendas ‘a la venta’ (dado el plazo de eje-
cucion de los proyectos) de entorno a unas
750.000 viviendas (650.000 de venta natural
como primera residencia y el resto, para el
mercado exterior).

Estamos, por tanto, a ‘media digestién’ (en
términos globales), si bien, tal cual indican
los datos, hay zonas en las que el ajuste ya
se ha producido en su totalidad (Pais Vasco

y Baleares), en otras estad a punto de produ-
cirse (Cataluna y Madrid) y otras en las que
aun durard mucho tiempo (Castilla-La Man-
cha, La Rioja, Murcia y Cantabria).

Sin embargo, y como es de sentido comun, ni
la recuperacién sera tan espectacular, ni la
caida pendiente en algunas zonas tan dra-
matica, sino que tanto una como otra seran
progresivas, mds aun considerando que, adi-
cional a las conclusiones ‘objetivas, el sector
de la construccion también se mueve por
impulsos. Esto es, el optimismo o el pesimis-
mo se contagian de unas zonas a otras y hace
que, en su conjunto, el sector vaya mejor o
peor de lo que la‘légica’ apunta.

INDICE DE EJECUCION

Fuente: Camarero & Pueyo Asociados, S.L.
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Desde que se
inicio la crisis
(2008) hasta
finales de 2011,
el sector ha
sufrido una
caida de
actividad de
casiun87,5%y
es de esperar
que caiga hasta
un 88,3%



Ejecucion

Pocas alegrias nos va a deparar el 2012, salvo
la de que la caida de la actividad ya no serd tan
‘dramatica’como en afios anteriores y el hecho
de que sera el ultimo afo de caida.

Desde que se inicid la crisis (2008) hasta finales
de 2011, el sector ha sufrido una caida de acti-
vidad de casi un 87,5% (con mas de la mitad
de puestos de trabajo —contratados, no auté-
nomos -, destruidos) y es de esperar que caiga
hasta un 88,3% para iniciar una suave recupe-
racion en el 2013, que adquirird mayor fuerza
en el 2014, momento a partir del cual se con-
solidard y mantendra.

Si estd claro y debemos ser conscientes de
ello, de que los niveles de actividad no volve-
ran a ser los de antano, salvo que se caiga en el
error (poco probable a corto plazo y de modo
generalizado) de crear una nueva burbuja
inmobiliaria.

Sencillamente, la propia demanda natural es
quien marca un ‘techo’de actividad razonable,
y que se sitta en un 50% de los momentos de
maximo esplendor del sector (afio 2007).
Llegar a volumenes de entre un 40% a un 60%
de la actividad del 2007 resulta razonable y
asumible por el mercado, pero todo lo que sea
pasar de dichos limites es negativo, bien a
corto plazo (si el volumen es menor), bien a
largo plazo (si el volumen es mayor).

Sin duda alguna, 2012 va a ser el afo en el
que aun veamos desaparecer muchas de las
empresas del sector, mas por agotamiento
financiero que por volimenes de actividad,
mientras que 2013 sera un afo de ‘pequeia
capitalizacion’ de las que queden, y no serd
ya hasta el afo 2014 (si el acceso al crédito
mejora) 6 el 2015 cuando la generacion de
empleo en el sector sea ya un hecho sosteni-
do y consolidado a nivel de nuevas contrata-
ciones.

No obstante, esta claro que a nivel de profe-
sionales autdbnomos, especialmente técnicos,
la situacion es mucho mas compleja ya que
por su propia condicion y el alto nimero de
ellos, hasta ahora han afrontado la crisis en
buena medida a base del consumo de ‘reser-
vas financieras’ pero, lamentablemente, en
un futuro inmediato, el ajuste vendra por la
via de la emigracién (para las nuevas genera-
ciones) y por una importante (mayor que la
media) disminucion de su calidad de vida.

Visados

Como buena noticia para el colectivo de arqui-
tectos e ingenieros de la edificacion, el infor-
me sefala que el 2011 ha sido el afo en el que
se ha tocado fondo en materia de visados.
Desde que Camarero & Pueyo Asociados
empezd a elaborar sus informes, jamas habia
bajado el nimero total de visados: de 225.000
(afio 1993) hasta que en 2009 se bajo de los
150.000 (se visaron 146.640) hasta llegar al
limite del afo 2011, en el que se visaron poco
mas de 105.000 proyectos (incluyendo refor-
mas y ampliaciones).

Para equilibrar el exceso de visados entre 2000 y
2011, seria necesario que los arquitectos se
pasaran aun 2,7 anos sin presentar un solo

proyecto (hasta septiembre de 2014)

Si a ello le afadimos el espectacular aumento
de profesionales que se han ido incorporando
al sector durante estos Ultimos 20 afos (segun
el libro‘Iniciacion a la Arquitectura, de Alfonso
Mufoz Cosme, habia 19.000 arquitectos en el
ano 1990 y 52.000 en el afo 2011), es facil
comprender la‘debacle’ de la profesion.
Sencillamente, se ha pasado de una media de
12,5 viviendas proyectas/profesional-afio, a
una media, en 2011, de 2,5 viviendas proyec-
tadas/profesional-afio.

En resumen, la profesién necesita reestructu-
rarse cuantitativamente para que los profesio-
nales que vivan de ella puedan, simplemente,
vivir de modo digno tras el esfuerzo econémi-
co y de tiempo que significa obtener una titu-
lacién superior.

AUn cuando ésta sea una realidad inapelable,
también es una realidad que la situacion y
perspectivas mejoran de modo significativo
desde este aflo 2012 y durante los préximos
anos, habida cuenta de la mejora en el nime-
ro de proyectos visados, especialmente de
nuevas viviendas, dado que el de reformas y
ampliaciones es mucho menos sensible a las
variaciones ciclicas.

Aquejado de empacho

“La construccion en Espaifia ha sufrido un empacho —sefiala el informe de
Camarero & Pueyo Asociados—. Como consecuencia de la burbuja inmo-
biliaria, se ha construido muy por encima de sus necesidades y, ademas,
de modo acelerado (atracon).

Y cuando se sufre un empacho (y en este caso, ha sido muy fuerte), la pri-
mera reaccion del cuerpo es simple: no ingerir comida (no construir), ni
tan siquiera la “razonable”.

Mais tarde, y una vez que el cuerpo digiere o elimina los excesos de comi-
da, vuelve a alimentarse, al principio de modo suave (caldos y sopas),
hasta que vuelve a la normalidad y, con el tiempo (la memoria es fragil), a
cometer Nuevos excesos.

Esto es lo que técnicamente denominados un modelo de compensacion (o
ciclico).

(...) Las altas expectativas de beneficios, derivadas de la especulacion con
el suelo (que no de la actividad constructora en si misma), actuaron a la
par como un Martini que abre atin mas el apetito, y la presentacién de la
comida (los posibles beneficios), que entraban por los 0jos, nos animaba a
comer atin mucho mas de lo razonable. Y nos indigestamos, jvaya si nos
indigestamos!

Si a ello le sumamos el que parte de la comida (pese a su presentacion)
debia de estar caducada (construccion con calidades bajo minimos) y que
a la indigestion se nos ha sumado la pulmonia (crisis financiera) que nos
impide comprar con el tradicional bicarbonato, resulta logico que huya-
mos de ingerir cualquier tipo de alimento (de construir).

Pero la actividad econémica, al igual que el cuerpo, es sabia y empieza a
recuperarse, en algunos casos y a diferentes ritmos, y eso es lo que un
modelo como el que empleamos trata de determinar: el donde y su ritmo”.
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Ifema convoca la | Semana Internacional de la Construccion para contribuir a la .
dinamizacion del sector

La | Semana -
Internacional

de la Construccion
aglutina lo mejor de
Construtec, Piedra y Veteco

El pasado 31 de enero, Ifema acogié una rueda de prensa para dar a conocer los pilares que

van a sustentar la organizacion de la | Semana Internacional de la Construccion, una convo-

catoria que integra los salones Veteco, Piedray Construtec y que tendrd lugar en Feria de

Madrid del 8 al 11 de mayo de 2012. Al acto asistieron Luis Eduardo Cortés, presidente de Ifema, p
Fermin Lucas, director general de Ifema, Radl Calleja, director de la | Semana de la Construc- 4
cion, Pablo Martin, director de Asefave (Asociacion Espafola de Fabricantes de Fachadas Lige-

ras y Ventanas), Manuel Sanchez, presidente de FDP (Federacion Espanola de la Piedra Natu-

ral) y Rafael Fernandez, presidente de Cepco (Confederacion Espanola de Asociaciones de 70
Fabricantes de Productos de Construccion). :

8- 11 MAYO

semanadelaconstruccion.’
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fema ha presentado la primera edicién de

la Semana Internacional de la Construc-

cion, que se desarrollard del 8 al 11 de
mayo, en Feria de Madrid, y que estara prota-
gonizada por tres certamenes plenamente
consolidados en el calendario ferial de
Madrid: Construtec, Salén Internacional de la
Construccién; Veteco, Salén Internacional de
laVentanay el Cerramiento Acristalado; y Pie-
dra, Feria Internacional de la Piedra Natural.
“Como en el resto de los certdamenes que se
celebran en Ifema, la | Semana de la Cons-
truccion va a tener un caracter absolutamen-
te profesional, que ademas se va a ver refor-
zado por una clara apuesta por la internacio-
nalizacidon que permita a los asistentes abrir-
se a nuevos mercados en el exterior’, sefiala-
ba en la presentacién Luis Eduardo Cortés,
presidente de Ifema.
La celebracion, por primera vez en Madrid,
de esta | Semana Internacional de la Cons-
truccion, constituye una clara apuesta de
Ifema por el sector de la construccion. Preci-
samente, el proyecto tiene como objetivo
aportar una plataforma eficaz de promocion
y comunicacion, que contribuya a la dinami-
zacién de los sectores representados, en un
momento especialmente necesario dado el
contexto actual. Para ello se han querido

Feria de
Madrid

b

DRGANITA

1 | ¢
- 4
C san romé vemo| g
\
8-11 MAYO
www.semanadelaconstruccion.ifema.es

Soluciones de eficiencia energética y sostenibilidad en construccion

Lanis o Connes @

Luis Eduardo Cortés, presidente
de Ifema, y Fermin Lucas,
director general de Ifema.

De izquierda a derecha: Pablo Martin,
director de Asefave; Manuel Sanchez,
presidente de FDP; Luis Eduardo
Cortés, presidente de Ifema; Fermin
Lucas, director general de Ifema;
Rafael Ferndndez, presidente de
Cepco; y Radl Calleja, director de la

| Semana de la Construccion.

»

| -

Ferminl veas @

sumar los activos y capacidad de convocato-
ria de cada uno de los tres certdamenes para
perfilar una herramienta que contribuya a los
intereses comerciales de estas industrias,
dando valor afadido tanto a las empresas
participantes como a todos los profesionales
del dmbito de la construccién.

Se trata por tanto de un proyecto comun
para reforzar laimagen y objetivos del sector,
que cuenta con el respaldado de un amplio
Comité Asesor, integrado por las principales
asociaciones y entidades del sector. No obs-
tante, y con el fin de mantener la identidad y
especificidades de cada uno de los certame-
nes de la | Semana Internacional de la Cons-
truccion, la Organizacion cuenta con el
apoyo y asesoramiento de los respectivos
Comités Organizadores.

“Nuestro principal objetivo es proporcionar a
los asistentes nuevas oportunidades comer-
ciales que les permitan crecer en sus nego-
cios’, sefalaba Raul Calleja, director de la |
Semana de la Construccion.

Apoyo a la convocatoria

La Semana Internacional de la Construccién,
cuyas previsiones se elevan a 480 empresas
participantes y 26.000 metros cuadrados de
superficie neta de exposicion, constituira una
importante plataforma sectorial. En este sen-
tido, a cuatro meses vista de su celebracion,
algunas de las principales firmas de cada uno
de los tres sectores han confirmado ya su
participacion. Es el caso de Jesus Bernardos
(Madrid), Arriaga Stone (Almeria), Areniscas
Stone (Burgos), Marmolera Vallisoletana,
Maquinaria Canigo (Gerona) y Granilouro
(Pontevedra), entre otras participantes en
piedra. En el campo de materiales de la cons-
truccion, se cuenta ya con la presencia de fir-
mas relevantes como Sika (Madrid), Iberma-
pei y Basf (ambas de Barcelona), Cementos
Portland (Madrid), Puertas San Rafael (Tole-
do) y Ceramicas Aparici (Castellén), entre
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otras presentes en Construtec. Y, del segmen-
to de ventanas, cerramientos y fachadas lige-
ras, estan companias del nivel de Aluminios
Cortizo (La Coruna), Kommerling (Madrid),
Vekaplast Ibérica (Burgos), Sapa (Barcelona),
Jansen (Madrid), Reynaers Aluminium (Barce-
lona), Somfy (también de la Ciudad Condal) y
Mecal (Italia), que participan entre otras, en
Veteco.

Esta | Semana Internacional de la Construc-
cién se articulara espacialmente en los pabe-
llones: 7 (Construtec), 4, 6,8y 10 (Veteco) y 3
y 5 (Piedra).

Un nuevo concepto

La convocatoria nace con la visiéon no sélo de
dar coherencia y proyeccion comun a los tres
sectores sino también de contribuir al desa-
rrollo comercial de cada una de las empresas
participantes. Para ello la organizacion estd
desarrollando toda una bateria de herra-
mientas que favorezcan los objetivos de par-
ticipacion, analizando prioridades, y gene-
rando propuestas que permitan la maxima
eficacia y rentabilidad. En este sentido, y
entre otras acciones como la adecuacion del
espacio a las necesidades reales, el asesora-
miento en la mejor preparacion de la parti-
cipacion, y el dibujo de los perfiles profesio-
nales de demanda que mejor se adapten a
sus objetivos comerciales, el salon ha activa-
do acciones de apoyo a la participacion, y
pondrd en marcha un programa internacio-
nal de compradores que permitira favorecer
el acceso de las empresas a mercados inter-
nacionales.

Entre las medidas de apoyo a la participacion
que se han implementado, orientadas a faci-
litar que las empresas puedan optar a este
encuentro sectorial precisamente en
momentos que requieren de una mayor visi-
bilidad, se han activado distintas ventajas y
facilidades de pago.

Compradores internacionales

La Semana Internacional de la Construccion
tiene como objetivo potenciar la internacio-
nalizacién y el acceso a nuevos mercados. Asi
tras un andlisis de los mercados de interés
para las empresas espafolas, representadas
en las tres ferias, se ha previsto la organiza-
cién de un programa de Compradores Inter-
nacionales invitados por la Organizacion, en
colaboracién con el Instituto de Comercio
Exterior —-ICEX- orientado hacia los paises del
Mediterrdneo y Oriente Medio, de la Europa
del Este y de Iberoamérica.

Asimismo, para optimizar la participaciéon de
los distintos invitados en encuentros con
empresas expositoras, cada jornada de la
Semana se dedicard a uno de estos mercados
preferenciales para los intereses del sector.

Jornadas Técnicas
Se estd trabajando también en la elaboracion
de un intenso programa de eventos y jorna-
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Pablo Manin @

Pablo Martin, director de Asefave, y Manuel Sanchez, presidente de FDP,

das, en el que se abordardn algunas de las
cuestiones que mas interesan a esta indus-
tria, como los costes derivados de la rehabili-
tacion energética en edificios de viviendas
(conferencia a cargo de Asprima); la rehabili-
tacion en la edificacién (Fundacién Laboral
de la Construccién, que ademads presentara la
guia técnica sobre disposiciones minimas de
seguridad y salud en las obras de construc-
cién); la competitividad en el sector de la
construccion (Observatorio Industrial del
Sector de la Construccién); el marco normati-
Vo, situacion actual y retos de la subcontrata-
cién en la construccion (Federaciéon de Gre-
mios de la Construccion); las repercusiones
legales en los accidentes con las puertas de
garaje (Fimpa); el hormigén como solucién
econdmica y sostenible (Plataforma Tecnolé-
gica Espanola del Hormigon), y la galvaniza-
cion en caliente, como eficaz solucion en
tiempos de crisis (Asociacién Técnica Espafio-
la de Galvanizacion).

Por su parte, la arquitectura ocuparé un lugar
destacado dentro de esta agenda de activi-
dades. Es el caso de la exposicion que realiza-
ra el Consejo Superior de Colegios de Arqui-
tectos de Espafia, Cscae, en el stand ‘Arqui-
tectura en positivo, con algunas de las mejo-
res obras de arquitectos espafnoles actual-
mente en construccion.

La Semana Internacional de la Construccion,
cuyas previsiones se elevan a 480 empresas
participantes y 26.000 metros cuadrados de
superficie neta de exposicion, constituird una
importante plataforma sectorial



En el terreno de las fachadas ligeras, convie-
ne también resaltar la celebracién del Con-
greso Faecf, organizado por la patronal de
este sector, Asefave que, ademas, convoca
sus tradicionales Premios Veteco Asefave, ya
en su décima edicion y cuya entrega va
acompanada también de la exposicion de los
trabajos de los concursantes.

Apoyo sectorial

Las principales agrupaciones empresariales
de esta industria han prestado su apoyo a la
convocatoria y estdn volcadas en el disefio
de la agenda de encuentros profesionales.
De hecho, tanto en la elaboracién del progra-
ma como en los preparativos de la Semana,
se cuenta con la colaboracion de un Comité
Asesor, encabezado por las patronales que
representan a cada uno de los tres sectores
implicados: la Confederacion de Asociacio-
nes de Fabricantes de Materiales de Cons-
truccién, Cepco; la Asociacion Espafiola de
Fabricantes de Fachadas Ligeras y Ventanas,
Asefave; y la Federacion Espanola de la Piedra
Natural, Piedra.

El respaldo del sector a esta nueva convoca-
toria se hace evidente, ademas, con la pre-
sencia en ese organismo asesor, de las princi-
pales asociaciones, entidades y colectivos
profesionales en este dmbito, fiel reflejo de
esta industria. Asi, se cuenta con la participa-
cién de la Confederacion Nacional de la
Construcciéon, CNG; la Asociacion de Empre-
sas de la Construcciéon de Madrid, Aecom; la
Asociacion de Promotores Inmobiliarios de
Madrid, Asprima; la Fundacién Laboral de la
Construccion; los colegios oficiales de arqui-
tectos, aparejadores y decoradores madrile-
fos; la Comunidad y el Ayuntamiento de la
capital de Espana; la CdAmara de Comercio e
Industria de Madrid, y la Federacién de Muni-
cipios de Madrid.

Asimismo, estd representada la Administra-
cién Central al mas alto nivel, a través del
Ministerio de Fomento (Secretaria de Estado
de Vivienda), el Ministerio de Industria (Subdi-
reccion General de Marcado CEE), el Ministerio
de Medio Ambiente, y el Instituto de Comercio
Exterior, ICEX (Direccion General de Promo-
cion).

Apoyo en las exportaciones

Este apoyo sectorial confirma el interés de una
industria que, pese a las dificultades por las
que atraviesa, esta volcada en toda accion que
impulse la dinamizacion de su actividad y su
internacionalizacion, como via de desarrollo.
Precisamente las exportaciones estan siendo
el capitulo mas positivo de estas industrias,
como en el caso de la piedra natural, cuyas
ventas al exterior crecieron el pasado ejercicio
de 2011 (hasta noviembre), un 8,58% en rela-
cién con el mismo periodo de 2010, o en el
sector de la ventana, que incrementaron en
un 10,1% -durante el primer semestre del afo
pasado-, asi como las exportaciones del sector
de materiales de construccién, que alcanzaron
una facturaciéon de 954,8 millones de euros,
segun datos de sus respectivas patronales.

Ficha técnica

Se estd
trabajando
tambiénen la
elaboracion de
un intenso
programa de
eventos y
jornadas, en el
que se
abordardn
algunas de las
cuestiones que
mds interesan a
esta industria

Nombre: Semana Internacional de la Construccion.

Edicion: Primera.

Fechas: Del 8 al 11 de mayo de 2012.
Horario: De 10 ha 19 h.

Lugar: Ifema (Feria de Madrid).
Periodicidad: Bienal.

Caracter: Exclusivamente Profesional.

Perfil del Visitante: Arquitectos, estudios de arquitectura, aparejadores,
decoradores, fabricantes, constructores y promotores inmobiliarios.

Ferias integradas: Construtec, Piedra y Veteco.

Rail Calleja

Rafael Fernandez,
presidente de Cepco, y
Radl Calleja, director de
la I Semana de la
Construccion.
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SOSTENIBILIDAD

Desde la empresa se afirma que “es el momento de ahorrar energia” .

Knauf Insulation
presenta su sequndo :

Informe Anual

de Sostenihilidad

En los dltimos doce meses, los dramadticos sucesos ocurridos en Jap6n y Oriente
Medio han demostrado lo expuesta que esta la sociedad por nuestra dependencia
de laenergia, y las inseguridades que esta dependencia puede crear. Por estas razo-
nes, Knauf Insulation ha realizado su segundo Informe Anual de Sostenibilidad, en
el que explica el papel que el ahorro energético de los edificios construidos puede
desempenar para ayudar a mejorar la situacion actual.

Knauf Insulation fabrica,

artiendo de la base que no es una tarea

entre otros productos, L. . . R

Lanas Minerales aislantes. facil, analiza los desafios que existen para
la construccion de los edificios de bajo

consumo energético. Knauf Insulation ha reac-

cionado ante esta inseguridad mediante el

361

establecimiento de objetivos a largo plazo en
el ambito de la sostenibilidad, para ofrecer una
direcciéon hacia donde desea llegar y prestan-
do especial atencion a lo que esta sucediendo
en el mundo exterior.



Todos los productos
de Knauf Insulation pasan

por el programa LCA.

tes. En 2020, los edificios de nueva construc-
cion en toda Europa tendran que realizar los
niveles de energia en “casi cero”y, aunque la
normativa vigente se debe cumplir para ser
eficaz, su misma existencia representa un
buen comienzo para construir un futuro
mejor”.
Sin embargo, para solucionar por completo el
problema del uso de energia en los edificios,
desde Knauf Insulation se argumenta que no
se puede abordar Unicamente en la construc-
cion de nuevos edificios, ya que hay que reno-
var también los existentes.
Para esto es necesario conocer en profundi-
dad los edificios y sus patrones de consu-
mo de energia. Por esta razén, desde la
compafia han aumentado significativa-
mente sus esfuerzos para garantizar
que los edificios funcionan segun las
expectativas relativas a su consumo de
energia. Y ha dedicado todo un progra-
ma sobre Ciencia de la Construccion,
que reuine a los principales fisicos de la
construccion de todo el mundo para
desarrollar los conocimientos sobre el
rendimiento de los edificios construi-
dos. Ademds de desarrollar junto a
otras empresas una metodologia comun
para pruebas a gran escala.
Por otro lado, para garantizar que sus produc-
tos se utilizan correctamente, desde Knauf
Insulation han comenzado a estudiar las
caracteristicas clave de la sostenibilidad de
cada uno de ellos para mejorar no sélo los pro-
ductos en si, sino las cuestiones practicas rela-
cionadas con sus especificaciones y con su ins-

Knauf Insulation ha comenzado a aplicar su
programa de Andlisis de Ciclo de Vida (LCA) a
través del andlisis de su gama de productos

talacion.

El llamado LCA
Knauf Insulation ha comenzado a aplicar su

Por lo tanto, mientras el Informe de Sostenibi-
lidad del ano pasado fue la primera instanta-
nea de la posicion de la multinacional en el
campo de la sostenibilidad, el Informe de este
ano va mas alla de informar sobre cifras y esta-
blece sus objetivos a largo plazo, incluyendo
un compromiso en materia de residuos cero,
cero produccién de carbono y una clara
apuesta por convertirse en una empresa de
primera eleccién, entre otras.

Resumen Informe de

Sostenibilidad 2011

Knauf Insulation, el tercer mayor fabricante de
aislamiento a nivel internacional, ha continua-
do creciendo en 2011 con nuevas fabricas en
Turquia y Rusia, y aumentando su capacidad a
través de su estructura ya existente. Represen-
tantes de la empresa explican que “entre las
prioridades de muchos gobiernos, actualmen-
te se encuentra la necesidad de mejorar la efi-
ciencia energética de los edificios ya existen-

programa de Analisis de Ciclo de Vida (LCA) a
través del andlisis de la gama de productos
en todas sus instalaciones de fabricacion y se
han tomado medidas para garantizar que sus
principios estan arraigados en el ADN de la
empresa. Ademds, han ampliado su gama de
productos, con Ecose Technology, su tecno-
logia libre de formaldehidos, existente ya en
nuevas aplicaciones.

El Andlisis del Ciclo de Vida (LCA) ayuda a
determinar como se puede mejorar el rendi-
miento medioambiental de sus productos.
Hasta ahora, los estudios del LCA se han reali-
zado ya en el 80% de las plantas de Knauf
Insulation y a partir del andlisis de resultados
es posible iniciar las mejoras necesarias.

A través de este informe, Knauf Insulation ha
querido reflexionar acerca de la necesidad de
frenar el ejercicio actual, haciendo frente al
rendimiento de los edificios y de los produc-
tos, porque “es una empresa comprometida
en convertir la sostenibilidad en una parte
fundamental de su forma de trabajar. Su men-
saje es alto y claro: Es el momento de ahorrar
energia. El mundo no puede permitirse espe-
rar mas”.
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VANGUARDIA

Rehabilitacion del Hotel Ohla

Fachadas

El Hotel Ohla, obra del estudio de arquitectura
Alonso & Balaguer, es en realidad el proyecto
de la rehabilitacion integral de un edificio situado
en la Via Laietana de Barcelona, y la transfor-
macion de la antigua medianera, que quedo
frente a la calle Comtal como espacio residual,
en una plaza. Dos fachadas que ofrecen puntos
de vista distintos del hotel, resueltas ambas con
ventanas Unicity de Technal.

| nuevo Hotel Ohla ocupa un edificio servicios como un restaurante, mientras que
Econstruido en los afos 20 en Barcelona el segundo sétano se destina a aparcamien-
que, a lo largo del tiempo, ha ido to. Pero para los arquitectos la parte mas
sufriendo diversas modificaciones, tanto de intrigante del proyecto se encuentra en el
usos como estructurales. La primera fue didlogo que se establece entre las dos facha-

poco después de la finalizacién del edificio,
que pasoé a ocupar uno de los primeros gran-
des almacenes de la ciudad, Can Vilardell.
Posteriormente, en los afnos 80, se traslado la
comisaria de policia de Barcelona, momento
en el que el edificio sufrié mas transforma-

ciones, destruyendo gran parte de la estruc- Ficha Técnica
tura original de las primeras plantas, y aban-
donando las plantas superiores. * Obra: Hotel Ohla.

Arquitecto: Alonso & Balaguer
Emplazamiento: Barcelona.
Cliente: Cent Claus

Dialogo entre las fachadas
 Carpinteria de aluminio: Technal

El proyecto realizado por Alonso & Balaguer
logra redistribuir las plantas del edificio defi-
niendo 72 habitaciones y una gran suite ubi-
cada en la cupula. En la planta baja, el altillo
y el primer sétano se ubica la zona publica y

Industrial: Garcia Faura (Red Aluminier Technal)
Soluciones empleadas: Unicity.
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das. Por un lado la existente, sobrecargada,
de claro estilo francés, donde el proyecto de
rehabilitacion ha obligado a sustituir las car-
pinterias existentes por las ventanas Unicity
de Technal. Y por el otro, la nueva fachada,
oscura y sencilla, con el dibujo geométricoy
ordenado de ventanas verticales Unicity de
color antracita. Esta ventana practicable
rememora por su estética las antiguas car-
pinterias de chapa de acero plegada con un
perfil con minima masa vista. A la vez, apor-
ta una gran mejora el confort en el interior
de las habitaciones del hotel, reduciendo el
ruido exterior a 20 dB, y en un 55% las pér-
didas térmicas con respecto a una ventana
simple.

A este elemento comun, se le une la fuerza
expresiva que otorga la contribucién del
artista Frederic Amat con sus esculturas que
decoran ambas fachadas del hotel como si
se tratase de un ejercicio de acupuntura
constructiva.

El edificio donde se encuentra
el hotel Ohla, en Barcelona,
data de los afios 20.
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En este 2012, Asefave, la Asociacion Espaiola 1 -
de Fabricantes de Fachadas Ligeras y Ventanas, B
celebra sus 35 anos de existencia, una larga e 1=
intensa trayectoria que le ha convertido en un
referente del sector, tanto a nivel nacional
como internacional. Repasamos con su director,
Pablo Martin, el momento que atraviesa
actualmente el mercado y las previsiones para
los préximos meses, y profundizamos en
algunos asuntos mas técnicos como las
caracteristicas de las fachadas ventiladas.

“Para nuestro sector,
el inicio de la recuperacion

no se intuye en los
proximos doce meses”

Pablo Martin,

director de Asefave (Asociacion
Espafola de Fabricantes
de Fachadas Ligeras y Ventanas)

David Mufoz

Segtin datos recientes de
Fomento, en el dltimo aio se ha
finalizado la construccion de
poco mas de 140.000 viviendas,
cifra muy alejada a las que se
daban en Espafna en pleno boom
inmobiliario. ;En qué medida
esta afectando esta caida a su
sector?

La caida del volumen de edificacion
tiene una incidencia directa en todo
el sector de fabricantes de produc-
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tos de construccién, con lo que
nuestros asociados se estdn viendo
profundamente afectados por estas
bajas cifras. S6lo una reaccion en el
sector de la reforma y rehabilitacion
podria paliar, en cierta medida, este
brusco descenso.

;Cree que esta caida ha tocado
ya fondo? ;Considera que puede
haber una mejoria en 2012?

Por desgracia, cualquier prediccion
se ha ido viendo superada negati-
vamente por la realidad. Al princi-
pio de la crisis, se situaba el inicio

de la recuperacion para 2010, luego
se demor6 para el 2011 y ahora ya
se habla del 2013.

Con los datos oficiales, posible-
mente el 2012 sea algo peor que el
2011, pero moderandose el descen-
so en relacion a anos anteriores.
Desde luego, para nuestro sector,
el inicio de la recuperaciéon no se
intuye en los préximos doce
meses.

sSupone la edificacion no
residencial una via de escape
para el sector de las fachadas
ligeras y ventanas? ;Tampoco se
salva de la crisis esta actividad?
Aunque los descensos en la edifi-
cacién no residencial, hasta ahora,
no han sido tan bruscos como en la
vivienda, también se han produci-
do. La situacién de crisis financiera
es global y no cefida a ciertos pro-
ductos.

Incluso puede ser peor el 2012 que
otros afos para este subsector ya
que, en buena medida, esta muy
ligado a iniciativas por parte de la



Administracién Publica, que esta
acometiendo importantes recortes
presupuestarios.

;Qué nivel de
internacionalizacion han
alcanzado ya los fabricantes
espainioles de fachadas ligeras y
ventanas?

Dadas las condiciones intrinsecas
del mercado espanol durante
varios afos, caracterizado por un
elevado volumen de trabajo, nues-
tro sector, formado mayoritaria-
mente por microempresas, no sin-
tié la necesidad de mirar hacia el
exterior.

En el momento actual, incluso las
pequenas empresas se estan orien-
tando hacia la salida internacional,
con lo cual, a nivel global, la inter-
nacionalizaciéon es una asignatura
pendiente de superar.

¢En qué paises o regiones del
mundo estan logrando las
empresas espaiiolas una mayor
implantacion?

Por proximidad geografica, en
nuestro entorno europeo, princi-
palmente Portugal, Francia, Italia, y
en menor medida Alemania, Reino
Unido y algunos paises del Este. Y
por otro lado, el norte de Africa,
fundamentalmente Marruecos.

Por afinidad cultural, Latinoaméri-
ca, principalmente Brasil, México,
Chile y Argentina, pero viéndose
con interés mercados en Panamg,
Perd y Colombia.

No obstante, también hay casos de
empresas trabajando en el Africa
Subsahariana, en Extremo Oriente
o en el Golfo Pérsico.

“En el momento actual, incluso las
pequeias empresas se estan orientando

hacia la salida internaciona

Concretamente para la cons-

truccion con fachadas ventila-

das, ;qué materiales se estin
empleando mayoritariamente en

Espafa?

Para la estructura principal se utili-

zan mayoritariamente sistemas

metdlicos (aluminio y acero). En
cuanto al revestimiento, las solu-
ciones son muy amplias:

- Aplacados pétreos: piedra, fibro-
cemento, hormigén polimero...

- Aplacados con plancha metdlica:
perfiles con acero galvanizado,
lacado e inoxidable, aluminio
anodizado y lacado, cinc, cobre...

- Revestimiento con mallas de
acero.

- Conglomerados de madera.

- Vidrios.

- Materiales plasticos.

Como asociacion muy
comprometida con la feria
Veteco, ;como se presenta la
proxima edicion de este salon?
Sabiendo que las condiciones son
dificiles para todos, Veteco 2012 se
presenta nuevamente como la cita
mds importante para el sector,
esforzandose en demostrar ser el
foro ideal para dinamizar la situa-
cion, volcandose en la rehabilita-
cién y la internacionalizacion, pero
sin olvidar la obra nueva que, aun-

. L= ; —
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que escasa, en ocasiones parece
olvidarse que existe.

Ademas, esta préxima edicién se
engloba dentro de la | Semana
Internacional de la Construccién
de Madrid, con lo cual se espera
que tenga aldn mayor poder de
convocatoria para los visitantes.

Para terminar, ;nos podria dar
algunos datos sobre Asefave?
¢Cuando nacio la asociacion?
;Qué dltimos logros le gustaria
destacar?

Asefave se constituyé en 1977, con
lo que alcanza sus 35 afos de exis-
tencia. Y en cuanto al logro mas
importante, ya desde su fundacién,
es haber conseguido ser la referen-
cia del sector tanto a nivel interno
como exterior. Su representativi-
dad es reconocida y demandada
tanto por las Administraciones
como por otros organismos y aso-
ciaciones. Asimismo, es reconocida
a nivel internacional por su perte-
nencia a la Federacién Europea
Facef y por sus relaciones con aso-
ciaciones homélogas en Hispanoa-
mérica.

Sin duda el reto mas importante es,
en el momento actual, ser una
herramienta mas a disposicién de
los asociados que les ayude en su
dia a dia. ®

Veteco, feria en la que
la asociacion Asefave ¥
colabora activamente. '

S ANV A
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FACHADAS VENTILADAS

EcoCeravolt logra que un elemento pasivo como es la fachada, se convierta en
productor de energia eléctrica

Fachadas ventiladas

que generan su
propia energia

|

Ejemplo de fachada equipada con la nueva
placa cerdmica EcoCeravolt.

Favemanc que auina los beneficios de la

fachada ventilada (ahorro energético,
asilamiento térmico-acustico, aumento del
confort en los edificios y reduccién de las emi-
siones de CO,) y la generacién de energia
eléctrica sin comprometer la estética de la
fachada, ni del edificio. De este modo, se
pone en valor la exposicion directa e indirec-
ta al sol de las fachadas, que pasan de ser ele-
mentos pasivos de cerramiento y decoracion,
a ser generadores de una energia limpia para
uso propio o comercial.
EcoCeravolt, debido a su disefio, no necesita
ser disimulado ni ocultado, como sucede con
otros generadores fotovoltaicos. Como sucede
con el resto de las fachadas ventiladas, la
fachada EcoCeravolt es tratada de forma per-
sonalizada en cuanto a su disefio y modula-
cion, y adaptada a las necesidades del cliente.
El EcoCeravolt estd compuesto por una placa
de gres extrusionado klinker (placa ecoXC)
elaborada al 100% por los desechos y sobran-
tes del proceso de fabricacién (siendo por
tanto una placa ceramica ecoldgica al no pro-
ducir ninguin residuo), asi como por un médu-
lo fotovoltaico de silicio amorfo, unidos
ambos de forma permanente por laminacion.
Favemanc proporciona ademds su mejor
herramienta de trabajo: su equipo técnico.

EcoCeravoIt es un novedoso producto de
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Laempresa Favemanc, en respuesta a lademanda cre-
ciente de productos innovadores y soluciones cons-
tructivas en la edificacion sostenible, y su concien-
ciacion hacia el uso de energias renovables y eficien-
ciaenergética en construccion, crea un referente con

su nueva placa ceramica EcoCeravolt, desarrollada por

sistemas de fachada ventilada.

Junto al cliente desarrolla cualquier tipo de
proyecto resolviendo las dudas que pudieran
surgir durante el planteamiento y la ejecucion
del mismo.

Los sistemas Favemanc cuentan con sus
correspondientes certificados de calidad
como son Aenor e Ignet, asi como con los cer-
tificados de idoneidad técnicas DIT y Avis
Technique en Francia.

su departamento de I1+D+iy concebida para su uso en

Detalle de la nueva placa
cerdmica EcoCeravolt.



“La crisis inmobiliaria ha puesto
al sector de la maquinaria

en las mismas dificultades que
tienen los elaboradores”

La maquinaria para fabricacion de
ventanas no es ajena a la crisis que
atraviesa el pais. A pesar de la
vigencia de los planes ‘Renove’, la
caida de actividad que ha sufrido
el mercado inmobiliario se deja
notar también en este sector. Por
eso, en los tiempos que vivimos, es
fundamental dejarse asesorar por
empresas como Vema Maquinaria
para Ventanas que atesoren una
larga experiencia y que tengan en

( ENTREVISTA

David Belda Nuevo,
director de Vema Maquinaria
para Ventanas, S.L.

David Munoz

Vema acumula mas de 25 aiios
de experiencia en el suministro
de mdquinas para la fabricacion
de ventanas de PVC. ;Qué
balance hace de esta larga
trayectoria empresarial?

Vema supo ver en el PVC la ventana
del futuro y se volcé en este sector
casi por entero. Durante todos estos
anos la empresa ha trabajado miran-
do a medio y largo plazo, cuidando
al cliente. Por eso tenemos tantos
clientes desde hace décadas, que
mas que clientes son amigos. Los
que siguen activos y otros muchos

que se quedaron en el camino. Gra-
cias a su confianza, que siempre
hemos intentado no defraudar,
Vema tiene hoy una cartera de clien-
tes inigualable en el sector y nadie
discute que es laempresa mas espe-
cializada y con mayor experiencia
en el sector del PVC.

sHa cambiado mucho el
mercado de la maquinaria para
ventanas en todo este tiempo?

Ha cambiado muchisimo. En los
afos que llevamos, hemos vivido
varias ‘revoluciones’. La primera fue
laincorporacion de los PLC’s o aut6-
matas que simplificaron enorme-
mente las maquinas. Luego, llegé la
incorporacién de los PC’s, que

la calidad de sus productos y
servicios, su razon de ser.

abrieron un universo de posibilida-
des. Nuestros centros de corte y
mecanizado parecen no tener limi-
te, cada maquina incorpora noveda-
des asombrosas con respecto a la
anterior. Y los sistemas de transpor-
te y clasificacién automaticos, cada
vez mas completos. En general, la
Alta Produccién es la que mas reco-
ge los avances y evoluciones, ya que
es Alemania la que ‘tira del carro’ al
100%. En ese pais hay grandes fabri-
cas, no pequefos talleres. Las
mdquinas mas pequenas se equipan
con las novedades que se pueden
adaptar de las maquinas grandes.

iRecuerda como eran aquellas
primeras maquinas que
suministré Vema? ;A qué cliente
se las entregaron?

No quisiera equivocarme y olvidar-
me de alguien, pues yo empecé en
1988 y ya habia unos cuantos talleres
en marcha pero, por nuestros archi-
vos y por lo que siempre me ha con-
tado nuestro Sr. Ocana, ya retirado,
el primer taller fue Doma, en Torre-
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jon, en 1984. Justo después, y tam-
bién en 1984, Industrias Aparicio, en
Malaga. Muy seguidos vinieron
Valehisa y Frechel, y también Cater-
sa y Allplas, en 1985 y 1986. Todos
ellos fueron absolutos pioneros,
emprendedores a los que el sector
de PVC debe mucho por su labor
casi de apostolado. Por cierto, casi
todas esas maquinas siguen hoy en
produccién 28 afos después.

Como fabricantes de maquinaria
tanto para PVC como para
aluminio, ;qué evolucion han
seguido ambos sectores? ;Hay
mucha diferencia entre la
demanda actual de las dos gamas
de productos?

El aluminio supuso el freno del PVC
en la Peninsula durante practica-
mente todo este periodo. Inicial-
mente por el precio de las series
econdémicas, que hacian que la ven-
tana de PVC fuera casi un lujo,
mientras que en el resto de Europa
era exactamente al revés, la ventana
barata era la de PVC. Mas tarde,
frente a la creciente demanda de
mayor calidad en el cerramiento, los
extrusores de aluminio supieron
renovarse y crear lineas de mayor
calidad e igual de competitivas. Asi
que el PVC ha esperado 28 anos
para empezar a captar la cuota que
tiene en Europa, y es ahora, cuando
la construccién esta detenida para
unos cuantos afos, cuando empie-
za a ser competitivo, principalmente
por su precio y también por su cali-
dad.

;Cuales son, a su juicio, los
principales requerimientos de los
clientes, tanto a nivel técnico
como de servicio, a la hora de
seleccionar un proveedor de
magquinaria para ventanas?
Durante todos estos afos, ha sido la
confianza en el productoy en el ser-
vicio. Por eso Vema ha trabajado
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El PVC ha esperado 28 afnos para
empezar a captar la cuota que
tiene en Europa.

“La exportacion ayuda, pero los mercados
emergentes son lentos y estan muy acosados
por la maquinaria de baja calidad”

especialmente por dar el mejor ser-
vicio, que unido a las mejores mar-
cas del mercado, ha brindado esa
confianza. Siempre hemos pedido a
los clientes potenciales que consul-
taran a los profesionales que traba-
jaban con nuestras maquinas para
tener opiniones ciertas. Pero desde
hace cuatro afos, con la crisis, hay
un sector de carpinteros que, por
necesidad, busca sélo precio, aun-
que en la mayoria de los casos “lo
barato sale caro”, como se esta
empezando a comprobar.

De toda la amplia gama que
ofrece Vema (tronzadoras,
centros de mecanizado,
copiadoras...), ;cual tiene mayor
demanda?

Actualmente no hay una maquina,
en concreto, con mayor demanda,
pues se suelen instalar talleres com-
pletos con un ndmero de equipos
mas 0 menos numeroso. Hasta hace

Hoy, los fabricantes grandes no suelen tener necesidad de

unos anos, cuando un elaborador
crecia, compraba, sobre todo, lineas
de soldadura y limpieza, centros de
mecanizado y de corte y mecaniza-
do, y centros de colocaciéon de
herrajes. Hoy en dia, los fabricantes
grandes no suelen tener necesidad
de ampliar sus equipos, y la deman-
da se centra en talleres basicos, por
el temor generalizado a la inversion.

Las principales marcas que
representa Vema son alemanas.
sEs Alemania la referencia
internacional en este sector?
;Como esta el mercado asiatico
en este tipo de maquinaria?
;Supone una amenaza?

La carpinteria de PVC naci6 en Ale-
mania y, al igual que los proveedo-
res de perfiles alemanes forman un
conjunto en una escala de calidad y
experiencia diferente al resto, en
maquinaria es lo mismo. Fueron

ampliar sus equipos, y la demanda se centra en talleres basicos.



Hollinger, Rotox y Schirmer las fir-
mas que crearon y siguen creando
las soluciones y novedades para
este sector. Los demas fabricantes,
turcos, chinos y, aunque en distinto
grado, italianos, se limitan a copiar
hasta donde les dejan las patentes,
reduciendo calidades y prestacio-
nes para conseguir sélo precio. Si,
empezaron a ser una amenaza, pero
el tiempo esta poniendo a cada uno
en su lugar, demostrando que la
opcién mas barata no es la mejor
compra.

:En qué medida esta afectando la
crisis inmobiliaria al sector de la
magquinaria para ventanas? ;Es la
exportacion la tnica tabla de
salvacion?

La crisis inmobiliaria ha puesto al
sector de la maquinaria en las mis-
mas dificultades que tienen los ela-
boradores. Es muy necesaria la
ampliaciéon de planes ‘Renove’ para
potenciar la renovacion. La inver-
sion general en bienes de equipo en
Espafa ha descendido un 48%
desde el 2009. La exportacién ayuda,
pero los mercados emergentes son

lentos y estan muy acosados por la
maquinaria de baja calidad.

sEn qué proyectos relevantes ha
participado VEMA a lo largo de
su historia?
Con cerca de 500 clientes es dificil
destacar a algunos por encima de
otros, pero si diferenciamos por
nivel de automatizacién y de inver-
siébn es necesario destacar los
siguientes proyectos:

- Cotec, en Girona, primera gran
fabrica en Espana. Quiso lo mejor
que habia en su dia y fue todo un
reto.

- PVC Madrid, en Alcala de Henares,
con un proyecto en tres fases muy
bien ordenado y con ejemplar
ejecucion. No en vano la Comuni-
dad de Madrid les ha declarado
‘Empresa Modelo”.

- Eurovent, en Montilla, también con
un proyecto en tres fases, crean-
do la segunda fabrica con mas
potencial de Espafa.

- Insago, en Cantabria. Nos cost6
anos entrar en el mayor fabricante
de Espafa, pero una vez compra-
ron un Centro Schirmer de alta

“Vema supo ver en el PVC la ventana
del futuro y se volco en este sector

casi por entero”

producciéon quedaron encanta-
dos, comprando un segundo al
ano siguiente y varias lineas en los
anos posteriores. Un gran reto
como proveedores.

- Y Corext, el dltimo gran proyecto
desarrollado en Espafa antes de
la crisis, con los mejores equipos
existentes en el momento,
poniendo en marcha una de las
fabricas mas modernas de Europa,
con un plazo de ejecucion increi-
ble de sélo 3 meses, con pruebas
de capacidad superadas.

Vema siempre ha apostado por la
1+D+i. ;Podria adelantarnos con
qué novedad van a
sorprendernos en Veteco 20122
En Veteco, Rotox presentara para
Espafa un sistema revolucionario
de soldadura. Hasta ahora el ritmo
de las fabricas de ventanas de PVC
estaba marcado por la soldadora, al
tener ésta tiempos fijos de aproxi-
madamente 2 minutos por soldadu-
ra. Con el nuevo sistema con cuatro
patentes Worldwide de Rotox, sere-
mos capaces de reducir a la mitad
los ciclos de soldadura, eliminar los
tiempos de enfriamiento y mejorar
el acabado de la limpieza. La podre-
mos ver soldando en directo. Tam-
bién, y aunque sélo en pantallas de
video, los nuevos centros de corte y
mecanizado de Schirmer para alu-
minio y fachadas.

las

ENTREVISTA



Cuarta edicion del Campus Asoma sobre la Ventana de Madera en la Edificacion .

La ventana de
madera seducealos H
arquitectos andaluces

El Campus Asoma sobre la Ventana de Madera en la Edificacion reunié el
pasado 26 de enero, en la Fundacion Fidas de Sevilla, a un centenar de arqui-
tectos interesados en conocer la tecnologia de fabricacién, acabado y man-

tenimiento que envuelve a esta tipologia de cerramiento en la actualidad.

Ventanas de Madera y Madera-Aluminio

(Asoma) prosigue con su proyecto de
promocion itinerante de este producto entre
los prescriptores de todo el pais. EIl Campus
Asoma visitd en 2011 las plazas de Barcelona,
Madrid y Mallorca, y este afio se ha estrenado
en la sede de Fidas (Fundacién para la Investi-
gacién y Difusion de la Arquitectura en Sevi-
lla), ante cien arquitectos llegados de varias
provincias de Andalucia. La jornada fue patro-
cinada por dos prestigiosos fabricantes anda-

La Asociacion Espafiola de Fabricantes de
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luces de ventanas de madera: Torinco (de
Pedro Abad, Cérdoba) y Quero (de Casares,
Mélaga).

“Queremos devolver la madera al lugar del
que salioé sin querer —introdujo Javier Torrero,
gerente de Torinco, S.L.y moderador de la jor-
nada-. Los cambios normativos preparan un
escenario de alta exigencia en cuanto a efi-
ciencia energética en los edificios (el progra-
ma 2020 de la UE), y se avecinan nuevas for-
mas de construir donde la ventana de made-
ra va por delante”.

Un centenar de
arquitectos
andaluces
asistieron a la 4*
edicion del
Campus Asoma
sobre la Ventana
de Madera en la
Edificacion.



José Antonio Alba:
“ . ventana de madera, con poco esfuerzo, cum-
0s arquitectos somos

responsables de todo, y ple y mejora los mayores umbrales de trans-
hemos de saber de todo. mitancia térmica exigidos en paises como

Pero e””d‘{s“’a’f’“e’d‘iser Alemania. Con un triple cristal se podria
nuestro mejor maestro.

En efecto, el hueco de una ventana es un ele-
mento de regulacion de luz, pero también de
frio y calor. Los estandares de exigencia de
transmitancia térmica en Espafia estdn muy
por debajo respecto a otros paises europeos.
“Progresivamente esos registros se irdn equi-
parando, y la ventana de madera es la solu-
cién ideal para cumplir con ellos, gracias a las
prestaciones inherentes a este material, y a la
formidable tecnologia que hoy rodea a la car-
pinteria industrializada’, afirmé Javier Torrero.

Marcado CEy CTE

La ventana de madera fabricada por los
miembros de Asoma cumple a la perfeccion
la normativa vigente (CTE). Asimismo, el Mar-
cado CE que incorpora su producto garantiza
al cliente la cobertura de todas las exigencias
minimas, e indica hasta donde pueden llegar
las prestaciones de la ventana, permitiendo a
la vez su libre comercializacion en la UE. De
hecho, no es posible instalar ventanas de
madera sin Marcado CE.

José Palacios, gerente de Asoma, explicé bre-
vemente a su auditorio el proceso a seguir
para obtener el Marcado CE, asi como los
detalles de la documentaciéon que un pres-
criptor puede exigir a su proveedor de cerra-
mientos.

Respecto al CTE, el ponente coincidié con el
moderador en que, en la actualidad, el nivel
de transmitancia térmica es poco exigente
en Espana. “El objetivo es su convergencia
con Europa (1,6 < W/m2K<2,2) —-anuncié-. La

alcanzar un valor entre 0,9 y 1,2 W/m2K”
Respecto al aislamiento al ruido, segun
Asoma, la ventana de madera también posee
una ventaja competitiva respecto a la fabri-
cada con otros materiales, debido principal-
mente a su composicion higroscopica, alcan-
zando aislamientos superiores a 50 dB (el
CTE exige un nivel de aislamiento entre 26 y
53 dB).

Por ultimo, en relacion con la salubridad, José
Palacios informé a los arquitectos reunidos
en Fidas que la ventana de madera permite la
facil instalacion de aireadores. “Una estancia
correctamente ventilada concede menos
humedades y menos consumo de calefac-
cién y aire acondicionado’, concluyé.

La Tarjeta Energética

Tras orientar a los arquitectos con informa-
cion sobre las especies de madera mas
comerciales y convenientes para la carpinte-
ria exterior, Alvaro Rebollo, técnico de Torin-
co, S.L., destacé la importancia que la made-
ra laminada ha representado en esta indus-
tria para mejorar notablemente las prestacio-
nes de la ventana.

Asimismo, informé acerca de las innovacio-
nes que traen al sector las llamadas “maderas
modificadas”, reguladas en Espafa desde
2008: madera termotratada, aerotherm y
madera acetilada, entre otras.

El ponente destac6é en su ponencia que ya
esta aqui, también para las ventanas de
madera, la Tarjeta Energética; una ficha técni-
ca que orienta a profesional y cliente final
sobre la eficiencia energética de lo que esta
comprando, sobre lo que se ahorra o incluso

Los problemas del pasado en las ventanas de madera estin completamente superados.
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sobre la energia que el producto puede
aportar al edificio. Torinco fabrica una ven-
tana de madera con Clasificacion “A” +3, lo
cual es sinénimo de ahorro en dinero para el
usuario y en emisiones de carbono para la
atmosfera.

Asimismo, Alvaro Rebollo insisti6 en la
importancia del vidrio: “ocupa el 70% de la
superficie de una ventana —dijo-. Un doble
vidrio bajo emisivo mejora enormemente
las prestaciones de aislamiento térmico y
acustico y de transmisién de energia en un
cerramiento.”

Avances en acabado y
mantenimiento

Juan José Hoyo, técnico de la firma Akzo
Nobel Coatings, fabricante de los barnices
Sikkens, hizo ver a los asistentes a la jornada
de Asoma en Sevilla que los problemas del
pasado en las ventanas de madera estan
completamente superados.

“Actualmente las carpinterias han dejado de
ser artesanales, pasando a ser plenamente
industriales, con el consiguiente control en
los procesos de fabricacion y acabado de las
ventanas’, expuso.

Dando por sentado que el 60% de la durabi-
lidad de una ventana de madera esta en fun-
cién de la materia prima empleada y su corte,
y por supuesto de su disefio, el ponente
explicd que hoy existen productos resisten-
tes a los rayos ultravioleta, mediante el uso
de pigmentos que protegen la madera de la
foto degradacion de la lignina, que imprimen
a la superficie un color duradero. Ademas, las
resinas empleadas dejan transpirar a la
madera y son termoplasticas. En el peor de
los casos, con los micrajes que se emplean
hoy en general, estd garantizada una durabi-
lidad sin mantenimiento de 6 a 7 afos. “Los
estdndares actuales de durabilidad hacen
que el fabricante de ventanas ofrezca en
torno a los 10 afios de garantia de su produc-
to, pudiéndose alcanzar los 30 aflos, median-
te la contratacion de un programa de mante-
nimiento”, sefald en Sevilla el representante
de Sikkens.

Hoy, en la madera, es posible realizar cam-
bios de colores y una amplisima, casi infinita,
gama de acabados. La practica totalidad de
los fabricantes espafnoles de ventanas de
madera emplean ya barnices al agua.

El Passepartout

Para el arquitecto sevillano José Antonio
Alba, “la ventana siempre es un problema.
Es un mal necesario que condiciona el dibu-
jo. En un proyecto, siempre se empieza
hablando de sus formas. Llega la hora de la
envolvente, y ahi aparecen las ventanas, ine-
ludibles”. Para el ponente, la ventana es en el
muro “el passepartout” de un cuadro o una
fotografia: “el fin es que la ventana nos per-
mita contemplar lo que nos interesa del
exterior”
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Asoma, dirigida por José Palacios (en la foto), celebrara sus proximos seminarios en
Zaragoza 'y Pais Vasco.

José Antonio Alba explicé a sus colegas los
detalles y pormenores de dos obras en las
cuales ha trabajado con el fabricante Torin-
co, S.L.: el Centro de Formacién y Empleo en
Energias Renovables y Medioambiente de
Lucena, donde Alba alcanzé su objetivo de
lograr que la ventana jugase correctamente
el papel de passepartout, y la restauracion
del Palacio de los Condes de Santa Ana,
también en Lucena. “Yo asocio la rehabilita-
cion a la idea de recuperar la parte esencial
de un edificio, manteniendo su atmosfera e
integridad. Y para conseguirlo suele ser
esencial realizar una magnifica carpinteria
de madera. Hay cosas que se pueden o se
deben hacer con madera, y otras que no
—concluyé el arquitecto sevillano-. Tenemos
un poco de miedo a la madera, aunque en
realidad es un material comodin, por su
enorme polivalencia.”

El arquitecto sabe que hay que cumplir el
CTE, también en la reforma, aunque la
norma deja en sus manos ciertas decisiones.
Se enfrenta a elementos preexistentes sobre
los cuales hay que valorar si eliminarlos, o
sustituirlos. En ocasiones, se puede conser-
var el concepto original del cerramiento y
anadir al hueco elementos que contribuyan
al cumplimiento de la normativa, en materia
de aislamiento, iluminacién, ventilacidn, etc.
José Antonio Alba destacé el complejo y
espectacular trabajo de restauracion de ele-
mentos de madera. “Observé una auténtica
obra de cirugia, aplicada sobre piezas muy
deterioradas -terminé-. Lo que mas me ha
gustado de estos proyectos es lo que he
aprendido. Los arquitectos somos responsa-
bles de todo, y hemos de saber de todo.
Pero el industrial puede ser nuestro mejor
maestro.”
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Los factores mds influyentes en el aislamiento acustico de una ventana son la .
estanqueidad de las carpinterias y el acristalamiento

Importancia del -
aislamiento acustico
de la ventana en

fachadas y cubiertas

de edificios

El DB-HR es una de las partes del nuevo CTE que mds afecta al sector de la construc-
cion, al contemplar el edificio con una vision acustica global y la imposicion de medi-
das in-situ, como método de comprobacion. Velux analiza en este articulo la relevan-
ciadel aislamiento acustico de laventana sobre el total de la estructuray lo hace emple-
ando como ejemplo uno de sus tltimos desarrollos, el acristalamiento Confort Plus.

constituidos por una parte de superficie

ciega y una parte de superficie hueca
(carpinteria), con aislamientos acusticos muy
diferentes (al menos 10 dB de diferencia), a
los que la nueva normativa exige unos valores
minimos en funciéon del indice de ruido dia
(ruido exterior durante el dia).
Teniendo en cuenta que, en la practica, el
aislamiento global de la fachada o cubierta
no suele superar en mas de 7 dB el aisla-
miento de las ventanas, es sumamente
importante cuidar el aislamiento de las
mismas. Por lo tanto, para mejorar el aisla-
miento acustico global de la fachada o
cubierta del edificio, debemos incidir en
elegir adecuadamente la calidad acustica
de las ventanas de fachada y cubierta.
En este sentido, los factores mas influyen-
tes en el aislamiento acustico de una venta-
na son: la estanqueidad de las carpinterias,
que influye en la transmision del ruido por
filtracidn, y el acristalamiento, que influye
en la transmisién del ruido por difraccién.
La estanqueidad de las carpinterias, se
mide a través de la permeabilidad al aire
(EN 12207) que clasifica las ventanas en cla-
sesde 1 a4 enfuncién de la mayor o menor
cantidad de aire que se filtra por la carpin-

Las fachadas y cubiertas del edificio estan
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teria a diferentes presiones de aire. La car-
pinteria de las ventanas de Velux, con doble
junta de hermeticidad, tiene una permeabili-
dad al aire de clase 3 (superando las exigen-
cias del CTE: clase 1 para las zonas climaticas
Ay B, clase 2 para zonas climaticas C, D y E).
Ademas la estructura de madera de las car-
pinterias de las ventanas clasicas de Velux,
proporciona altos valores de aislamiento

Detalle del nuevo
acristalamiento de Velux.



acustico (mayores que elementos mucho
mas pesados como el hormigén o ladrillos),
gracias a la propia composicion de la made-
ra (fibras huecas alineadas de forma axial a
la longitud del tronco), que es un excelente
absorbedor de ruidos.

Tipo de acristalamiento

El segundo factor, determinante en relacién a
las prestaciones acusticas de la ventana, es el
tipo de acristalamiento. En carpinterias poco
estancas el acristalamiento no adquiere tanta
importancia, dado que la mayor transmision
acustica se realiza a través de las holguras
entre las hojas. Sin embargo, para carpinteri-
as mas herméticas (con clasificaciéon de per-
meabilidad > clase 3) el vidrio juega un papel
decisivo en el aislamiento acustico. Los
aspectos mas influyentes en los acristala-
mientos, en términos de aislamiento acusti-
co, son: el espesor de los vidrios usados, la
diferencia de los espesores de los vidrios que
componen el acristalamiento (estd compro-
bado que la instalacién de vidrios de diferen-
te espesor en un acristalamiento permite
alcanzar un mayor aislamiento acustico) o la
instalacién de butirales especiales entre los
vidrios del acristalamiento, que atenuan la
vibracién y son capaces de mejorar hasta 3
dB el aislamiento acustico si lo comparamos
con un vidrio laminado normal, o el espesor
de la cdmara.

ACRISTALAMIENTO
CONFORT PLUS (—60)

- Composicion (int-ext): 3+3 mm vidrio
laminado, 12 mm camara de gas Krip-
ton, 6 mm vidrio templado con recu-
brimiento extra aislante y de protec-
cion solar.

- Aislamiento acustico, Rw=37dB

- Recomendado para valores de aisla-
miento actstico a ruido aéreo D 2m,
nT, Atr (dBA) de 30-37 dBA y para
cubiertas con un porcentaje de huecos
de hasta el 100%.

- Aislamiento térmico del acristala-
miento, Ug=1,0 W/m2K

- Aislamiento térmico de la ventana,
Uw-=1,3 W/m2K

EXPLICACION DE LOS
SIMBOLOS

Uw = Coeficiente de transmisién térmi-
ca ventana (prEN ISO 12567-2)

Cuanto mas bajo sea el coeficiente,
mayor sera el aislamiento.

Ug = Coeficiente de transmision térmica
del tipo de acristalamiento (EN 673)
Cuanto mas bajo sea el coeficiente,
mayor sera el aislamiento.

Rw = Atenuacion acustica (EN ISO 717-1)
Cuanto mas alto sea Rw, mejor es la ate-
nuacion acustica.

La
estanqueidad
delas
carpinterias se
mide a través
dela
permeabilidad
al aire (EN
12207) que
clasifica las
ventanas en
clasesde 1a 4

Nuevo acristalamiento
Velux Confort Plus.

Las ventanas de cubierta Velux, al incorporar
de fabrica no sélo la carpinteria, sino también
los acristalamientos y el aireador (CTE DB-
HS), pueden garantizar la obtencién de las
prestaciones técnicas (térmicas y acusticas)
declaradas en el marcado CE de la ventana.

Confort Plus

Velux contribuye con la investigacién vy el
desarrollo de nuevas soluciones funcionales
que permitan conseguir niveles éptimos de
confort interior en nuestros hogares y espa-
cios de trabajo con un minimo consumo
energético. En este escenario, la compaiia
lanza un nuevo acristalamiento Confort Plus
que ofrece excelentes valores de aislamiento
acustico Rw=37 dB, conforme a las mas
estrictas exigencias de edificios residenciales
y terciarios (oficinas, bibliotecas, colegios,
hospitales, etc) del recientemente aprobado
CTE DB-HR.

Ademas de los acristalamientos disponibles
en el catdlogo de productos, Velux dispone
de una amplia gama de acristalamientos para
sus productos, indicados para situaciones
especiales, con indices de atenuacién acusti-
ca de hasta Rw 42 dB.

Es necesario advertir que para conseguir un
Optimo aislamiento acustico en los cerra-
mientos acristalados (ventanas de cubierta,
de fachada o fachadas acristaladas) es nece-
sario que tanto el acristalamiento como la
carpinteria sean de alta calidad. Si uno de los
dos componentes no estd destinado a la
mejora en la atenuacién acustica, todo el
conjunto perdera prestaciones.
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Gradhermetic ha suministrado sus celosias para la rehabilitacion de .
esta singular construccion valenciana

Nuevo look -

para el edificio
‘Porta de la Mar"

El edificio de los antiguos juzgados de Valencia, pro-
piedad de Lubasa, conocido como ‘Porta de la Mar’,
ofrece una espectacular imagen después de su reha-
bilitacion y reconversiéon en un complejo de vivien-
das de alto standing, oficinas y méas de 2000 m? para
locales comerciales. Industrial Gradhermetic ha sumi-
nistrado las celosias que contribuyen a dar un carac-
ter singular a la fachada del edificio.

Nueva imagen del
edificio valenciano
‘Porta de la Mar’.

de profesionales de Aicequip, permite hablar

de un nuevo edificio emblematico para la ciu-
dad de Valencia, por su emplazamiento privilegia-
do, en primer lugar, y por la novedosa imagen que
ofrece su fachada.
Industrial Gradhermetic es, precisamente, el fabri-
cante y suministrador de las celosias que contribu-
yen a dar ese caracter y singularidad a la fachada del
edificio. El producto instalado es la nueva celosia
CL35, presentada en la ultima edicion de Constru-
mat.

EI proyecto que ha sido realizado por el equipo
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Las CL35 forman un sistema de celosias com-
puesto por guias de aluminio, con frente de
forjado y lamas de madera maciza, de esencia
Western Red Cedar, con certificado de repo-
blacién forestal canadiense. La seccién de las
lamas es de 35x35 mm, con separacién entre
lamas de 35 mm y reparto de R70mm. Van
montadas sobre bastidor y pueden ser fijas y
correderas. Opcionalmente, puede aplicarse
un tratamiento ignifugo, por autoclave, pre-
vio a la mecanizacién de la madera, con resul-
tado de clasificacion B, s2, d0. La posibilidad
de desplazarlas afiade un valor estético a la
fachada, ya que al quedar abiertas o cerradas,
de manera aleatoria, se establece un dindmi-
co juego Optico de figuras y espacios rectan-
gulares.

Ademas, por las propias caracteristicas de la
madera, al ser un material noble y el primero
en utilizarse en la fabricacién de persianas y
celosias, aporta una estética muy natural y
distinguida a la fachada, totalmente acorde
con el tipo de apartamentos de lujo que el
edificio acoge. Por esta misma razén las celo-
Industrial Gradhermetic sfas CL35 se suman a la tendencia contempo-
ha dado singularidad al rizadora de los estilos mas clasicos y elegan-
edificio con sus celosias. tes del pasado.

ANGUARDIA
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La compaiiia ha presentado recientemente en Batimat su nuevo aislante

multicapas Triso-Super 12

ActiS, una empresa

comprometida con
la innovacion

pequeio, mas fino y mas eficaz.

Como resultado de esta estrategia
lanzamos nuestros aislantes ultrafinos multi-
reflectores’, sefalan desde la compania.
Efectivamente, su primera innovacion fue con-
cebir una gama de aislantes ultra finos multi-
reflectores, permitiendo en obras de rehabilita-
cion aislar cerramientos que hasta este
momento no se podian aislar por falta de espa-
cio. Luego Actis lanzé los primeros ensayos de
medicion de la eficacia térmica de los aislantes
en condiciones reales de uso. Este enfoque ori-
ginal, que consiste en confrontar las soluciones
de aislamiento a la realidad de su puesta en
obra, es hoy perfectamente coherente con los
objetivos actuales de reduccion del consumo
energético en los edificios.
“El progreso también es proponer soluciones
que permiten mejorar el comportamiento
térmico de los cerramientos ya aislados con
un aislante grueso tradicional. Por eso desa-
rrollamos las ldaminas transpirables Boost'r y
las barreras de vapor Hcontrol Reflex’, conti-
nuan sefalando desde Actis.
Los ensayos en condiciones reales de uso per-
mitieron a Actis poner en evidencia el papel
fundamental que juega la estanqueidad al
aire para el mantenimiento de la eficacia tér-
mica de los aislantes gruesos tradicionales,
muy sensibles a los efectos del viento. Esta
constatacion le llevé a desarrollar una gama
completa de laminas impermeables reflecto-

1 EI progreso es hacer cada vez mas
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de energia.

ras tanto transpirables (Boostr) como barre-
ras de vapor (Hcontrol) para cubiertas y
muros que permiten mejorar considerable-
mente las prestaciones térmicas de los cerra-
mientos aislados con un aislante grueso tradi-
cional.

“El progreso es ademas respetar cada vez mas
el medio ambiente para preservar el futuro.
De ahi nuestra fibra de madera Sylvactis’, con-
cluyen desde la empresa. En este sentido,
Actis comprendié que las soluciones de aisla-
miento debian ser cada vez mas respetuosas
con el medio ambiente, no sélo siendo mas
eficaces en la reduccién y limitacion de la
demanda energética durante la vida util del
edificio sino también reduciendo al méximo
los impactos medioambientales y sanitarios a

Empleo de los productos
Actis en edificacion.

Actis es una pyme francesa especializada en
la concepciodn, fabricaciéony comercializacion
de soluciones de aislamiento innovadoras para
la construccion. Desde hace 30 afos, laempresa
estdinmersa en un proceso de inversién cons-
tante para ofrecer soluciones de aislamiento
cada vez mas eficaces en términos de ahorro




Actis, comprometida desde el ailo 2003 en
un proceso de mejora continua, certificada
de acuerdo con las normas de Gestién de la

CARACTERISTICAS VALOR

Equiv. a 210 mm de lana mineral

Aislamiento Térmico (A=0,04W/m.K) o lo que es lo mismo

Calidad 1SO 9001 y Medioambiental 1SO R=5,25 m2 K/W
14001, desarroll6 una gama de aislantes de .
. Emisividad 0,05 pr EN 16012
fibra de madera resultante de un proceso de
eco-concepcion, para un aislamiento respe- Estanqueidad al agua Estanco
tuoso con el medio ambiente. Permeabilidad al
Sd>100 EN 1931

Vapor de Agua
Presente en Batimat EN 1928
ACt.IS ha participado reC|er,1temente en la feria Estanqueidad al agua o é\;\[::;;i;:ﬁl
Batimat celebrada en Paris. Con un stand de 8525
mas de 600 m2 Actis present6 la totalidad de .
su gama de aislantes. Ademas, aprovechd la Masa superficial e
ocasion para presentar su principal novedad, Clasificacion al fuego Euroclase F EN 13501-1
el Trlso-Sup&.-:'r 12, el prlrpfer aislante mquuca- Resi . » Longitudinal 600 N/5o mm EM 123111
pas que obtiene un Certificado de Idoneidad esistencia al la traccion Transversall400/50/mm EM-12311-1
Técnica BII.9§ -0.105 del laboratorio inglés BM Resistencia al cl Longitudinal 400 N EM 12310-1
Trada Certification en base a un protocolo de CSISICTICTRINE VO Transversal 450 N EM-12310-1

ensayo en condiciones reales de uso. En julio
2011, el referencial de ensayos BIP-001 ha
sido acreditado por UKAS (United Kingdom
Accreditation Service). Existe actualmente un
reconocimiento mutuo entre UKAS, ENAC
(www.enac.es/web/enac/MAC_MLA) y EA
(Europeean Cooperation for Accreditation),
lo que sin duda aporta una mayor credibili-
dad a la certificacion, otorgada después de 5
afnos de auditoria por parte de un grupo de
expertos independientes. El CTE, en el articu-
lo 2 de la parte 1 punto 5.2.6, recoge la vali-
dez de esta certificacion voluntaria.

El Triso Super 12 esta indicado para el aisla-
miento de las cubiertas, paredes y techos. En
rehabilitacién permite obtener un alto nivel
de aislamiento térmico y acustico sin perder
metros cuadrados de superficie util. En
cubierta por el exterior permite realizar en
una sola operacion el aislamiento y la imper-
meabilizacion de la cubierta. Ademas, estd
clasificado A+ (Norma ISO 16000) respecto a
las emisiones de COV (Compuestos Organi-
cos Volatiles). =

Ve “\\
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Se consigue hasta un 60% de ahorro energético

La eficacia del
sistema SATE

en la rehabilitacion
de edificios

Unos mas rapido que otros, los habitos de consumo han ido modificindose vertigino-
samente en los dltimos afios, ya sea por los azares de la economia, por una conciencia
ambiental mas sensible o por la necesidad de ahorro. Encontrar propuestas que res-
pondan a multiples intereses como los anotados, no es lo mas comun todavia, pero las
hay. Una de ellas es el Sistema de Aislamiento Térmico Exterior (SATE) utilizado en sus
origenes en paises centroeuropeos con el fin de ahorro energético, y que actualmente
es aplicado tanto en obra nueva como en rehabilitacion en paises de todo el mundo.

SATE como aislante del frio y del calor deri-

va en una gran capacidad de ahorro ener-
gético —hasta 60%- que representa para el
medio ambiente hasta un 40% menos de CO,,
contribuyendo a la reduccion del efecto inver-
nadero. En la vivienda rehabilitada se incremen-
ta el confort térmico y en general la calidad de
vida, reduciéndose ademas la factura de ener-
gia. Otro importante beneficio de la rehabilita-
cién es que ralentiza el deterioro de la fachada

La comprobada efectividad del sistema

gracias a la impermeabilizacién y eliminacién
de las filtraciones, sin perjudicar en nada el
aspecto estético y sin reducir el espacio habita-
ble. Contar con el sistema SATE hace que ade-
mas de mejorar la eficiencia energética, el
inmueble se revalorice. En cuanto a la inversion,
se estima que se amortiza en los siguientes
cinco anos.

En palabras de Raquel Lopez de la Banda, direc-
tora de Anape (Asociacién Nacional de Poliesti-
reno Expandido): “Mientras se realiza la instala-

]| CERRAMIENTO

AISLAMIENTO TERMICO

Composicion del
Sistema de Aislamiento
Térmico Exterior (SATE).

ARMADURA

ENLUCIDO BASE
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cién del sistema, no es necesario que los
habitantes de la vivienda la dejen, porque las
capas que lo componen: adhesivo, aislante y
acabados, se emplazan con bastante facili-
dad. La ligereza y versatilidad del poliestireno
expandido o EPS, usado como aislante térmi-
co en aproximadamente el 85% de todos los
sistemas SATE que se colocan, facilita la tarea,
al mismo tiempo que proporciona resistencia
alahumedady al envejecimiento, ademas de
gran posibilidad de acabados”.

En comparacion con otros paises de la Comu-
nidad Europea que vienen empleando el sis-
tema SATE desde hace medio siglo o mas,
Espafa estd rezagada en su implementacion.
Los datos arrojan que existen mas de 23
millones de viviendas con ningun o un defi-
ciente aislamiento térmico, que representa
un derroche del 40% de la energia que se
consume en el pais, susceptibles de ser reha-
bilitadas en la envolvente. Es por ello que el
Plan Nacional de Eficiencia Energética con-
templa una serie de incentivos para impulsar
a los propietarios a rehabilitar sus inmuebles,
y se vienen promoviendo los ‘planes Renove’
en distintas comunidades auténomas

En Madrid, el plan Renove ya se encuentra en
marcha y otorga subvenciones entre 22 y
35% para la instalacion de aislamiento térmi-
co en fachadas que se realicen antes del 15
de octubre de 2012. Simplemente se debe
acudir a una empresa de rehabilitacion que

Instalacion del Sistema de Aislamiento Térmico Exterior (SATE).

En comparacion con otros paises de la UE que
vienen empleando el sistema SATE desde hace
medio siglo o mds, Espaiia estd rezagada en su

se haya adherido al Plan Renove y se realizara
el descuento.

En tanto, en la Junta de Castillay Ledn, el plan
se encuentra aprobado y el plan Renove de
ventanas en plena convocatoria, desde el 25
de enero hasta el 30 de marzo del presente
afo, dirigida a los fabricantes y/o instalado-
res. La subvencion podria cubrir hasta el 35%
de los gastos, dependiendo del tipo de
inmueble, y con porcentajes diferenciados
para empresas.

Casi todas las rehabilitaciones de la envol-
vente que se subvencionaran seran realiza-
das con el sistema SATE que emplea el EPS,
al igual que lo hacen paises como Alemania
y Austria, pioneros del aislamiento térmico.
Con estos planes, el futuro del sistema SATE,
que usa poliestireno expandido y el de la
calidad de vida en las viviendas, se ven alen-
tadores. I

implementacion
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Taller de Carpinteria de Madera, S.A. (TCM) ha reaccionado ante la
complicada coyuntura del mercado interior ampliando su gama de
productos tomando la representacion del sistema italiano de
cerramientos madera-aluminio Unione y abriendo una filial en
Marruecos para dar sus primeros pasos en el exterior.

;Qué iniciativas esta
desarrollando TCM en el
mercado exterior?

Lejos de nuestro nivel habitual de
actividad en Espafa, estamos des-
viando parte de nuestros recursos
hacia afuera. El primer paso ha
sido crear una empresa en
Marruecos, una filial en el reino
alauita, que se llama TCM Maroc. A
punto de cumplir un afo de activi-
dad, nos dedicamos principalmen-
te al estudio de aquel mercado, a
la introduccién de nuestra marcay
productos vy, por supuesto, a la
captacién de algunas operaciones

581

y ejecucion de los primeros pro-
yectos.

;Es el norte de Africa la salida
natural para los fabricantes
espaiioles de carpinteria
industrializada de madera?
Aunque se trata de un mercado des-
conocido, y nadie debe pensar que
el norte de Africa es la panacea para
resolver nuestros problemas en
Espana, si es cierto que las perspec-
tivas son buenas, si hay paciencia y
no se esperan objetivos a corto
plazo. Todo indica que al norte de
Africa llegan tiempos de expansion

/H . s
Existen numerosos paises
emergentes donde parece

que es posible colocar
nuestros productos

/

Oscar
Taboada,
gerente de
Taller de
Carpinteria de
Madera

y crecimiento, pero es una zona que
se mueve en un entorno complica-
do, con varios vecinos que viven
una situacion politica convulsa.

:Vende TCM en Marruecos
exclusivamente ventanas?
Aunque el cerramiento de madera
es un producto importante para
TCM, somos una carpinteria indus-
trial, y ofrecemos a nuestros clien-
tes no sélo ventanas, sino también
puertas, escaleras, frisos, revesti-
mientos, armarios, es decir, cual-
quier producto relativo que tenga
que ver con madera.

éHan detectado que la forma de
construir en Marruecos es muy
diferente a la que conocemos en
Espana?

Si, el ritmo de ejecucién de obra no
tiene nada que ver en todos los
aspectos de la obra; de hecho



“Aunque se trata de
un mercado
desconocido, si es
cierto que en el norte
de Africa las
perspectivas son
buenas, si hay
paciencia y no se
esperan objetivos a
corto plazo”

hemos iniciado la andadura con
personal propio. Un poco para que
el cliente perciba que no somos un
proveedor oportunista sino un cola-
borador serio para emprender sus
proyectos. Y también porque prefe-
rimos que las personas que instalen
nuestros productos se fijen en los
métodos y sistemas de TCM. Con-
fiamos en que progresivamente se
integraran en nuestra estructura
técnicos autéctonos de quienes
podremos aprender.

¢Es la ventana de madera un
producto exportable?

Depende mucho de cada pais y de
su forma de acometer la construc-
cion y los cerramientos de los edifi-
cios. Sin duda existen numerosos
paises emergentes donde parece
que es posible colocar nuestros
productos, pero vender afuera
requiere mucho esfuerzo, trabajo,
informacién e inversién. Y también
algo de suerte. Desgraciadamente,
la mayoria de las empresas de nues-
tro sector estan faltas de todo esto.
La crisis nos ha debilitado y, a la vez,
nos obliga a ir a la aventura con las
fuerzas muy justas.

;Entran también en Espaiia
ventanas de madera?

No tenemos datos de que fabrican-
te alguno introduzca ventanas de
madera terminadas en nuestro pais.
Se trata de un producto muy técnico
que requiere de un gran conoci-
miento y experiencia para su fabri-
cacion e instalacion, me consta.
Nuestra guerra estd mas con los
proveedores de cerramientos de
aluminio o pvc que con los importa-
dores de ventanas de madera.

sComo evoluciona el mercado
espaiol en este cuarto aio de
profunda crisis?

Con la situacion econdémica que
atravesamos en Espafa esta todo
muy estancado. Los bancos han
cerrado practicamente todas las
vias de financiacién, y los indus-
triales e instaladores no espera-
mos movimiento alguno hasta que
se desprendan de la cartera de
vivienda que tienen en sus inmo-
biliarias. Mientras todo esto no
termine, es muy dificil, por no
decir imposible, que el mercado
de la construccién se vuelva a
reactivar, al menos a un nivel nor-
mal. Hay pocas obras y mucha
competencia, con lo cual las cons-
tructoras se aprovechan de la
situacion de necesidad de las car-
pinterias industriales. No nos
queda otra opcién que aguantar,
resistir y tratar de subsistir, redu-
ciendo los gastos a su minima
expresion.

sEs la rehabilitacion realmente
una via de escape para
fabricantes e instaladores?

Es una buena opcién. Ademas, los
fabricantes de ventanas tenemos
algunas ventajas, en base a las exi-
gencias del Cédigo Técnico de la
Edificacién, los incentivos y ayudas,
los estimulos fiscales y el nicleo de
los planes renove.

TCM distribuye el sistema de
ventanas Unione en Madrid.

sEsta contribuyendo Asoma, la
Asociacién Espafiola de
Fabricantes de Ventanas de
Madera y Mixtas que Ud.
preside, a incrementar la cuota
de mercado de esta tipologia de
cerramientos?

Asoma esta trabajando por acercar
al prescriptor informacién acerca
de las prestaciones de la ventana
de madera. En un nivel de precio
muy similar, estamos demostrando
que son muchas las ventajas de los
cerramientos de madera frente a la
alternativa de pvc o aluminio, tanto
en transmitancia térmica como en
eficiencia energética. Sin obviar los
beneficios medioambientales que
comporta utilizar este material.
Ademds, una nueva generacion de
barnices al agua garantiza por un
tiempo medio de diez afos que no
es preciso aplicar mantenimiento
alguno a los perfiles; basta con cui-
dar su limpieza regularmente,
como harfamos con cualquier otro
material.

A igualdad de precio, la ventana de
madera es un tipo de cerramiento
que gusta estéticamente mucho
mas que cualquier otro a los consu-
midores.
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SEGURIDAD

Puerta de entrada de
Hoérmann.
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Sistemas de seguridad antiintrusion

Hormann apuesta
por la seguridad

La seguridad es un elemento que todo ciudadano busca
y desea tener controlada bajo sus manos. Hérmann,
especialista en puertas y automatismos, ofrece la
maxima seguridad en puertas de garaje y de entrada
para su hogar. Dichos sistemas de seguridad cumplen
rigurosamente con las altas exigencias del mercado
actual.




todo ciudadano la seguridad que nece-

sita en el hogar gracias al bloqueo
antiintrusién automatico de las puertas. De
esta forma, cuando la puerta esta cerrada, la
proteccion contra el apalancamiento se
enclava automéaticamente en el anclaje del
carril-guia, y la puerta queda bloqueada y
protegida al instante. Dicho bloqueo de
puerta funciona de forma completamente
mecdnica y, a diferencia de los automatismos
de la competencia, permanece operativo
incluso sin suministro de corriente. Las puer-
tas y los automatismos estan completamente
adaptados entre si y, para su seguridad, han
sido comprobados previamente y certifica-
dos por reconocidos institutos independien-
tes. Cumplen todos los requisitos de la norma
europea EN 13241-1 y se producen segun el
sistema de gestion de calidad UNE I1SO 9001.
Para facilitar el acceso a la vivienda por la

EI Grupo Hormann pone al servicio de

Cerradura
automatica de cinco
puntos de Hormann.

Sistema de
apertura emisor
de Hormann.

o
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SEGURIDAD

puerta del garaje, Hérmann dispone de emi-
sores manuales que permiten acceder al
garaje sin necesidad de bajar del coche. Su
sefnal de radiofrecuencia resiste a interferen-
cias con un alcance estable, lo que aporta un
mayor grado de tranquilidad. Ademads, con la
presién del pulsador de estos emisores, se
puede saber si la puerta estd abierta o bien
cerrada gracias al LED del que dispone.

Puertas de entrada

En cuanto a las puertas de entrada o salida
del hogar “deben compaginar estilo y la més
alta seguridad’, segun fuentes de Hérmann.
Dichas puertas estan realizadas en aluminio
de alta calidad que gozan de un equipamien-
to de seguridad contra la intrusion certifica-
da de clase 2. Cuentan con unos cilindros de
cierre, especialmente, desarrollados con una
cerradura automatica de cinco puntos para
dificultar su intrusién. Ademads, para aprove-
char la luz, se pueden incluir acristalamientos
de seguridad de alta calidad en los laterales
de las puertas.
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El Grupo Hormann es una empresa en expansion con orientacion
internacional. En plantas altamente especializadas se fabrican puer-
tas, cercos y automatismos en Europa, América del Norte y Asia.
Cuenta con mas de 6.000 empleados, la empresa es al 100% fami-
liar y alcanza una cifra de ventas de mas de 1.000 millones de euros.
Tiene mas de 50 delegaciones propias y numerosos distribuidores en
mas de 30 paises le garantizan al cliente caminos cortos. Hoy en dia,
el Grupo Hormann es dirigido por la tercera y cuarta generacion por
los nietos y bisnietos del fundador de la empresa August Hérmann.
Thomas J. Hormann, Martin J. Hormann y Christoph Hérmann son
socios responsables.

TopSecur, la puerta mas segura

La puerta de entrada TopSecur, realizada con
un revestimiento de aluminio sobre la hoja
superior, dispone de un equipamiento antiin-
trusion WK2 que ofrece la maxima seguridad
en el hogar. El grosor del marco la puerta,
acristalada en el lado exterior opaco translu-
cido con franjas trasparentes y el lado interior
inastillante laminado (P4), de 80 mm la hace
mas segura y resistente. Dicha puerta presen-
ta un atractivo disefio y estilo sin dejar de
lado la seguridad del hogar.
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La vivienda modular Fabrig-21 contara
con el panel exterior Vivix de Formica Group

Formica Group colabora con el sistema de construccién modular soste-
nible e industrializado Fabrig-21, desarrollado por NCM Sistemas Modu-
lares y Q-21 Arquitectura. Caracterizada por un disefo flexible, biocli-
matico y ecolégico, la vivienda Fabrig-21 incorpora en su fachada el
panel arquitectonico exterior Vivix, del cual destaca su resistencia y alta
eficiencia energética.

El prototipo Fabrig-21, de 32 metros cuadrados de superficie, constituye
la unidad minima de vivienda a partir de la cual se pueden afadir nue-
vos médulos que van ampliando sin limite el tamafio de la casa en fun-
cion de las necesidades del usuario.

Krona presenta su coleccion : Rockpanel, reconocido oficialmente
Kuadra de manillas para : como material para revestimiento de
puertas correderas : fachada sostenible

Basandose en una Evaluacion del Ciclo de Vida (ECV), el Building Rese-
arch Establishment (BRE) otorgd a Rockpanel (de Rockwool) una Declara-
cion Ambiental de Producto (DAP) donde es reconocido por todo el
esfuerzo realizado en el ambito de la construccion sostenible. La sosteni-
bilidad se ha convertido en un criterio importante a la hora de elegir los
materiales para los proyectos de construccion. La clasificacion A+ va a
permitir a las partes interesadas utilizar productos Rockpanel con la con-
fianza de usar un producto con un impacto ambiental minimo, en rela-
cién a otros materiales de revestimiento certificados.

Las puertas correderas precisan de manillo- & Marmoles Sol abre un nuevo

nes o tiradores integrados que permitan el i centro en Granada

desplazamiento de sus hojas. Krona replan-

tea el tirador tradicional aportando un plus i Marmoles Sol, empresa exportadora y distribuidora de piedra natural, con
de disefio y tecnologia a las puertas corre- i mas de 25 afios de experiencia en este sector, ha inaugurado reciente-
deras con Kuadra y Cirkle. {  mente unas nuevas instalaciones en la ciudad andaluza de Granada. Con
“Kuadra —explican desde la compafia— es :  éste suma ya su tercer almacén, el primero ubicado en Macael, lugar de
una manilla de disefio minimalista con tor- i conocido prestigio y tradicion en el sector de la piedra.

tilleria escondida y que puede integrar luz
LED para facilitar su localizacién. Un sim-
ple gesto sobre la manilla permite el movi-
miento de la puerta. Para bloquear la cerra-
dura es suficiente con presionarla suave-
mente. Kuadra estéa disponible en cinco aca-
bados diferentes (gris oscuro, cromo brillan-
te, cromo satinado, efecto acero y oro bri-
llante) y se puede montar sobre puertas de
3,5 a 5 cm de espesor”.
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Kawneer, responsable
de la fachada del Metro
de Malaga

Kawneer ha aportado sus soluciones al
edificio que albergara la primera esta-
cion de la linea 2 del Metro de Mala-
ga. La fachada se ha realizado a partir
del muro cortina K1202 de la empresa
revestido con lamas de aluminio de la
gama Brise Soleil de la misma marca.
El modelo ha favorecido la creacion
de un edificio moderno y estético a
partir de las soluciones técnicas mas
innovadoras del mercado, que respon-
den a la evolucion constante de una
empresa especializada en muros corti-
na desde hace mas de 100 anos.

Leitz desarrolla el
sistema RipTec para la
fabricacion de ventanas

El sistema RipTec ha sido concebido
por Leitz principalmente para evitar el
astillado en la elaboracién de las testas
de los perfiles. Ademas, el acabado
que deja la herramienta sobre la super-
ficie de la madera facilita la entrada de
la cola. Con el sistema RipTec de corte
en testas de perfiles para ventanas se
consigue una optimizacion de la
secuencia de mecanizado, un aumento
de la produccién, debido a una inno-
vadora tecnologia de onda, la reduc-
cion de las pérdidas de los residuos, y
menos cambios en la programacion del
trabajo. En consecuencia: una gran
calidad de la superficie de acabado y
un incremento de la productividad.

o EMPRESAS

Hormann presenta
sistemas para puertas
de apertura rapida

El 4rea de puertas y automatis-
mos industriales de Hérmann ha
presentado dos razones para
hacerse con sus puertas de aper-
tura rapida: la rejilla fotoeléctrica
de seguridad y el interruptor de
colisién via radiofrecuencia. Hor-
mann equipa de serie sus puertas
de apertura rapida con la rejilla
fotoeléctrica para obtener mayor seguridad. Gracias a su densa red de rayos
infrarrojos, reconoce sin contacto cualquier obstaculo que se encuentre deba-
jo de la persiana, invirtiendo su movimiento. De esta forma se evitan los cos-
tosos dafios materiales y personales que normalmente se originan cuando se
produce una colisién.

Schiico presenta su nuevo sistema de correderas
que auna disefio innovador y confort

Disefio innovador, grandes prestaciones para los usuarios y alta tecnologia. Estas
son las tres caracteristicas que definen y distinguen al nuevo sistema de correde-
ras de aluminio Schiico ASS 77 PD.NI que este reconocido fabricante, referencia
en sistemas para la envolvente del edificio y sistemas solares, acaba de lanzar al
mercado ibérico.

Ademas, su disefio panora-
mico para puertas correde-
ras de gran formato (permite
hojas de grandes dimensio-
nes de hasta 500 kilos de
peso), se caracteriza por el
minimo ancho de vista de
su perfil en la seccién cen-
tral (Gnicamente 30 mm) y
el marco oculto en la
estructura del edificio, con
la que se integra completa-
mente.

Ferreteria lIrisarri,
nuevo Centro de Servicio ISEO

Cerraduras ISEO Ibérica, S.L. anuncia una nueva incorporacién a su red
de Centros de Servicio ISEO, Ferreteria Irisarri. Esta empresa pasa asi a
formar parte de sus centros de asistencia técnica y podra disponer del
catalogo de venta especial para Centros de Servicio ISEO y de perfiles de
llaves y cilindros reservados.

“Con este nuevo Centro de Servicio, en Cerraduras ISEO buscamos con-
tinuar con nuestra filosofia de mejora continua y ofrecer cada vez un
mejor servicio. Para ello, sélo podemos contar con los mejores, y Ferre-
terfa Irisarri ha demostrado que lo es. Cuenta con una larga trayectoria,
se fund6 en 1965, y un reconocido prestigio del profesional del sector”,
sefalan desde Cerraduras ISEO Ibérica.
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Saint-Gobain Glass
“pone a prueba” las habilidades
de Cristiano Ronaldo

Instaladores y prescriptores
orientan la nueva imagen corporativa
de Armacell

secsecsccscsscsscsscscncs.

Armacell, el fabricante de espumas técnicas y referente
mundial del mercado de materiales de aislamiento técnico
flexibles, ha llevado a cabo una renovacién de la imagen
corporativa, siguiendo los criterios de interés, usabilidad,
utilidad y efectividad de la documentacién dirigida a sus
clientes. Tras la realizacion de un estudio sobre el interés
especifico de los instaladores y prescriptores en cuanto a las
necesidades informativas de los productos y de la empresa, los mejores futbolistas de su generacion, centrandose en
el departamento de Marketing de Armacell acaba de pre- las habilidades y la fuerza que lo distinguen”, sefialan
sentar una imagen totalmente renovada y de aplicacién a  : desde la compaiiia. Este reportaje estudia la fuerza men-
todos los elementos de comunicacién de la empresa. : tal y fisica a través de una serie de pruebas intensivas,
una de las cuales fue llevada a cabo con el asesora-
miento y la ayuda de los ingenieros de Saint-Gobain
Glass UK.

Los ingenieros de Saint-Gobain Glass UK han disefiado
un prototipo especial, fabricado con vidrio de su fabrica
en Avilés (Espafna), para mostrar las habilidades de la
estrella del Real Madrid en un programa especial de la
television inglesa.

“El documental muestra lo que hace de Ronaldo uno de
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Profine Iberia se adhiere al
Pacto Verde European
Green Capital 2012

eecsecsccccsscsscsscscsccsscssssecses

Profine Iberia, cuya marca
KBE se encuentra ubicada en
la ciudad de Vitoria, se ha
adherido al Pacto Verde, esta-
bleciendo el compromiso de
seguir mejorando en materia
medioambiental. El denomi-
nado Pacto Verde supone una
oportunidad para que, en el
contexto de la Green Capital
2012, las empresas de Vitoria
avancen en sus COmpromisos
medioambientales, compar-
tan sus experiencias y alcan-
cen una importante ventaja competitiva. Profine
Iberia, con representacion en esta ciudad a través
de su marca de perfiles para ventanas, KBE, no ha
querido dejar pasar la ocasién de darle todo su
apoyo a Vitoria en este aio tan importante para la
ciudad.

eecccecscsccsscsscsscsccsssscsscsscsscsscses

Mas de 250 empresas

a han informade
sus ofertas, produt
10.000.000 de envios e

CAMPANAS DE COMUNICACION DE CADA EMPRESA

SOLICITE PRESUPUESTO SIN COMPROMISO:
Tel. (+34) 93 680 20 27 comercial@interempresas.net

eeeccecscsccsscsscsscscsscsscsscsccscsscssnnn
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La Klemmband G es una bisagra aplicable para canal europeo, por lo que se
puede utilizar para una amplia variedad de perfiles

Dr. Hahn presenta su

primera bisagra hibrida _
para Espana y Portugal

Adn antes de la celebracion de la feria Veteco, en Madrid, del 8 al 11 de
mayo de 2012, Dr. Hahn, especialista aleman en bisagras, presenta una ver-

sion completamente nueva para puertas de aluminio.

une la rapidez de montaje de

una bisagra deslizante con la
resistencia y la fiabilidad de una
fijacién con tornillos.
En el marco se utiliza la doble con-
tra-placa patentada de Dr. Hahn.
Este sistema tiene como ventaja
que se puede introducir en cual-
quier momento y en cualquier
posicién dentro del canal de herra-
je del perfil de aluminio, para el
montaje posterior del cuerpo de la
bisagra. En la hoja se introduce la
bisagra entera y pre-montada fécil-
mente en el perfil y se fija con tor-
nillos auto-perforantes. Con ambos
sistemas de fijacién, tanto el mon-
taje de las bisagras como las repa-
raciones son posibles con la puerta
ya completamente montada.

El nuevo modelo Klemmband G

A presion y atornillada. Asi la bisagra

Klemmband G de Dr. Hahn sujeta hasta
120 kg.

Maxima comodidad con disefio
elegante

A través de una pieza escalonada,
fabricada de una poliamida espe-
cial de alta resistencia, se puede
realizar una regulacién horizontal
de +/- 1,5 mm. La regulacién se rea-
liza sin desplazamientos de los
rodillos, que se quedan siempre
perfectamente alineados. La regu-
laciéon vertical también se realiza
de manera sencilla, sélo soltando
los prisioneros de las placas de
fijaciéon y desplazando la puerta a
la posicién adecuada.

Como practicamente todas las
bisagras de Dr. Hahn, la Klemm-
band G consiste en perfiles extrui-
dos de aluminio. Este material es
especialmente apto para absorber
tanto esfuerzos de presién como
de traccién, y en combinacién con
el bulén de apoyo de acero de 12
mm de didmetro se consigue un
producto que resiste cualquier
carga. Seguridad y durabilidad se
combinan de esta manera en una
bisagra de elevada calidad.

Disefio minimalista y amplio
abanico de colores

La Klemmband G convence debi-
do a su disefo minimalista, con
rodillos de s6lo 20 mm de diame-
tro, y ademas la seleccién de colo-
res tampoco deja nada que desear.
Tanto cualquier color RAL como
tonos anodizados en plata o laca-

Con un didmetro de

s6lo 20 mm, la

Klemmband G se

integra perfectamente

en la puerta de -
aluminio. '

dos en colores especiales estan
disponibles, como en cualquier
otro producto de Dr. Hahn.

Probada para esfuerzos elevados
Segln los detalles de los perfiles
utilizados, la bisagra Klemmband
G de Dr. Hahn puede sujetar hasta
120 kg de peso de hoja. Los ensa-
yos, segin la normativa EN 1935,
estan en proceso y Dr. Hahn
puede facilitar los certificados
correspondientes después de la
finalizacién de la homologacion.

Dr. Hahn GmbH & Co.KG
Tel. +49-21669543
sven.fritzsche@dr-hahn.de
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El sistema Softline
82 de Veka.

82, son mas que suficientes

para permitir el uso de triple
acristalamiento de 24 a 52 mm. El
especial disefio que aumenta la
dimensién de la pestana de acris-
talamiento (25 mm), mejora la pro-
teccion del perfil sobre el interca-
lario del vidrio, reduciendo el
efecto borde. La triple junta redu-
ce el indeseado efecto de la con-
densacion, al minimizar el efecto
convencion.

Los 82 mm del sistema Softline
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Un sistema disefado especifica-
mente para ahorrar energia, en
linea con los estandares de la casa
pasiva, facilitando fabricar venta-
nas con un valor de transmitancia
Uw= 0,67 W/mZ2K.

La versatilidad del sistema ofrece
soluciones de doble y triple junta,
pudiendo asi mejorar térmica-
mente el elemento y facilitar la
fabricacion, por ejemplo en el caso
de elementos fijos.

El disefio del batiente, de 40 mm de

El sistema Veka Softline presenta
las mayores exigencias de ahorro
energético

Softline 82,
un sistema
de alta
eficiencia
energéfica

Sus propiedades aislantes y su disefio estan en linea con las
actuales exigencias europeas, marcando asi el camino hacia
la sostenibilidad y el consumo eficiente de energia. Es un
sistema disefiado especialmente para triples acristala-
mientos, con 7 camaras de 82 mm de profundidad, redu-
ciendo significativamente el consumo de energia en los
hogares, manteniendo los estandares de calidad de los per-
files Veka, con espesores de paredes exteriores Clase A.

ancho, permite una seccién central
de lineas mas esbeltas, a la vez que
aumenta el drea acristalada y por lo
tanto la entrada de luz .

Vekaplast Ibérica, S.A

Tel. 947 473 020
e-mail: info_es@veka.com
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TECNIRAMA

El concepto energeto aplicado a la ventana permite
alcanzar altos valores de aislamiento térmico y una
gran solidez

energeto, en
primera linea del
ahorro energético

El indicador determinante de la eficiencia energética de una ventana es su valor Uw. Cuanto mas bajo
es este coeficiente de transmision térmica (Uw), mas eficiente energéticamente es la ventana. Con un
mejor valor de la ventana se reducen considerablemente los costes de calefaccion y se logran a su vez
unas emisiones de CO, mas bajas. Aluplast ha incidido en esta linea a través de su ventana energeto.

nergeto es una ventana que
e no presenta un puente térmi-

co metalico en la estructura
marco-hoja. Este sistema arroja en
todas sus versiones y profundida-
des de perfil unos valores de aisla-
miento térmico considerables,
que contribuyen de forma activa a
la reduccién de las emisiones de
CO,, al ahorro de costes de cale-
faccién y, con ello, a la proteccién
del medio ambiente.
energeto alGna una tecnologia
sobresaliente con un disefo esté-
tico. Gracias a la utilizacion del
adhesivado de las hojas con el
vidrio aislante (técnica ‘bonding
inside’) y la sustitucién del refuer-
zo de acero por unos nervios inte-
riores de polimero reforzado (téc-
nica ‘powerdur inside’) se ha
hecho realidad la ventana sin
refuerzos metalicos.

Las ventanas de un
edificio son
responsables de
mas del 40% del
consumo energético

energeto ha abierto una nueva dimension en la tecnologia de ventanas.

Caracteristicas singulares Convence por su seguridad sin

- Se puede utilizar tanto para reno- limites, confirmada por ensayos
vacion (profundidad de perfil de en laboratorios oficiales.
70 mm) como en obra nueva (pro- - Disponible en mas de 40 foliados
fundidad de perfil de 85 mm). distintos.
- Mejora claramente los requisitos - Reciclable 100%.
del CTE. - Hecha de PVC resistente a la
- La ausencia de refuerzo metalico intemperie, que se elabora para
en el interior de marco y hoja obtener ventanas de alta calidad,
evita la formacién de puentes tér- que protegen contra los ruidos,
micos. las inclemencias del tiempo y son
- Valores de aislamiento térmico seguras frente a las efracciones. [
incomparables, de hasta Uw= 0,61
W/m2K.
- Estética atractiva, gracias a perfiles Aluplast Ibérica, S.L.U.
con formas delicadas y de lineas Tel. 946 714 152
clasicas. aluplast@aluplast.es
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Las Lanas Minerales son materiales de origen natural resistentes
a las climatologias mds extremas, y al envejecimiento

Nuevo ETICS
con Lana Mineral

Knauf Insulation presenta un nuevo panel de Lana Mineral
para ser instalado como aislante en jambas y dinteles de puer-
tas y ventanas en los sistemas ETICS / SATE. La principal ven-
taja de aislar una vivienda por el exterior con un sistema ETICS
es que toda la envolvente del edificio queda aislada sin redu-
cir la superficie itil de la vivienda gracias a que la colocacion
se lleva a cabo en la parte exterior de la misma.

Knauf Insulation proporcio-
nan numerosas ventajas anadi-
das a este sistema, debido a las pro-
piedades derivadas del origen

Los ETICS con Lana Mineral de

arquitecténico para la definicion
de los acabados exteriores, en
toda la gama cromatica, incluso en
colores oscuros.

S

natural de la Lana Mineral. Por su Panel ETICS

incombustibilidad aportan protec- FKD-U-RS-C2 Nuevo panel
cién en caso de incendio. La natu- El nuevo panel ETICS Ergfeg’g‘
raleza elastica de sus fibras entrela- que Knauf Insulation 3 ’

zadas mejora el aislamiento acusti-
co en el edificio. Del mismo modo,
su baja conductividad térmica
garantiza la maxima proteccién tér-
mica del edificio, y por tanto, redu-
ce considerablemente los costes
energéticos.

A diferencia de otros aislantes, la
estructura permeable de la Lana
Mineral permite el maximo nivel de
transpirabilidad, y permeabilidad al
vapor de agua, evitando el riesgo
de condensaciones superficiales y
la posibilidad de patologias por
humedad en la fachada.

Las Lanas Minerales son materiales
de origen natural resistentes a las
climatologias mas extremas, y al
envejecimiento. Son inertes, inor-
ganicas, imputrescibles y estables
dimensionalmente, no provocando
grietas en las fachadas, y contribu-
yendo a un menor coste de mante-
nimiento.

La alta temperatura de servicio de
la Lana Mineral permite ademas,
una gran libertad en el disefo

701

incorpora en 2012 es un
panel de Lana Mineral
para ser instalado como ais-
lante en jambas y dinteles de
puertas y ventanas en los sistemas
ETICS / SATE.

Dispone de imprimacién en las
dos caras facilitando la adhe-
rencia de la capa de mor-
tero adhesivo al
soporte, y la capa
base del revesti-
miento. Asimis-
mo, esta fabricado
con densidad homo-
génea en todo su espe-
sor, lo que garantiza uniformi-
dad en las prestaciones mecdnicas,
y permiten al instalador una mayor
facilidad de manipulacién en el
proceso de instalacién del panel y
del resto del sistema.

Cuenta con un excelente
comportamiento térmico
(=0,036), excelente com-
portamiento frente al
fuego (A1), maximo nivel

Panel ETICS
FKD-C-ST.

Lamela ETICS

FKL-C2



Edificio con ETICS.

de transpirabilidad (pu=1) y altas presta-
ciones mecanicas, al impactoy a la resis-
tencia a traccién perpendicular al plano,
ademas de ser un excelente absorbente
acustico.

Panel ETICS FKD-C-S1

Panel compacto incombustible (Euro-
clase A1) de Lana Mineral para ETICS, de
altas prestaciones térmicas, con impri-
macién en una cara y altas prestaciones
mecanicas, uniformes en todas sus
dimensiones, lo que permite al instala-
dor una facil manipulacién e instala-
cion.

Lamela FKL-C2

Para edificaciones o fachadas con geo-
metria ligeramente curva, y para obra
nueva, Knauf Insulation ofrece el panel
Lamela ETICS FKL-C2, un panel con altas
prestaciones mecanicas e imprimacion
en ambas caras. Lamela ETICS PLB cum-
ple sobradamente las exigencias de las
normativas EN 13500 y ETAG 004 relati-
vas a aplicacion de ETICS con Llana
Mineral. Gracias a las dimensiones y for-
matos es un producto de facil montaje y
manipulacién. El contenido no combus-
tible de la Lamela ETICS FKL-C2 (Euro-
clase A1) posibilita la obtencién de sis-
temas constructivos sin contribucién al
desarrollo de incendios. ¥

Knauf Insulation
Tel. 933 796 508
hola@knaufinsulation.com

Doble acristalamiento aislante
Térmico y acustico

Isolar Glass es un acristalamien-
to aislante térmico y acustico
formado por dos o mas lunas de
vidrio separadas entre si por un
perfil de aluminio relleno de un
tamiz molecular que absorbe la
humedad residual, evitando la
aparicion de condensaciones en
el interior de la cdmara de aire
asi formada.

Se utiliza maquinaria de la mas
alta tecnologia, que permite
mantener intactas las propieda-
des aislantes del producto. La
camara hermética de los vidrios Isolar Glass permite conse-
guir un nivel de acristalamiento considerablemente mayor
que una luna simple de vidrio. Una de las principales funcio-
nes de un acristalamiento Isolar Glass es la de proporcionar
un aislamiento térmico éptimo y asi incrementar la eficien-
cia energética.

Vitro Cristalglass, S.L.U.

Tel.: 912778500
infocristalglass@vitro.com
www.interempresas.net/P45969

Doble acristalamiento
Con un gran aporte de luz natural

La incorporaciéon de un vidrio
SGG Planistar a un SGG Climalit
lo convierte en un doble acrista-
lamiento que combina las funcio-
nes de aislamiento térmico refor-
zado y la proteccion solar con un
gran aporte de luz natural. En
invierno constituye un excelente
aislamiento térmico asegurando
un mejor confort cerca de las
zonas acristaladas y un significa-
tivo ahorro de calefaccion, garan-
tizando una buena iluminacién
natural. En verano proporciona
una optima proteccion contra el
calor reduciendo a la mitad la
entrada de energia solar directa
respecto al acristalamiento clasi-
co. De aspecto neutro, muy préximo al de un doble acrista-
lamiento tradicional se integra facilmente en cualquier tipo
de carpinteria y edificio.

La Veneciana de Saint-Gobain, S.A. (Glass Solutions)
Tel.: 913972267

monica.andres@saint-gobain.com
www.interempresas.net/P69394
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Persianas orientables
De lamas extrusionadas

Es tiempo de ahorrar, desde Persycom, lo
ponen al alcance de la mano; con la persia-
na orientable de lamas extrusionadas Mul-
tiroll que aumentara la certificaciéon ener-
gética de su vivienda. El cliente dara el paso
de una certificacion energética con persia-
na tradicional C, a una certificacion energé-
tica B con las persianas Multiroll.

Ademés, las persianas Multiroll tienen
capacidad de enrollamiento tanto interior
como exterior, lo que permite que sea vali-
da para cualquier tipo de ventana.

La orientacion de sus lamas permite con-
trolar la cantidad de luz, temperaturay ven-
tilacion de la vivienda. Posee una apertura
de hasta 100°. Por su disefio no se puede
bascular si esta cerrada.

Utiliza la Ultima tecnologia en motorizacion.
Permite disponer, en el mismo operador,
del accionamiento manual y via radio, sin
necesidad de centralitas externas, evitando
asi posibles anomalias producidas por inhi-
bidores de frecuencia. Incluso, permite la
centralizacion sin cables.

Persycom Madrid, S.L.

Tel.: 916422924
persycommadrid@persycom.com
www.interempresas.net/P67837

Motores para cerramientos
domesticos e industriales

Silenciosos y precisos

TECNIRAMA

Centro modular . ek
con tronzadora et S B
Para perfiles de aluminio g =

Centro de mecanizado completamente ™ s
automatico con tronzadora para perfi- 5
les de aluminio. El disco y el mecani-

zado son dos unidades individuales.

Por esto es posible adquirir primero solamente el centro de corte y ana-
dir el médulo de mecanizado mas tarde. Tiene una guia adicional en el
cabezal de la pinza, asi garantizando un maximo de rigidez y de precision,
calibre automatico de altura de perfil, nuevo mddulo AFP: sistema de con-
traformas autoadaptables al perfil controlados por electromotores, ajuste
automatico de las mordazas verticales a través de tornillo sin fin y elec-
tromotor y una cabina de insonorizacion altamente eficaz con espesor de
pared de 80 mm.

Felipe & D.Z. Maquinaria, S.L.

Tel.: 937779797 * correo@maquinariafelipe.com
www.interempresas.net/P48930

Sistema para crear todo
tipo de cerramientos
Con 5 camaras

Teniendo como objetivo ofrecer carpinterias de
mayor calidad y prestaciones; el sistema Euro-

Futur Elegance de Kommerling conserva . i
todas las caracteristicas del sistema Eurodur l@-
3S (58 mm) pero brindando un mayor aisla- o

miento gracias a su profundidad, 70 mm, y a

sus formas més redondeadas. Con el sistema

Eurofutur es posible crear todo tipo de cerramientos, desde ventanas y
puertas de entrada a muros cortina, tanto en color blanco como en imita-
ciones madera o colores lisos.

Ademds, ahora Eurofutur pasa a tener 5 cdmaras en lugar de 4 como tenia
hasta ahora, lo que supone una considerable mejora en lo que a aisla-
miento térmico se refiere, puesto que el valor U pasa a ser 1,3 W/mZ K.

Profine Iberia, S.A.U. - Kommerling y KBE
Tel.: 918866045 * info@kommerling.es
www.interempresas.net/P49060

Se suma a la oferta de Persax la solucion ideal de

motorizacion y automatismos eléctricos para el cerramiento domestico e industrial Persax. Un motor silencioso por su ina-
preciable sonoridad mecanica, parada suave y precisa ya que su posicion regulada permanece invariable con el paso del
tiempo, extraordinaria velocidad y amplia programacion de puntos favoritos para crear distintos ambientes.

Esta familia de motores tubulares tiene un modelo de motor para cada tipo de necesidad. Desde la motorizacion de un sim-
ple estor, pasando por una persiana hasta una robusta puerta de garaje. Atendiendo al ancho maximo de eje, esta gama se
compone de tres familias; serie 40, serie 50 y serie 60.

Persianas Persax, S.A.

Tel.: 902010564 * marketing@persax.es
www.interempresas.net/P64103
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Fachada con aislamiento térmico

Consistente en marcos acristalados en el exterior con jun-
quillos ligeros

Reynaers Aluminium lanza una gama de productos para fachadas. Los sistemas
CW 65-EF y CW 65-EF-SG que encajan perfectamente en la gama de muros cor-
tina de Reynaers, que ya cuenta con los modelos CW 50, CW 60y CW 86.

Con la creciente preocupacion por la conservacion de la energia sostenible y el
conocimiento asociado de la huella de carbono del hombre, arquitectos e inver-
sores estan cada vez mas considerando las poderosas cualidades del control
climatico sostenible que proporcionan las fachadas. Ademas de su buen aisla-
miento térmico las fachadas afaden ricas posibilidades creativas a disefadores
y arquitectos en el diseno de los edificios modernos. EL CW 65-EF cumple con
todas estas expectativas.

EL CW 65 es una fachada con aislamiento térmico consistente en marcos acris-
talados en el exterior con junquillos ligeros que acentuan el contorno de los
diferentes vidrios. La junta de 9 mm de ancho entre marcos se consigue
mediante juntas de goma rehundidas. Una junta adicional de aislamiento entre
el panel de vidrio y la pletina de aislamiento contribuye a incrementar ain més
su capacidad de aislamiento con un valor Uf de hasta 2,6 W/m2K.

El sistema permite la integracion de elementos de abertura del CW 50 de unas dimensiones méaximas de 2.000 x 1.600 mm
(130 kg) 0 2500 x 1.350 mm (180 kg) en proyectantes y de 2.000 x 1.500 mm (180 kg] para las ventanas de apertura paralela.

Reynaers Aluminium
Tel.: 937219559 * info.spain(@reynaers.com
www.interempresas.net/P48320
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NUESTRA RESPUESTA:

REYNAERS

aluminium

Los sistemas de Reynaers para ventanas y puertas cumplen con los mas altos requisitos en eficiencia energética para TOGETHER
la construcciéon incluyendo casas pasivas. Ademas de los elevados valores de aislamiento, nuestros sistemas de bajo FOR BETTER
consumo de energia también ofrecen altas prestaciones de estanqueidad al agua y al viento ofreciendo al mismo

tiempo una gran libertad creativa en términos de disefio. Su resistencia y estabilidad hacen posible la integracién de

grandes ventanas que ofrecen la maxima entrada de luz natural. Las soluciones sostenibles de Reynaers son para toda

la vida. Together for Better.

www.reynaers.es

Sistemas de aluminio para Ventanas y Puertas, Correderas, Muros Cortina, Proteccién Solar e integracién Solar.



INDUSTRIA del VIDRIO

Oficinas y Frabricacién de Climalit

¢/ Palier s/n Pol. Ind. Ciudad del Automovil
28914 leganés - Madrid

Tel:91 686 |6 22 Fax: 91 686 76 92

Ramos

INDUSTRIA del VIDRIO

Centro de Templado

¢/ Gregorio Marafién |5, Pol. Ind. Leganés
28914 Leganés - Madrid

Tel:91 68501 95 Fax:91 688 73 34





